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Is diinyasi olarak milli varhgimizi korumaliyiz

D egerli Dostlar,

Bildiginiz gibi diinya sosyal yasam ve ekonomi olarak
zor hir siirecten geciyor. Her sey her an cok hizli degisebiliyor.
Bu islerimizi ve gelecek planlarimizi daha da zorlastiriyor. Cok
dalgali bir denizde gemimizi yiizdiirmekle ugrasiyoruz. Nisan

ve mayis aylarinda her acidan cok daha zor bir dénem yasadik.

ihracatimizda yiizde 50’ye varan dstisler gézlemledik.
Normallesme siirecinin basladig haziran ayinda ise 6zellikle
bazi sektorler ihracatta talep patlamasi yasadi. Agustosta
genel ihracatta diistis yasanirken Denizli ihracati yikselmisti.
Eyltl ayr ihracati ise tarihi rekora ulastl. Adeta piyasalari
pandemi yonetiyor. Boyle dengesiz bir piyasada dretim
planlamasi yapmak ve siparisleri ydnetmek de bir o kadar zor.

Piyasa ekranlarinda kiresel ekonomiyi takip ederken,
asi diinyasindan gelecek mujdeli haberleri bekliyoruz.
Clnkd dinya genelinde Covid-19 vaka sayilari artmaya
basladi. Bu da belirsiz piyasalarin bir siire daha devam
edecegini gbsteriyor.

Hem (lke ihracati hem de bélge ihracati olarak verimli
bir eylul ayi gecirdik. Ttrkiye’nin toplam ihracati bir 6nceki
yilin ayni ayina gore yiizde 4,8 artarak 16 milyar dolari astl.
Ayni dénemde Denizli'nin ihracati ise yizde 14,5 artarak 323,5
milyon dolara ulasti. Boylelikle DENIB
ihracatinda 240,5 milyon dolarlik rekor
seviyelere yakin bir ihracat degerine
ulasirken, Denizli ihracatinda ise en
yiksek degeri yakaladik ve rekor kirdik.

olumlu etki saglayacaktir.

Diger yandan déviz kurunun geldigi seviye, hazi
tehditleri de beraberinde getiriyor. Ham madde
ve ara mallarin ithal ediliyor olmasi, ihracatimizin
strdardlebilirligini tehdit ediyor. Bununla beraber dévizin
ylkselmesi nedeniyle ithalat tasimalarindaki diisus, lojistik
stirecinin dengelerini bozuyor. Avrupa’ya ihracat yiki
tasiyan tirlarimiz, dénuiste yik bulamadigr icin lojistik
maliyetini ihracatciya ytkliyor. Bu da Tark ihracatcisinin
rekabetci fiyat vermesini engelliyor ve pazar kaybetmemek
icin fiyat diisirmesine neden oluyor.

Bu durumun Trk ihracat¢isinin kar marjlarini
distirmesi nedeniyle firmalar sermayelerini
gliclendiremiyor. TL'nin deger kaybetmesi Tiirk
sirketlerinin varlik degerlerini distriyor. Firmalarimizin
sermayelerini artiramamasi, kiresel sirketler tarafindan
satin alinmalarini hizlandirabilir. Bunu, bugtinki
piyasalarin getirdigi bir tehdit olarak gériyorum.

Fakat her tehdit, bir firsati da icinde barindiriyor. Bu
durumu firsata cevirebilmemizin yolu da ham madde ve ara
mamulde katma degerli yerli Gretim oranini artirmaktan
geciyor. Bunu basarabilirsek her acidan milli varhigimizi
strddrebiliriz. Ekim ayr icinde dijital
platformlarda baslayacagimiz “DENiB
Sektorel istisare Toplantilari”nin
farkli sektérlerde faaliyet gbsteren
ihracatcilarimizin sektorlerine iliskin

Sehrimizin ihracati haziran ayi Her tEhdlt, bir firsati sunacaklari gortslerinin ve ortaya
itibariyla yeniden yiikselis trendine da icinde barmdlrlyor. cikacak fikirlerin, yerli tiretimimizin
girmisti ve aradan gecen dort ayda cift Mevcut durumu firsata artirimasina yonelik énimizdeki
haneli blylimesini stirdiirmeye devam L . doénem planlamalarimiza da yon
etti. Pandemi siirecinin Tarkiye'nin cevirebilmemizinyoluda  \cenilecesine inaniyorum.
tedarikci roltint gliclendirmesi sayesinde  ham madde ve ara mamulde “Dis Ticaret Fazlasi Veren Trkiye”
ihracat artisinin yilin son ¢eyreginde de yer" iiretim oranmi hedefinde DENIB olarak énemli rol

devam edecegine inaniyoruz. Dovizin
TL karsisinda degerlenmesi de ihracata

artirmaktan gegiyor.

stlenmeye devam edecegimize
inaniyorum.
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DENiB HABERLER

TIM-DENIB Istisa

Kasim 2019'da
Denizli’de organize
edilen TiM Denizli
Meclisi’nden sonra,
bu defa da
“TiM-DENIB
istisare Toplantisi”
diizenlendi.

TiM Baskani

ismail Giille’nin
baskanhginda
elektronik ortamda
gerceklestirilen
toplantida,
ihracata iliskin
konular

masaya yatirildi.
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TiM Baskani ismail Giille, salginin
baslangicindan bu yana yapilan karsilikli
istisarelerle ihracatcilar tarafindan ifade
edilen sorunlarin tGizerinde dikkatle
calistiklarini, talepleri Bakanliga ilettiklerini
belirtti. Toplantiin acilis konusmasini ve
moderatorligiini yapan DENIB Baskani
Huseyin Memisoglu ise Birlik ihracatina
iliskin genel bir bilgilendirmenin ardindan,
haziran ayindan bu yana DENIB ihracatinda
yasanan artisa dikkat cekerek yilin geri
kalaniicin iyimser olduklarinin altini ¢izdi
ve giindemlerinde olan etkinliklerle ilgili
bilgilendirmede bulundu.

TiM BASKANI GUILLE, DENiZLiLi

IHRACATCILARI TEBRIK ETTI
DENIB'in ihracat rakamlarinin geride birakilan
aylarda salginin ortaya cikardigi tiim risklere
ragmen basarili bir seyir izledigini séyleyen
TiM Baskani ismail Giille, “DENIB'in ihracati,
salgin 6ncesi rakamlarini geride birakmis
durumda. En cok ihracat yapilan Glkeler
arasinda ingiltere, Almanya, ABD ve italya 6n
plana cikiyor.

Tekstil-konfeksiyon, elektrik-elektronik
ihracatta dikkat ceken sektorler arasinda.
Ote yandan mal gruplari 6zelinde DENIB'in
ihracat rakamlarini inceledigimizde ise Denizli
denince ilk aklimiza gelen drtinler olan havlu,
bornoz ve nevresim ihracatinda da basarili bir
performans sergilendigini goriiyoruz. DENIB
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blinyesindeki tiim ihracatcilarimizi tebrik
ediyor, ihracatta cok daha yiiksek rakamlara
ulasacaginiza yarekten inaniyorum” dedi.

INGILTERE iLE STA iMZALANMASI

COK ONEMLI

Brexit streciyle ilgili degerlendirmelerde
bulunan DENIB Baskani Huseyin
Memisoglu, ingiltere’nin Gimriik
Birligi'nden kaynakl yikamlalik ve
taahhtlerinin gecis donemi olarak ifade
edilen 31 Aralik 2020 tarihine kadar devam
ettirilecegini belirterek sunlari soyledi:
“Ingiltere, Denizli ihracatinda cok énemli
bir pazar konumunda ve ihracatimizda

ilk sirada yer aliyor. 2019 yilinda DENIB
tiyeleri tarafindan ingiltere’ye 355 milyon
USD ihracat gerceklestirildi. Bu ihracat
degeriyle, ingiltere toplam ihracatimizda
ylzde 15’e yakin pay ahyor. Bu bakimdan,
ingiltere pazarindaki rekabetciligimizi giicli
bir sekilde surdiirebilmemiz adina ingiltere
ile Serbest Ticaret Anlasmas! imzalanmasini
cok 6nemsiyoruz.”

Toplantida ayrica Eximbank Genel Midir
Yardimaisi Cagri Altindag, TiM Danismanlari
Prof. Dr. Kerem Alkin ve Metehan Demir
tarafindan ekonomiye ve giindeme iliskin
sunumlar gerceklestirildi.

Yaklasik 2,5 saat stiren ve karsiliklh fikir
alisverisinde bulunulan toplanti soru-cevap
bélimanin ardindan sona erdi.



Turkish Towels sampiyonlarin omuzlarinda

TEB-BNP Paribas
Tenis Sampiyonasi,
8-13 Eyliil tarihleri
arasinda Tiirkiye Tenis
Federasyonu istanbul
Tenis Merkezi’'nde
diizenlendi. 38 iilkede
yaklasik 60 televizyon
kanalindan canli
yaymlanan ve farkl
illkelerden bir¢ok
sporcunun yaristigi
turnuvada “Turkish
Towels” bir kez daha
sahne aldi.

Denizli ihracatcilar Birligi Baskani Hliseyin
Memisoglu Turkish Towels markasinin

son yillarda énemli organizasyonlarda

boy gosterdigini belirterek, 6ntiimizdeki
dénemde de Tirk havlusunu diinya
markas! yapma hedefiyle calismalarina
devam edeceklerinin altini ¢izdi. Tark
sporuna kazandirilan ve gelecek nesillerin
de yillarca faydalanacagi Tarkiye Tenis
Federasyonu istanbul Tenis Merkezi'nde
gerceklestirilen etkinlikte Cagla
Bliyikakcay, Svetlana Kuznetsova, Eugenie
Bouchard, Caroline Garcia, Heather Watson,
Patricia Maria Tig, Magda Linette gibi

UnlQ tenisciler yaristi. Patricia Maria Tig'in
teklerde sampiyonluga ulastig turnuvada,
saatler siren misabakalar dikkat cekti.

TURK HAVLUSU ONEMLI

BiR DEGERIMIiz

Turkish Towels markastyla son 6 yil
icinde 20’den fazla iilkede 60'in izerinde

etkinlik gerceklestirdiklerini belirten
DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu, Tark
havlusunun Denizli'nin énemli bir degeri
oldugunu vurgulayarak sunlari séyledi:
“Gecmis donemde diinya kupalarinda,
Avrupa sampiyonalarinda, olimpiyatlarda
ilimizde en (st kaliteyle (retilen havlular
sporcular tarafindan kullaniimisti.

Gerek kalitesi gerek kullanim rahatlig
anlaminda sporcular tarafindan cok
begenilen Turk havlusu uluslararasi
organizasyonlarda sahne almaya

devam ediyor. 2017 ve 2018 yillarindaki
Euroleague Final Four sponsorluklarimizin
ardindan, Turkish Towels markamizla
cesitli tenis organizasyonlarinda da
sporculari yalniz birakmamistik. TEB-BNP
Paribas Tenis Sampiyonasi’nda miicadele
eden ve kazanan tiim oyunculari tebrik
ediyoruz. Tlrk sporuna kazandirilan

bu muhtesem tesiste emegi gecenlere
tesekkirlerimizi sunuyoruz.”




DENiB HABERLER

Birlik baskanlari, sektoriin
talep ve beklentilerini Ticaret
Bakan Yardimcisi |Ie paylastl

DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu'nun
katilim sagladig, iHKiB'in ev sahipliginde,

21 Eylll tarihinde diizenlenen toplantilardan
ilkinde hazir giyim ve konfeksiyon sektériinin
talep ve beklentileri degerlendirdi. Ticaret
Bakan Yardimcisi Gonca Yilmaz Batur’un
tesrifleriyle gerceklestirilen toplantiya Turkiye
ihracatcilar Meclisi (TiM) Baskani ismail

Giille ve sektdr baskanlari katildi. IHKiB'in ev
sahipligi yaptigl ve ayni giin gerceklesen ikinci
toplantida ise sektdrdeki glincel gelismeler
degerlendirildi. Toplantinin gindem basliklar
arasinda Brexit kapsaminda imzalanmasi
ongorilen serbest ticaret anlasmasinda
mense kurallarinda esneklik saglanmasinin
sektor acisindan énemi, navlun desteginin
siiresinin uzatilmasi ve Tasarim Tebligi'ne
iliskin sektortn beklenti ve dnerileri yer aldi.

Dr. Derya Tatman’in CAPRIOLE konulu sergisi
DENIB Fuaye Alam’nda gerceklestl

Dr. Derya Tatman’in “CAPRIOLE” (Handmade
& Digital Workflow) konulu sergisinin acilis, 27
Agustos'ta DENIB Fuaye Alanr'nda gerceklesti.
Merkezefendi Belediye Baskani Seniz Dogan,
DENIB Baskani Sayin Hiiseyin Memisoglu, DENIB
Yonetim Kurulu Uyeleri Mukaddes Baskaya,
Osman Ugurlu, Denizli Organize Sanayi Bolge
Mudart Ahmet Tas, EGSD Denetleme Kurulu
tiyesi Saban Ongoren ve DETGIS Yonetim Kurulu
Uyesi Seher Girgtin’tin katilimlariyla gerceklesen
acilista, Denizli'ye 6zgii yoresel, el tezgahi
dokuma ve dogal boyama hosgér kumasinin,
dijital is akisinda, sanal ortamda 3D (iretimini
kapsayan drtinler sergilendi




26 Denizli firmasi ‘Tiirkiye’nin ilk 1000

ihracatcisr’ listesinde

T[irkiye sanayisinin Tarkive ihracatcilar Meclisi
(TIM) “Tarkiye'nin ilk ﬂ
can -da-m:itrlitrmdan 1000 ihracatcisi 2019”
Denizli'nin iilke arastirmasinin sonuclarina
ekonomisine katkisi bir gbre Denizli'den toplam 26 firma
. . listeye girdi. Ttrkiye ihracatcilar Meclisi
k_ez daha tescillendi. (Tim) “Tarkiye’nin ilk 1000 ihracatcisi
TIM’in “Tiirkiye’nin 2019” Prestij Kitabi'nin tanitimini
- - gerceklestirerek, yapilan arastirmanin
ilk 1000 ihracatcisi sonuclarini paylasti. TiM Baskani ismail
2019” arastirmasinin Gille'nin ev sahipliginde gerceklestirilen
sonuclarma gﬁre toplantiya Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan,
. 4 pe . ihracatci birliklerinin baskanlari, kamu,
26 Denizli firmasi ilk ozel sektor ve sivil toplum kurulusu
1000’de yer aldi. temsilcileriyle sirket yoneticileri katildi.

Arastirma kapsaminda olusturulan
Prestij KitabI'ndan detay bilgiler veren
TiM Baskani ismail Gille, 2019 yilinda ilk

TURKIYE'NiN iLK
1000 iHRACATCISI
LISTES!INE GIREN FIRMALARIMIZ

BASAK METAL TiCARET VE SANAYi A. s
KOCAER HADDECILIK SANAYi VE TICARET A.S.
SEVAL iHRACAT iFHALAT VE PAZARLAMA TiCARET LTD. $Ti._
DTS DENIZLi TEKSTIL DIS TICARET A.S.
_ KARDEMIR DISTICARETA.S. -
PAMUKKALE KABLO SANAYi TICARET A.S.
GAMATEKS TEKSTIL-SANAYi VE TICARET A.S.-
YASARTEKS TEKSTIL SANAYi VE TICARET A.S.
CMK KABLO ELEKTRIK SANAYI iC VE DIS TICARET LTD: $Ti.
0ZGUVEN DIS TiC. TEL VE KABLO SANAYi VE TICARET LTD. STi.
“~“KAR-EL DEMIR TEL SANAYi VE TICARET LTD. $Ti.

-

ABALIOGLU SU URUNLERI GIDA TARIMANSAAT ITHALAT iHRACAT SANAYI VE TICARET L¥D. $Ti.

SURUTEKSTIL KONFEKSIYON SANAYi VE TiICARET LTD. STi.
= SEDAT UGURLU iC VE DISTICARET LTD. STi.
< FiLIDEA TEKSTIL SANAYi VE TICARETA.S.

NATURAL TEKSTIL TIGARET LTD:. $Ti.

OZANTEKS TEKSTIL SANAYi VE TICARET A.S.

GOLDSTAR iC VE DIS TICARET LTD. STi.
0OCS KABLO' SANAYi VE TICARET A.S.
GENTAFi DIS TiICARET LTD. STi.
SEVAL KABLO AYDINLATMA CiHAZLARI iTHALAT iIHRACAT SANAYi VE TICARET A.S.
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IHRACATCILAR

1000 ihracatci firmanin,
103 milyar dolar ile

toplam ihracatin yiizde
62'sini gerceklestirdigini
soyleyerek, “5.8 milyar dolar ihracat
gerceklestiren 144 firmamiz 2019 yilinda
ilk 1000 ihracatci listemize dahil oldu. 856
firma listede yerini korudu. Listeye yeni
girenler Tlrkiye'nin sundugu firsatlari,
listede uzun zamandir yerini koruyanlar da
Tlrkiye'nin istikrarini gbstermektedir” dedi.

ZIRVEDE BASAK METAL VAR

Egeli ihracatcilar Marmara Bolgesi'nin
ardindan ikinci sirada yer alirken, izmir
de ilk 1000 ihracatc listesinde 83 firma
ile istanbul’'un ardindan ikinci sirada

yer alarak énceki konumunu korudu. ilk
bin firma arasinda, Tlrk sanayisinin can
damari Denizli'den ise 26 firma yer aldl.
Denizlili ihracat¢ilar arasinda Basak Metal
zirvede yer aldL. Sirket genel listede ise
kendisine 38. sirada yer buldu. Kocaer
Haddecilik 80, Seval Kablo'nun bagl
oldugu Seval ithalat ihracat 89. sirada
yer aldu. istirakcisi oldugu Basak Metal
ile ilgili aciklama yapan Erikoglu Endistri
Holding, “TiM tarafindan aciklanan
‘Tarkiye'nin ilk 1000 ihracatcis’ listesinde
istirakimiz Basak Metal 38. sirada yer
alarak Denizli'de ihracat lideri olmakla
birlikte Gilke siralamasinda da basarisin
devam ettirdi” ifadelerine yer verildi.

Denizlili
ihracatcilar
pandemiye ragmen
Eyliil 2020’de de
yikselisini siirdiirdii,
ayhk bazda yizde
16,4’lik artisla bir
rekora imza
attilar.



DENiB AKADEMI

Musteri Deneyimi ve Hizmet Tasarimi Egitimi

._ DENIB AKADEMI tarafindan, “Miisteri online egitim programinda; marka

i Deneyimi ve Hizmet Tasarimi Egitimi”  algisinda somut ve soyut kalite
e @ 23 Temmuz 2020 tarihinde “Zoom bilesenleri, yenilikci 6rnekler, sistemli
e video konferans” tizerinden online yenilikler, misteri deneyim beklentisi,
olarak diizenlendi. Perfosmart hizmet modeli tasarimi, masteriyle
@ Egitim ve Gelisim Coziimleri’'nden etkilesimin marka deneyimine etkisi
: H. Emre Saylik tarafindan sunulan gibi konu basliklari Gizerinde duruldu.

Bilgi Toplama Cesitleri

Pasif Bilgi Toplama

» Hedef sistemle Aktif Bilgi Toplama
ptkilegim yoktur.

SIBER GUVENLIK

» Hedef sistem Goedinde
tarama [ arama gergekiegin

Ku ru msal DENiIB Akademi, Zoom video konferans glivenligi, mobhil sistemler giivenligi,

tizerinden online kurumsal giivenlik sosyal medya guivenligi, mesajlasma
Si ber egitimi diizenledi. Kodpit Teknoloji’den ve e-posta glivenligi, bulut bilisim
Cetin Bugra Yuksel tarafindan sunulan glivenligi, kurumsal aglarda bilgi
Guvenlik online egitim programinda; siber giivenligi, bilgi varliklari fiziksel
glivenligin temel kavramlarinin yani glvenligi, siber glivenlik yonetimi ve
E- -t- = sira, siber saldirilardan korunma denetimi, siber glvenlik stratejileri
gl Iml yontemleri, yazilm givenligi, veri ve hilisim hukuku gibi konu basliklari
guvenligi, ag guivenligi, altyapi Gzerinde duruldu.

Delegasyon YOonetimi ve
GOrev Verme Egitimi

Video konferans iizerinden online ve yeterlilikleri, uygun rollere uygun
gerceklesen “Delegasyon Yonetimive Gorev  calisanlarin secilmesi, kisisellestiriimis is
Verme” konulu egitimi, RGnesans Degisim hedefleri, stire¢ yonetimi ve verimlilik,
ve Yonetisim Bilimleri Enstitiisi’nden Sevtap  geri hildirim ve ileri bildirim kiltdr(, yetki
e L] Yasin verdi. Online egitim programinda; verme motivasyonunun saglanmasi konulari
e e yonetim stirecleri ve yonetme kiiltard, tizerinde duruldu. Zoom video konferans
T G Ris Ee yGnetisim strecleri ve liderlik kailtir, {izerinden verilen egitimde, delegasyonun
TA—- hizli karar alma ve uygulamanin kurumlar ne zaman yapilmasi gerektigi anlatilirken,
o etk e Seuembstok Deith icin 6nemi, hedeflerle yonetim, hedef yetki devri iletisimi, stratejik ve sistematik
: :1:f:?tiﬂ,..¢.m.w belirlemek, strateji olusturma, senaryolarin ~ distince, duygu ydnetimi, 6lcme, denetleme
gerektirdigi insan kaynaklari yetkinlik gibi konu basliklari da anlatildi.
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Profesyoneller icin akilci

ve kisa konusma sanati

Egitmen Deniz Beyaz tarafindan
sunulan online egitim programinda;
konusmacinin amaci ve rasyonel
alanda kalma, odaklanma, bitinsel
okuma, konusma akisinda yon
duygusu ve tali yollar, muglak

ifadelerle vedalasma, anlayisi
dogrulama ve konusmayi yoneten
tavir, ikincil kazanc gdleyicileri ve
bakis acisini genisleten, distindiiren
eyleme geciren sorular gibi konu
bashklari Gizerinde duruldu.

Is Zekasi

“iYi ISVEREN MARKASI"? ve Veri

Gorsellestirme
ESitimi

DENIB Akademi'nin video konferans
Uzerinden gerceklestirdigi bir
diger egitim programi da “is Zekasi
ve Veri Gorsellestirme” oldu.

Egitim programi, istanbul Bilgi
Universitesi'nden Dijital Dondstim
Mimari olan Kozan Demircan

Re kabette Var Olabi I mek tarafindan gerceklestirildi.

Icin Yetenek Egitimi
Humanica Yénetim Danismanlig’'ndan
Dr. Barbaros Kon tarafindan sunulan

online egitim programinda; insan
yonetimi evrimi, yetenek yénetimi,
yetenek yonetimi icin ihtiyaclar,
yetenegin genel 6zelikleri, yetenek

yonetimi ve insan kaynaklari, yetenek
savaslari, karlilik icin yetenek yonetimi,
yetenek yonetimi sireci, potansiyeli
degerlendir, gelistir, yedekle, 6lc

ve degerlendir gibi konu basliklari
{zerinde duruldu.

Dijitallesmenin Rotasi Egitimi

Denizli ihracatcilar Birligi ile doénisum icin temel kurallar, kiltirel
Usak Ticaret ve Sanayi Odasi is degisime izin vermek, musteriye
birligiyle Zoom video konferans odaklanmak, dijital dénisim
Gzerinden online olarak diizenlenen vizyonunu yaratmak, masteri
“Dijitallesmenin Rotasi Egitimi”, Kibris  beklentileri, yenilikci is modelleri,
Universitesi Rektor Yardimcisi Prof. inovasyon, karlihga etki edecek dijital
Dr. Meltem Onay tarafindan verildi. teknolojiler, tehditler ve firsatlar konu
Online egitim programinda; dijital basliklari Gizerinde duruldu.

11



DENIB ETKINLIiK

2021-2022 Sonbahar-Kis Trendleri
Semineri diuizenlendi

Ev Tekstili 2021-
2022 Sonbahar-Kis
Trendleri Semineri,
DENIB Konferans

Salonu’nda
diizelendi.
Seminerde ev
tekstili trendlerine
iliskin bilgiler
verilirken, soru-
cevap boliimiinde
Ahu Barut onemli
aciklamalarda
bulundu.
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DENIB organizasyonunda “Ev Tekstili 2021-
2022 Sonhahar-Kis Trendleri Semineri”

22 Temmuz 2020 Carsamba glinti 10.00-
12.00 saatleri arasinda diizenlendi. DENIB
Konferans Salonu’nda gerceklestirillen
seminerde DENIB Yénetim Kurulu Uyesi
Mukaddes Baskaya'nin acilis konusmasinin
ardindan, TRENDPIE Kurucusu ve Trend
Danismani Ahu Barut tarafindan trend
sunumu yapildi. Seminerde 2021-2022 ev
tekstili trendlerine iliskin genel atmosferler,
renkler, dokular, desenler, mobilyalar gibi
kriterler hakkinda bilgiler verildi. Uye
firmalarin tasarimci ve pazarlamacilarin
katilim sagladigi seminerin, soru-cevap
béliminde Ahu Barut birbirinden énemli
aciklamalarda bulundu.

“ZAMAN HIZLI URETIM ZAMANI”

Ahu Barut, tasarimda risklerin azaltiimasina
yonelik olarak, hizli tiiketim degil hizli
iretim dénemine gecildigini ifade etti.
Barut, yasanan hizlilasma siirecinin pandemi
oncesinde de var oldugunu, ancak COVID-19
salgininin bu siireci daha da hizlandirdigini
vurgularken sunlari soyledi: “Ureticiler
oncelikle binlerce degil, 80 adet gibi az sayida
rtin hazirlayacaklar. Bir anlamda 6ncelikle
deneme yapacaklar. Urettikleri az sayidaki
Urandn verilerine ulasacaklar. S6z konusu
Urtinin renginden, modeline kadar hangi

tirdnln daha cok talep gérdigi anlasilarak,
bu veriler dogrultusunda seri retime
gecilecek. Yani, artik hizli tiiketim degil hizli
Gretim olacak.”

HIZLI URETiM SURECLERi VURGUSU
Hazir giyim sektoriinde dretim
aliskanhklarinin gosterdigi dénemsel
degisikliklere de dikkat ceken Ahu Barut,
“Onceden agustos basinda kisliklari, mart ayi
basinda ise yazhklari gbrirdik. Artik hazir
giyim drinleri de tipki mevsimlik meyveler
gibi sezonluk olacak. Bu da biraz énce de
bahsettigimiz gibi hizli Giretim sirecleriyle
mumkiin olacak” diye konustu.

“MULTIFONKSIYONEL

URUNLER GELECEK”

Ahu Barut, 6niimlzdeki sirecte mevsimlere
ya da sezonlara 6zel tasarimlarin
yapiimamasinin beklendigini ifade etti.
Tasarimlarin, fermuarlarindan cikabilen,
ayrilabilen katlardan olusan 6zellige

sahip olacagina dikkat ceken Barut,
“Ontimuzdeki dsnemde ‘multifonksiyonel’
olarak adlandirdigimiz tasarimlar én plana
cikacak. Bunun yaninda, ‘koruma’ kavrami
6nemli olacak. O yiizden eldiven, maske,
dirseklikler de pandemi bitse bile hayatimizin
bir parcasi olacak. Antibakteriyel dokular 6n
plana ¢cikacak” dedi.
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DUNYADAN HABERLER

AB’den ekonomiyi canlandiran
dev yatirim fonu

Tam Avrupa Birligi tilkelerinin iki tip fon mevcut. Fonlardan biri
faydalandigi fondan en cok isletmenin  6denek olarak kullaniliyor, digeriyle
faydalandigi tlkeler sirasiyla Fransa, kredi verilip daha fazla yatirimciyi
italya, ispanya ve Almanya oldu. projeye cekmek icin garantorlik
Avrupa Yatirim Bankasi, 2020 yilina gorevi Gstleniliyor. Yatirim fonu ile
kadar uzatilmasi kararlastirilan fonda Avrupa’da bugtine kadar turizmden
birtakim yenilikler yapma karari dijital sektore cok farkli alanlarda
aldi. Avrupa Yatirim Fonu olarak cahisan 640 bin kiiciik ve orta olcekli
adlandirilan projenin yeni etabinda isletmeye kredi saglandi.

ABD Merkez Bankasi (FED) Baskani
Jerome Powell ve ABD Hazine Bakani
Steven Mnuchin gectigimiz haftalarda
ABD Temsilciler Meclisi Mali Hizmetler
Komisyonu’nun trilyon dolarlik
yardim batcesiyle ilgili sorularini
yanitladi. Powell programdan kiciik
isletmelerin de yararlanabilmesi icin
kosullarinin gevsetilmesi gerektigini
savunarak, asgari kredi limitinin

250 bin dolardan 100 bin dolara
cekilmesi gerektigini soyledi. 1 milyon
dolarin altinda cok az kredi talebinin
oldugunu da ifade eden Powell,
kiicuk isletmelere, isini kaybedenlere
dogrudan nakit édeme yapilmasi gibi
baska bir program zerinden destek
verilmesi gerektigini sdyledi.
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Diinya Bankasi:
Kuresel
ekonominin
toparlanmasi
bes yil siirebilir

Dlinya Bankasi Bas Ekonomisti
Carmen Reinhart, kiiresel
ekonominin COVID-19
pandemisinin etkilerinden
toparlanmasinin bes yil kadar
stirebilecegini soyledi.
Koronavir(s yasaklari kalkinca
hizl bir toparlanmanin
mimkin olacagini séyleyen
Dlinya Bankasi Bas Ekonomisti
Carmen Reinhart, diinya
ekonomisinin tamamen
toparlanmasinin bes yil
strebilecegini belirtti.
Reinhart, salginin neden
oldugu resesyonun bazi
tlkelerde digerlerinden daha
uzun siirecegini ve yoksul
tlkelerin varhkh Glkelere
kiyasla daha cok etkilenecegini
ifade etti. Reinhart, kiiresel
yoksulluk oraninin yasanan kriz
nedeniyle son 20 yilda ilk kez
artacagini da sozlerine ekledi.
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TURKIYE’DEN HABERLER

Tuketici
guveni
eylilde
artti

Turkiye istatistik Kurumu ve Tarkiye
Cumbhuriyet Merkez Bankast is birligi ile
yuritilen tiketici egilim anketi sonuclarindan
hesaplanan mevsim etkilerinden arindiriimis
tiketici giiven endeksi, eylil ayinda bir
onceki aya gore ylizde 3,2 oraninda artt;
agustos ayinda 79,4 olan endeks, eylil ayinda
82 oldu. Glincelleme dncesi duruma goére
hesaplanan tiiketici giiven endeksi ise eyldl
ayinda bir 6nceki aya gore ylzde 3,7 oraninda
arttl; agustos ayinda 59,6 olan endeks, eyldl
ayinda 61,8 oldu. Gecen 12 aylik ddneme gore
mevcut dénemde hanenin maddi durumu

endeksi agustos ayinda 67,9 iken, eylll ayinda
yilizde 5,8 oraninda artarak 71,8 oldu. Gelecek
12 aylik déneme iliskin hanenin maddi durum
beklentisi endeksi agustos ayinda 77,8 iken,
eylil ayinda ylizde 1,7 oraninda artarak 79,1
oldu. Eylal ayi tiiketici gliven endeksini Twitter
hesabindan degerlendiren Hazine ve Maliye
Bakani Berat Albayrak, “Ekonomimiz Giciincl
ceyrek icin gucli bir yikselis mesaji verdi.
Agustosa gore tilketici gliven endeksi ylizde
3,2 artarak 82 oldu. Veriler iyi geliyor. Yili
tahminlerden iyi bir noktada tamamlayacagiz
insaallah” aciklamasinda bulundu.
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Ihracat yardimi icin
denetim, Teftis
Baskanlii'na gecti

Ticaret Bakanhig’'nin ihracata yénelik devlet
yardimlari kapsaminda Destekleme ve

Fiyat istikrar Fonu'ndan yapilan 6demelere
iliskin usul ve esaslar hakkinda yonetmelikte
degisiklik yapiimasina dair yonetmelik, Resmi
Gazete'de yayimlanarak yirdrlige girdi. Buna
gore, bakanlik tarafindan ihracata yénelik
devlet yardimlari kapsaminda DFiF’ten
yaplilan destek 6demelerine iliskin incelemeci
kuruluslar nezdinde inceleme ve denetimler
yapilacak. Denetimleri Ticaret Bakanlig
Rehberlik ve Teftis Baskanligl gerceklestirecek.
Daha 6nce denetimlerin Dis Ticaret
Kontrolérleri Kurulu’nca yapilmasi esast.
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TURKIYE’DEN HABERLER

Ihracatta

vergi, resim,
harc¢ istisnasinda
fiziki basvuru
stiresi uzatild

AT

Ticaret Bakanligl, ihracat, transit ile vergi resim ve harc istisnasl Madde yirarlige girdikten sonra ise
ticaret, ihracat sayilan satis ve belgelerine iliskin is ve islemlerin istisnalara iliskin is ve islemlerin 31
teslimler ile d6viz kazandirici hizmet elektronik ortamda yapilmasi Mart 2020’ye kadar fiziksel ortamda
ve faaliyetlerde vergi, resim ve harc ongorilmisti. Bu diizenlemede yapilabilecegi kaydedilirken, bakanliga
istisnas! hakkinda tebligin elektronik madde yirarlige girmeden 6nce bu streyi 6 aya kadar uzatma yetkisi
ortamda basvurusuna iliskin taahhit hesabi kapatiimamis belgelere verilmisti. Resmi Gazete'de yapilan
hikiamlerinde degisiklik yapti. iliskin islemlerin fiziksel ortamda dizenlemeyle bakanliga vergilen

31 Aralik 2019'da yapilan hir diizenleme  devam edecegi hikme baglanmisti. 6 aylik yetkinin siresi 9 aya uzatildi.

Cumhurbaskani
karari ile YEKDEM
destekleri

6 ay uzatildi

Konuya iliskin Cumhurbaskani Karart,

Resmi Gazete’de yayimlanarak ylrurlige
girdi. Buna gore 1 Ocak 2021'den 30

Haziran 2021 tarihine kadar isletmeye
girecek YEKDEM'e tabi Yenilenebilir Enerji
Kaynaklari (YEK) belgeli Gretim tesisleri

icin belirlenen fiyat destegi 31 Aralik

2030'a kadar uygulanacak. Séz konusu | |
doénemde isletmeye girecek YEK belgeli
uretim tesislerinde kullanilan mekanik

ve elektro-mekanik aksamin yurt icinde
imal edilmis olmasi halinde, bu tesislerde
uretilerek iletim veya dagitim sistemine
verilen elektrik enerjisi icin belirlenen
fiyat destegine, (iretim tesisinin isletmeye
giris tarihinden itibaren bes yil siireyle
ilave destek verilecek.
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MERCEK

TICARET BAKANLIGI’NDAN

YAPAY ZEKA
DESTEKLI
KOLAY IHRACAT
PLATFORMU

Ticaret
Bakanhg,
ihracatcilara ve ihracat
hedefi olan girisimcilere
sundugu danismanlik kalitesini
yiikselterek Kolay ihracat

Platformu’nu hayata gecirdi.
Bu platformla, her bir ihracatci,
yapay zeka teknolojisi ile

calisan bir danismana

sahip olacak.
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hracatta dijital donisim vizyonu
dogrultusunda Ticaret Bakanhgi
tarafindan gelistirilen ve Tirkiye'nin ihracat
potansiyeline 6nemli katkilar sunmasi
beklenen Kolay ihracat Platformu ile 90

bin ihracatci ve ¢ milyonun tizerinde KOBI
olmak tizere ihracat hedefi olan girisimciler
hedefleniyor. Akilli ihracat Robotu adi
verilen platformda, hedef pazar tavsiye
araci bulunuyor. Bu sayede ihracatcilarin
daha glicli ve saglam adimlarla ticaretini
yapmasi saglaniyor. Kolay ihracat
Platformu’nda yer alan robot algoritmalarini
kullanarak, ihracat yapmak isteyen firmalara
ilgilendikleri Griinler icin hangi pazarlara
aciimalari noktasinda veriye dayal sonuclar
sunuluyor. Yapay zeka teknolojisini etkin bir
sekilde kullanan robot, 6’ Gimriik Tarife
Pozisyonu’na gore bes bin 500’den fazla
Uriinle, 190'dan fazla ilkeyle ilgili 10 binden
fazla veri alani icin 10 milyon satirdan fazla
veriyi kullanarak sonuc tretecek. Bunlarin
yani sira 15 farkh yerli ve yabanci kaynaktan
da sayisal veri ve hilgi aktariyor olacak.




iHRACAT KOKPITi MODULU

Kolay ihracat Platformu’nun en temel
amaclarindan bir tanesi de her firmanin,
kendi firmalari bazinda, firmaya 6zel,

terzi usull icerikler tretebiliyor olmasi.
Platformda, her firma kendisine ait bir web
sayfasi olusturmus olacak. ihracat Kokpiti,
ihracat miktari veya Ticaret Bakanlig’'ndan
kullanilan devlet destekli tutari potansiyelin
altinda oldugu degerlendirilen firmalara 6zel
yonlendirmeler yaparken, firma 6zelinde
tavsiyelerde de bulunahilecek. Ayrica firmalar
kendi favori Glke ve sektor sayfalarina hizli bir
sekilde ulasarak, glincel haber ve etkinlikleri
kolaylikla takip edebilecek. ihracat Kokpiti
modelinin ikinci fazinin tamamlanmasiyla cok
daha etkin hale gelecegi belirtiliyor.

KOLAY iHRACAT PLATFORMU, YURT

DISI EMSALLERINDEN ACIK ARA ONDE
Kolay ihracat Platformu’nun tanitim
toplantisinda konusan Ticaret

Bakani Ruhsar Pekcan, Kolay ihracat
Platformu’nun, gerek kapsami gerekse
kullanici deneyimi acisindan diinyada kamu
eliyle olusturulan diger érneklerine gére
ihracatcilara acik ara cok daha kaliteli hir
hizmet sundugunu belirtti. Bakan Pekcan,
Kolay ihracat Platformu’nun teknoloji
altyapisi, kapsami ve veri yonetimi tasarimi
ile diinyadaki benzer érneklerinden acik
ara ayrisarak 6ne ciktigini vurgulayarak,

“ABD, Kanada, Giiney Kore ve ingiltere
basta olmak tzere kamu eliyle
olusturulmus bircok siteyi inceledik.
Kolay ihracat Platformumuz, kapsami,
surdaralebilirligi, kullanicr dostu olmasi
ve ozellikle de kullandigi geliskin

veri analiz yontemleri ile tim yurt

disi emsallerinden acik ara éndedir”
dedi. Ticaret Bakani Pekcan, Kolay
ihracat Platformu’nun uluslararasi
alanda bugiine kadar devreye alinmis
en gelismis ihracat Destek Platformu
oldugunun da altini cizdi.

.
L.

KOLAY [HRACAT
PLATFORMU

Koy et Patfoorruns g yapsas
TRLAL B nDe Flive] tuy Tl
ot gy knlsycs o gablnyink

itk Yag

KOLAY IHRACAT
PLATFORMU,
IHRACATCILARICIN
BUYUK KOLAYLIK
SAGLAYACAK

Yapay zeka destekli Kolay ihracat
Platformu’nun tanitiminda
aciklamalarda bulunan

Tiirkiye ihracatcilar Birligi

(TiM) Baskani ismail Gille,
ihracat rakamlarini biytitmek
istediklerini sdyleyerek, “Buna
hizmet edebilecek ¢ok dogru

bir altyapiyla kurulmus énemli
bir calisma oldugunu soylemek
istiyorum” dedi. Giille, “lhracat
yapmak istiyorum, ‘nasil ihracat
yapabilirim?’ gibi pek ¢ok
sorunun cevabinin bulundugu bir
platform oldugunu distiniiyorum.
Ticaret Bakanlig'na ve Ticaret
Bakani Ruhsar Pekcan’a tesekkuir
ediyorum. ihracat ailemizi
biytitmek, ihracat rakamlarimizi
biytitmek en biiyilk amacimiz.
Hayata gecirilen platform,
ihracatcilar icin bayk kolayhk
olacak. insallah Tiirkiye'ye,
ihracatimiza ve rekorlarimiza
faydali olur” seklinde konustu.
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GUNDEM

L]

s [CIN YENI
FIRSATLAR
KAPIDA

COVID-19 pandemisi ana tedarikgi iilkelerin giiciinii yitirmesine
neden olurken, Tiirkiye icin de firsat kapilari acti. Salgin sonrasi
‘yeni normal’i avantaja ceviren Tiirkiye, artan ihracat rakamlariyla

Um danyay etkisi altina alan salgin,
kiiresel ticarette dengeleri degistirmeye
devam ederken, yasanan bu kriz ortami,
Turkiye icin bircok firsat kapisi yaratti.

Salgin stirecinde Ulkeler, yakin cografyalarla
calismaya ve daha butik imalata odaklanirken,
Tlrkiye yatirimin ve tedarikin 6nemli bir
merkezi oldu ve yeni pazarlarda gliclini
gosterdi. Uzmanlar, tlkelerin kiresel tedarik
zincirlerindeki kopan iliskilerin bir yerinde
Turkiye'yi degerlendireceklerini diistintyor.
AB ilkeleri icinde de etkili bir konumda

olan Turkiye, cografi konumu, lojistik aglari,
aksamayan tedarik zinciri, acil durumlara
midahale kapasitesi ve gliclii saglk
sistemiyle kiresel ticarette avantajli bir
konumda oldugunu goésteriyor. Pandemiyle
yikselise gecen e-ticaret ve e-ihracat
sistemlerine hizli bir sekilde adapte olmasi
da Tirkiye’'nin siirecten az etkilenip,
ihracatini artirmasina olanak sagladi.

TEDARIK ZiNCiRINDE

YENi MERKEZ TURKIYE

Tarkiye’nin gicl bir ihracat deneyimine sahip
oldugunu ve 6zellikle son yillarda ihracatta
énemli bir artis ivmesinin yasandigini sdyleyen
Denizli ihracatcilar Birligi Baskani Hliseyin
Memisoglu, COVID-19 sirecinin Tlrkiye

adina cesitli firsatlar sunacagini belirterek,
“Pandeminin dlkemiz adina cesitli firsatlar
sunacagini sdyleyebiliriz. Buglin diinyanin

yeni global tedarikci olma yolunda hizla ilerliyor.
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Denizli ihracatcilar Birligi Baskani
HUSEYIN MEMiISOGLU

dretim fabrikas| konumunda bulunan Cin,
bircok sektor icin onemli bir tedarik merkezi
konumunda. Bu acidan degerlendirdigimizde,
Cin'de yer alan tedarik noktalarinin diinyanin
cesitli bolgelerine yayilabilecegini, tilkemizin
de 6nemli bir tedarik merkezi olabilecegini
ongorebiliriz. Ote yandan, ozellikle pandemi
stirecinde Glkemiz ihracatinin medikal giyim
drtnlerinde fark yarattigini séylememiz
mamkan. Maske, tulum, énlik trinlerinde
ortaya cikan taleplere karsilik, iilke olarak hizla
cevap verebilmemiz ihracatimiz acisindan son
derece 6nemliydi” dedi.

“IJHRACATTAKI PAZAR CESITLILiGIMiz
SURECTEN AZ ETKILENMEMIizi SAGLADI”
Diinya ekonomisine yon veren iilkelerde
hayatin neredeyse durma noktasina gelmesi
ve isletmelerin faaliyetlerine ara vermesiyle
kiiresel ticaretin daraldigini aktaran
Memisoglu, Tirkiye’nin bu olumsuz stirecten
hizli ciktigini séyledi. Memisoglu, “Ulke olarak
ihracatta proaktif davranarak, pandeminin
olumsuz etkilerini en aza indirdigimizi
soyleyebiliriz. ihracat gerceklestirdigimiz

ulke sayisindaki ¢esitliligimiz de bu noktada
en 6nemli 6zelliklerimizin basinda geliyor.
Hem Tiirkiye hem de Denizli olarak, diinyanin

hemen hemen her noktasiyla iletisim
halindeyiz. Bu anlamda, pandeminin zirvede
oldugu tlkelerde hayat tamamen dursa bile,
ihracat pazarlarimizin ¢esitliligi sayesinde hizla
toparlanabiliyoruz” dedi. Brexit siirecine de
deginen DENIB Baskani Hiiseyin Memisog|u,
Denizli'nin ihracatinda en ¢ok pay alan ingiltere
pazarindaki rekabetciligin devam etmesi icin
iki (lke arasinda goriismeleri stiren serbest
ticaret anlasmasindan gelecek glizel haberi
beklediklerini sdyledi. Memisoglu, ingiltere’nin
Denizli ihracatinda birinci, Turkiye ihracatinda
ikinci sirada yer aldigini belirterek, “Bir¢cok
farkli sektorde ingiltere’ye ihracat yapiyoruz.
Gectigimiz sene, tilkemizden ingiltere’ye
yapilan ihracat 10,7 milyar dolardi. Denizli'den
ingiltere’ye ise 422 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestirildi” seklinde konustu.

“DENiZLi ARTAN iHRACATIYLA

‘YENI NORMAL’E UYUM SAGLADI”
Salginin olumsuz etkilerine ragmen Denizli'nin
agustos ayindaki ihracatinda yizde 3,7'lik artis
yasandigini belirten DENIB Baskani Hiiseyin
Memisoglu, kentten en cok ihracatin tekstil

ve konfeksiyon sektoriinde gerceklestigini
ifade ederek, “Tlrkiye'nin havlu ve bornoz
ihracatinin ylizde 70’i, nevresim ihracatinin da
yiizde 55'i Denizli'den gerceklesirken, kablo,
bakir, gida, dogal tas, makine gibi sektérlerin
de ihracatr ilde 6nemli bir yer tutuyor. Pandemi
doneminde 6zellikle sektorel cesitliligin fazla
olmasi, Denizli ihracatinin ne kadar saglikh

bir yapida oldugunu gosteriyor. Tim bunlar
onimizdeki donem icin de glicli bir ipucu
vermis oluyor” dedi.

Tirkiye’nin havlu ve bornoz ihracatinin
yiizde 70’i, nevresim ihracatinin da yiizde 55’i
Denizli’den gerceklesiyor.

10,7
MILYAR DOLAR
Tiirkiye’den ingiltere’ye
gerceklestirilen ihracat

422
MiLYON DOLAR

2019 yilinda Denizli’den ingiltere’ye
gerceklestirilen ihracat




GUNDEM

WORLDEF Baskani
OMER NART

“E-IHRACAT ‘YENi
NORMAL'DE
PERAKENDECILERE
FIRSATLAR
YARATACAK”

COVID-19'un ekonomiye
etkisiyle beraber e-ticaretin
yikselisi de gozden
kaciriimayacak bir noktaya
gelirken, bu siirecte e-ticarete
uyum saglayan firmalar yiizde
1000’lik biiytime kaydetti.

Son altr ayda bir 6nceki yila
gore farkll kategorilerde (i
kat ve daha fazla penetrasyon
rakamlarina ulasan firmalarin
sayisinin hic de az olmadigini
sOyleyen WORLDEF Baskani
Omer Nart, salginin en cok
e-ticarete yaradigini soyledi.
Nart, “E-ticaret ve e-ihracat
cok hizl buytiyor. Bu sebeple
neredeyse biitiin firmalar
e-ticareti ve e-ihracati
glindemine almak durumunda
kaldi. Gorlinen o ki e-ticarette
kazanilan online miisteri kitlesi,
pandemi bitse de kalici olacak.
Yurt icinde e-ticaretteki artan
talebi goren firmalar, e-ihracat
firsatlari aramaya baslad. Bir
anlamda e-ihracat, yeni normal
dénemde perakendecilerin
toparlanmasinda énemli bir
faktor olacak” dedi.
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Tiirk sirketleri
pandemi gibi
olaganiistil
durumlari
firsata
cevirmeli; kriz
senaryolarinda
risk yonetimine
agirhk
vermelidir.
E-ihracatta

da olaganiistii
durumlara
karsi yeni
stratejiler
belirlenmelidir.

“E-HRACAT, FIRMALARIN GUVENLI LIMANIDIR”

COVID-19 salginindan en ¢ok
etkilenen alanlarin basinda
geleneksel ihracat ve elektronik
ihracatin geldigini séyleyen
WORLDEF Baskani Omer Nart,
“Bu surecte dijital dondstmanu
tamamlayan, e-ticaret altyapisi
olan ve alternatif lojistik ¢oziimler
uretebilen firmalar kazandi.
KOBI'ler de artik dijitallesmenin
6nemini anladi. Cinka artik
yeni normal donem
var ve hicbir sey eski
normal gibi olmayacak.
Bu stirecte firmalarin
e-ticaret ve e-ihracat
entegrasyonlarini bir
an 6nce tamamlamalari
cok dnemli. Cinkl Avrupa
ulkeleri, stratejik konumu ve
lojistik avantajlari sebebiyle
rotasini Cin'den Tlrkiye'ye cevirdi.
Tirkiye'de déviz kuru cok yikseldi.
Avrupa'daki bir (ilkeye 10 Avro’dan

2019 yilinda en cok ABD,
Almanya, Suudi Arabistan,
Fransa, Birlesik Krallik, italya,
Hollanda, Urdiin, Birlesik
Arap Emirlikleri ve ispanya’ya
e-ihracat yapildigini aktaran
WORLDEF Baskani Omer
Nart, Tirkiye’den 2019'da en
cok e-ihracat yapilan Griin

mucevher, ayakkabi, hali,
bitkisel trtinler ve yedek parca
oldugunu soyledi. Pandemiyle
birlikte e-ihracatta talep edilen
urdin kategorilerinde degisiklik
oldugunu da belirten Nart,

ev drtnleri, medikal Grtinler,
spor giyim, spor aksesuarlari,

daha fazla talep oldugunu

aktardi. Sinir 6tesi e-ticarette

ORGANIK VE GERI DONUSTURULEBILIR
URUNLERE TALEP FAZLA

kategorilerinin kiyafet, aksesuar,

kisisel bakim, temizlik, teknoloji,
eglence, oyun ve yapi drinlerine

giden bir Grandn, Tarkiye'deki
karsiligl 80-90 Turk Lirasi'ni
buluyor. E-ihracat, geleneksel
ihracattaki gimrik prosedurleri
olmadan sadece Elektronik Ticaret
Gumrik Beyannamesi (ETGB) ile
yapilabiliyor. Tlrkiye'nin kaliteli
Girtin siralamasinda diinyada bir
prestiji var. is giicti maliyetlerinin
doéviz kuru etkisiyle rekabetci
hale gelmesi sebebiyle de bircok
lilke, Tirkiye'yi tiretim Gssi olarak
goriyor. Ayrica, firmalar icin cok
cazip e-ihracat devlet tesvikleri
var. Ticaret Bakanlgr ile Tlrkiye
ihracatcilar Meclisi (TiM) ve
Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi
(TOBB) basta olmak (izere bircok
kurum ve kurulusun e-ihracata
pozitif yaklasimi var. Tim bunlari
Gst tiste koydugumuzda e-ihracat,
kisa, orta ve uzun vadede
firmalarin givenli limanidir
diyebiliriz” dedi.

firmalarin, yurt ici e-ticaret
stratejilerinde oldugu gibi
artan talebe uygun triinlere
yogunlasmalari gerektigini

de sdyleyen Nart, pandemi
doneminde talebi artan

Grdn gruplarini, pazarlama
stratejilerine ekleyen
firmalarin e-ihracatta bir
adim éne ciktigini belirterek,
“Tekstilde yurt disindan
organik ve geri dontstirulebilir
Granlere cok fazla ragbet var.
Pandemi, 6zellikle de tedarik
zincirlerinde olumsuzluklara yol
actl. Bu sebeple firmalar, tedarik
zinciri konusunda alternatifler
dustunmeli, lojistik imkanlarini
artirmanin yollarint aramalidir.
Clnka e-ihracatta en 6nemli
konulardan biri hizh
teslimattir” dedi.
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DUAYEN ROPORTAJI

TEKSTIL DUAYENI

GITMEDIGIN
YER

SENIN
DEGILDIR

T trkiye'nin ilk 500 biiylik sanayi kurulusu
arasinda yer alan ve Denizli’'nin 6nde
gelen tekstil markalarindan olan Gamateks,
yatirimlariyla ylkselisini sirdirdyor.
Ozellikle teknik tekstil trtnlerindeki stratejik
yatirimlariyla dikkat ceken firma, bugtin
Tarkiye'nin tekstil sektériinde en fazla yatirim
yapan ilk bes sirketi arasinda. 2014 yilinda
Batman 0SB'de ac¢tig1 10 hin metrekarelik
tekstil fabrikasiyla da kadin istihdaminin énan
acan Gamateks Yonetim Kurulu Baskani Osman
Aydinh, hem Denizli hem de iilke ekonomisine
katki saglamayi stirdtireceklerini soyliyor.
Denizli'nin tekstil duayeni Osman Aydinli
ile meslekteki 36 yilini ve Gamateks'in basari
hikayesini konustuk.

Meslekte neredeyse 36 yili geride
biraktiniz. Tekstil sektoriine giris éykiiniizii
ve Gamateks’i nasil kurdugunuzu sizden
dinleyebilir miyiz?

Denizli'de ilk tekstil ticareti denemelerim
yaklasik bes yil siirdii ancak iyi sonuclar
alamadim. Derken, bir tir almak icin
Almanya’ya gittim. Oradan Hollanda’ya
gectim. ikinci gidisimde Denizli'den bornoz
ve havlu numunesi gotirdiim. Orada bir
yakinim araciliglyla magazalar zinciri olan
Vroom&Dreesman’dan randevu aldim.
Numunelerimi biraktim. Hollandalilar, iki bin
adet bornoz almak istediklerini sdylediler.



0 siparisi yerine getirme sansim 0 zaman
olmadigi icin ilk girisimim sonucsuz kald.
Aradan (c ay gectikten sonra firmanin
yoneticileri istanbul’a gelerek benimle anlasma
imzaladilar. Ben de ilk defa bir tir havlu ve
bornoz ihracatini o firmaya gerceklestirmis
oldum. ilk tekstil ihracatini gerceklestirdigim
o firmayla 17 yil calistik. O zaman benim
fabrikam yoktu; Denizli'de de bu kadar fabrika
yoktu. Hollanda'ya ihracat basladiktan sonra
dénemin kosullari ve zor sartlara ragmen

cok calisarak uzun bir miicadele sonucu

1984 yilinda Gamateks'i kurdum. Once tekstil
Uretimiyle basladim. Ardindan konfeksiyon
Uretimini de ekledim. 1995 yilinda da boya-
terbiye-baski (initesini kurarak faaliyetlerimizi
iplik disinda entegre bir tesis olarak strduriir
hale geldik. Tirkiye'de tekstil alaninda en fazla
yatirim yapan ilk 5 firma arasindayiz. Ticaret
Bakanligi'ndan aldigimiz Turquality destegi ile
de diinya capinda bir marka olma hedefi ile
faaliyetlerimizi yarttmekteyiz.

Gamateks’in hacmi, iiretim kapasitesi ve
istihdam sayisi nedir? Toplam iiretimin ne
kadari ihracata gidiyor?

Gamateks, halihazirda bes tlkede, yedi
lokasyonda faaliyet gosteriyor. 4 bin Kisiyi
istihdam eden sirketimiz, uluslararasi
portfoyiinde bulunan 150 bin metrekarelik
kapali alanda kumastan hazir giyime tam
entegre hir tretim kapasitesi sunuyor. Yillik
Gretimi, 35 milyon metre kumas ve alti

hazir giyim fabrikasindan cikan 30 milyon
parca dikilmis Girtinden olusmaktadir.
Uretimlerimiz ihracat odakli olup satislarimizin
ylzde 90" in1 diinyanin saygin markalarina
satiyoruz. Sirketimizin basarisi, misteri odakli
yaklasimimiz, piyasa egilimlerini sezmedeki
becerimiz ve tibbi ve sportif drtinler dahil
olmak dzere teknik tekstil drtinlerindeki
stratejik yatirimlarimiza dayaniyor. Atletik
kumaslar, tretimimizin yiizde 30'unu
olusturmakta ve Avrupa piyasalarina dogru
acllmamizi destekliyor. Teknik kumaslara
odaklanmamiz ise ingiltere, Fransa, Almanya,
Hollanda ve italya piyasalarina girmemizde
bize yardimci oldu. Bu (ilkelerde ofisler actik
ve operasyonlarimiza bily(ik yarar saglayan
bir bicimde battncl ve olgun bir yaklasimla
hareket ettik. Basta ingiltere ve Almanya olmak
Uzere bitn Avrupa ile calisiyoruz.

Batman 0SB’de yaptiginiz tekstil
fabrikasiyla kadin istihdamini artirmayi
hedeflediginizi sdylemistiniz. Bize bu
yatirimlardan bahseder misiniz?

Gamateks olarak 2014 yilinda yatirim
tesvikinden yararlanarak Batman'da 10

bin metrekare alana konfeksiyon fabrikasi
kurduk. Batman Organize Sanayi Bolgesi’'ne
ilk yatirim yapan sirketlerden biri olan
firmamiza ait tesiste bugtin 600 kisi calisiyor.
Tarkiye'nin ilk 500 biylk sanayi kurulusu
arasinda yer alan firmamiz, yatirimlariyla
Batman’da kadin istihdaminin da éndni
actl. ‘Gitmedigin yer senin degildir’ diyerek
fabrikayr kurduk. Cahsan kadin bulmak icin
koy koy gezdik. Simdi 600 ¢alisanimizin
ylizde 40"1in1 kadinlar olusturuyor. Kendimi
cok mutlu hissediyorum. Yatirimlarimiz,
bélgenin sosyal yonden kalkinmasina énemli
katki saglamaktadir. Gelisen organize

Ege’nin tekstil duayeni Gamateks Yonetim Kurulu Baskani
Osman Aydinli, ‘Gitmedigin yer senin degildir’ anlayisiyla
calisarak, bugiin biitiin Avrupa’ya ihracat yapiyor.
Gamateks, son olarak Batman 0SB’de actigi tekstil
fabrikasiyla bolgede kadin istihdaminin dniinii acti.

sanayi bolgesi icin merkezi bir aritma tesisi
kurulursa ve aritma tesisi ile birlikte bir de
boyahane yapilirsa, érgi ve iplik alaninda
Batman s6z sahibi olur. Tekstil sektériinin
Batman’da daha da gelismesini arzuluyoruz.

Pandemi siirecinde siirdiiriilebilirlik
olduk¢a 6nem kazandi. Siz firma olarak bu
konuda nasil ¢calismalar yapiyorsunuz?
Pandemi siireci bizlere cevreye duyarh
firmalarin én plana ciktigini gosterdi. Biz
de gecmisten bu yana bu yolda ilerleme
kaydettik ve pandemi siirecinden su

ana kadar cevre dostu dretim anlayisi

ile kurdugumuz sistemlerin meyvesini
aldik. Ornegin; enerji ve su kullaniminda
cok yol aldik. Boyahanede su tiiketimini
ylizde 30 dastrduk, elektrik tiketimini
de ylizde 20-30 arasinda disiriyoruz.

27
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Denizli, iilkemizin tekstil
ihracatinin yogunlugunu
uistlenmis durumda. Biz de
Tiirk tekstilinin bilinirligini
artirmak icin yogun bir
mesai harciyoruz.

Yeni fabrikamizin catisinda kurulan giines
enerji santralinden elde ettigimiz enerjiyi
tretimde kullanacagiz. Yaptigimiz drtnlerde
de cevre dostu dretim konusundaki
duyarhhgimizi bilen Avrupali firmalarin
verdigi siparisler pandemi stirecinde hizli
Uretime gecebilmemizin dndni actl.

Oniimiizdeki donemde firma olarak
hedefleriniz nedir? Yeni yatirim

planlariniz var mi?
4 Gamateks olarak amacimiz daha fazla is
. Uretip daha fazla ihracat yaparak hem Denizli
BIN hem de (ilke ekonomisine katki saglamaktir.
Gamateks Sirketimizin basarisini uluslararasi masterilerin
istihdam kapasitesi yani sira, sirketin kiiresel olarak genislemesine

destek olabilecek yatirimcilarla yeni iliskiler
kurarak daha da artirmayi planliyoruz. Avrupa
piyasasina acllmamizi destekleyen tibbi ve
sportif triinler dahil olmak Gizere teknik tekstil
Gretimi Gzerine yaptigimiz yatirimlara devam
edecegiz. Bu kapsamda giincel teknolojiye
sahip, enerji verimliligini destekleyen makine-
techizat yatirimlari ile Gretim parkurumuzu
genisletmekteyiz. Ozellikle pandemi
stirecinde yiksek fayda sagladigimiz Giretim
ve yonetim sistemlerimizi iyilestirme
faaliyetlerimiz ve gerekli dijital altyapi
yatirimlarimizi strdirecegiz.

(%o
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Tiirk ekonomisinin

can damarlarindan

Denizli, yeni
normal ile birlikte
baslayan ii¢

ayhik ihracat
yiikselisini rekorla
taclandirdi.
Denizli’nin eyliil
ihracati bir onceki
aya gore yiizde
16,4 artarak

323,5 milyon
dolari buldu

ve aylik bazda
bugiine kadar
gorilen en yiiksek
seviyeye ulasti.
DENIB ityelerinin
gerceklestirdigi
eyliil ayrihracati
ise yiizde 14,6
artarak 241 milyon
dolar oldu.

Denizli, yillik 3,4

milyar dolarlik ihracatiy-

la Tarkiye'nin en giicli sanayi

kentlerinden. i, salginin ekono-

mideki olumsuz etkilerine ragmen

ihracatini artirarak giiciini géstermeye

devam ediyor. Denizli ihracatilari, yeni
normal ile yikselttikleri ihracat rakamlarini
haziran, temmuz ve agustos ayinda sirekli bir
sekilde artirirken, eylll ayinda ise hep birlikte
bir rekorun altina imzalarini attilar. Denizli'nin
eylill ihracati bir énceki aya gore ylizde 16,4 arta-
rak 323,5 milyon dolara ulasti ve ildeki ihracatcilar
cumbhuriyet tarihinin en iyi eylll seviyesini yakaladi-
lar. DENIB (iyelerinin gerceklestirdigi eylul ihracati
ise ylizde 14,6 artarak 241 milyon dolara ulasti. De-
nizli yilin ilk 9 ayinda pandemiye ragmen 2 milyar
200 milyon dolarlik ihracat gerceklestirdi. Eyliil
aylihracatinin 1 milyar 660 milyon dolarlik kismi
ise DENIB Giyeleri tarafindan yapildi. 2020 Eylil
ayinda en cok dis satimi yapilan triinler hazir

giyim ve konfeksiyon sektdrli paydaslari
tarafindan Uretildi. Bir 6nceki aya gore

yiizde 16,62 artis gbsteren hazir gi-

yim ve konfeksiyon sektorii ihra-

catl, 124 milyon 657 bin do-

lar olarak kaydedildi.

Denizli eyliil ayi
ihracat rakami

2|

O

DENIB ityelerinin
eyliil ayinda
gerceklestirdigi
ihracat rakami
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ANALiz

EN COK IHRACAT ABD VE
AVRUPA'YA OLDU

Denizli'den eyliil ayinda en cok ihracat ise ingiltere,
Almanya, ABD ve italya’ya yapildi. Ozellikle ingiltere,

Denizli ihracatinda 6nemli bir pazar konumunda ve ihracatta
ilk sirada yer aliyor. Tarim, tekstil-konfeksiyon, elektrik-
elektronik ise ihracattaki artisiyla dikkat ceken sektorler
arasinda. TiM’in yayinladigi 2020 yili Ocak-Eyltl dénemi
ihracat rakamlarina gére Denizli, hazir giyim ve konfeksiyon
sektoriinde 760 milyon 274 bin dolar, elektrik ve elektronik
sektoriinde 336 milyon 258 bin dolar, tekstil ve ham
maddeleri sektoriinde ise 191 milyon 29 bin dolarhk ihracat
gerceklestirdi. Denizli ihracatcilar Birligi Baskani Hiseyin
Memisoglu, yaptig yazili agiklamada, Tirkiye ihracatcilar
Meclisi tarafindan kamuoyuyla paylasilan eylil ayi ihracat
rakamlarini degerlendirdi. Memisoglu, “Denizli'nin ihracati
yizde 16,4 yikselisle 323,5 milyon dolar olarak gerceklesti.
Bdylelikle Denizli'nin ihracatinda en ylksek degeri yakaladik
ve rekor kirdik. Cok iyi basladigimiz ancak pandemi
dolayisiyla kisa bir dénem duraklayan ihracatimizin son

4 aydir araliksiz artmasi ileriki dénemler icin gticl ipuclari
veriyor” ifadelerini kullandi.

760 336 143

MILYON MILYON MILYON

274 258 89

INDOLAR | BINDOLAR | BINDOLAR

Denizli'nin Denizli'nin Denizli’nin
2020 yili 2020 yili 2020 yih
Oocak-Eyliil Ocak-Eyliil Ocak-Eyliil
doneminde doneminde doneminde
hazir giyim ve elektrik ve madencilik
konfeksiyon elektronik iriinleri
sektoriinde sektoriinde sektoriinde
gerceklestirdigi gerceklestirdigi gerceklestirdigi
ihracat rakami ihracat rakami ihracat

“Gerek ihracat
deneyimimiz gerekse
iiretim kabiliyetimiz
ile ihracatta pozitif
ayristigimizi
soyleyebiliriz.”

DENIZLI TARIM
IHRACATINDAKI
IVMESINI KORUYOR

Bliyik Menderes nehrinin gectigi bereketli
topraklarda tarim yapan Denizli, 6zellikle kekik
tretiminde oldukca basarili. Oyle ki Tiirkiye'de kekik
tariminin merkezi konumundaki Denizli'den 85
Ulkeye kekik ihrac ediliyor. Kent kuruyemis dretimi
ve ihracatiyla da dikkat cekiyor. Sehrin 6nemli
ihracat kalemlerinden biri
olan kuruyemiste bugiin 50'yi
askin dlkeye ihracat yapiliyor.
Tarkiye'nin 12,9 milyon dolarlik
leblehi ihracatinin 5,8 milyon

2019 yilinda dolarlik kismi Denizli'den yapiliyor.
Denizli’den Leblebi ihracatinda Tarkiye 1.si
gerceklesen olan kent, ay cekirdegi ihracatinda

leblebiihracati  ise Tirkiye 3.’s(.



Denizli, mermer ve traverten bakimindan da
oldukca zengin. Madencilik sektériiniin en énemli
oyuncularr arasinda yer alan sehir, sektérde
sahip oldugu glicli potansiyelle, Tarkiye’nin
toplam ihracati icindeki payi ylizde alti. Kent,
2019 yilinda blok mermer ve traverten grubunda
gerceklestirdigi 50 milyon dolarlik ihracatiyla
Tlrkiye'nin en ¢ok ihracat gerceklestiren yedinci
ili oldu. Yontulmaya veya insaata elverisli, islenmis
taslar grubunda ise 2019 yilinda 136 milyon
dolarlik ihracata imza atan Denizli, Turkiye
ihracatinda yiizde 14 oraninda paya sahip oldu
ve boylelikle Glkenin en biyik 3. ihracatcis
konumuna y(ikseldi. Denizli'min madencilik
sektoriindeki toplam ihracati ise 2019 yilinda 190
milyon dolar olarak kaydedildi. 2020 yili Ocak-

52,7| 51,5
MILYON MILYON
DOLAR DOLAR

DENiZLI ONEMLI ROL OYNUYOR

IN DOGAL TAS IHRACATINDA

madencilik sektorii
ihracati

2 Eyltl dénemi toplam ihracati ise 143 milyon 89 bin
2018 yilinda 2019 yilinda [ dolar olarak gerceklesti.
Denizli'den Denizli’den _Z izlifni
yapilan makine yapilan makine Y < DeniziFnin 2019 N
ihracat: ihracati o yilinda gerceklestirdigi
e}
™

DENIZL, v
192

105 ULKEYE 55 DENIZLi TEKSTIL
MAKINE IHRACATI M"—";; “’"'g:; IHRACATINDA
GERCEKLESTIRDI SOV YAPIYOR
Denizli, makine ve aksamlari BINDOLAR | BINDOLAR Tekstil ve hazir giyim sektoriinde
sektorinde, son yillarda ihracatta Denizli'nin Denizli'nin | yaptigi ihracatla dikkatleri

glicli bir biylime performansi 2020 Ocak- 2020 yili |  {izerine ceken Denizli, bu
sergilemeye devam ediyor. Son iki yilda Eyliil donemi Ocak-Eylill | sektdrlerdeki ihracat basarisini
105 dlkeye makine ihracati yapild. gerceklestirdigi déneminde | gozler 6niine seriyor. Denizli'den,
Ozellikle Denizli'den ABD'ye yapilan tekstil ve ham suiiriinleri | hazir giyim ve konfeksiyon
toplam makine ihracati 10 milyon maddeleri ve hayvansal | iirinlerinde yilin ilk dokuz

dolarr asti. ABD'nin yani sira Misir, ihracati mamuller |  ayinda 760 milyon 274 bin dolar
Suudi Arabistan, Ozbekistan, italya sektoriinde | ihracat kaydedilirken, DENIB

ve Hindistan'a da makine ihracat gerceklestirdigi | (iyelerince yapilan ihracat
ygpmyor. 2020 Ocak-Eylil doneminde ihracat | rakami ise 691 milyon 536 bin
TIM’in verilerine gore Denizli'den dolar oldu. Ozellikle bornoz-
ihrac edilen makine ve aksamlari sabahlik, havlu-mutfak bezleri
sektorli 36 milyon 428 bin dolar olarak ve carsaf nevresim ihracat
gerceklesirken, DENIB'in ise 37 milyon rakamlari haziran ayindan

760 hin dolar olarak kaydedildi. bu yana ytikselisini kesintisiz

stirdirmeye devam ediyor.
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I DOSYA KONUSU

KOBI’LERIN YENI
YOL HARITASIND

A f !
Kiiresel piyasalarin daralmasina neden olan COVID-19 salgininin ekonomik
etkilerini en cok hissedenlerin basinda Tiirk ekonomisinin kalbini olusturan
KOBi’ler geliyor. Salgin siireci boyunca devlet, kamu ve 6zel bankalarin

verdigi destek ve tesviklerle toparlanmaya calisan KOBi’lerin yeni normalde
siirdiriilebilir olmasi icin dijitallesmeleri sart.
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T (im diinyayi etkisi altina alan COVID-19
salgini ekonomiler icin tarihin en biyik
sinavlarindan biri haline gelmis durumda.
Salginin olumsuz etkiledigi Turkiye'deki
KOBI'ler de siireci en az zararla atlatmak

ve yeni normale adapte olmak icin adeta
savas veriyor. Turkiye'deki kiiciik ve orta
baylklikteki sirketler pandeminin tim
dunyaya yayllmasiyla daralan talepler ve
azalan satislarla citkmaza girerken, devlet,
kamu ve 6zel bankalar da KOBI’lere can
suyu olacak destek ve tesvik paketlerini
hayata gecirdi. Uretimlerin askiya alinmasi
ve alacak tedarikinde sikintilar yasanmasiyla
genisletilen ticari alacak sigortalari ve

yine salginla durma noktasina gelen
ticaretin devam edebilmesi icin e-ticaret
uygulamalarindaki destekler, KOBi’lerin yeni
normalde yol haritasini cizmesine blyuk
katki sagladi. Uzmanlara gore salginin

olumsuz etkisinden siyrilip ihracatini
artirmak ve eski giictine kavusmak isteyen
KOBI'lerin, COVID-19 siirecinde nakit akisini
saglama almasi, kredi ve desteklerden
azami 6lcide yararlanmasi biyiik 6nem
tastyor. Bununla birlikte pandemi sonrasi
dijitallesmenin de ekonominin bel

kemigi KOBI’ler icin olmazsa olmazlari
arasinda. Oyle ki, yeni normalde KOBI’lerin
strdardlebilir olmasi icin dijitallesme sart.

KOBI’LER SALGINI YARA

ALMADAN ATLATMALI

COVID-19'un yarattigi krize bitiin diinya
gibi Tarkiye'nin de hazirliksiz yakalandigini
soyleyen KOSGEB Baskani Cevahir Uzkurt,
salginin arz ve talep sokunu bir arada
yasattigini belirterek, Tirkiye'nin piyasaya
en erken miidahale eden ilkelerden
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DOSYA KONUSU

KOBIGEL destek projesi kapsaminda, biiyik veri,
nesnelerin interneti, akilli sensorler, endiistriyel robot
teknolojileri, artirilmis gerceklik alanlarinda proje sunan
isletmelerimize 1 milyon TLl'ye kadar destek verecegiz.

biri oldugunun da altini cizdi. Uzkurt,
KOBI'lerin yiizde 9'inin bu siirecte personel
cikartmadigini da ekleyerek, yasadiklari
sikintilara yonelik KOSGEB olarak ciddi
tedbirler aldiklarini ifade etti. Uzkurt,
KOBI'lerin bu donemde almasi gereken
onlemleri su sekilde anlatti: “KOBI’lerin nakit
akislarini bozmayacak sekilde bir taraftan
kamu desteklerinden yararlanmalari diger
taraftan da normal stirecte yapmis olduklari
gereksiz masraflardan kacinarak tasarruf
egilimine girmeleri gerekiyor. Ulusal ve
uluslararasi piyasalarda a¢iima oldugunda
KOBI'ler icin ciddi avantajlar ortaya cikacak.
0 nedenle personel acisindan ¢alisma
glclerini kaybetmemeleri lazim. COVID-19
salginini KOBI'ler yara almadan atlatmali.
KOBI'ler bagisikliklarini koruyarak, kriz
sonras! ortaya ¢ikacak firsatlari daha

ivi degerlendirebilmeliler. KOBI’lerimiz,

en hasta devletin, kamu bankalarinin

ya da 6zel bankalarin vermis oldugu
destekleri iyi takip edip, bunlardan en az
hasar gorecekleri sekilde yararlanmallar.

isletmelerimiz, ‘Hangi kurum, ne veriyor?’
sorusunun cevabini bulmak icin KOSGEB'in
resmi web sitesine girerek, hangi destegin
aciklandigini, kimin tarafindan, hangi
sartlarda verildigini gorebilirler.”

DiJITALLESME VE
E-TiICARET KOBI’LERIN

YOL HARITASINDA OLMALI
COVID-19 siirecinde dijitallesmeyle

birlikte ve e-ticaretin olmazsa olmazlar
arasinda bulundugunu séyleyen KOSGEB
Baskani Cevahir Uzkurt, her bir KOBi’nin

bu konuda ayri bir stratejisi olmasi
gerektigini vurguladi. Uzkurt, “Yaptigimiz
arastirmalarda gida, saglk, hijyen (temizlik
rdnleri) gibi sektorler arasinda dijitallesme
sirecini tamamlamis, e-ticarete yonelik
hazirligi olan firmalarin daha avantajli
oldugunu goériyoruz. Bundan sonra hem
isletme hem de tiketici davranislari
acisindan elektronik ortama bir kayma
olacak. Bu firsati degerlendirmek cok
onemli. O yiizden KOB/'ler dijitallesme
stirecini ¢ok kisa sirede tamamlamal.
Bundan sonra da her KOBi'nin dijitallesme
ve e-ticarete donik bir yol haritasi
olusturmasi gerekiyor. KOSGEB olarak

bu konuda da uzun siredir Gzerinde
durdugumuz calhismalarimizi tamamladik.
Gectigimiz giinlerde de Sanayi ve Teknoloji
Bakani Mustafa Varank, ‘imalat Sanayinde
Dijitallesme’ konusu ile KOBI Gelisim Destek
Programi (KOBIGEL) cagrisini acikladi.
Proje basvurularini almaya basladik. Bu
destek programi ile bliyiik veri, nesnelerin
interneti, akilli sensorler, endiistriyel robot
teknolojileri, artirilmis gerceklik alanlarinda
proje sunan isletmelerimize 1 milyon TL'ye
kadar destek verecegiz” seklinde konustu.



KOSGEB’iN KOBI'LERE
VERDIGI DESTEKLER

KOSGEB, COVID-19 kapsaminda ihtiyac

duyulan maske, kolonya, koruyucu

gozliik, elbise, dezenfektan ve temizlik

Urtnlerin yerli Gretimine 6 milyon
liraya kadar destek sagliyor. Bunun
ylzde 70'i geri 6demeli, ylizde 30’u
geri 6demesiz seklinde. 4 milyon 200
bin lirasini ilerleyen dénemlerde geri
odemeli olarak kullanacak KOBI'ler,
geriye kalan 1 milyon 800 bin liralik
kismini da geri 6demesiz olarak
kullanabilecek.

KOSGEB'in proje bazli destek
programlarindaki geri 6demeli
desteklerinden ve KOBI Finansman
Destek Programi’ndan faydalanan
isletmelerden KOSGEB, Alacaklarinin
Ertelenmesi kapsamindan 2020 yili
icerisinde hin 131 isletme faydaland.
Bu isletmelerin toplam 134 milyon
358 bin TL tutarindaki borclari ise 3
ay sdreyle erteleme kapsamina alind.
Proje stresi yakamlaltklerini ya da
girisimcilik programi yakamlaltklerini
11 Mart 2020 ve sonrasinda yerine
getirmesi gereken isletmelere de
devam eden projelerine 4 ay
ek stre tanindi.
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MILYON TL
KOSGEB’in COVID-19
siirecinde KOBI’lerin

yerli iiretimine verdigi
finansal destek

131

KOSGEB'in Alacaklarin
Ertelenmesi
Programi’ndan
faydalanan isletme sayisi

KOSGEB Baskani
CEVAHIR UZKURT
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KOBI’LERE DEVLETTEN
E-iHRACAT DESTEKLERI

KUk ve orta dlcekli isletmelerin
ihracatci olabilmeleri ve e-ihracat
stireclerine dahil olabilmeleri icin Ticaret
Bakanlhigi ve UPS firmasinin is birligiyle
hayata gecirilen Export Akademi,
KOBI'lere her ay elektronik ortamda
licretsiz egitim veriyor. Bugtine kadar
500e yakin girisimcinin katildigi program
kapsaminda KOBI'lere, giimriiklemeden
satis yontemlerine, uygun paketlemeden
6deme sistemleri ve lojistik coziimlere,
dijital pazarlamadan sanal pazarlara

ve ihracata yonelik devlet desteklerine
kadar her konuda egitimler veriliyor.

Bu destegin yani sira Cumhurbaskani
karariyla e-ihracati 6zendirmek icin yeni
desteklerden bir digeri de firmalarin
e-ticaret sitelerine tyelikleri, sanal
ticaret heyetleri ve sanal fuarlara katilimi
ile sanal fuar diizenlemesi icin 8 hin
liraile 100 hin dolar arasinda destek
saglaniyor. Bu kapsamda e-ticaret
sitelerine Qyelik giderleri 2020 yiliicin
ylzde 80, takip eden yillarda ise yiizde
60 oraninda destekleniyor. KOBI'ler bu
destekten en fazla (ic e-ticaret sitesi

icin ve e-ticaret basina en fazla iki yil
yararlanabilecek.
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isletmeler yonetmelikleri takip
ederek, is planlarini yapmalilar.
Ayrica, calisanlarini kadroda
tutarak etkin ve acik bir iletisim
sistemi kurulmali.

i
()

@ s strecleri yeniden yapilandiriimal.

@ Sirketler, misterilerinin risk
degerlendirmesini yapmali ve

Isletmelerin, alternatif senaryolar hazirlanmali.

COVID-19 pandemisi-

nin son evresi olarak tanim-

lanan ‘yeni normal’e heniiz

gecemedigi tespitine yer verilen

raporda, isletmelerin ylizde 57'si sek-

torel bazda iyilestirmelerin, ylizde 29'u

sirket ici dinamiklerinin ve yiizde 14l de

tedarik zincirindeki gelismelerin toparlan-
ma sireclerini hizlandiraca-
gini ifade ediyor. Ortalama

ISLETM ELER tc yillik stireci kapsayan yeni

H normal evresinde isletmele-
YENI NORMALE rin ylzde 50'si tedarik zinci-
1 rini, yizde 33’0 vyenilikciligi,

GECEMEDI yizde 17'si de disik mali-

yeti Gretim ve hizmet sag-
lamada rekabet gliclinii artirmanin etkeni
olarak belirtiliyor. isletme sahiplerinin
yonetim tarzi ve davranislarinin da is-
letmelerin normallesme evresine ge-
cisi hizlandirdiginin alti cizilen ra-
porda, isletmelerin ylizde 50'si
iliski ydnetimi ve iletisimin
onemli oldugunu be-
lirtiliyor.

® Devlet, kamu ve 6zel bankalarin
verdigi destek, kredi ve tesvik
paketleri takip edilmeli.

@ Firmalar, paydaslariyla iletisime
gecerek tahsilat stirelerinin
iyilestirilmesini saglamall.

® Tedarik zincirinin bastan sona
risk analizi yapiimali. Lojistik
kisitlamalar nedeniyle yeni tedarik
yéntemlerinin planlamasi cizilmeli.

® Ozellikle bu stirecte cok gerekli
olmayan yatirim harcamalarindan
uzak durulmali. Gelen kredi
6demeleriicin yeniden
yapllandirma veya erteleme
firsatlari takip edilmeli.

® Nakit akisi yeniden yapilandiriimali.

KOBI’LER COVID-19 KRIZINI NASIL YONETMELI

@ E-ticaret uygulamasina mutlaka
gecilmeli. Dijitallesme icin
desteklerden faydalanilmall.
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I DENiB ROPORTAJ

SELIM YAYMANOGLU

DENIZLI’NIN

H o B

URETTIGI
IHRACATA GiDiYOR

Tekstil kenti Denizli, basarili ihracatc¢i firmalariyla Tiirkiye ekonomisine
katki saglamayi siirdiirityor. DENIB Yonetim Kurulu Muhasip Uyesi
Selim Yaymanoglu, iiretimlerinin tamaminin yurt disina ihrac edildigini
soyliiyor ve ekliyor: “Denizli’nin tekstil sektorindeki basarisi,
bazi egitim kurumlarinda ders haline getirilmeli.”
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185

istihdam
kapasitesi

BIN ADET
Atlas Boya Tekstil
aylik iiretim kapasitesi

enizli'nin Tarkiye’nin lokomotif sektéri

tekstilde 6ncd hir il oldugunu séyleyen
DENIB Yonetim Kurulu Muhasip Uyesi ve Atlas
Boya Tekstil Yonetim Kurulu Baskani Selim
Yaymanoglu, diinyadaki hircok magazada
ve otellerde kentten ihra¢ edilen Griinlerin
oldugunu belirtiyor ve hedeflerinin kendi
markalarini kurmak oldugunun da altini
ciziyor. Yaymanoglu ile Atlas Boya Tekstil',
srddrdlebilir yeni nesil boyama ydntemlerini
ve Denizli'nin ihracat basarisini konustuk.

Atlas Boya Tekstil’in hikayesi nasil basladi?
Atlas Boya Tekstil, ticari hayatina 1966 yilinda
iplik cile boyama tesisi olarak basladi. 1980’li
yillarin ikinci yarisindan itibaren de havlu-
bornoz ve dokuma kumaslari boyama ve
terbiyesi hizmeti vermeye basladik. 2005
yilindan sonra ise 6rme kumas boyama ve
terbiyesi yapmaya basladik. Firma olarak 2010
yilinda rotasyon, 2015 yilinda da dijital baski
yatirimlari yaptik.

Hangi alanlarda hizmet veriyorsunuz?
Terbiye alanlarimizi, pamuklu grubu havlu-
bornoz-6rme kumaslar (ev tekstili ve dis giyim),
polyester grubunu ise Welsoft-polar- Rashel-
pelus tird kumaslarin boya-baski ve terbiyesi
olusturuyor. Ana faaliyet konumuz olan

boya ve terbiyenin disinda, 2017 yilinin ikinci
yarisinda dis giyim Gretimini ekledik. Burada
markalara butik tiretimler yapmaktayiz. Uriin
yelpazemizi t-shirt, sweatshirt, jogger, hoody
gibi trtinler olusturuyor. Uretimimizin hepsi
yurtdisi pazarina yonelik. Dis giyim ihracatimizi
agirlikl olarak ingiltere’ye yapiyoruz. Amerika
ve Slovenya da ihracat pazarlarimiz arasinda.
Firma olarak aylik tiretim kapasitemiz ise

15 hin adet. Boya baski tesisimiz, tretiminin
yizde 90" in1 yurt disi pazarlara satan firmalara
hizmet veriyor. Atlas Boya Tekstil'de 185 kisi
istihdam ediyoruz. Ginliik 25 ton diiz boya,

5 bin metre rotasyon baski, 2 bin 500 metre
dijital baski Gretimimiz var.

Yeni nesil hoyama yontemleri modayi daha
siirdiiriilebilir kiliyor. Atlas Boya Tekstil
olarak bu konudaki calismalarinizdan
bahseder misiniz?

Bugiin artik tiiketiciler sadece saglk

acisindan zararli olmayan, yiiksek kaliteli
tekstil drtinleri talep etmiyor. Ayni zamanda

satin aldiklari drtinlerin cevre dostu olup
olmadiklarina ve sosyal sorumluluk yonlerinin
bulunup bulunmadigina da dikkat ediyorlar.
Bu sistem, tekstil zinciri icerisinde yer

alan sirketlerin s6z konusu gereksinimleri
karsilama yoniindeki taahhitlerini, seffaf

hir sekilde yerine getirdiklerinin kamuoyu
nezdinde ispati niteligindedir. Bunu da
stirdardlebilir tekstil Gretimi (STEP) adl
altinda belgelendiriyorlar. Firmamiz, Ekotex
ve Organic sertifikalari disinda 2018 yilinda
STEP sertifikasini ilk alan firmalardan biridir.
Bunun yaninda Atlas Boya olarak piyasadaki
konvansiyonel reaktif boyarmaddeler yerine,
pamuk ve seliilozik elyaflara haglanma orani
yiizde 30 daha fazla olan boyama ve yikama
islemleri sirasinda su ve enerji tiketimi ile
karbondioksit emisyonlarini énemli 6lclide
azaltan poli-reaktif boyarmaddeler ¢calismalari
yapmaktayiz. Ayni zamanda bu boyarmaddeler
tim cevresel istekleri ve tiim haslik taleplerini
karsilayahilmektedir. Her zaman hedefimiz
daha az atik ve daha az cevresel kirletme
olacaktir.

Denizli’nin tekstil sektoriindeki basarisini
nasil degerlendiriyorsunuz?

Denizli’nin tekstil sektériindeki basarisinin,
bazi egitim kurumlarinda ders haline
getirebilecegini diistiniyorum. Hepimizin
hildigi gibi Denizli, Tirkiye'nin lokomotif
sektorl olan tekstilde éncl bir ildir. Burada
yasayan her dort aileden birinin tekstil ile
iliskisi vardir. Basarimizin arkasinda, calismak
ve hirbirimiz ile rekabet etmek 6nemli bir yer
tutar. ikinci kusak genclerin yurtdisi egitimlerini
tamamlayarak, aile sirketlerine dénmeleri ve
bu sirketlere ivme kazandirmalari basarinin
olusmasinin diger bir unsurudur. Yarim
asirdan daha uzun bir stire énce, kdylerde

el tezgahlari ile baslayan Gretim, bugiin

son model makineler ile devam etmektedir.
Denizli sanayicisinin kazandigi paranin biyik
hélimn yine isine yatirip modernlesmeyi
on planda tutmasi, teknolojiyi stirekli takip
etmesi basarinin bir baska parcasidir elbette.
Diinyada bircok tilkedeki magazada,
otellerde hizim Grettigimiz trinler
kullaniimaktadir. Ev tekstilinin disinda, son
10 yilda dis giyim dizerine yapilan yatirimlar
bugiin meyvesini vermeye basladi ve artik
bu alanda da diinyadaki markalara dretim
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COVID-19 salgini
her anlamda
olumsuzluk
yarattiysa da
bize e-ticareti
ogreterek,
ilerlememizi de
sagladi. Bu siire
icerisinde bircok
firma bu konuda
ilerleme gosterdi
ve ciddi anlamda
satis rakamlarina
ulasti.

yaplyoruz. Bundan sonra hedefimiz kendi
markalarimizi olusturmaktir.

DENIB’in Denizli ve Tiirkiye ekonomisine
katkilarindan bahseder misiniz?

Bilindigi izere ihracatci birliklerinin ana

gorevi ihracatcilarr orgitlendirmek ve is
birligini gelistirmek suretiyle ihracati artirarak
ekonomik gelismeye katkida bulunmaktir.

Dis ticaretin tilke menfaatine uygun olarak
gelismesini saglamak da birliklerin bir diger
gorevidir. Biz bu gorevimizin yaninda yil
icerisinde egitim seminerleri, UR-GE projeleri ile
sektorlerimizi yurtdisinda tanitmaya calisiyoruz.
Denizli'deki tiretici firmalar ile alicilar arsindaki
kopriyi olusturuyoruz. Firmalarimizin ilk
ihracatlarini yapmalarini tesvik icin olusturulan
‘Senden ihracatci Olur’ projesi, Denizli ve
Tirkiye icin 6nemli ve 6rnek bir projedir. Bir
diger projemiz olan ilk, orta ve lise 6grencilerini
yeni icatlar yapmaya tesvik etmeyi amaclayan
‘Gen¢ Mucitler’ projemiz de su an devam ediyor.
Bunlarin yani sira iilke genelinde yaptigimiz
tasarim yarismalari ile yetenekli ve basarili genc
arkadaslarimizi sektoriimiize kazandirmakta

ve dereceye girenlere yurt ici ve yurt disinda
egitimler vermekteyiz.

Tiirkiye’nin en cok ihracat yapan 10

ili arasinda yer alan Denizli, COVID-19
siirecinden nasil etkilendi? ihracatin devam
etmesi icin hangi adimlar atildi?

Denizli'min saglik bakimindan aldigi bilincli
onlemlerle COVID-19 siirecini diger sehirlere

gore daha sikintisiz gecirdigini distiniyorum.
Ekonomi acisindan degerlendirecek olursak,
Euro Bolgesi'ne (iretim yapmamiz, ihracatimizi
ve ekonomimizi daraltti. Ancak buna ragmen
Gretimimiz uzun vadede tamamen durmadi.
Aksine (iretimimiz yavaslayarak devam

etti. Buyik siparis iptalleri olmadi. Haziran
ayinin ikinci yarisindan itibaren yavas yavas
normallesmeye dogru gidildigi gorild.
COVID-19 salgini her anlamda olumsuzluk
yarattiysa da bize e-ticareti 6greterek,
ilerlememizi de sagladi. Bu siire icerisinde
bircok firma bu konuda ilerleme gosterdi

ve ciddi anlamda satis rakamlarina ulasti.
ilimizin ihracatinin bundan sonra da artmasi
icin, e-ticaret izerine yogunlasmali ve direkt
musteriye ulasmaliyiz. Bununla birlikte,
faaliyeti devam eden, alaninda uzman
sektorlere uygun krediler saglanmali yani
sektorel tesvik getirilmelidir. Enerji ve kur
politikalarinda ihracatciyr destekleyici formiiller
bulunmal, lojistik anlamda izmir Liman-Denizli
demir yolu yiik tasimaciligl tamamlanmal ve
uygun navlun dcretleri belirlenmeli. Denizli-
Aydin otoyolu bitirilmeli, Cardak Havalimani’na
ucak seferlerinin artmasi ve ekonomik olmasi
gerektigini distindyorum.

son olarak eklemek istediginiz bir sey var mi?
Turkiye olarak genc bir niifusa sahibiz ve

bunun kiymetini bilmeliyiz. Yurt disinda degerli
okullarda egitim alan cocuklarimiz, tilkelerine
déndiklerinde ekonomiye kazandiriimaldir.
Genclerin ekonomide daha cok var olmalari
gerekiyor. Biz de hem DENIB hem de is insanlari
olarak iniversitelerle el ele verip gencleri
destekleyerek iretmenin ve daha cok ihrag
etmenin 6nemli oldugunu disanlyoruz.
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Her yil diinya
genelinde
diizenlenen ulusal
ve uluslararasi fuar
sayisl

Tim diinyada COVID-19 nedeniyle iptal edilen veya ertelenen fuarlarin yerini
artik sanallari aldi. Pandemi tiim iilkelerin ekonomilerinde biiyiik yaralar
acarken T.C. Ticaret Bakanhgi ihracatcilari zor giinlerde ayakta tutmak adina

sanal fuarlara yonelik 6nemli destekler sagliyor.
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TOBB verilerine
gore 2019 yilinda
Tirkiye'de
diizenlenen fuar
sayisl

nsan saghgina oldugu kadar sektorlere

ve sirketlere de olumsuz etkiler
yapan COVID-19, tim diinyada 325 milyar
dolarlik ekonomik deger yaratan fuarcilik
sektorinin dijitale tasinmasina neden
oldu. Hem yurt icinde hem de yurt disindaki
batdn fiziki fuarlarin iptal edilmesi veya
ertelenmesiyle de is yapis sekillerinde
kokli degisiklikler yasand. Ticaretin sanala
tasinmasi, yalnizca web ve mobil olarak tek
tikla diinyanin ébar ucundaki fuari gezme
imkani saglarken, sanal fuar yazilimlarinda
yogun bir talep artisi gorildd. Fuarlarin bir
bir iptal olmasiyla duraganlasan ticaretin
tekrar hareketlenmesi icin diger Glkelerde
oldugu gibi Tirkiye'deki sektorler ve
firmalar da rotayi sanal fuarlara cevirdi.
Sektor temsilcileri, Ttrkiye'nin bu alana

hizli adapte olmasi ve hem i¢ hem de

dis piyasada ticaretin basarili bir sekilde
gerceklestirmesiyle bu alanda éncii tlkeler
arasinda yerini aldigini belirtti. Tarkiye'nin
2020 fuar takviminde 136’si uluslararasi
olmak tizere 450 fiziki fuar yer aliyordu.
Ancak pandemiden dolayi bircogu
ertelendi ya da iptal dolu. Ontimiizdeki
doneme dair belirsizligin devam etmesiyse
alternatif yollarin aranmasina yol acti.

Bu kapsamda devreye giren Ticaret
Bakanligi ve Tiirkiye ihracatcilar

Meclisi (TIM) 6nderliginde pandeminin
ihracata negatif etkisini telafi edebilmek
icin sanal fuar ve ticaret heyeti atagl
baslatildi. Yeni normalin bir parcasi olan
sanal fuarlarin ilki de gectigimiz haziran
ayinda gerceklesti.
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DiJITALLESME

SANAL
FUARLARA
VERILEN DEVLET
DESTEKLERI

TiM Sanal Fuar Komitesi, s6z konusu sanal fuarlara standartlar belirlemek icin calismalarini stirdiiriiyor. Bu
calismalarla, fuarlar icin verilen desteklerin dogru sirketlere gitmesi ve kisisel verilerin gizliliginin garanti altina
alinmasi amaclaniyor. Mayis ayinda yayimlanan Cumhurbaskani Karari dogrultusunda uygun goriilen sanal ticaret
heyeti faaliyetleri ve sanal fuarlara destek saglaniyor. Ticaret Bakanligl koordinasyonunda is birligi kuruluslarinca
diizenlenen sanal fuarlarin katilim organizasyonlari giderleri yiizde 50 oraninda siibvanse edilirken faaliyet
basina 50 bin dolara kadar da destekleniyor. is birligi kuruluslarinca diizenlenen sanal fuar organizasyonlarina
dair giderler de yiizde 50 ve faaliyet basina 100 hin dolara kadar destekten yararlandirilabiliyor.

TICARETTE DIJITAL DONUSUM

UZAKLARI YAKIN EDIYOR
COVID-19 tedbirleri kapsaminda seyahat
kisitlamalari ve 6nlemler nedeniyle
gerceklestirilemeyen genel ticaret
heyeti programlari ve fiziki fuarlar,
salginla micadele kapsaminda alinan
6nlemler cercevesinde Ticaret Bakanhgi
tarafindan sanala tasindi. Bakanligin,
dijital faaliyetlerin desteklenmesine
iliskin ilgili mevzuati cercevesinde, son
dénemde diizenlenmesi kararlastirilan
sanal ticaret heyetleri ve sanal fuarlarla,
pandeminin ihracat tzerindeki etkilerini
azaltmak ve ihracatcilara yeni tanitim
imkanlarimin sunulmasi hedefleniyor.
Bakanlik koordinasyonunda is hirligi
kuruluslarinca diizenlenen sanal ticaret
heyeti faaliyetlerine iliskin giderler de
ylizde 50 ve faaliyet basina 50 bin dolara
kadar desteklenirken, sanal fuarlar icin bu
rakam 100 hin dolar.

COVID-19 ile miicadele siirecinde
ticaret heyetlerinin dijital ortama

tasinmasinin, Tarkiye ihracatina 6nemli
katkilarinin olacagini belirten TiM Baskani
ismail Giille de “Fiziki heyetlerde zaman
darhgindan dolayi gérismeler kisa
surebildigi gibi bazen gerceklestirilmiyor.
Sanal heyetlerde ise iki taraf belirlenen
giin gérustirilemezse bile sonraki
giinlerde tekrar bir araya gelebilme
sansina sahip. Zaman ve mekan kisiti
ortadan kalkiyor. Bir baska ¢nemli
avantaji da fiziki heyetlere gére daha
disik bitcelerle gerceklesiyor olmasi”
dedi. Pandemi slirecinin sona erip eski
diizene dénuldiaginde firmalarin tekrar
konvansiyonel heyetlere yonelecegi
Ongorusinde bulunan Gille, “Yeni
normalin bir parcasi olarak hayatimiza
giren yeniliklerden biri de sanal ortamda
ticaret gériismeleri yapmak oldu. Bu
baglamda, ulasiimasi zor olan pazarlarda
ise sanal heyet modelinden yararlanmaya
devam edecegiz. Cunk( heyetler
zamandan ve maliyetten kazanmamizi

ve hizli hareket edebilmemize imkan
saghyor” seklinde konustu.

SANAL FUARLARIN E-IHRACATA

SUNDUGU AVANTAJLAR

Dijital bir fuarin fiziki bir fuara kiyasla cok
daha faydali olabilecegini belirten E-ihracat
Tirkiye Baskani Mert Tanciger ise, “Fiziki
fuarlar cok blyik alanlarda yapiliyor.
Ortalama bin ila bin 500 firma katihyor.

Bir musterinin o kadar firmanin standini
dolasmasi zaten fiziki olarak mimkin degil.
Ama online fuarda oturdugunuz yerden
istediginiz kadar firmay! ziyaret edebilirsiniz.
Fiziki fuarlarda bir noktadan sonra
gOrdigindz bir trind aklinizda tutmaniz bile
mimkiin olmuyor. Online bir fuarda defalarca



E-ihracat Tlrkiye Baskani
MERT TANCIGER

“SANAL FUARLAR,
KiLITLENEN ULKE
EKONOMILERI
ICiN UMUT OLDU”

COVID-19'la kilitlenen dlke
ekonomileriicin umut

olan sanal fuarlara yiizde
90'dan fazla talep oldugunu
sOyleyen E-ihracat Tlrkiye
Baskani Mert Tanciger

“Sanal fuar, fiziki alanda
yapilan fuar etkinliginin

dijital ortamda yapiimasidir.
Bu dijital ortamda herkesin
kendine 0zel dranlerini
goOsterebilecegi sanal

odasi (standi), sponsorlu
oturumlar, 6zel konferanslar,
coklu toplanti odalari, ézel
yazisma olanaklari, gérintili
gOriisme, Grlin tanitimlari gibi
pek cok hizmet bulunuyor.
Ureticilerin dranlerini kolayca
bulabilmesi icin alicilara
eksiksiz bir sanal fuar ve B2B
platform deneyimi sunuyoruz.
Alicilar alim talepleri
konusunda, driinlerin glincel
bilgilerine anhk ulasabilir;
onde gelen dreticilerden 6zel
fiyat teklifleri talep edebilir ve
karsilastirma yapabilir. Bu da
size diinya ¢apinda binlerce
Urtine goz atma imkani
saglar” dedi.

SANAL FUARLARIN AVANTAJLARI

Hazirlik suresi fiziki
fuarlara nazaran cok
daha kisa.

Katilim tcreti
daha disuk.

Daha dislk bitce ile
gerceklesiyor.

B2B goériisme orani /
suresi daha fazla ve
verimli.

Genis cografyaya
ulasim imkani sagliyor.

Zaman ve mekan
kisitlamasi yok.

Fiziki fuarlardaki

destekler sanal
fuarlarda da gecerli.

2

N\

geriye donebhilirsiniz, akliniza takilan bir
firmay tekrar ziyaret edebilirsiniz” dedi.
Sanal fuarlar araciliglyla yapilan e-ihracatin
da firmalara ve Griinlerin taninirhgr ve akilda
kaliciligina ciddi katkilari oldugunun altini
cizen Mert Tanciger, “E-ihracat yapmak
isteyen ve bu sebeple dijital fuarlara katilan
firmalarin ve drdnlerinin, akilda kaliciligi
ka¢iniimaz bir avantaj. B2B ve B2C alanindaki
hizli degisimlerin sonucunda ticaret hacimleri
ayni oranda artarak, elektronik ortamda
yapilan ihracat, sahislar ve firmalar icin cazibe
noktasi haline geldi. Sanal fuarlar araciligiyla
bir araya gelen kisiler, hem ke ekonomisine
doviz girdisi sagliyor hem de katma

degerli Grtinlerin ihracina yonelik e-ihracat
platformunda rol aliyor” seklinde konustu.

SANAL FUARLAR CiRO KAYIPLARINI

MiNiMUMA INDIRIYOR

COVID-19 ile teknolojik gelismelerden
bagimsiz hareket etmek neredeyse
imkansiz hale geldi. Buna bagli olarak
tlketici ve kullanicilarin davranislari

ciddi oranda degisiklige ugradi ve bu
dénemde dijital pazarlamanin 6nemi

bir kez daha ortaya cikti. E-ihracat gibi
dijital platformlarin, firmalara hem ic
piyasada hem de dis piyasada dijital
anlamda pazarlama faaliyetlerini en etkin
sekilde gerceklestirerek ciro kayiplarini
minimalize ettigini de belirten E-ihracat
Turkiye Baskani Mert Tanciger, 6zellikle
bu siirecte dijitallesme alaninda yatirim
yapan firmalarin karsihgini gérmeye
basladigini ve siireci takip edemeyen
faaliyetlerini de dijital ortama tasiyamayan
isletmelerin ise oyunun disinda kalma
riski ile bas basa oldugunun altini cizdi.
Tanciger, sirketlerin sanal fuarlarda verimli
ticaret yapabilmeleri icin dikkat etmeleri
gereken noktalari da su sekilde anlatti:
“Oncelikli olarak hedef iriin ve hedef
pazarin analizinin yapilarak, anahtar
performans gostergelerinin dogru hir
sekilde konumlandirilmasi gerekmektedir.
Dijitallesme adina yapilacak hatali
hamleler isletmelerin zaman ve para
kaybina neden olmaktadir. Bu ylizden
firmalarin, dogru zamanda dogru dijital
pazarlama stratejisi ile en giicli konumlari
hedeflemeleri dnemli.”
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EKONOMI

Son donemlerde
politika
yapicilarimiz
“cari dengenin
rekabetci kur
ile saglanacag”
politikalarin
izlenecegini
ifade ediyorlar.
Rekabetci kuru
basit olarak
‘yerli paranin
bilingli bir
bicimde degersiz
tutularak
ihracatin
desteklenmesi’
olarak ifade
edebiliriz.
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REKABETCI KUR MU,
ISTIKRARLI KUR MU?

EKONOMIST
ALI AGAOGLU

Uzun Vadeli Gériiniim: Rell Effektif Doviz Kuru (Kopya)
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CMB'nin aciklamasina goére “nominal

efektif doviz kuru, Tarkiye'nin dis
ticaretinde énemli paya sahip tlkelerin
para birimlerinden olusan sepete gore,
Tark Liras’'nin agirhkli ortalama degeridir.
Agirliklar ikili ticaret akimlar kullanilarak
belirlenmektedir. Reel efektif déviz kuru
(REK) ise nominal efektif déviz kurundaki
nispi fiyat etkileri arindirnlarak (Enflasyondan
arindirilarak) elde edilmektedir.” REK
hesaplamasinda Tirkiye'nin dis ticaretinde
onemli yer kaplayan 36 iilke ile olan ticaret
nispetlerimiz esas aliniyor.

Bu tanima gére REK endeksinin diismesi

TUnin reel olarak deger kaybetmesi anlamina
geliyor. 2003 yilini 100 olarak kabul edildigi

REK grafiginde de gorildiigii Gizere REK 2007-
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2009 yillari arasinda 125-128 seviyelerinde imis.
Yani bu dénemde Tirk Lirasi 2003 yilindaki
rekabetciligini yiizde 27 civarinda kaybetmis
goriinlyor. 2001 krizinde 85 seviyelerine kadar
deger kaybeden REK, 2020 yilinin Mart ayinda
siddetlenen COVID-19 salgini sonrasinda 62'li
seviyelere kadar geriledikten sonra bir miktar
toparladi. Ancak eyliil ayinin sonlarina dogru
dolar/TL kurunun 770’lere Euro/TL kurunun da
9.00’lara yikseldigi siralarda yeniden diisiik
60'li seviyelere geriledi.

Teknik olarak bakildiginda 2016 yilinin
baslarindan itibaren REK 100’(in altina
gerilemeye bhaslamis, sonraki yillarda bu
gerileme daha da hizlanmis durumda. Tiirk
Lirasi son 4-5 yilda ticaret rakiplerine karsi
onemli oranda deger kaybetmis, giincel



soylemle rekabetci hale gelmisti zaten.

Gercekte REK'in diistik olmasi ihracatcilara
cok 6nemli bir avantaj getiriyor mu? 2018
yihindaki ekonomik daralmamiz sirasinda
verdigimiz cari fazlay! dahil etsek bile, dis
ticaret acigimiz bir tlirli kapanmiyor. Bunun
ardinda ihracatimizin biyiik oranda ithalata
bagli olmasi yatiyor. Enerjiyi hari¢ tuttugumuz
durumda dahi dlke ortalamasi olarak 100
dolarlk ihracat yapabilmemiz icin 45 dolarlik
ithalat yapmamiz gerekiyor. Bily(ik oranda
disa bagiml oldugumuz enerji ithalatini da
dahil ettigimizde her 100 dolarlik ihracat icin
yaklasik (icte ikisi kadar yani 65-70 dolarlik
ithalat yapmamiz gerekiyor. Bu acidan
bakildiginda ihracat icin rekabetci oldugu
distnilen TUnin deger kaybetmesi diger
yandan maliyet artislarini da beraberinde
getiriyor. Aslinda “rekabetci kur” sadece
yurt icinden saglanan ham madde ve iscilik
kadar bir rekabet saglayabiliyor. Bu da ancak
ihracatimizin (icte birlik kisminda rekabet
edebilmemiz demek.

Diger yandan TL'de son yillarda yasanan
deger kayiplari; enflasyonu besleyerek
hane halkinin alim giciinGi ciddi oranda
disarirken bireylerin tasarruflarinin yabanc
paraya kaymasina neden oluyor. Sirketler
acisindan bakildiginda da déviz yakimlalikleri
bilancolarina ek yiikler getirirken,
belirsizliklerin artmasi yatirimlari yavaslatarak
bliylime potansiyelini azaltiyor.

“Rekabetci kur politikasinin” icinde
bulundugumuz salgin déneminde ihracat
yaptigimiz Glkelerdeki talep daralmasinin
yasandigl bir ddneme denk gelmesi
saglayacagi varsayilan avantajlari da
ortadan kaldiriyor.

Kurun istikrarh, olabildigince 6ngortlebilir
olmasi is diinyast icin rekabetci olmasindan
daha 6nemli olsa gerek. Evet, yurt icinde
saglamis oldugumuz katma degeri ihrac
edehilmemiz icin rekabetci olmamiz gerekir.
Ancak bunu sadece kur lizerinden mi
yapmaliyiz? Teknolojiyi iyi kullanip Ar-Ge
sayesinde katma degeri yiiksek trtinler ile
yapsak daha iyi degil mi? Bunun zaman
alacagini ve bunun bir topyekdn kilttrel
degisim gerektigi kabulli ile kurun istikrarina
geri dénersek...

ikinci grafikte son bir yildaki dolar/TL
kurunu ve kurun 1 aylik Forward fiyatlari esas

alindigindaki oynakligi yer aliyor. Oynaklik
ylzde 7.5 ile 27.5 arasinda saliniyor. Cok
yiksek bir salinim. Kurun kamu eliyle kontrol
edilmeye calisildig “6.85 hatti” disinda
oynaklik hep yiiksek seyretmis durumda.
Oynakhgin yliksek olmasi basit anlamiyla
ongorlebilirligin azalmasi demektir.

Kamuya diisen gorev kurun seviyesinden
cok, kurdaki oynakhgin azaltilmasi olmali!
Ancak bu Merkez Bankasi'nin kurlar yikseldigi
zaman piyasalara miidahale ettigi zamanki
sOylemindeki gibi olmamali. Gercek anlamda
oynakhgin, midahale gerektirmeyecek
sekilde azaltiimasindan séz ediyorum. Bunun
icin yapilmasi gerekenler bir ‘roket bilimi’
degil. Given artirict 6nlemlerin alinmasi,
Turkiye'nin uluslararasi finans piyasalarinda
disen derecelendirme sirket notlarinin
yikseltilmesi, hukukun Gstinlaginan
kayitsiz sartsiz tesis edilmesi gibi konularin
onceliklendirilmesinden geciyor.

Merkez Bankasi'nin déviz rezervlerinin
negatife dondiigii son dénemde giindeme
gelen “rekabet¢i kur” sdyleminden cok, her
daim is dlinyasinin 6nini gérmesine yardimci
olacak “istikrarli kur” séylemine gecmekte her
anlamda fayda var!
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IHRACATTA KADIN

TEK TEZGAHTA
BASLADI,

DENIZLI'NiN iLK = |

DOKUMA

ETIKET

FABRIKASINI
KURDU

MESA ETIKET YONETIM
KURULU BASKAN YARDIMCISI
BiLGE SIVRI BASOZ
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Bundan 30 yil 6nce, esiyle birlikte Anadolu’nun
ve Denizli’nin ilk dokuma etiket firmasi olan
MESA Etiket’i kuran Bilge Sivri Basoz, tek
tezgahla basladiklari bu yolda, bugiin 11 bin
metrekarelik fabrikalarindan 40’tan fazla
iilkeye ihracat yaptiklarini séyliiyor ve ekliyor:
“Kadinlarimizi acilen girisimci olmalari ve is
diinyasina girmeleri icin cesaretlendirmeliyiz.”

MESA Etiket
istihdam sayisi

MESA Etiket
iiretim hacmi

ocuklugunun, oturduklarr apartmanin

altinda, tiim ailesiyle birlikte toptan
pamuk ipligi satisi yapan kictik bir diikkanda,
iplik cuvallari arasinda gectigini soyleyen
MESA Etiket Yonetim Kurulu Baskan
Yardimcisi Bilge Sivri Basdz, egitim hayatini,
baska bir sehirde mimarlik fakultesini
kazanmasina ragmen, 1980 6ncesi yasanan
siyasi olaylardan dolayi liseden sonra
devam ettiremedigini anlatiyor. Bu yiizden
icindeki egitim ve 6gretim sevdasinin
da hi¢ bitmedigini, aksine sirekli yeni
seyler 6grenip, donanim sahibi olmak igin
calistigini aktariyor. 30 yil 6nce esiyle hirlikte
Denizli'nin ilk dokuma etiket firmasinin
temellerini tek tezgahta calisarak atan
Basdz, bugiin 50’den fazla kisiye istihdam
saglayan ve 40'tan fazla tlkeye ihracat
gerceklestiren fabrikanin yonetim kurulu
baskan yardimcihgini Gistleniyor

MESA Etiket Yénetim Kurulu Baskan

Yardimcisi Bilge Sivri Basoz ile MESA
Etiket'in kurulus hikayesini, Denizli’'nin
Tirkiye ihracatina katkilarini ve kadinlarin is
hayatindaki glictinti konustuk.

Bilge Hanim biraz sizi tantyabilir miyiz?
is hayatina nasil ve ne zaman girdiniz?
MESA Etiket'i kurmadan 6nce Denizli'nin

ilk tekstil fabrikasi DEBA'nin muhasebe ve
finans boélimunde gorev aldim. Daha sonra
cocuklarimi bayattiim ve bu arada stirekli
okuyup arastirarak, ailem nedeniyle de
zaten asina oldugum is hayatina hazirladim
kendimi. 1990 yilinda esimle birlikte
Anadolu’nun ve Denizli'nin ilk dokuma
etiket firmasi olan Mesa Etiket’i kurduk.

1. Sanayi'de tek tezgahla kurdugumuz,

artik yerine dar gelen firmamizin 1996
yilinda su anki yerine tasinmasiyla birlikte,
benim tam zamanh calisma dénemim de
baslamis oldu. Sirketimizin kurumsallasmasi
stirecinde aktif ve etkin rol aldim. Tahi bu
arada kurumsallasma icin 6nemli olan
egitimlerle kendimi donattim. Strekli egitim
kapsaminda; yonetici gelistirme egitimleri,
sirket i¢i yonetim ve organizasyon, dis ticaret
yonetimi, etkin ekip calismasi, etkin iletisim
teknikleri, insan kaynaklari ydnetimi gibi
sertifika ve egitim programlarina katilarak,
6grendiklerimi de is hayatimda uygulamaya
devam ederek bugiinlere geldim. Bugiin, ayni
zamanda GESIFED (Giiney Ege Sanayici ve is
insanlari Federasyonu) kurucu tyesi, Denizli
Soroptimist Kulibii Dernegi (2007-2009
Dénem Baskani) ve Denizli Sanayiciler ve is
Adamlari Dernegi (DESIAD) tiyesiyim.

Peki, MESA Etiket’in kurulus hikayesi
nedir? Tek tezgahla baslayip bugiinlere
kadar nasil geldi?

MESA Etiket’ten dnce konfeksiyon ve
havlu-bornoz tiretimi isindeydik ve ben o
dénemlerde henliz calismiyordum. Fakat
esim sirekli, etiket tedariki konusunda
sikintilar yasadigindan, bu nedenle verilen
terminlere uymakta zorlandigindan ve
muhatap bulamadigindan bahsediyordu.
Cunku etiketler ya istanbul'dan geliyor ya

da ithal ediliyordu. Konfeksiyon planlamasi
yapilan Griinler, sadece etiket icin konfeksiyon
bandinda glinlerce bekletiliyordu. Havlu,
bornoz sektérindeki ortakligimizdan
ayrildiktan sonra, yeni bir girisim
arayisindayken piyasadaki bu acik konusunda
yol almaya karar verdik ve dokuma tezgahlari
konusunda alaninda en iyilerden biri olan
Jakob Miiller'den 1 adet dokuma tezgahi

ve etiket desen programi alarak, 1990
yilinda 1. Sanayi'de bu yolculugumuza
basladik. Dokuma etiket imalati, istanbul
disinda baska bir yerde olmadigi icin, ekip
yetistirmek hic kolay olmadi, bu noktada da
ciddi bir miicadele verdik. Clink(i yaptigimiz
is bir teknik tekstildi ve Denizli'de bu alanda
yetismis eleman yoktu. Dolayisiyla Denizli'de
ve hatta Anadolu’da yeni bir sektoriin 6nciisi
olan MESA Etiket, bu isin okulu olarak da
yine énci oldu. Daha sonraki yillarda 6z
sermayemizle tezgah sayimizi birer ikiser
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IHRACATTA KADIN

artirmaya baslayinca, 1. Sanayi'deki 4
diikkandan olusan dretim alanimiz dar
gelmeye basladi. Fabrika binasi yapmak icin
arayisa basladik ve 11 bin 68 metrekare olan
su an ki fabrika binamizin bulundugu yeri
satin aldik. Fabrika insaatimiz 1996 yilinda
bitti, aralik ayinda da yedi adet etiket dokuma
tezgahi ve is sonlandirici bazi makinelerle
birlikte yeni fabrika binamiza tasindik.
Teknolojinin cok hizl gelismesi nedeniyle
stirekli yenilenerek, makinelerimizi bir (ist
teknolojiyle stirekli degistirerek ve makine
sayillarimizi artirarak bugtinlere geldik.

Uiriin gaminizda neler var?

MESA Etiket’in hacmi, liretim
kapasitesi, istihdam sayisi nedir?
Kendi drettigimiz Griinlerin yaninda,
tedarikciligini yaptigimiz dranleri de
sayarsak drin cesitliligimiz oldukca fazla.
Farkli 6zelliklerde dokuma etiket, yatak
etiketleri, serit, arma, fermuar elcigi, baski
etiket, karton etiket, deri etiket, kaucuk
etiket, plastik klips, kilitli ip ve promosyon
rinleri gibi kalemelerden olusan cok
genis bir driin yelpazesine sahibiz. Uretim
hacmimiz, drettigimiz Grinin atki sayisi ve
ebatlarina gore degismektedir. Cok net bir
rakam vermek zor olsa da ortalama aylik
20 milyon adet gibi bir Gretim kapasitesine
sahibiz. istanbul’da bulunan ofisimiz dahil,
su an itibariyle sirketimizde 51 kisiyi istihdam
ediyoruz. Ciromuzun yaklasik ylizde 70’i
ihracat odakli fakat i¢c pazarda da ihracatci

“MESA Etiket olarak
ingiltere, Fransa,
italya, Almanya, Cek
Cumbhuriyeti, Belcika,
Hollanda, Macaristan,
Bulgaristan ve
Amerika Birlesik
Devletleri basta olmak
iizere 40’In iizerinde
illkeye ihracat
yapiyoruz.”

firmalara Gretim yaptigimiz icin neredeyse
tim dretim kapasitemizi ihracat icin
kullandigimizi séyleyebilirim.

Kadin girisimcilerimizin sayisi giin
gectikce artiyor. Is hayatinda kadinlarin
daha cok var olabilmesi icin sizce neler
yapilmali?

is hayatinda kadin girisimcilerin sayisi her
gecen gin artiyor. Bunun nedenlerini; kamu
kuruluslari, 6zel kuruluslar ve STK’larin
kadin girisimciligini artirmaya yonelik
hamleleri ve yine kadin girisimcilere
finansal destek saglayan bankalar olarak
goriyorum. Son yillarda tlkemizde
girisimcilik konusunda, yeterli bilgi ve
beceriye sahip olan kadin oraninda artis
oldu ve kadin girisimcilerin orani ylizde 9'a
kadar yiikseldi. is hayatinda kadinlarin daha
cok var olabilmesi icin, kiz cocuklarinin
egitimine énem verilmeli, kadinlar
ekonomik hayatin icine cekilmeli, stati

ve hilinc diizeyleri ylikseltilerek toplumun
kadin algisi degistirilmelidir. Kadin girisimci
olarak is diinyasinda var olmanin zorlugu,
kabul edilen bir konudur. Onun icin

acilen, kadinlari cesaretlendiren ve onlarin
girisimcilik dzelliklerini gelistiren politikalara
ihtiyac vardir. Erkek egemen toplum
aliskanliklarindan kurtulmak ve cinsiyet
esitligini tesvik etmek icin; 6zel sektor, siyaset,
sanayi ve ticaret odalarinin karar alma
mekanizmalarina kesinlikle kadin kotalarinin
konmasi gerektigine inaniyorum.
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I SEKTOR HABER

'MAKINE
IHRACATI

o PANDEMI
o @ DINLEMEDI
®

Pandemi nedeniyle yasanan kiiresel durgunluga ragmen, makine ve
aksamlari sektorii eyliil ayinda gerceklestirdigi 689 milyon dolarhk
ihracatla son donemin yiikselen sektorleri arasindaki yerini aldi.
Yilin ilk dokuz aylik toplam ihracati da 5 milyar 280 milyon dolar oldu.

.,
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A vrupa’nin altinci biyiik makine
imalatcisi olan Tirkiye, pandemi
kosullarina ragmen dis satisini artirmay
surddrtyor. Yilin ilk dokuz ayinda
gerceklestirdigi makine ve aksamlari ihracati
5 milyar 280 milyon dolar olan Turkiye,
sektorde uluslararasi rekabette giictini
kanithyor. Diinya genelinde salgindan
olumsuz etkilenen kiiresel ticarette, makine
sektoriniin yil sonuna kadar 6nemli 6lctude
bir daralma yasayacagi 6ngortlrken,
bundan sonra teknolojisi yiiksek (iriin
gruplarinin 6niiniin daha da acilacag ve
Turkiye'nin bu konuda avantajli oldugu
belirtiliyor. Tiirkiye makine ihracatin
yiizde 401n1 Almanya, ABD, ingiltere,

italya ve Fransa’ya yapiyor. Sektoriin ana
pazarlari olan bu bes tlke pandemiden en
fazla etkilenen dlkeler olurken, Turkiye,
eylilde bu yilin en yiiksek makine ve
aksamlari ihracatini gerceklestirdi. Agustos
ayinda 570 milyon 976 bin dolarlik ihracat
gerceklestiren Tirk makine ve aksamlari
ihracatcilari, eylil ayinda 689 milyon 81 bin
dolarhk dis satisla bir énceki aya gore
yuizde 20’lik bir ivme yakaladi.

5,280
MILYAR DOLAR
Tiirkiye’nin 2020
ocak-eyliil donemi
makine aksamlari ihracati

N«

Jr

N

689
MILYON
DOLAR
Tiirkiye’nin eyliil ayi
makine ve aksamlari
ihracati

2017 yilinda 41 milyon dolar ihracat yapan sektor,
2018'de 51 milyon dolar, 2019'da ise 61,5 milyon

dolar ihracata imza atti.

TURKIYE, TEDARIK
GUCUYLE SEKTORDEKI
KAYBINI EN AZ SEVIYEDE
TUTMAYI BASARDI

Tirkiye, 36 OECD (yesi icinde, makine
ihracatinda en yuksek yerli katma deger
oranina sahip 6'nci tilke konumunda.
Japonya’'nin yiizde 90 ile birinci oldugu
siralamada Tirkiye, yuzde 76,7 ile Alman-
ya’'nin hemen ardindan geliyor. Bu durum,
Glkenin diinyada cokmekte olan tedarik
zincirlerinden rakipleri kadar etkilenme-
mesinin sebepleri arasinda goruliyor.

Turkiye’de uretilen makineler

200 iilkeye ihrac ediliyor.

37

MILYON

760

BIN DOLAR
DENiIB iiyelerinin
2020 ocak-eyliil ay1
ihracati

)

DENizLi 105 ULKEYE MAKINE

iHRAC EDIYOR

Denizli'de makine ve aksamlari sektor,

son yillarda ihracatta glicli bir biiylime
performansi sergilemeye devam ediyor.
COVID-19 pandemisine ragmen DENiB
tarafindan yapilan ocak-eylil donemi toplam
makine ihracati 37 milyon 760 bin dolar
olarak kaydedildi. Makine sektériinde artan
ihracat rakamlariyla dikkatleri tizerine
ceken Denizli, gectigimiz yil ABD'ye 10
milyon dolari askin makine ve aksamlari
ihrac etti. Ardindan Misir, Suudi Arabistan,
Ozbekistan, italya, Hindistan gibi tlkeler
geliyor. 105 Ulkeye makine ve aksamlari
ihrac eden Denizli, sektérdeki ihracatini
2018 yilinda ylizde 24, 2019 yilinda da
ylizde 21 artirarak basarili bir performans
gosterdi. Makine ve aksamlari sektériinin
onemli bir potansiyel barindirdigini belirten
DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu, “DENIB
olarak sektorin ihracat artisini dahaileri
boyutlara tasimak istiyoruz. Yiritmekte
oldugumuz Uluslararasi Rekabetciligin
Gelistirilmesi (URGE) projesi ile sektoriin
kiimelenme bilincini artirarak, makine
ihracatcilarimizin yurt disi pazarlarda daha
etkin rol oynamasini amaclyoruz” dedi.

EN COK IHRACAT ABD’YE

Denizli’nin son iki yilda, 105 (lkeye
makine ihracati yaptigini soyleyen
DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu,
“Makine ve aksamlari, son yillarda hem
ihracatini hem de pazar cesitliligini
artiran ve hizli gelisen sektorlerimizden
biri konumunda. Amerika’dan Rusya’ya,
Sahra Alt1 Afrika’dan Asya’nin farkl
cografyalarina kadar cesitli tilkelere
makine ihracati gerceklestiriyoruz.
Gectigimiz sene, Denizli’"den ABD’ye
yapilan toplam makine ihracati 10
milyon dolarr asti. Ardindan Misir, Suudi
Arabistan, Ozbekistan, italya, Hindistan
gibi tlkeler geliyor. Bu durum da
Denizlili makinecilerin diinyanin dért bir
yanina ilimizde tretilen makineleri ihrac¢
ettiginin dnemli bir gostergesi olarak 6n
plana cikiyor. ihracatimiza sunduklari
katki icin makine dreticisi

tim firmalarimiza tesekkir etmek
istiyorum” seklinde konustu.
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MEVZUAT

Kisa ¢alisma
odenegi
uygulamasindan
mevcut
faydalananlar
icin siire 2 ay
daha uzatilarak,
isverenlerin
odenekten 31
Ekim’e kadar
yararlanmasi
saglandi.
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KISA CALISMA ODENEGINDE
ISVERENLER ICIN YENI
YOL HARITASI CiZILDI

Serbest Muhasebeci Mali Miisavir
DENiZ OGRAS

ilindigi Gizere COVID-19 tedbirleri

kapsaminda aciklanan Ekonomik
istikrar Kalkani Paketi ile kisa calisma
O6deneginin devreye alinacagl ve sireclerin
kolaylastirilip hizlandirilacagi aciklanmisti.

Aciklamadan ¢ok kisa bir siire sonra
Tarkiye is Kurumu (iISKUR) tarafindan
22.03.2020 tarihinde yapilan duyuru ile
COVID-19 salginindan olumsuz etkilenerek
kisa calisma uygulamak isteyen isverenler
icin yol haritasi cizildi. Gelinen son
noktada COVID-19’un olasi etkileri dikkate
alinarak “dissal etkilerden kaynaklanan
donemsel durumlardan ileri gelen
zorlayici sebep” kapsaminda kisa calisma
uygulamasi baslatildi.

S6z konusu duyuruya goére; 23.03.2020
tarihinden itibaren kisa ¢alisma talebinde
bulunmak isteyen isverenlerin gerekli
belgeleri doldurarak bagl bulunduklar
ISKUR biriminin elektronik posta adresine
e-posta gondermeleri yeterli olacak ve kisa
calisma 6denegi Bakanlik Rehberlik ve Teftis
Baskanligi tarafindan yapilacak uygunluk
tespitinin ardindan gerceklesecektir.

Kisa calisma 6denegi nedir, bir
hatirlayahm.

KISA CALISMA ODENEGI

4447 sayil issizlik Sigortasi Kanunu'nun
ek 2’nci maddesine gore; genel ekonomik,
sektorel veya bolgesel kriz ile zorlayic
sebeplerle is yerindeki haftalik calisma
surelerinin gecici olarak tcte hir oraninda
azaltilmasi veya is yerinde faaliyetin
tamamen veya kismen gecici olarak
durdurulmasi hallerinde, is yerinde tc¢ ayi

asmamak tzere kisa calisma yapilabilir.
Kisa calisma halinde issizlik Sigortasi

Fonu’ndan karsilanmak Gizere kisa

calisma ddenegi 6denir. S6z konusu édeme,

ic ayr asmamak Gzere uygulanabilirken,

bu siire Cumhurbaskani karari ile

6 aya kadar uzatilabilir.

Kisa calisma kapsaminda hangi
ddemeler yapilir?

o iscilere issizlik Sigortasi Fonu'ndan
karsilanmak tizere kisa calisma 6denegi 6denir.
e isciler icin GSS (genel saglik sigortasi)
primleri 6denirken kisa ve uzun vadeli sigorta
primleri 6denmez.

Uygunluk Tespitinin Yapilmasi

e [SKURa yapilan basvurudan sonra is
mifettislerince uygunluk tespiti yapiimasi

ve is yerinin bu durumlardan etkilendiginin
tespit edilmesi gerekmektedir. Diger bir
ifade ile isverenin kisa calisma talebinin is
mufettislerince yapilacak inceleme sonucu
uygun bulunmasi gerekir.

e Basvurularin is yerine gidilmeden

de belge tizerinden hizli bir sekilde
sonuclandirilabilmesi icin koronaviriisten
olumsuz etkilenildigine dayanak teskil
eden belgelerin basvuruya eklenmesi 6nem
tasimaktadir. Ancak Cumhurbaskanhgi,
bakanliklar veya ilgili kamu kurum ve
kuruluslari tarafindan faaliyeti durdurulan
is yerleriile ilgili olarak yapilan uygunluk
tespiti incelemelerinde, is yerlerinin sadece
bu kapsamda olup olmadigina iliskin
belgeler (isletme ruhsati, vergi levhasi)
yeterli olacaktir.



e Diger isyerlerinin COVID-19 salginindan
etkilendiklerini gosterir sekilde satis ya da
tretim disus raporlart ile kisa calismaya
gecilecegi yoniinde alinmis yonetim kurulu
karari var ise s6z konusu karari paylasmalari
yerinde olacaktir.

iscinin Gerekli Kosullari Tasimasi

e iscinin kisa calismanin basladigi tarihte,
calisma sareleri ve issizlik sigortasi

primi 6deme glin sayisi bakimindan
issizlik 6denegine hak kazanmis olmasi
gerekmektedir.

e Kisa calismanin basladigi tarinten énceki
son 60 giin hizmet akdine tabi olmasi
gerekmektedir.

e Son (¢ yil icinde en az 450 giin siireyle
issizlik sigortasi primi 6demis olmasi
gerekmektedir.

e Bu yararlanma slirecince kisa ¢alisma
6denegi uygulamasi 2 ay daha uzatildi,
cahsanlar eylil, ekim aylarinda da isten
cikarilamayacak.

® COVID-19 nedeniyle dissal etkilerden
kaynaklanan dénemsel durumlar
kapsamindaki zorlayici sebep gerekcesiyle
kisa calisma uygulanan isyerleri icin kisa
calisma 6deneginin siiresinin uzatilmasi

hakkindaki Cumhurbaskani karari, 31.08.2020

tarihli Resmi Gazete’de yayimlandi.

e Kararla Sosyal Koruma Kalkani kapsaminda

26 Mart 2020'de baslatilan kisa calisma
6denegi uygulamasi, mevcut faydalananlar
icin iki ay daha uzatildi. Boylece basladiklari
tarih esas alinarak isverenlerin biyik bir
holima kisa calisma 6deneginden 31 Ekim’e
kadar yararlanmaya devam edecek.

Kisa calismanin uzatildigi dénem icin
basvuru yapilacak mi?

COVID-19 nedeniyle 30.06.2020 tarihine
kadar (bu tarih dahil) kisa calisma
basvurusunda bulunmus isyerlerinde, daha
once salgin nedeniyle dissal etkilerden
kaynaklanan dénemsel durumlar
kapsaminda zorlayici sebep gerekcesiyle
uygulanmis kisa calismadan yararlanan
ayniisciler icin ve ayni sartlari (haftalik
kisa calisma siiresi) asmamak kaydiyla
kisa calisma uzatma islemi otomatik
olarak ISKUR tarafindan yapilacaktir. Hem
isverenlerin ve hem de iscilerin uzatma

isleminin yapilmasi icin basvuru yapmalarina
gerek bulunmamaktadir.

Uzatma isleminden yararlanmak istemeyen
isverenlerin ne yapmasi gerekir?

Kisa calisma sdresinin uzatiimasindan
yararlanmak istemeyen isverenler bu
durumu bagh oldugu ISKUR birimine

yazili veya elektronik ortamda en seri
sekilde bildirmesi gerekir.

Is yerinde fiilen kisa ¢calisma
uygulanmamasina ragmen iscilere kisa
calisma ddenegi 6dendiginin tespit edilmesi
halinde ne olacaktir?

isverenin hatali bilgi ve belge vermesi
nedeniyle yapilan 6demeler, yasal faizi ile
birlikte isverenden tahsil edilmektedir.
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USPAR TEKSTIL IHRACATIYLA
COVID-19 ENGELINI ASIYOR

2020 yil sonunda 180 milyon TL ihracat

USpar Tekstil rakamina ulasmayi hedeflediklerini belirten
. Uspar Tekstil Yonetim Kurulu Uyesi Fevzi
CoviD-19ile Uslu, “2019 yili ihracat rakamimiz 140
miicadele milyon Tiirk Lirasi’ydi. Bu yil hem iplik
- hem de kumas tarafinda ihracat artisimiz
kapsa“mmda genis olmustur. Bunun sebebi iplik tarafinda yeni
capll 6nlemler ilkeler ve pazarlara ihracata baslamamiz ve
alarak, 2020 VI|II‘II mevcut pazarlarda da payimizi artirmamiz
. oldu. ihracat yaptigimiz tlkeler basta
180 m“yon TL italya olmak tizere Almanya, Slovakya, Cek
tutarindaihracat  cumhuriyeti, Avusturya, Polonya, Fransa,
ile kapatmayl ispanya, Kolombiya, Belcika, Pakistan,
R Banglades. Guntimiiz kosullarinda cevreye
hedEﬂIVOI‘. vermemiz gereken 6nem her gecen giin

artmaktadir. Buna bagli olarak 2020 yatirim
planimizda mevcut ¢atilarimiza gines paneli
yatirimi planlanmakta olup bununla ilgili
gereken bitiin lisans ve izinler alinmistir.
Yapilacak olan glines panellerinin kapasitesi
6MW, yatirim maliyeti ise 2 milyon 500 bin
dolar” aciklamasinda bulundu.

Di_.liTALLES_ME ALTYAPISININ
YUZDE 80’ TAMAMLANDI
Uspar Tekstil’in dijitallesme altyapisinin
ylzde 80 tamamlandigini ve bu alanda
yatirimlarinin devam ettiginin de altini
cizen Uspar Tekstil Yonetim Kurulu Uyesi
Fevzi Uslu, gelisen teknoloji karsisinda
cagdas vasiflara sahip iplik Gretim tesisleri
ile hizmete devam ettiklerini belirtti. Uslu,
“Iki adet ‘open end’ iplik tesisi ve bir
dokuma tesisine sahibiz. 2006 yilinda
dokuma Gretimini biinyemize aldik. 2018
yilindan itibaren iplik Gretimini Denizli
Organize Sanayi Bolgesi’'ndeki iplik
tesisimizden daha fazla kapasitede iplik
treten Afyonkarahisar ilinin Dazkiri
ilcesindeki iplik tesisimize tasidik ve
kapali alanimizi 55 bin metrekareye
cikarmis bulunmaktayiz” dedi.
Dokuma uretimlerinin ayhk 650
bin metre oldugunu sdéyleyen
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Uslu, “Fason tretimlerimizle beraber

aylik satisimiz 850 hin metredir. Uretilen
kumaslarimizin tamamini ihrac etmekteyiz.
2019 yilinda iplik fabrikasi olarak 15 bin

ton iplik tiretimi yaptik” dedi. Uslu, “Ulke
ekonomisine énemli katkida bulunan,
topluma ve cevreye karsi sorumluluklarinin
bilincinde olan, stirdiralebilirligi yasam sekli
haline getiren, teknoloji ve kalite acisindan
sektoriinde lider bir kurulus olarak, hedefimiz
musterilerimize en yiiksek faydayi saglayacak
urtin ve hizmetleri iyi ¢coziim ortagi olarak
sunmak ve strekli misteri memnuniyetini
saglamaktir” diye konustu.



HA o W 1
fLiricive
| il H& B S

alr
Glcunu ve
Potansiyelini Kesfet

SOSYAL MEDYADAN

|
DENIB

DENiZLi IHRACATCILAR BiRLiGI

/4

Ihracata iliskin bilgiler ile
glincel etkinliklerimizi
aninda 68renmek cok kolay

) /denibdenizli
/denibdenizli
© /denibdenizli
(@) /Denizli ihracatgilar Birligi




GOSTERGELER

DENIB IHRACATI

% 1 Ocak 2020-30 Eyliil 2020 tarihleri arasinda DENIB tarafindan kayda alinan ihracat
rakami 1,659 milyar dolar olarak gerceklesti.

% 2019 yili eyliil ayinda 209,9 milyon dolar olan DENIB ihracati, 2020 yili eyliil ayinda gecen
yilin ayni donemine gore yizde 14,51 artarak 240,4 milyon dolar olarak gerceklesmistir.

% 2020 yili eylul ayi icerisinde, DENIB ihracatinin 6n siralarinda yer alan sektérlerden hazir
giyim ve konfeksiyon sektoriiniin ihracat kayit rakami, gecen yilin ayni ayina gére yizde
21,64 artisla 111,4 milyon dolar, tekstil ve ham maddeleri sektoriiniin ihracat kayit rakami
ise yuzde 2,72 artisla 25,1 milyon dolar olarak kaydedilmistir.

EYLUL AYINDA
DENIB IHRACATI

%+14,51

240,4

MILYON DOLAR

_ ] HOLLANDA ALMANYA ROMANYA
BIRLESIK KRALLIK
13,7 27,5 5,3
ABD 38’7 MILYON DOLAR MILYON DOLAR MILYON DOLAR

MILYON DOLAR

ISRAIL

5,2

MILYON DOLAR

27,8

MILYON DOLAR

\
.}:;
ITALYA \\ Si\
14,4

MILYON DOLAR

-

R

iSPANYA

FRANSA AVUSTURYA ~
5,3
MILYON DOLAR 12’4 | 5’1
MiLYON DOLAR MILYON DOLAR

MADENCILIK
URUNLERI

ELEKTRIK
ELEKTRONIK

EYLUL AYINDA ¢ 2190

ARLERI 136,5 i
SEKTORLERIN 36, BN =
IHRACATTAN 351 b

: MiLYON . : -9
ALDIKLARIPAY  jecerive  \ /' oowieveorwin \ iy

60 Denizli ihracatcilar Birligi / Ekim 2020



DENIB IHRACAT DEGERLENDIRME RAPORU

> 2020 yilinin ilk dokuz ayinda toplam 167 iilkeye ihracat gerceklestirilmistir. (Gecen yil ayni dénemde 171 ilkeye ihracat yapilmistir.)
> Ocak-eylil déneminde, en ¢ok ihracat gerceklestirdigimiz ilk on tlkenin toplam ihracatimizdan aldigi pay ylizde 62,3, ilk ¢ Glkenin
toplam ihracatimizdan aldigi pay ise yiizde 35,3'dir.

> Avrupa Birligi tilkelerine yapilan ihracat 2020 yili eylil ayinda yiizde 18,15 artisla 155 milyon dolar olarak gerceklesmistir. Gecen yilin
agustos ayinda ise, AB (lkelerine yapilan ihracat 131,1 milyon dolar olarak kaydedildi.

Belirli sektorlerin gecen yil ile karsilastirmali ihracat kayit rakamlarinin yiizdelik oranlari, degisimleri ve toplam ihracatimiz
icindeki paylar1 asagidaki sekildedir:

OCAK-EYLUL EYLUL
SEKTOR (FOB/1000 $) 2019 2020 Degisim% Pay % 2019 2020 Degisim% Pay%
TEKSTIL VE KONFEKSIYON 961.329 | 890.603 7,36 53,67 116.070 | 136.529 17,63 56,78
ELEKTRIK, ELEKTRONIK 276988 | 252.408 -8,87 15,21 30.331 35.171 1596 14,63
DEMIR VE DEMIR DISI METALLER |  164.577 | 150.214 -8,73 9,05 16981 21.950 29,27 9,13
MADENCILIiK URUNLERI 107.325 103.025 -4,01 6,21 13.134 13.514 2,90 5,61
DiGER SEKTOR URUINLERI 303.713 263.162 -13,35 15,86 33.482 33.306 -0,52 13,85

Birligimizin 2020 yili eyliil ayindaki toplam ihracatinin, 77,6 milyon dolar ile yaklasik yiizde 32,29’unu olusturan bornoz-sabahlik,
havlu-mutfak bezleri ve carsaf-nevresim ihracat kayit rakamlarinin 2019-2020 yillari karsilastirmalari ise su sekildedir:

OCAK- EYLUL EYLUL
(FOB/1000 $) 2019 2020 Degisim% Pay % 2019 2020 Degisim% Pay %
BORNOZ- SABAHLIK 88.127 72.642 -17,57 4,38 13.668 12.547 -8,20 5,22
ORME-DOKUMA.
PAMUKLU BUKLE HAVLU 296.831 PLYNEL -13,17 15,53 39.638 42.210 6,49 17,55
CARSAF-NEVRESIM 141.655 148.451 4,79 8,95 16.197 22.884 41,28 9,52

Ulkeler bazinda kayda alinan ihracat rakamlarinin, icerisinde yedi AB iilkesinin yer aldig ilk 10 iilkeye gore yiizdelik oranlari,
degisimleri ve toplam ihracatimiz icindeki paylari su sekildedir:

OCAK- EYLUL EYLUL
SEKTOR (FOB/1000 $) 2019 2020 |Degisim%| Pay% 2019 2020 Degisim% Pay %
BIiRLESIK KRALLIK 260.632 230.083 -11,72 13,87 29.167 38.789 32,99 16,13
ALMANYA 195.681 202.475 3,47 12,20 21.246 27.590 29,86 11,47
\:) 155.053 154.096 -0,62 9,29 20.069 27.844 38,74 11,58
iTALYA 123981 102.427 -17,39 6,17 14.523 14.409 -0,79 5,99
HOLLANDA 94.131 87.102 747 5,25 10.394 13.705 31,86 5,70
FRANSA 99.073 86914 -12,27 5,24 12.173 12.484 2,55 5,19
iSPANYA 58.145 48.487 -16,61 292 6.172 5.329 -13,66 2,22
iSRAIL 51.398 45.003 -12,44 2,71 4.500 5.230 16,24 2,18
ROMANYA 42.608 39.211 797 2,36 4.272 5.347 25,16 2,22
AVUSTURYA 41.512 38.448 -7.38 2,32 6.269 5.153 -17,81 2,14
DiGER ULKELER 691716 625.167 9,62 37,67 81.211 84.591 4,16 35,18
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Tel: 0 258 274 66 88

Faks: 0 258 274 72 22 - 62
E-Posta: denib@denib.org.tr
Web Adresi: www.denib.org.tr

DENiZLi EXPORTERS ASSOCIATION

DENiZLI iIHRACATCILAR BiRLiGI

Akhan Mah. 246 Sok. No:8 Pamukkale/Denizli

TICARET BAKANLIGI

Adres: S6gUtozi Mah. 2176 Sok. No: 63
06530 Cankaya-Ankara

Telefon: +90 312 204 75 00

internet: www.ticaret.gov.tr

*) T.C. TICARET
/ BAKANLIGI

TURKIYE iHRACATCILAR MECLISi (TiM)

Tel: 0 212 454 04 90 / 454 04 91
Faks: 0 212 454 04 13 / 454 04 83
e-mail: tim@tim.org.tr

internet: www.tim.org.tr

Adres: Dis Ticaret Kompleksi Cobancesme Mev_kii
Sanayi Cd. B Blok Kat: 9 PK. 34196 Yenibosna-Istanbul

NIM:==:

BiRLIKLER

.lkiﬁ Akdeniz ihracatci Birlikleri
Genel Sekreterligi
Limonluk Mah. Vali Hiiseyin
Aksoy Cad. No: 4 Yenisehir/Mersin
Tel: 0324 32537 37 Faks: 0324 325 41 42
E-Posta: akib@akib.org.tr
Web Adresi: www.akib.org.tr

114015 Bati Akdeniz ihracatgilar
e Birligi Genel Sekreterligi
Aspendos Bulvari No: 221 07200/Antalya
Tel: 0 242 311 80 00 Faks: 0 242 31179 00
E-Posta: haib@baib.gov.tr
Web Adresi: www.baib.gov.tr

Dﬁﬂ Dogu Anadolu Ihracatgilar
Birligi Genel Sekreterligi
Cumhuriyet Cad. Eren is Mrk.
No: 86 K: 4-5 Erzurum
Tel: 0442 214 11 85 Faks: 0 442 214 11 89 - 91
E-Posta: daibarge@daib.org.tr
Web Adresi: www.daib.org.tr

éDKig Dogu Karadenizihracatalar ‘ = Istanbul Ihracatci Birlikleri
Birligi Genel Sekreterligi Genel Sekreterligi
Pazarkapi Mah. Sahil Cad. No: 95, Trabzon Dis Ticaret Kompleksi C-Blok Coban Cesme Mevkii
Tel: 0 462 326 16 01 - Faks: 0 462 326 94 01- 02 Sanayi Cad. Yenibosna-Bahcelievler/istanbul
E-Posta: dkib@dkib.org.tr Tel: 0212 454 05 00 Faks: 0 212 454 05 01 - 02
Web Adresi: www.dkib.org.tr E-Posta: iib@iib.org.tr
Web Adresi: www.iib.org.tr

eib Ege ihracatci Birlikleri
e Genel Sekreterligi
Aatiirk Cad. No:382 Alsancak/izmir ibA
Tel: 0232 488 60 00 - Faks: 0 232 488 61 00
E-Posta: eib@egebhirlik.org.tr
Web Adresi: www.egebirlik.org.tr

istanbul Maden Ve Metal

ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi

Dis Ticaret Kompleksi A-Blok

Coban Cesme Mevkii Sanayi Caddesi

Yenibosna-Bahcelievler/istanbul

Tel: 0212 454 00 00 Faks: 0 212 454 00 01

E-Posta: immib@immib.org.tr

Giineydogu Anadolu ihracatgi  Web Adresi: www.immib.org.tr
Birlikleri Genel Sekreterligi

Gazimuhtarpasa Bulvar Miicahitler Mah. 52012

No'lu Sk. No: 6 27090 Sehitkamil/Gaziantep

Tel: 0342 211 05 00 Faks: 0 342 221 05 09-10

E-Posta: gaibevrak@gaib.org.tr

Web Adresi: www.gaib.org.tr

}fﬂ'l(il] Istanbul Tekstil Ve Konfeksiyon
Ihracate Birlikleri Genel Sekreterligi

Dis Ticaret Kompleksi B-Blok

Coban Cesme Mevkii Sanayi Cad.

Yenibosna-Bahcelievler/istanbul

Tel: 0 212 454 02 00 Faks: 0 212 454 02 01

E-Posta: info@itkib.org.tr

Web Adresi: www.itkib.org.tr

Karadeniz ihracatci Birlikleri
Genel Sekreterligi
Atatiirk Bulvari No:19/E 28200 Giresun
Tel: 0 454 216 24 26 Faks: 0 454 216 48 42
E-Posta: kib@kib.org.tr

Web Adresi: www.kib.org
E 4l Orta Anadoluihracatcl
== Birlikleri Genel Sekreterligi
Ceyhun Atuf Kansu Cad. No: 120 Balgat/Ankara
Tel: 0 312 447 27 40 (5 Hat)
Faks: 0 312 446 96 05
E-Posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web Adresi: www.oaib.org.tr

uim  Uludag ihracatg Birlikleri
Genel Sekreterligi

Organize Sanayi Bolgesi 2. Gelisim Sahasi
Kahverengi Cad. No: 11 16140 Nilifer/Bursa
Tel: 02242191000
Faks: 02242191090
E-Posta: uludag@uib.org.tr
Web Adresi: www.uib.org.tr

ILGiLi KURUMLAR

DENiZLi VALILIGi

Tel: 0 258 265 61 00

Faks: 0 258 241 66 88
e-mail: denizli@denizli.gov.tr
internet: www.denizli.gov.tr

DENiZLi BUYUKSEHIR BELEDIYE
BASKANLIGI

Tel: 0258 2652137

Faks: 0258 280 29 99

e-mail: denizli@denizli.bel.tr
internet: www.denizli.bel.tr

PAMUKKALE UINIVERSITESI
Tel: 0 258 296 20 00

Faks: 0 258 296 23 38

e-mail: ozelkalem@pau.edu.tr
internet: www.pau.edu.tr

Denizli Ticaret Odasi (DTO)

Denizli Ticaret Borsasi (DTB)
Tel: 0258 26110 66

Faks: 0 258 264 19 89

e-mail: dth@dth.org.tr
internet: www.dtb.org.tr

Denizli Esnaf Odalari Birligi (DESOB)
Tel: 0 258 2427176

Faks: 0258 2427178

e-mail: desob20@hotmail.com

e-mail: info@denizliesob.org

internet: www.denizliesob.org

Giiney Ege Sanayiciler ve
isadamlari Federasyonu (GESIFED)
Tel: 0258 212 80 97

Faks: 0 258 213 87 84

e-mail: info@gesifed.org.tr

internet: www.gesifed.org.tr

Denizli Sanayiciler ve isadamlari Denizli Otelciler ve
Dernegi (DESIAD)

Tel: 0258 213 87 83

Faks: 0 258 213 87 84
e-mail: desiad@desiad.org.tr
internet: www.desiad.org.tr

Tel: 0258 2651513
Faks: 0 258 24120 05
e-mail: info@denturod.com.tr

Denizl Tekstil ve Giyim Sanayicileri 1.2 YOnetici Sanayicive

Dernegi (DETGIS)

Tel: 0258 382 8123

Faks: 0 258 382 80 65
e-mail: detgis@detgis.org.tr
internet: www.detgis.org.tr

Babadagh Sanayici ve
isadamlari Dernegi (BASIAD)
Tel: 0258 21274 27

Faks: 0258 212 74 24

e-mail: basiad@basiad.org.tr

Tel: 0 258 261 40 00

Faks: 0 258 261 40 00
e-mail: bilgi@aysiad.com.tr
internet: www.aysiad.com.tr

Tiim Sanayici ve isadamlari
Tel: 0258 264 78 84

Faks: 0 258 241 02 41
e-mail: denizli@tumsiad.org.tr

isletmecileri Dernegi (DENTUROD)

internet: www.denturod.com.tr

isadamlari Dernegi (AYSIAD)

Dernegi (TUMSIAD) Denizli Subesi

Miistakil Sanayici ve isadamlari
Dernegi (MUISiAD) Denizli Subesi
Tel: 0258 2632121

Faks: 0 258 263 50 00

e-mail: denizli@musiad.org.tr
internet: www.musiad.org.tr

Ulusal Sanayi ve isadamlari
Dernegi (USIAD) Denizli Subesi
e-mail: modal20@hotmail.com
internet: www.usiad.net

Denizli Gazeteciler Cemiyeti

Tel: 0258 263 4717

e-mail: info@
denizligazetecilercemiyeti.com
www.denizligazetecilercemiyeti.com

Denizlispor Kuliibii
Tel: 0258 37225 81

Denizli Geng i insanlar1 Dernei (DEGIAD)
Tel: 0258 21182 83

Faks: 0 258 21192 82

e-mail: degiad@degiad.org

internet: www.degiad.org.tr

Denizli Nakis Sanayicileri Dernegi (DENSAD)
Tel: 0258 37119 22

Faks: 0 258 3718137

e-mail: mustafa@maribor.com.tr

e-mail: info@densad.org

internet: www.densad.org

Tel: 0258 263 67 14
Faks: 0258 2419213
e-mail: dto@dto.org.tr
internet: www.dto.org.tr

Denizli Sanayi Odasi (DSO)
Tel: 0258 24210 04

Faks: 0 258 263 8125
e-mail: dso@dso.org.tr
internet: www.dso.org.tr

internet: www.denizli.tumsiad.org.tr

Anadolu Aslanlari isadamlar
Dernegi (ASKON) Denizli Subesi
Tel: 0258 26323 27

Faks: 0 258 241 85 38

e-mail: denizli@askon.org.tr
internet: www.askon.org.tr

Faks: 0258 242 2117
_e-mail: info@denizlispor.org.tr
internet: www.denizlispor.org.tr

internet: www.basiad.org.tr

Denizli Madenciler ve Mermerciler
Dernegi (DENMERDER)

Tel: 02582422211

Faks: 0 258 263 29 40

e-mail: info@denmerder.org
internet: www.denmerder.org

Makine Sanayici ve is Adamlari
Dernegi (MAKSIAD)

Tel: +90 542788 78 82

e-mail: info@maksiad.org.tr
internet: www.maksiad.org.tr
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GERMANY

"BEST

NORDRHEIN-WESTFALEN

Kuzey Ren-Vestfalya'da Yeni Yatirim Firsatlari
Avrupa’daki Ticaret ve Yatirim Merkeziniz

Bir bolgeyi gticlt bir ticaret ve yatinm merkezi yapan en énemli sey; ekonomik gtic, altyapi ve kulturel yasam gibi
faktorlerin mikemmel etkilesimidir. Bu bakimdan Kuzey Ren-Vestfalya birgok agidan essizdir. Almanya’nin bu en
kalabalik ntfusa sahip olan eyaletinin size sundugu sayisiz imkan ve kosullardan faydalanin. Hangi sektor veya
proje icin olursa olsun, yeni firsatlar icin ideal yatirim ortamini burada bulacaksiniz. Yaklasik 20.000 yabanci sirket
tercihini metropol bolge Kuzey Ren-Vestfalya lehine kullandi. Bizimle iletisime gecin ve sizi de memnuniyetle
bilgilendirelim. Bir One-Stop-Acentesi olarak yatirim projelerinizde size destek veriyoruz: www.nrwinvest.com
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