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BASKAN

YONETIM KURULU BASKANI
HUSEYIN MEMiSOGLU

Yeni rekorlarla yolumuza devam ediyoruz

Dﬂnya ekonomilerini derinden sarsan pandeminin
yarattigi tim talihsizliklere ragmen tecriibesi,

her kosulda tretebilme becerisi ve proaktif hamleleri

ile Turkiye dis ticaretinde rekorlara imza atan Tlrk
ihracatcilari, 2021 yilinda da bu basarisini ortaya
koymaya devam ediyor. ihracatcilarimiz ilk ceyrekte
yakaladigi 50 milyar 23 milyon dolarlik ihracat ile hem
benzersiz bir rekor elde etmis hem de sonraki dénemler
icin olumlu bir hava yaratmisti. Nisan ayinda a¢iklanan
rakamlar da bu olumlu havayi destekler nitelikte oldu.
Nisan ayinda Glkemizin yakaladigi 18,8 milyar dolarlik
ihracat, 2021 yilicin konulan 184 milyar dolarlik ihracat
hedefine yonelik beklentileri de artird.

Ulkemizin ihracatinda 6n siralarda yer alan
Denizli'miz de Glke ihracatinin ivmelenmesine paralel
bir basari ortaya koydu. Mart ayinda rekor kirarak en
yitksek aylik degerine ulasan DENIB tyelerimizin nisan
ayl ihracati da 6ngorilerin 6tesinde bir artis kaydetti, bir
onceki yihn ayni ayina gore iki kattan fazla bir ytikselis
yasadi. DENIB tiyelerince yapilan ihracat, yiizde 129,2
ylkselisle 277 milyon dolar olurken, Denizli ihracati
ise ylizde 128,6 artisla 376 milyon dolari asti. Burada
asil kiymetli olan pandeminin her gecen glin yenisini
Urettigi zorluklar karsisinda bu basarilari ortaya koyuyor
olmamiz. Bu sebeple de ihracat ailesinin her bir iiyesine
tesekkdrd borc hiliriz.

Son dénemlerde ham madde fiyatlarinda yasanan
artis ve tedarik stirecindeki sikintilarla ihracat¢iyr bunaltan
salginin neden oldugu olagandsti olaylar dizisi, konteyner
krizi bunun beraberinde getirdigi navlun fiyatlarindaki
yukselislerle stirtiyor. Pandemi, kiiresel ticareti temelden
bozmaya devam ettiginden son bir yildir nakliyede zaman
cizelgesi olusturmak hayli gtic. Gemilerin limanlara ulasimi
ve geri donist arasindaki stirenin uzamasi da ticaretin
dengesini sarsmaya devam ediyor.

DENIB ve diger ihracatci birlikleri olarak, TiM ve
Ticaret Bakanligimiz basta olmak tzere ilgili kurumlarla
ihracatcilarimizin konteyner, ham madde fiyatlari ve
tedarik konusundaki sikintilari asmasi icin yogun bir
mesai harciyoruz. Ham madde tedarikindeki sorunlarin

¢6zima icin taleplerimizi iletmis bulunuyoruz. Konteyner
ve baglantili navlun sorununun ne zaman bitecegi

net degil ancak yaygin asilama, sireci kisaltabilir.
Dlnya genelinde yasanan bu ve benzeri sikintilarin
asiimasi adina asl calismalarimin daha da hizlanmasi
gerekiyor. Asinin piyasaya strtlmesi ivmelendikce
tiketici davranislari normallesecektir; bu da diinya
ekonomi dengesinin rayina girmesinde bir domino etkisi
yaratacaktir diye distiniiyorum. Bundan sonrasinda

da, krizlerden daha guclii tecriibemizi ve elimizdeki
olanaklari en verimli sekilde kullanmaya ve iilkemiz icin
arti degerler Giretmeye devam edecegiz.

Pandemi kosullarinda ihracatin kaldiraci haline gelen
dijitallesme ile sorunlari asmaya yonelik cabalarimiz ve
girisimlerimiz de hiz kazandi. Dijitallesmenin artik bir
yenilik olmadigini, bir ticaret kuralina déntstiginin
bilinci ile hareket etmek ve agresif hir tutum sergilemek
gerekiyor.

Salginin ve 2020 yilinda kirilan ihracat rekorlarinin
sektorlerimizi dijitallesme icin motive ettigini gérmek
bizim de olusumlarimiza yenilerini koymamiz, daha
inovatif tavir sergilememiz gerektigini ifade ediyor.

Biz de DENIB olarak ihracatcilarimizin motivasyon ve
yaklasimlarina, drettigimiz calismalarla yanit veriyoruz.
Bu dogrultuda son olarak hayat gecirdigimiz Online B2B
Odamizin, Gyelerimizin dijital ihracatina biylk katki
saglayacagini umut ediyoruz.

is hayatinin ve ekonominin yeni diizenleyicilere
ve mekanizmalara ihtiya¢ duydugu bu dénemde
dijitallesme; ticari, ekonomik ve kiltiirel anlamda bir
degisimin yasanmasi gerektigine isaret ediyor. Pandemi
ise kendi tretehilen lke modeline yon gosteriyor.

Ben her zaman ihracat¢inin tlke icin 6nemli bir rol
model olduguna inanmisimdir. Ureten, gelir olusturan,
kiiresel sahnede tavir belirleyen ve lizerine koyan
kisilerdir ihracatcilar. Bundan dolayi da yeni diinyanin
isaret ettiklerine ihracatci ailesi olarak 6rnek olacagiz

ve bu degisimin egitimden kaltre, ev yasantisindan
ekonomiye her alana ve her kesime niifuz edecek sekilde
yayllmasina énderlik edecegiz.
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DENIB HABERLER

Nisan ayi ihracati onceki yila gore

iki kattan fazla artti

Nisan ayi ihracat rakamlarina iliskin degerlendirmede bulunan DENiB Baskani
Hiiseyin Memisoglu, “Hem Tiirkiye hem de DENiB ve Denizli ihracatlari bir 6nceki yilin
nisan ayina kiyasla iki kattan fazla artis gosterdi” dedi.

Nisan 2021'de
ulastigimiz 277
milyon dolar
degerindeki
ihracatimiz,
nisan 2019’daki
ihracatimiza gére
yizde 34 artti.

18,8

MILYAR DOLAR

Tiirkiye ihracati

277

MILYON DOLAR

DENIB ihracati

376

MILYON DOLAR

Denizli ihracati

art ayinda hem Turkiye hem de

DENIB ve Denizli ihracati yasadigi
gucli artisla, ilk ceyregin sonunda biyik
bir basariya imza atmisti. Turkiye, 2021'in
mart ayinda 42,2’lik bir ihracat artisi
ile 18 milyar 985 milyon dolarlik bir dis
ticaret gelirine sahip olurken; DENIB
ihracati yuzde 42,5’lik yikselisle 259
milyon dolar, Denizli ihracati ise yuzde
46,4 artisla 351,4 milyon dolar olarak
kayitlara gecmis ve en yiksek aylik
degerlerine ulasmisti. Bu basari, ikinci
ceyregin ilk ayinda da devam etti.

Tirkiye, DENIB ve Denizli ihracatlari bir
onceki yilin nisan ayina kiyasla iki kattan
fazla artis gosterdi. Tlrkiye ihracati nisan
ayinda yiizde 109 artisla 18,8 milyar dolar
olurken, DENIB iiyelerince yapilan ihracat
yuzde 129,2 yiikselisle 277 milyon dolar
olarak kaydedildi. Denizli ihracati ise,
yuzde 128,6 artisla 376 milyon dolari asti.
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“i_!-IRACATIMIZ 2019°A

GORE DE ARTTI”

Nisan ayi ihracat rakamlarini
degerlendiren Denizli ihracatcilar
Birligi (DENIB) Baskani Hiiseyin
Memisoglu, “2020’nin nisan ayinda,
pandeminin ihracatimiz Gzerindeki
etkisini ¢ok yogun sekilde hissetmistik.
Gerek hedef pazarlarimizda gerekse
tlkemizde alinan COVID-19 6nlemleri
neticesinde, DENIB (izerinden
gerceklestirilen ihracat, gectigimiz yilin
nisan ayinda 121 milyon dolar olmustu.

Bu sene nisanda yakaladigimiz yizde
129 oranindaki ihracat artisinda,
elbette 2020’den gelen glcli bir baz
etkisi bulunuyor. Ancak bu noktada,
ihracat rakamlarimizi 2019’un ayni
ayiyla kiyaslamanin ihracatimizdaki
olumlu seyri kuvvetli bicimde
destekledigini soyleyebiliriz.

Nisan 2021’de ulastigimiz ve rekor
kirdigimiz 277 milyon dolar degerindeki
ihracatimizi, nisan 2019’daki 207
milyon dolar olan ihracatimizla
kiyasladigimizda da ihracatimizin iki
sene Onceye gore yizde 34 arttigini
goriyoruz” dedi.

ihracatin 11 aydir kesintisiz sekilde
devam ettigine dikkat ¢ceken Baskan
Hiseyin Memisoglu, sézlerini sdyle
tamamladi: “Ev tekstilinden kabloya,
dis giyimden bakir tele, dogal tastan
makineye, tarimdan kimyevi
maddelere kadar 27 farkh sektérde
ihracata imza atiyoruz ve 11 aydir
araliksiz devam eden ihracat artis
ivmesi yakaladik. Gectigimiz sene
haziran ayinda baslayan ve hic ara
vermeden bugline kadar yukselen
ihracatimiz icin tim ihracatcilarimiza
tesekklr ediyoruz.”



Siirddriilebilir bir iiretim igin,
dogay1 ve ekosistemimizi
korumak birincil hedefimizdir.

Giines enerjisi ve dogal gaza
dayali liretim faaliyetlerimiz ile
ekolojik ayak izimizi en aza
indirgeyerek iiretmeye devam
ediyoruz.

akurun@akurun.com.tr www.akurun.com.tr



DENIB HABERLER

DENIB, Olagan Genel Kurul’da
2020'yi degerlendirdi, 2021’i oyladi

DENIB, 2019-20 Olagan Genel Kurul Toplantisi’nda 2021’de ortaya koyacagi calismalari ve
biitce programini oy birligi ile kabul etti.

Kayip olarak
nitelendirilebilecek
2020 yili, ihracat
deneyimimiz ve
ihracatcilarimizin
dinamik yapisi
sayesinde pozitife
dondii.

enizli ihracatcilar Birligi (DENIB)

2019-2020 Yillari Olagan Genel Kurul
Toplantisi, 12 Nisan 2021 tarihinde, DENiB
Konferans Salonu’nda (yelerin katilimi ile
gerceklesti.

Gectigimiz sene pandeminin
getirmis oldugu kisithhiklar sebebiyle
gerceklestirilemeyen genel kurul
toplantisi bu sene hem 2019 hem de 2020
yili calisma ve programlarini kapsayacak
sekilde yapildi.

Baskanlik Divani'nin secilmesinin
ardindan 2019-2020 vyillari yénetim kurulu
calisma raporu, hesap raporu, bilanco,
gelir-gider hesaplari ve denetim kurulu
raporlarinin ibra edildigi mali kurul
toplantisinda 2021 yili icin hazirlanan
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bltce ve is programlari oy birligi ile kabul
edildi.

%2020 YILI i_I-IRACA'_I' )
DENEYIMIMIZ VE DINAMIK
YAPIMIZ SAYESINDE

POZITIFE DONDU”

Toplantinin acilisinda konusma
gerceklestiren DENIB Baskani Hiseyin
Memisoglu, s6zlerine 2019 ve 2020
yillarinin Tirkiye ile Denizli ekonomisi ve
ihracati Gzerindeki etkilerini ve nasil bir
performans sergilendigi hakkinda bilgi
vererek basladi. Turkiye ve Denizli’'nin
2020’ye hizli ve basaril bir sekilde
girdigini ve yilin ilk ceyreginde ihracat
anlaminda 6nemli bir basari yakaladigini
kaydeden Baskan Memisoglu, sonraki
iki ayda yasanan olumsuzluklara
ragmen ihracatcinin yili yiksek
rakamlarla kapattigini séyleyerek soyle
devam etti: “Pandeminin ihracatimiz
Gzerindeki etkisiyle kayip olarak
nitelendirilebilecek 2020 yil1, ihracat
deneyimimiz ve ihracatcilarimizin
dinamik yapisi sayesinde pozitife
déndi. Bu vesileyle, bu zorlu yili ihracat
artisiyla noktalamamizi saglayan

tim ihracatcilarimiza tesekkirlerimi
sunarim.”

Yoénetim kurulunun 2019 ve 2020
yillari icerisinde gerceklestirdigi
cahsmalardan 6rnekler veren Baskan
Memisoglu, 2019 yilinda baslatilan ve
2020’de pandemi kosullari cercevesinde
Gye firmalara yonelik diizenlenen
sektorel ziyaretlere bu sene de
devam edilecegini ve mevcut proje
cahsmalarinin stirdigini séyledi.
Memisoglu, 6nimizdeki yillarda bu
projeleri ve bulusmalari daha kapsaml
sekilde stirdireceklerini belirterek
sozlerini tamamladi.
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enizli ihracatcilar Birligi (DENIB)

Baskani Hiiseyin Memisoglu
ve Yonetim Kurulu Uyeleri 2019-

2020 yillarinda DENIB {izerinden
gerceklestirilen imalat¢i bazinda ihracat
kayitlarina gére Denizli ve Tirkiye
ihracatina katki saglayan firmalari ziyaret
ederek, basarilarindan dolayi plaket
takdim ediyor.

Denizli'nin Tirkiye ihracatinda
dokuzuncu sirada yer aldigini ve
gectigimiz sene dis ekonomik gelirlere 3,1
milyar dolarlik katki sagladigini kaydeden

DENIB Ihracatin Yildizlari’ni
odiillendiriyor

DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu ve Yonetim Kurulu Uyeleri, 2019-2020 yillarinda ihracat
basarisina imza atan firmalari ziyaret ederek, ekonomiye katkilarindan dolayi tesekkiir ediyor.

Memisoglu, pandemiye ragmen bir 6nceki
yili geride birakarak, 6nemli hir basariya
imza atan ihracatcilara tesekkdr etti.
Memisoglu, ihracatcinin tlke ve sehir
ekonomisi icindeki yerine deginerek,
“3 bine yakin ihracat¢imizla 180’in
tzerinde Ulkeye 2 bin 500’e yakin
arandn ihracatini gerceklestiriyoruz.
Yilda ortalama 3,5 milyar dolar civarinda
gerceklesen ihracatimizla hem sehrin
hem de tlkenin ekonomisine buyik bir
katki sunuyoruz. Tim olumsuzluklara
ragmen bu katkiyi siirdirmeye devam



ediyoruz ki, bu seneye de oldukca basarili
bir sekilde basladik ve mart ayinda
ihracat rekoru kirdik.

Denizli’yi tilkemizin ihracatinda st
basamaklara tastyan ve Avrupa’dan
Afrika’ya, Uzak Dogu’dan Orta Dogu’ya
kadar tasidiklari Grinlerle hem
sehrin hem de Glkenin tanitimina
ve ekonomisine katki saglayan
ihracatcilarimiz tebrik ve tesekkirin en
bayigiuni hak ediyor” dedi.

Denizli’de 2019 yili ihracatina gére
Er-Bakir birinci, Seval Kablo ikinci,

IJ;;19/2020 IHRACATIN YILDIZLARI

IHRACATIMIZA KATKI SAGLAYARAK BiZLERi GURURLANDIRAN
TUM iHRACATGILARIMIZA TESEKKURLERIMIZLE...

* g ¥

ER- BAKIR SEVAL KABLO GAMATEKS TEKSTIL DENIZ TEKSTIL
AS. AS. AS.
OZGUVEN KABLO VERITAS TEKSTIL DOHLER GIDA MENDERES TEKSTIL
SAN.A.S.
OZANTEKS TEKSTIL KIMILTEKSTIL CMK KABLO HURSAN HAVLU
LTD.STi. AS.
3-@. .@. D8 B8
KUQUKER TEKSTIL ~ ABALIOGLU BALIK SURU TEKSTIL FiLIDEA TEKSTIL
VE GIDAA.S. AS.
DENIZLi RATEKS USPAR TEKSTIL GARKIT KABLO NESA TEKSTIL
TEKSTILA.S. AS. AS.
KEMAL UGURLU  prepleTic AS DENiZLi KAYA
TEKSTILA.S. DTSDISTIC. A.3. . TEKSTILLTD.STi.

| EN GOK iHRACAT GERGEKLESTIREN !
@ ! DI§ TICARET FIRMASI ! a

USAK
AGAOGLU TEKSTIL GZERDEM USAK CEVAHIR DERI COBAN TEKSTIL
MENSUCATA.S. TEKSTIL LTD.! §TI AS.
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/&Y 50 (258) 274 66 88 ]
'Y denibgovtr / Y denibdenizli
o | M DenibDenizli / BF veniil

T Denibdenizli / /B Denizlithraca

201972020 yillarina ait DENIB iizerinden gergeklestirilen imalatgi bazinda ihracat kayitlari esas almmistir.

Gamateks ticiincti sirada yer alirken; 2020 yilinda

2020 y|I|n(_1a en.fazla ihracat en fazla ihracat
gerceklestiren firmalar sirasiyla Seval Klesti

Kablo, Er-Bakir ve Gamateks oldu. g.erce estiren
Ozgiiven Kablo, Veritas Tekstil, Dohler firmalar S|ra5|yla

Gida, Ozanteks, Kimil Tekstil, CMK Kablo, Seval Kablo,
Kaciker Tekstil, Abalioglu Balik Gida,
Rateks, Stri Tekstil, Uspar, Cartik Kablo,
Kemal Ugurlu Tekstil, Deniz Tekstil, Gamateks oldu.
Menderes Tekstil, Hirsan Havlu, Filidea

Tekstil, Nesa Tekstil, Kaya Tekstil ve DTS

Dis Ticaret en fazla ihracat gerceklestiren

sirketler oldu.

Er-Bakir ve
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Istisare toplantisinda ihracatcinin
sorunlari masaya yatirildi

TiM Baskani ismail Giille’nin ev sahipliginde gerceklesen istisare toplantisinda
Baskan Hiiseyin Memisoglu, ihracat¢inin sorunlarini paylasti.

12

TUrkiye ihracatcilar Meclisi (TiM) 2021 yili
icerisinde “Milletin ihracatcilari Milletin
Evinde” sloganiyla baslattig “Tlrkiye
ihracat Surasi” toplantilarina DENIB ile
devam etti.

TiM Baskani ismail Giille’nin ev
sahipliginde 27 Nisan tarihinde gerceklesen
Turkiye ihracat Surasi DENiB Bélgesel
istisare Toplantisi'na DENIB Baskani Hiseyin
Memisoglu, DENIB Yonetim Kurulu Uyeleri,
TiM Delegeleri ve Gye ihracatcilar katildi.

ihracatin 6niindeki firsat ve
tehditlerin, bolgesel ihracatin artmasi
icin neler yapilabileceginin ve ihracatin
giindemindeki konularin masaya yatirildig
toplantida, Gyelerden alinan geri dénsler
degerlendirildi.

TiM Baskani ismail Giille, yapilan istisare
toplantilari ile ihracatcilar tarafindan
belirtilen sorunlara yénelik daha hizl
ve sektore dzel cozimler aldiklarini ve
toplantilardan cikan talepleri bakanliklara
ilettiklerini soyledi.

DENIB’in, geride kalan aylarda salgina
ragmen basarili bir ihracat seyri yakaladigini
kaydeden Baskan Giille, DENiB’in salgin
oncesi rakamlari geride biraktigini
sOyleyerek, ihracatcilari tebrik etti ve

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Mayis

“Cok daha yiiksek rakamlara ulasacagimiza
inaniyorum” dedi.

“iHRACATIMIZ ZOZO’NiN
HAZIRAN AYINDAN BERI
ARALIKSIZ ARTIYOR”
Toplantinin acilisinda konusan Baskan
Memisoglu, Denizli'nin tlke ihracatinin en
6nemli oyuncularindan biri olduguna dikkat
cekerek, gectigimiz yil, pandemiye ragmen
ilin ihracatinin yiizde 0,25 artisla 3,2 milyar
dolar oldugunu séyledi ve s6yle devam etti:
“2020 yilinda Denizli olarak 183 iilkeye, 27
sektérde, 2 bin 915 farkh GTiP’te Grindn
ihracatini gerceklestirmeyi basardik. Cogu
kesimlerce sadece ev tekstili sehri olarak
bilinen Denizli; buglin kablodan bakir tele,
dogal tastan makineye, gidadan kimyevi
maddelere kadar 27 sektérde ihracat yapiyor,
Glkemizin ihracat bayragini diinyanin farkl
cografyalarinda gururla dalgalandiriyor.
ihracatimizin 2021 yilina da ¢ok hizli
basladigini séyleyebhiliriz. 2020 haziraninda
artis trendine baslayan ihracatimiz, aylardir
araliksiz olarak artiyor. Ocak ve subat
aylarinda cift haneli artan ihracatimiz, mart
ayinda yiizde 46,4 artarak Denizli tarihinin en
ylksek ihracatina ulasarak rekor kirdi ve 351
milyon dolar olarak kaydedildi.”
Gerceklestirdikleri Giye ziyaretleri
ile ihracata iliskin fikir alisverisinde
bulunduklarini ve ihracatin gelistirilmesine
yonelik cevaplar aradiklarini belirten
Memisoglu, “Son dénem ziyaretlerimizde
sahadan aldigimiz geri bildirimlerle
ihracatimizda yasanan temel sorunlari
Ozetle; kurlardaki volatilite, konteyner
problemi ve yiikselen lojistik maliyetleri,
ham madde fiyatlarindaki yikselis, iplikte
yasanan gelismeler ve ihracat bedellerinin
yurda getirilmesinde bankacilik sisteminin
gelismedigi tilkelerde yasanan sorunlar
belirtehiliriz” dedi.



Turkish Towels

sampiyonlarin yaninda

Turkish Towels, TEB-BNP Paribas Tenis Sampiyonasi’nda da sporcularin yaninda oldu. Konuya dair
aciklama yapan Hiiseyin Memisoglu, “Son yedi senede 70’e yakin etkinlige imza attik” dedi.

= -

1

= |

EB-BNP Paribas Tenis Sampiyonasi
19-25 Nisan 2021 tarihleri arasinda
Turkiye Tenis Federasyonu istanbul
Tenis Merkezi’nde gerceklestirildi.
Uluslararasi hircok kanal tarafindan
canli olarak yayinlanan etkinlikte Ginli
tenisciler sampiyonluk icin yaristi. Cagla
Bliyikakcay, Elise Mertens, Sorana Cirstea,
Sara Errani, Ana Konjuh, Qiang Wang,
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Anastasia Potapova, Katerina Siniakova,
Christina Bucsa gibi tnl{ teniscilerin
micadele ettigi organizasyonun en énemli
destekcilerinden biri ise “Turkish Towels”
oldu.

KAZANAN TURKISH TOWELS OLDU
Denizli ihracatcilar Birligi’nin (DENIB)
“Turkish Towels” markasiyla yer aldigl
turnuvaya iliskin degerlendirmelerde
bulunan DENIB Baskani Hiseyin
Memisoglu, Tirk havlusunun markalasma
yolculugunun pandemi etkisine ragmen
devam ettiginin altini ¢izdi.

Turkish Towels markasiyla son yillarda
6nemli etkinliklerde yer aldiklarimi
belirten Baskan Hiseyin Memisoglu, Tlrk
havlusunun, markalasma potansiyeli
ylksek bir driin oldugunu belirterek soyle
devam etti: “DENIB olarak Tiirk havlusunu
markalastirma calismalarimiz devam
ediyor. Turkish Towels markamizla son
yedi senede, 20'nin lizerinde (lkede 70’e
yakin etkinlige imza attik. Tarihi bir degeri
olan Turk havlusu ayni zamanda gelecege
de emin adimlarla yirayor.

Gectigimiz yillarda cesitli spor
organizasyonlarinda ilimizde tretilen
havlular boy gostermisti. Olimpiyatlarda,
diinya kupalarinda ve uluslararasi st
dizeydeki pek cok organizasyonda
sporculari yaninda olduk.

Bu defa da TEB-BNP Paribas
Tenis Turnuvasi’'nda ‘Turkish Towels’
markamizla bir kez daha (nl{ teniscilerin
yaninda yer almayi strdirdik. Turnuvada
sampiyonluk icin kiyasiya yarisan tim
sporculari tebrik ediyoruz. Bu tarz
turnuvalardan sonra Tirk havlusunun
kalitesinin cesitli mecralarda uluslararasi
anlamda da takdiri aslinda kazananin
bir anlamda ‘Turkish Towels’ oldugunu
gosteriyor.”
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DENIB HABERLER

Genc¢ MUSIAD’dan DENIB’e ziyaret

Kisa bir siire énce bhayrak degisimi
gerceklestiren Gen¢c MUSIAD Denizli
Subesi Baskani Ahmet Ali Demir6z ve
Yoénetim Kurulu Uyelerinden olusan
heyet, Denizli ihracatcilar Birligi'ne
(DENIB) ziyarette bulundu. DENIB
Baskani Hiiseyin Memisoglu’'nun ev
sahipliginde gerceklesen ziyarette,
Denizli ekonomisi ve ihracati hakkinda
fikir alisverisinde bulunuldu.

Baskan Demir6z, yeni yonetim
kurulunu sehre tanitmak icin ziyaretler
gerceklestirdiklerini ve Denizli’'nin
kalkinmasina katkida bulunan
kurum ve kuruluslarla is birlikleri
gerceklestirmek istediklerini belirterek,
“Ontmizdeki donemde birlikte
glizel islere imza atmaktan mutluluk
duyacagiz” dedi.

Baskan Memisoglu ise
ziyaretlerinden dolayi Gen¢ MUSIAD
yonetimine tesekkir ederek,
calismalarinda ve faaliyetlerinde
basarilar diledi.

“Denizli marka sehir olma yolunda
son yillarda onemli adimlar att1”’

Tiurkiye Patent Hareketi Platformu ve
Adres Patent is birligiyle diizenlenen
“Marka Sehir Denizli: Patentlerin Katma
Degere Donustirilmesi Ekonomiye ve
ihracata Katkisi” isimli panel, 15 Nisan
tarihinde gerceklestirildi.

Kamu,
Ozel sektor ve
akademiden hircok
ismin katildig
organizasyonda,
konusmaci olarak
yer alan DENIB
Baskani Hlseyin
Memisoglu,
konusmasinda
markalasmaya

14 penizli ihracatcilar Birligi / 2021 Mayis

ve markalasmanin ihracata olan
katkisina degindi. Memisoglu, “Denizli,
marka sehir olma yolunda son yillarda
onemli adimlar atti. Ureticilerimiz ve
firmalarimiz markalasmanin ve patent
sahibi olmanin énemi konusunda artik
daha bilincli ve bu konuda adimlar
atiyorlar. Ozellikle son Gc¢ yilda ciddi yol
katedildi. Son 25 yildaki 447 basvurunun
145’i, 689 faydali model basvurusunun
116’s1, 21 bin 944 marka bhasvurusunun
ise 5 bin 182’si son (¢ yilda yapildi” dedi.

Son yillardaki bu agresif yaklasimda
ihracatin da biyik katkisi olduguna
dikkat ceken Memisoglu, artan ihracatla
beraber firmalarin bu konuda daha bilincli
davrandigini séyledi.



“Online B2B 0dasi” dijital ihracata
katki sunacak

DENIB, akill

tahta ve yiiksek
¢ozinarlikli
kameralara sahip
Online B2B Odasi’ni
ihracatcilarin
kullanimina

sundu. Platform,
firmalarin ihracatini
artirmasinave
dijital diinyaya
hizh sekilde adapte
olmasina katki
sunacak.

Denizli ihracatcilar Birligi (DENIB)
tarafindan; pandemi ile beraber
yukselise gecen dijital diinyaya daha
hizli adapte olunmasi, ihracatin
artirilmasi amaciyla hayata gecirilen
“Online B2B 0das!”, DENIB uyelerinin
ihracat pazarlarina daha aktif
erisimlerini saglayacak, musteri ile
iletisimlerini kolaylastiracak.

DENIB hizmet binasinda
dizenlenen lansman ile aciklanan
online platformun tanitimini DENIB
Baskani Hiseyin Memisoglu ve ASIES
International Genel Direktdr( Okan
08uz gerceklestirdi.

“FIRMALAR URUNLERINI
ANINDA TANITIP ANINDA

BILGI ALABILECEKLER”
Platformun tanitim lansmaninda
aciklamalarda bulunan Baskan Hiseyin
Memisoglu, “Uyelerimiz burada

yuksek cozintrlukli kameralar ve
akilli tahta aracihigiyla musterileri ile
birebir gérismeler yapabilecekler.
Akillr tahtanin marifetlerinden
faydalanabilecekler. Akilli tahta
bilgisayarlarda olmayan bircok ¢zellige

sahip. Firmalar, kendi kataloglarini,
fotograflarini buradan yikleyerek
bilgileri aninda kullanip ve bu bilgileri
tekrar yanlarinda gotirebiliyorlar.
Buradan maille génderim ve toplanti
aninda diizenleme gibi islemleri
yapabilecekler. Bu gorismeler kayit
altinda olacagi icin isterlerse daha
sonra yeniden talep edebilecekler. Uye
firmalarimizin tek yapmasi gereken
ise birligimizi arayarak randevu talep
etmeleri. Umarim platformumuz
ihracatcilarimiz icin hayirh olur”
ifadelerini kullandi.

Aciklamalarin ardindan Rusya’dan
bir firma ile ikili is gdriismesi
gerceklestirildi ve Grianler akilli tahta
aracithgiyla firmaya tanitildi.

Den'i‘zli Platformu’nd"‘a devir teslim

Denizli ihracatcilar Birligi (DENIB)
tarafindan yaratalen Denizli Sanayici,
Tlccar ve isadamlari Platformu Dénem
Sozculugl gorevi Denizli Sanayi Odasi'na

(DSO0) devredildi. Gorevin devir teslimi icin
Denizli ihracatcilar Birligi'nde diizenlenen

torende platformun eski s6zclsi DENIB
Baskani Hiiseyin Memisoglu, gérevi DSO
Baskani Mijdat Kececi'ye teslim etti.

Bir yillik gbrev siresini dolduran Baskan
Memisoglu, gorev teslim toéreninde
Baskan Kececi’'ye basarilar dilerken,
Kececi, Memisoglu’na katkilarindan ve
calismalarindan dolayi tesekkiir etti.
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DENIB AKADEMI

Ihracatin gelecegi uluslararasi
Is orgitleri tizerinden degerlendirildi

DENIB Akademi tarafindan 14 Nisan oldu. Ciineyt Orkmez, Birlesmis

Orkmez, bu kurumlarla birlikte

tarihinde diizenlenen “Uluslararasi Milletler, Ekonomik isbirligi ve KOBI’lere yonelik cesitli is birlikleri

is Orgiitleri Baglaminda ihracatta Kalkinma Teskilati (OECD), Karadeniz ~ yapildigini belirterek, yiratilen

Rekabet Stratejileri Gelecek Ekonomik ishirligi Teskilati (KEI), ortak faaliyetlerle KOBI’lerin is

Senaryolari” egitiminde kiresel islam ishirligi Teskilati (ilT), hayatindaki yerinin giclendirilmeye

orgltlerin ihracat ile ticaretteki yeri Asya’da Guven Artirict Onlemler calisildigini soyledi. Orkmez; giin

ve bu kurumlarin KOBIi’lere olan Konferansi (CICA) gibi kiiresel gectikce birbirine daha da entegre

katkilarr anlatildi. kuruluslarin gerceklestirdikleri olan duinyada, ekonomik olarak gicli
CO Akademi’den Cuneyt Orkmez faaliyetleri, kapsadiklari tlkeleri ve rekabetci bir yapida kalmak icin

tarafindan verilen ve online olarak ve bu kuruluslarin is diinyasindaki dis iliskiler kurmanin ve dinyaya

gerceklestirilen egitime ilgi yogun yerine dair bilgiler aktardi. aciimanin 6nemine degindi.

BN1K egitiminde yonetsel problemlere
kalici coziimler sunuldu

“5N1K: Problem C6zmede Gilincel Yaklasimlar” egitimi,

7 Nisan tarihinde Firtina Degisim Egitim ve Yonetim
Danismanlik’tan A. Efsun Firtina tarafindan verildi. Blyik
bir ilgi ile takip edilen online egitimde; modern egitim
teknikleri, gelecegin liderlerinin 6zellikleri, zamani yonetme
ve planlama, daginik beyin sendromu ile 5N1K kurali nedir,
ne zaman uygulanir, uygulama adimlari ve dikkat edilmesi
gereken noktalar hangileridir basliklari ele alindi.

Firmanin karsilasabilecegi veya karsilastigl herhangi bir
sorunun ¢6zimlenmesine yonelik bilgiler aktarildi.

Gizli israfiari onlemenin
yollari anlatiidi

DENIB Akademi tarafindan 31 Mart tarihinde diizenlenen
“Organizasyonlardaki Gizli israflarin Onlenmesi” baslikli
egitim, OPM-D Danismanlik’tan inan Acilioglu tarafindan
online olarak verildi.

Farkinda olunmadan sirket kaynaklarini tiiketen
rutinler, katma degersiz is akislari ve élctilemeyen
performans metrikleri gibi basliklarin degerlendirildigi
egitimde, sirketlerin satis ve karhlik odaklarina gizli
sekilde etki eden sorunlara ve bunlarin nasil tespit
edilecegine, ne sekilde engellenebilecegine ve 6rnek vaka
cahismalarmna yer verildi.
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Noro pazarlamaile
miusteri davramslarml anlamak

Son yillarin en fazla ilgi géren kavramlarindan olan

noro pazarlama, DENiB Akademi catisi altinda Academy
Neuro’den Mert Aydiner’in sunumuyla DENIB Gyelerine
anlatildi. 17 Mart tarihinde “N6ro Pazarlama Yontemleri”
basligiyla online olarak gerceklestirilen egitimde insan
davranislarindaki karar verme mekanizmasinda hiling
altinin nasil ve ne kadar etkili oldugu paylasildi. N6ro
pazarlama ile musteri davranislarini anlamadaki degeri

ve uygulama alanlarini irdeleyen egitimde katihmcilarin
farkli bakis acilari ile olaya yaklasabilmesi ve dogru sorulari
sorabilmesi amaclandi. Egitimde (rin gelistirmeden iletisim
stratejilerine, markalasma stirecinden pazarlamaya kadar
noro pazarlamaya yonelik bilgiler ve 6rnek vakalar anlatildi.

Insan belirsizlik ortaminda
nasil hareket eder?

insanin belirsizlik ortaminda
sergiledigi egilimler; nérobilim,
hormonlar ve konfor alani psikolojisi
konularina deginilerek bilimsel

bir temele oturtulmaya cahsildi.
Programda VUCA diinyasinda

insani daha iyi anlayabilmek ve
yonetebilmek icin s6z konusu
bilimsel basliklarin nasil uygulanmasi
gerektigi tartisildi.

“Belirsizlik Ortaminda insan”
programi, 26 Ocak tarihinde Azor
Brand & People Solutions’dan Emre
Baskan’in anlatimiyla gerceklesti.
VUCA ve TUNA diinyasi, beynimiz,
karar alma mekanizmalarimiz, stres
ve bilissel performansimiz arasindaki
iliski, konfor alani psikolojisi ve
belirsizlik ortaminda insan yénetimi
basliklarinin ele alindigl programda,

Dijital diinyada ve sosyal medyada imaj yonetimi

” =

“Dijital Diinyada ve Sosyal Medyada imaj Yonetimi” egitimi,
23 Subat tarihinde DENIB ile UTSO is birligiyle Rénesans
Degisim ve Yonetisim Bilimleri Enstitlisi’nden Ekin
Kopkiman tarafindan online olarak verildi.

Egitimde imaj yonetimi taktikleri, sosyal medyada yaygin "GUZEL BiR iMAS
kullanilan aglar, gercek yasam ile sanal diinya arasindaki 5_”','5"‘{“'“
tutarlilik, fiziksel ve sosyal mesafeli calisma ortamlari, dijital ' :
ticaretin ekonomik ve sosyal yasama etkileri, sosyal medya
ve sanal diinyanin e-ticarette yarattigi faydalar, kimlerin ne
sekilde sosyal medyanin ¢iktilarindan yararlanmasi gerektigi
konulari Gzerinde duruldu.
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Ihracatcinin yeni donem yol haritasi
IHRACAT 2021 RAPORU

TiM, “ihracat
Raporu”’nun
iiciincii
edisyonunu mart
ayinda yayinladi.
TiM Baskani
ismail Giille,
Kiiresel Tedarik
Zincirindeki
Degisim temasiyla
yayinlanan
raporun Turk
ihracatcisinin
gelecek vizyon,
hedef ve
planlarina isik
tutacagini soyledi.
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T[]rkiye ihracatcilar Meclisi (TiM), Tirk
Granlerini 220’den fazla tilkeye satan
ve Tlrkiye'nin tanitimina ve ekonomisine
buyik katki saglayan ihracatcilar icin
yeni yol haritasi ve vizyon niteligindeki
calismasl “ihracat 2021 Raporu”nu
paylasti. Bu yil Geuncdsi yayinlanan;
ihracat beklenti ve 6ngorilerinin
detaylariyla yer aldigi rapor, 6zellikle
pandemi sonrasi icin ihracatciya rehber
niteligi tasiyor.

Raporda odak tema “Kiresel Tedarik
Zincirindeki Degisim” olarak belirlendi.
ihracatin gelecegine 1sik tutacak olan
rapor dort ana baslk tzerine olusturuldu:
“Kuresel Ekonomi ve Tlrkiye Ekonomisi:
2020 Performansi ve 2021 Beklentileri”,
“Kuresel Ticarette Orta ve Uzun Vadeli
Trendler: Tarkiye icin Firsatlar ve Riskler”,
“0dak: Kuresel Tedarik Zincirlerindeki
Donsiim Sureci” ve “TiM 2021 Ajandasi”.

Tarkiye’nin 2010-2019 dénemi
birlesik yillik bliyime oranindan (CAGR)
faydalanilarak hazirlanan raporda,
Tarkiye’nin 2021 yilinda 30. en blyuk
ihracatci Glke olacagl; 2030°da 29.
siraya, 2035'te ise 28. siraya yikselecegi
belirtildi. ihracattaki performans artisiyla

dis ticaret aciginin azalacag belirtildi.

Raporda gelecek donemde ihracatta
en cok hangi sektorlerin biylyecegi
ve yilhk ihracat 6ngoraleri de yer aldi.
2035 yilinda 69,9 milyar dolarlik ihracat
yapmasi beklenen otomotiv endustrisinin
ilk sirada, 42,2 milyar dolar ile kimyevi
maddeler ve mamullerinin ikinci sirada,
24 milyar dolar ile hazir giyim ve
konfeksiyon sektoriiniin Gictincd sirada
olacagl 6ng0riisl rapora yansidi. 2035’te
ihracat artisinin en fazla yasanacagi
sektdrin savunma ve havacilik sanayii
olacagi paylasildi. Yizde 425 blyime
kaydetmesi beklenen sektorii sirasiyla,
ylizde 297 artisla su Granleri ve hayvansal
mamuller, ylizde 179 artisla makine ve
aksamlari, yuzde 164 artisla hali ve ylzde
156 artisla micevher sektoriinin takip
edecegi 6ngorullyor.

“Dis Ticaret Fazlasi Veren Tlrkiye”
hedefi ile calisan TiM, rapor lansmaninda
tek tusla ihracatciyr diinya ile
bulusturarak ihracat hacmini artiracak bir
lojistik portalin da faaliyete gececegini
belirtti.

Raporda, orta yuksek teknoloji
yogunluklu imalat sanayii Gretimi



yapan llkeler arasinda gosterilen
Tiarkiye'nin kiresel tedarik yapilarindaki
degisimlerden en fazla yararlanabilecek
llkeler arasinda olacagl ve bu noktada en
yuksek potansiyeli hazir giyim, ayakkabi
ve deri sektortnin tasidigi belirtiliyor.

Raporda Turkiye’'nin gucli yonleri;
sanayi Gretiminde Griin ve sektor
cesitliligi, gelismis yan sanayi, esnek ve
hizlh Gretim yapisi, Griin standartlarinda
AB ile uyumu, gicli lojistik hizmetler,
yuksek liman ve tasimacilik kapasitesi,
gelismis ihracat finansman olanaklari
olarak siralandi. Bu sayede Tirkiye'nin AB
icin tedarikte 6nemli bir tlke olduguna
dikkat cekildi.

Kiresel ihracata yonelik verilerin
de yer aldigi ihracat Raporu’na gore,
kiiresel ihracatin 2030 yilinda 29,2 trilyon
dolar, 2035 yilinda ise 37,66 trilyon dolar
olmasi 6ngoéruliyor. Cin’in 2035 yilinda
en blyuk ihracatci olmasi beklenirken
onu ABD’nin takip edecegi tahmin
ediliyor. Bu dénemde ABD’nin dis ticaret
aciginin daha da artacagi ve bunun da
yeni ticaret savaslarina yol acabilecegi
olasiligi da rapora yansiyan basliklardan
biri. Rapor, diinyanin en buyuk ihracatcisi
olan Almanya’nin ise yerini koruyacagini
aktariyor.

f‘GELECEK 15YILDA
IHRACATIMIZIN BUYUK IVMEYLE
ARTMASINI BEKLIYORUZ”
Raporun lansmaninda konusan TiM
Baskani ismail Giille, gecen yil baslayan
pandeminin tedarikte tek kaynaga
bagimli olmanin olumsuzluklarini tecriibe
ettirdigini soyleyerek, buradan yola cikip
raporun ana temasini “Kiresel Tedarik
Zincirindeki Donlsim Sureci” olarak
belirlediklerini sdyledi ve Tirkiye'nin kriz
anlarinda alternatif bir givenilir tedarikgi
olarak dne ciktigina degindi.

ihracat ailesine pusula olacak raporu
yayinlamalarindaki asil amacin diinya
ticaretinde degisimin ve donisimin
bu denli hizl oldugu bir dénemde,
ihracatcimizin diinden ve bugiinden
kopmadan, gelecege emin adimlarla
yuramesini saglamak oldugunu
aktaran Gulle, s6zlerini séyle strdirdi:

“Raporumuzda yer alan, sektorel ve
hedef pazar bazli, orta ve uzun vadeli
projeksiyonlarimizla, ihracatcilarin
sektorlerinde potansiyeli yliksek
pazarlara yonelmelerini hedefliyoruz.
Raporumuzda, Turkiye'nin kiresel tedarik
zincirlerindeki donisiim sirecinde
durumunu analiz ettik. Ulkemiz kiiresel
tedarik yapilarindaki degisimden en cok
yararlanabilecek tlkeler arasinda.”

2025-2030 ve 2035 icin kiresel ticaret
ve ekonomi projeksiyonlarina da raporda
yer verdiklerinin altini cizen Gulle, sunlari
soyledi: “Onamiizdeki 15 yil icerisinde,
ihracatimizin blyuk ivmeyle artmasini
bekliyoruz. O giinler geldiginde, 2030
yilinda, 2035 yilinda, sizlerle bulusup
‘ihracatcilarimiz 6yle bir performans
gosterdi ki, 2021 yilinda éngérdigimiz
rakamlar disik kaldr’ demek istiyorum.
Bu ciimleyi kurabilmek, projeksiyonlarin
tzerine cikabilmek amaciyla araliksiz bir
sekilde cahsiyoruz.

Her ay bin 500 firmamiz ihracat
ailesine katiliyor. Son altr ayhk
ihracatimiz, 100 milyar dolarr asti. Bu
tlke icin daha fazla tretmeye, tanitmaya,
ihra¢c etmeye devam ediyoruz ve edecegiz
de. Clink( bayuk bir vizyonumuz var.
ihracatla yiikselen Tirkiye'de sanayici de
tretici de vatandas da yukselecek. ‘Dis
Ticaret FazlasI Veren Tirkiye' hedefimize
adim adim ilerliyoruz. Hedeflerimiz
makul, hayallerimiz sinirsiz.”

Raporda,
Tiirkiye’nin
2021 yilinda
30. en bilyiik
ihracatci
iilke olacagi
belirtildi.

TURKIYE LOJISTIK PORTALI
IHRACATCININ DUNYAYA ACILAN
KAPISI OLACAK

Rapor lansmaninda ihracatciya biy(k kolaylik saglayacak olan lojistik
portali mijdesini de veren ismail Giille, “TiM olarak, lojistikte kiiresel
olarak yasanan sorunlari dikkatle takip ediyoruz. Bu kiresel soruna,
ulusal bir c6zim getirmek adina hazirliklarimizi tamamladik. Cok
yakinda ‘Tlrkiye Lojistik PortalI'mizi faaliyete gecirecegiz. Bu portal,
ihracatcilarimizin diinyaya acilan kapisi haline gelecek. Portal ile
ihracat hacmimiz artarken, lojistik noktasinda 6nemli avantajlar elde
edecegiz. Portal, lojistik firmalariyla ihracat¢ilarimiz arasinda bir képri
vazifesi gorecek. Uriinlerimiz, diinyanin dort bir kosesine artik daha
hizl, daha ucuz ve daha giivenli bir sekilde ulasacak” seklinde konustu.
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KAPAK

Kiiresel Ticarette ‘Kutu’ Sendromu

20

KONTEYNER KRIZI

2020’nin son ¢eyreginden bu yana devam eden “konteyner krizi”,
kiiresel ticarette bir domino etkisi yaratarak hem alicinin hem saticinin
hem de tiiketicinin sorun yasamasina neden oluyor. Uriinlerin depoda
tutulmasina sebep olan ve navlun fiyatlarinda benzersiz bir artis
yaratan Krizin ne zaman sona erecegi ise belirsizligini koruyor.
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Konteyner
basina nakliye
maliyeti,
2020’nin son
ceyreginden
bu yana bin
500 dolar
seviyelerinden
6-9 bin

dolara cikti.

luslararasi lojistik sektor, bir

seneyi askin bir suredir devam
eden pandemi krizi karsisinda en fazla
hirpalanan sektérlerden biri oldu. Bu siire
zarfinda kisithlik, kapanan yollar, azalan
tretim, tedarik zincirindeki kirllma gibi
bircok sorunla karsilasan sektériin son
“sorunlu giindem”i ise konteyner krizi.
Dinya ticaretinin Kilit unsurlarindan
olan konteynerin eksikligi, tim tedarik
zincirlerini kademeli olarak gecen yilin
kasim ayindan bu yana etkiliyor.

Bugtin diinya tasimaciliginin ylizde 90’1
deniz yolu ile gerceklestiriliyor. Konteyner
tasimaciliginin ise deniz yolu tasimacilig
icindeki payi yizde 80 ve kiresel
konteyner gemileri toplam 30 milyon TEU
bir kapasiteye sahip. Bu kapasite, son
donemde artan taleplerle beraber, hatlar
arasinda degisiklik gostermekle beraber
ylizde 100-300 arasinda bir artis gosterdi.
Sangay Konteynerli Yiik Endeksi'ne gore,
artis, Tarkiye’'nin de dahil oldugu Akdeniz
hatlarinda yiizde 194, Asya ticaret limanlari
arasinda ise ylizde 450 seviyelerinde.

Konteyner kithginda yasanan bu
kriz, saticilarin ve araci firmalarin
maliyetlerine de yansimis durumda. Subat
ayinin basinda gelmeye baslayan veriler,
konteyner basina nakliye maliyetinin
bin 500 dolar seviyelerinden 6-9 bin
dolara ¢iktigini gosteriyor. 2020 yilinin
son ¢eyreginden bu yana 12 metrelik (40
fit) bir konteynerin Asya’dan Avrupa’ya
nakliye maliyeti Gic kat artti ve 8 bin
dolara ulastl.

Diger yandan artan talep ve maliyetlere
paralel olarak konteyner dreticileri de
fazladan lcret talep etmeye basladilar.
Dinyanin en biy(k Greticilerinden olan
Cin, diinya konteyner tretiminin de cok
buyik bir kismini domine ediyor ve Cinli
Greticiler, 2020 yilinda bin 600 dolara
piyasaya sunduklari konteynerler icin
bugiin 2 bin dolar istiyorlar.

Kuresel bir kriz olan konteyner sorununun
arkasinda; gemi sayilarindaki azalmaya
baglh olarak yer bulamama sorunu, salgin
kisitlamalari nedeniyle limanlardaki isci
sayilarinin azaltiimis olmasi, kapanan
sinirlardan kaynakli giimriiklerde yasanan
aksaklik, nakliye strelerindeki gecikme
gibi bircok neden bulunuyor. Bunlar icinde
en fazla 6n plana cikan ise Amerika ile Cin
arasinda 2018 yilindan bu yana devam eden
ticaret savaslari.

TiC_ARE]' SAV_ASLARI_ K_ONTEYNER
KRIZINI DERINLESTIRIYOR
Dinyanin en blyuk ihracatcisi konumunda
bulunan Cin’in pandemiye yakalanmasi ile
birlikte dlinya ticareti bir anda kilitlenme
noktasina geldi ¢cinki Cin, diinyanin en
onemli limanlarimin bir kismini elinde
tutuyor. Dinya Denizcilik Konseyi’'ne gore
kiresel pazarin en biyik ilk 10 limanmin
yedisi Cin’de bulunuyor. Cin’in COVID-19'a
yakalanan ilk tilke olmasi ile yasanan kriz,
yine salgindan ilk ¢ikan dlke olmasi ile
devam etti. Dev glic, kisa bir siire icinde
Gretimini ve ihracatini kaldig1 yerden
surdirarken; diger tlkeler pandemi
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KAPAK

%90

Kiiresel tasimacilikta
denizciligin payi

%80

Deniz tasimaciliginda
konteyner
tasimaciliginin payi

Cin bos
konteynerleri
kendi
limanlarinda
bekletirken,
ABD mal alimi
yapiimadan
konteyner
cikisinaizin
vermiyor.

Bos konteyner krizi ile alakali olarak ihracatcilar,
armatorlerin is hacmi yiiksek firmalari 6ncelikledigini ve
bunun bir “VIP misteri” listesine donustigina soyliyorlar.
Armatorlerin baslatmis oldugu bu VIP musteri sistemi,
ihracatcinin da ithalatcinin da maliyetlerini yikseltiyor.
Tasima firmalarmin, yikli ve kontratli misterilerin
yiklerini tasimayi tercih edip, daha kiciik dlcekli firmalarin
taleplerine cevap vermiyor olusu ihracatcinin icinde
bulundugu durumu daha da zorlastiriyor.

iTKiB Baskani Ahmet Oksiiz, bu konuyla alakali

ile bogusmaya devam etti. Ulkelerin
buyuk bir kisminda hala isci sikintisi,
kisitlamalar gibi problemler yogun sekilde
yasaniyor. Cin, erken atlattigi salgin

krizi sonrasi bos konteynerlerin blyik

bir kismini kendi limanlarina cekerek,
talebe buyik bir darbe vurdu. Bunun
yaninda yasanan ticaret savasinin bir
karsihgi olarak Amerika da mal alimi
gerceklesmeden hos konteyner cikisina
izin vermeyecegini acikladi ve limanlarina
gemi yanastirmiyor. Bos konteyner
cikisina izin vermeyen baska ulkeler

de olusmaya basladi. Son dénemde

israil, Suudi Arabistan gibi tlkeler de
limanlarindan mal almadan konteyner
cikisina izin vermeyen tlkelerden oldu.
Konteyner havuzunda neredeyse hic bos
konteyner kalmayan Turkiye ise yalnizca
Misir ve Yunanistan Gizerinden temin
gerceklestirebiliyor. Bunun yaninda Cin’in
bos konteyner talebini hala israrl bir
sekilde surdtrmesi, armatorler Gizerinde
de bir baski olusturuyor. Armatérler daha
karh oldugundan bos konteynerleri Cin'de
konumlandiriyor.
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Cin ve Amerika arasinda yasanan bu
bos konteyner sorunu su anda sadece
Kuzey Amerika Bolgesi’'nde ylizde
40 oraninda bir ticaret dengesizligi
olusturmus durumda. Bu, her 10
konteynerden altisinin varis limaninda
bekletildigi anlamina geliyor. Ancak bu
soruna ragmen, iki dev (lke arasindaki
ticaret hacmi de tim zamanlarin
en yiksek seviyelerinde seyrediyor.
Ozellikle de medikal driinler ve ilac
ticaretindeki talep ile beraber iki tilke
arasindaki ilk ceyrek ticaret hacmi,
normal bir yilin ilk ceyregine oranla
ylzde 23,3 artti. Artan bu yogunluk 40
HC konteynerlerin bulunmasinda blyutk
bir sikinti yarattigindan, ihracatcilar
40 DC konteynere yogunlasti ancak bu
konteyner tipinde yasanan talep artisi
sebebiyle 40 DC bulmak bile imkansiz
hale geldi.

Konteyner krizi beraberinde bir navlun
problemi de olusturdu. Cin ile Amerika
arasinda artan ticaret yogunlugu
sebebiyle iki Glke arasindaki navlunlar,
diger holgelere gore daha da artti ve

KONTEYNERDE VIP MUSTERI SISTEMI

Diinya gazetesine verdigi demecte, gecen yilki navlun
fiyatlarinin 4-5 kat arttigini, bu seviyeden navlun fiyati

ile konteyner bulmanin zor oldugunu belirterek, “Bazi
armatorler bu sikintinin éniine gecmek icin (st seviye
olarak nitelendirilen VIP navlun sistemini hayata gecirdiler.
Zaten yliksek seviyelerde olan naviuna ek olarak, duruma
gore hin dolar daha fazla 6denmesi kosuluyla ekipman
saglayabiliyorlar. Daha ¢ok ithalat yonli tasimalarda
uygulanan bu sistem, ihracat¢inin ve ithalatcinin maliyetini
ylkseltiyor” aciklamasinda bulundu.



Tiurkiye’deki
ihracatcilar,
geciken
teslimattan
dolayi siparis
iptalleriile
karsi karsiya
olduklarini dile
getiriyorlar.

neredeyse iki katina cikti. Hal boyleyken
armatorler de konteynerlerin biyik

bir kismini Cin’den Amerika'ya tasimayi
tercih ediyor. Bunlarin yaninda gemilerde
yasanan yer bulma problemleri ile
beraber ihracatcilar oldukca zorlaniyor;
mallar haftalarca beklemek zorunda
kaliyor. Gemi piyasasinda son bes aydir
yasanan yogunluk ve kisa siirede gelen
ilave tonaj talepleri, bos gemi bulma
sorunun arkasindaki nedenlerden. Gemi
kiralarinin da beklenmedik seviyelerde
yikselmesi ve firmalarin yillik fiyatlarla
kiralama yapmasi, uzmanlar icin 2021
yilinda da hareketliligin devam edecegi ve
navlun fiyatlarinin bir stire daha yiksek
kalacagi 6ngorusiani doguruyor.

Saghgin oncelige alinmasi ile berabher
limanlarda calisan sayisinin azaltiimasi ise
gemilerin tahliyelerinde yasanan sureleri
uzatti. ihracatcilar, pandemi 6ncesinde
bir iki glin yasanan aksaklgin simdilerde
bir haftayr asan sirelere vardigini, bu
durumun arz-talep dengesinde domino
etkisi yarattigini belirtiyor.

KONTEYNER KRizi

IHRACATI BASKILIYOR

Kiresel ticaretin devamliliginda cok
6nemli bir yer tutan konteynerde
yasanan kriz, hemen tim sektorleri ve
ihracati baskilayan bir unsura doénustg.
Elektrik elektronik, makine drtnleri ve
degerli esyalar gibi sektorlerde sorun
minimum diizeyde olsa da diger Grinlerin

nakliyesindeki sorunlar aylardir devam
ediyor. Bu kriz, 6zellikle Asya sanayisinin
ana damarlarindan birini olusturan tekstil
ve hazir giyimde telafisi zor problemler
yarattl.

Navlun fiyatlarindaki muazzam artis,
Ozellikle de kiiciik marjlarla ¢alisan
bircok tekstil fabrikasini diinya genelinde
kapanma noktasina getirdi. Teslimat
gecikmelerinin birkac haftaya ulasmasi
pek cok ihracatcinin alici ile pazarliga
oturmasina neden oluyor, diger yandan
kurlarda yasanan dalgalanmalar,
gecikmelerle beraber ihracatciya zarar
olarak yansiyor. Tirkiye'deki ihracatcilar,
aksayan teslimattan dolayi siparis
iptalleri ile karsi karsiya olduklarini dile
getiriyorlar. Mallarin belirtilen tarihte
ulastirilamamasi, imalatin yaninda
ham madde ithalatina da darbe vurdu.
Gidisati pek olumlu okumayan Tirk
ihracatcisi, sorunun bu senenin tamamina
yayilabilecegini soyluyor.

Diger yandan konteyner bulma
sikintisi, ihracat tasimalarinda yeni
trendler olusturdu; VIP misteri ve erken
rezervasyon sistemi gibi. VIP musteri
Ozellikle kiictk 6lcekli ihracatciyr zor
durumda birakirken, erken rezervasyon
ise soruna ¢6zum olarak sunuluyor.
Uzmanlar da 6zellikle kiiciik caph
lreticilere diizglin bir zamanlama plani
yapmalarini ve sevkiyatlarda yasanan
gecikmeleri g6z 6niinde bulundurarak
hareket etmelerini 6neriyorlar.
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KAPAK

Ticaret
Bakanhg,
sorunun uzun
vadede ¢o6ziime
kavusmasi ve
benzeri krizlere
hazirhkh
olunmasi adina
konteyner
iiretiminin
desteklerle
artirilmasini
saglayacak.

KONTEYNER URETIMINE TESVIK
2021 yiliilk ceyrek ihracat rakami
degerlendirmesine goére Tirkiye ihracat
ailesi, ocak-mart déneminde 2020 yilinin
ayni dénemine gore ylizde 17,3’lik artisla
50 milyar 23 milyon dolarlik ihracata imza
attl. Sorunlara ragmen basari devam etse
de deniz yolu tasimaciligindaki siire¢ daha
iyi sonuclarin alinmasina ket vuruyor.
Deniz tasimaciligl verileri, konteyner
krizinin bayukligini gozler éniine
seriyor. Yilin ilk tic ayinda deniz yolu
tasimaciliginda ocakta yiizde 1,9, subatta
ylzde 1,8 ve mart ayinda yiizde 3,8’lik bir
kayip yasandi.

ihracatcilar ve konunun uzmanlari,
yetersiz konteyner ve yiiksek naviun
fiyatlaria yonelik strecin ihracati
olumsuz etkiledigini ve bu durumun
bir cari acik ve enflasyon sorununa
doénisecegini vurgulayip ¢6ziim talebinde
bulunurken, Ticaret Bakanligi konuya
yonelik hamlede bulundu ve konteyner
Uretimin desteklenecegini acikladi.
Ticaret Bakanligl, uzun vadede deniz

DENIB BASKANI HUSEYIN MEMiSOGLU
“KONTEYNER HATTINDA MILLI
PARKUR OLUSTURULMALI”

ihracatcilar yil basindan bu yana déviz
kurundaki dalgalanmalar ve ham madde
fiyatlarinda yasanan artis sorunlarinin
yaninda hir de gecen yilin kasim ayindan

bu yana devam eden konteyner sorunu

ile ugrasiyor. Konteyner krizinin yani sira
navlun fivatlarinda yasanan artis da ihracatta
zorluklar yaratiyor. Konteyner basina bin
800 dolar civarinda olan navlun fiyatlari bir
sene icinde 4 bin dolara kadar cikti. Krizin

tam olarak ne zaman normale dénecegi tam
olarak belli degil ancak tretim ve tilketim dengesi pandemi dncesi
normal seyrine déndiiginde tim bu problemlerin ortadan kalkacagin

dislnidyoruz.

DENIB olarak, bu siirecte yasanan aksakliklari Ticaret Bakanligi'na
iletip ¢6zlim slirecine dahil olmaya ve ihracatcinin nefes almasini
saglamaya calisiyoruz. Biz, konteyner hattinda olusturulacak bir milli
parkurla bu tar krizlere hazirlikli olunabilecegini diistiniiyoruz. Bakanhk
da bu konuda Gretim yapan firmalara destek verecegini acikladi.
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yolu tasimacihiginda sorunun devam
edebilecegi 6ngorisi ve yeni benzeri
krizlere hazirlikli olunmasi adina, yerli
konteyner dretiminin desteklenmesinin
ve (retimin artirilmasinin daha kalici bir
c6ziim olacagini acikladi.

Bazi firmalarda tretimi durma
noktasina getiren kriz karsisinda
c6ziim yollarindan biri olarak da Ro-Ro
tasimaciligi gosteriliyor. Ticaret Bakanligl,
bu tasimacilik modunun gelistirilmesi
icin ilgili kurum ve sektor temsilcilerinin
katilimiyla calisma gruplari olusturdu. Bu
grup nezdinde sorunlara yénelik aksiyon
planlari olusturulmasini hedefleyen
Bakanhk, ayrica navlun maliyet
faktorlerinin detayli bir analizini yaparak
yOnetilebilir maliyet sistemi olusturmayi
planliyor. Bu plan kapsaminda Tirkiye
Karasu Limant ile Romanya’nin Kostence
Limani arasinda kurulan Ro-Ro hatti,
3 Subat tarihi ile seferlere basladi.

KRiZiN !\I_E ZAMAI\!_
BITECEGI NET DEGIL
Konteyner krizinin tam olarak ne zaman
sona erecegine yonelik kesin bir bilgi
de yok. En iyimser senaryo, yilin tcinci
ceyregini isaret ederken; 6zellikle isin
ihracat ve retici ayaginda bulunanlar,
bu senenin sonuna dek sorunun
yasanacagini ve navlunlarin da yiksek
kalacagini dustnuyor. Diger yandan
ticaretteki sorunlarin normale dénmesinin
asilamanin yayginlasmasi ile mimkan
olabilecegi herkesin ortak gorisa.
Kiresel ticarette su an bir kara borsa
etkisi yaratan konteyner krizinde kesin
olansa konteyneri olanin is yapabilecegi.
Bu sebeple de bu krizin kiiresel ticarette
kartlari yeniden dagitacagi da belirtiliyor.



HARMONY

~ AGAOGLU _
TEKSTIL SANAYT ve TICARET A%
TEL:A+ML-276-231 12 90 FAX:+90-276-231 16 B9
www.aganglncom  woww. homcharmaony.comtr
USAK / TURKIVE




DUAYEN

ASIL NAKIS YONETIM KURULU BASKANI

SULEYMAN ILGERI

“TEKSTIL SEKTORUNU
SECMEMDE DENIZLI
ETKEN OLDU”

is hayatinda pek
cok farkh alandaki
tecritbeden
sonra Denizli'nin
sundugu tekstil
giicii ile beraber
bu sektore gecis
yapan Silleyman
ilgeri, bugiin
firmasi Asil Nakis
ile diinyanin 30
iilkesine tekstil
iiriinleri ihrac
ediyor.
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Tekstil sektorine 40 yillik tecriibesi
ile hizmet vermeye devam eden Asil
Nakis Yonetim Kurulu Baskani Siileyman
ilgeri, pek cok arayistan sonra tekstile
gecisine yonelik “Elbette bunda tekstilin
dinamolarindan olan Denizli’'nin katkisi
var” diyor. Denizli’'nin tekstil sektoriinde
sahip oldugu gii¢ ve bilinirligin bu
ekosistemin icinde yer alan her bir
aktor icin cok buyik artilar sagladigini
kaydediyor.

Asil Nakis olarak gecen seneyi pek
cok sirket gibi birtakim aksiliklerle
gecirdiklerini kaydeden Stileyman ilgeri,
2020 hedefini tutturamadiklarini ama
aldiklarr aksiyonlarla Gretime devam
ettiklerini ve 2020'nin tecriibesi ile bu
seneye hazirlandiklarini séylayor.

Pandeminin yarattigi aksiliklerin
ihracatcilar icin sorun olusturmaya devam
ettigine de deginen ilgeri, son dsnemde
tekstil sektériiniin ana giindemini
olusturan ham madde konusuna 6zellikle
dikkat cekiyor. Tarim politikalarindaki
eksik uygulamalar sebebiyle mevcut
potansiyelin kullanilamadigimin ve pamuk
tretiminin her gecen giin azaldigimin
altini cizen ilgeri, bu konuda acilen 6nlem
alinmasi gerektigine vurgu yapiyor.

Asil Nakis olarak pandemi yol haritaniz
nasil sekillendi?

Dinyada buyik hasar yaratan pandeminin
bilhassa Avrupa’da olusturdugu tahribat,
2020 vyili hedeflerimize bliylik oranda

sekte vurdu. En biyik pazarimizi Avrupa
ulkeleri olusturdugundan siparis ve
yikleme iptalleri ile 6deme ertelemeleri
gibi durumlarla karsi karsiya kaldik. Bu
durumlari ézellikle de Fransa ve italya'da
yasadik. Bu da 2020 yilinin ilk G¢ ayindaki
siparislerimizi baz alarak 6ngoérdigimiiz,
2020 yili ciro hedefimizi yakalamamizi
imkansiz duruma getirdi.

Mart ayi ile beraber Tlrkiye'ye de
sicrayan pandemi sebebiyle biz de birkac
ay Uretimimizi durdurmak zorunda
kaldik. 2020’nin haziran ayinda baslayan
normallesme siirecinde ise tretime
yeniden basladik ve ardindan cok iyi
siparis miktarlari almamiza ragmen,
maalesef 2020 yili 2019’a kiyasla firmamiz
icin pek verimli gecmedi.

Bugiin iiretiminizin ne kadarini
ihracata yonelik hazirliyorsunuz?
Agirhikh olarak hangi iilkelere iiriin
satiyorsunuz? Pandemi hedef pazar
seciminde nasil bir rol oynuyor?

Asil Nakis firmasi kuruldugu giinden
bugiine tamamiyla ihracat hedefi
dogrultusunda Gretim yapmistir. Bazi
yillarda ylzde 95’lere varan ihracat
hacimleri olusturduk.

2020 yili rakamlarini baz alacak
olursak, firmamiz, tretiminin ylzde
80’ini ihrac etmistir. Agirhkli olarak
Avrupa Ulkelerine ¢zellikle de Fransa,
italya, Almanya, Slovenya, Litvanya ve
ingiltere’ye ihracat gerceklestirmekteyiz.
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Bunun yani sira Rusya ve ABD de 6nemli
ihracat pazarlarimiz arasinda yer aliyor.
Asil Nakis olarak bugiin 30 iilkeye
Urdnlerimizi gébnderiyoruz.

2020 yilindaki pandemi ihracat
dagihmindaki dengemizi biraz degistirdi.
Avrupa’daki siki kapanis ile beraber
agirhgr Rusya ve Amerika’ya verdik. Bu
bir tercih degildi. Tamamiyla pandemi
kosullari bizi bu pazarlara yéneltti.
Muhtemelen 6niimiizdeki glinlerde de
pandemi sireclerine gére pozisyon
alacagiz.

Hangi iiriinlere yonelik iiretim
gerceklestiriyorsunuz, Asil Nakis’in ev
tekstilinde ortaya koydugu fark nedir?
Firmamizin amiral gemilerini havlu ve
bornoz olusturuyor. Bunun yani sira
mutfak havlulari, mutfak énlikleri ve

Home 4

bebek banyo drlinlerinde de Gretim
gerceklestirmekteyiz. Asil Nakis'in farki,
40 yilhk nakis tecribesidir. Bu tecriibeyi
ozellikle Grettigimiz mutfak Grinlerinde
cok iyi kullanmamizdan dolayi,
misterilerimiz ve rakiplerimiz nazarinda
ev tekstili sektoériindeki en iyi mutfak
tekstili Greticilerinin basinda gelmekteyiz.
Bununla hirlikte 6zellikle yurt disindaki
6zel ginler icin tasarladigimiz triinlerimiz
biyik begeni almaktadir.

Asil Nakis “yiiksek kalite” anlayisi
ile hareket ediyor ama sunu da
artik biliyoruz ki, inovasyon, Ar-Ge
ve teknoloji kullanimi, rekabeti ve
farki ortaya koyan onemli unsurlar.
Siz bu noktada ne gibi calismalar
yapiyorsunuz?
Sektériimuz gecmis yillara gore oldukca
ileri teknolojilere sahip ve su anda
da diinyanin en prestijli firmalarina
retim yapabilen duruma gelmistir.
Ozellikle ilimiz bu konuda bytk bir
kiime seklinde ¢alisarak, bir Grinin ham
maddesinden en kicik aksesuarina kadar
dinya standartlari Gstiinde bir kalite
sunmaktadir.
Firmamiz icin Ar-Ge ve teknoloji
her zaman bir dncelik olmustur. Bunun
ana etkeninin de insan oldugunu
soyleyebiliriz. Bu nedenle evvela yetismis
ve tecriibeli elemanlarimizi korumak
ana prensibimizdir. Bugln firmamizdaki
elemanlarin ortalama calisma siresi 10
yilin Gzerindedir. BuyUk bir aile olarak
kurulusumuzdan bu yana batiin calisma
arkadaslarimizla kenetlenmis durumdayiz.
Ayrica ev tekstili, tamamiyla yenilik
odakli bir sektdrdir. Msteriler her zaman
yeni desen, yeni koleksiyon, farkl Grin
talep ederler. Firma olarak bu talepleri
yeterince karsiladigimizi dastindyorum.

Denizli ham madde yoniinden cok biiyiik bir imkana
sahip olmasina ragmen, tarim politikalarindan
kaynaklanan eksik uygulamalar nedeniyle pamuk
iiretimi her gecen giin geri gitmistir.
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2020 yilinda
Avrupa’daki
siki kapanma
ile beraber
ihracatta
agirhigi Rusya
ve Amerika’ya
verdik.

Sizce Tirkiye sektorde yeteri kadar bir
Ar-Ge kullanimi gerceklestirebiliyor
mu, ev tekstilinde sahip oldugu kiiresel
giicii koruyabilecek seviyede mi?

Bugtin dlkemiz tim diinyada ev tekstili
sektorl denilince akla gelen ilk tlkelerden
biridir. Dinyanin her (lkesinde bir kalite
gostergesi olan “Turkish Towels” yani Tark
havlusu diye bir kavram vardir. Bu nedenle
ben inantyorum ki, daha uzun yillar
tlkemiz bu itibarini koruyacaktir.
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“GECMISiN TECRUBELERINi
BUGUNUN DEGERLERI ILE
SENTEZLEMEK GEREKiYOR”

Yeni yetisen genclere
tavsiyem, gecmislerini
unutmamalari. Gecmisi iyi
analiz edip buradan aldiklari
tecribeleri, ginimiiz

bilgi ve birikimleri ile
harmanlayip giizel bir sentez
yapmalaridir. Elbette calisma
hayatinin olmazsa olmazi
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cok calismaktir. Ancak bu
calismayi yaptiklari ise strekli
deger katacak ve gelistirecek
sekilde yapmalilar. Biliyoruz
ki, giniimiiz dinyasinda

artik ise, calisilan sektore

bir yenilik katmak rekabetci
olma yolunda énemli bir
kriter.

is yasaminizda cok farkli deneyimlerden
sonra ev tekstiline geciyorsunuz, bu
tercihin temelinde Denizli var demek

dogru olur mu?

is hayatimda hep arayis icinde oldum.
Degisik sektorlerde deneme yaniima yaparak
bu sektérde karar kildim. Tabi ki bunun
temelinde Denizli var demek dogru olur.
Denizli'nin en eski zamanlarda bile tekstil ve
uretim ile ic ice oldugunu gérmek mamkan.
ister istemez Denizli'de yasayan herkes

bir sekilde ev tekstiline temas etmektedir.
Benim de is yasantimda ev tekstili ile temas
ettigim bir donem oldu ve bunda basari
kazanacagima inandim. Cenab-1 Hak da
nasibimizi buradan verince, bu sektértin her
kademesinde ve sivil toplum kuruluslarinda
gorev aldim ve sektoriin, sehrin gelisimine
katki sunmaya calistim.

Denizli’nin su an tekstil ve sanayilesme
noktasinda geldigi seviyeyi nasil
degerlendirirsiniz?

Denizli'nin sanayi gecmisinde emegi olan
biri olarak geldigimiz yere bakinca ¢ok
biyik bir yol katettigimizi gérebiliyorum.
Bu yeterli midir? Tabi ki hayir. “iki giint
musavi olan aldanmistir” mantigindan
ylrtdigimuizde daima ileri bakmak ve cok
calismak gerekmektedir.
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ihracat yapilan iilke

%80

2020 ihracat

Ozellikle yurt
disindaki ozel
giinler icin
tasarladigimiz
tiriinlerimiz
biiyiik begeni
almaktadir.

Denizli basarili bir tekstil sehri, peki
kendisi icin bir ham madde sehri de
diyebilir miyiz? Tekstil iilkenin en
onemli kozlarindan biri olsa da ham
madde konusunda disa olan bagimhhigi
da bir gercek. Bu konuda neler
sdylersiniz?
Denizli ham madde yoniinden ¢ok blyik
bir imkana sahip olmasina ragmen,
tarim politikalarindan kaynaklanan eksik
uygulamalar nedeniyle pamuk dretimi
her gecen giin geri gitmistir. Dlnyanin en
kaliteli pamuklari Ege’'de yetismektedir
ancak iscilik ve teknoloji eksikligi
ve yeterli destek saglanmadigindan
rekolte her gecen giin diismektedir.
Bunun sonucu olarak ithalat girdileri
de dovize bagl oldugu icin ham madde
her zaman, biz sanayicilerin en biyik
problemlerinden biridir.

Denizli'de Giretim sorunu yoktur. Ancak
pazar ve satis yéninde alinmasi gereken

TN

SRR

onlemler vardir. Bu dnlemler ve destekler
bir an evvel hayata gecirilerek ihracatcinin
ond aciimalidir. Ayrica ham maddeye
ulasim kolay ve rekabet edilebilir seviyede
olmalidir.

Genel olarak sektérdeki degisimi ve
yeni egilimleri nasil okuyorsunuz?
Beklenti ve éngoriilerinizi paylasir
misiniz?

Bugiin tlkemizin ve diinyanin
gindemindeki temel problem icine
dustigiimiz bu saghk temelli her alani
baglayan pandemidir. Ulkemiz ve diinya
bir an evvel bu beladan kurtulmak icin
azami gayret ve hassasiyet gostermeli,
tiim tedbirlere harfiyen uyarak bu krizi en
kisa zamanda yenmeliyiz. Buglin bu yik
dunyadaki ilgili ya da ilgisiz her bir bireyin
sorumlulugundadir. Ctink( bu hastahgi
yenmeden ne ticaret eskisi gibi olur ne de
sosyal hayat.
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MERCEK

AB YESIL MUTABAKATI

Kuresel Ekonomide Standartlari Degistirecek

AB’nin amiral gemisi girisimi AB Yesil Mutabakati bir yandan iklim nétr
kita misyonunu tasirken diger yandan siirdiiriilebilir bir ekonomik bityiime
amaci giidityor. Ancak mutabakat, sadece AB ile sinirli kalmayip kiiresel
ekonomide standartlari degistirecek bir ¢cerceve sunuyor.

30

Avrupa Birligi (AB) Komisyonu’nun
amiral gemisi girisimi olan AB Yesil
Mutabakati (Green Deal), mali, ticari ve
duzenleyici rejimleri elden gecirerek,
AB’nin 2050 yilina kadar iklim notr

kita olma hedefini yansitiyor. Paket,
kiiresel iklim krizini AB icin bir firsata
donistirmek amaciyla 2019’un aralik
ayinda AB Komisyonu Baskani Ursula von
der Leyen tarafindan aciklandi.

Avrupa Birligi, bu mutabakat ile
1990’li yillarda amacladigl yizde 40
seviyesindeki azaltma hedefine karsilik
2030 yihna kadar sera gazi (GHG)
emisyonlarini ylizde 55 azaltmayi ve
2050 yilina kadar bir énceki hedef olan
ylzde 80 azaltmaya karsilik net sifir
karbon emisyonuna ulasmayi planliyor.
Bu dogrultuda bir politika cercevesi sunan
bu cok yilli proje, AB'nin ilk iklim yasasi
da dahil olmak Gizere mevcut politikalari
yenileyecek ve yeni politikalar yaratacak.
iddiali, genis kapsamli ve ekonominin
neredeyse tiim sektorlerini etkileyecek.

Paket ayrica temiz ve uygun
fiyath enerji tedarikini saglamak,
dongusel bir ekonomi
olusturmak, kirliligi ortadan
kaldirmak, biyolojik cesitliligi
korumak ve strdiralebilir
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gida ile ulasim sistemleri olusturmak icin
politika ve stratejiler olusturacak.

AB’nin salginla micadele ve salgindan
kurtulma planmin da merkezinde yer
almasi beklenen paket, ilk aciklandiginda
buylk stphelerle karsilanmasina ragmen
COVID-19 salginindan sonra daha fazla
ragbet gérmeye basladi. Avrupali
politikacilar, sirketler, aktivistler ve
kurumlar, COVID-19 salginindan sonra
yesil yatirimlarla biyimeyi giiclendirmek
istiyorlar cink( iklim degisikligi ile
mucadelenin ve biyolojik cesitliligi
tesvik etmenin daha guicli ve direncli
ekonomileri yeniden insa edecegine
inaniyorlar.

1990-2018 yillari arasinda sera gazi
emisyonlarini ylizde 23 oraninda azaltan
Avrupa Birligi, ekonomisini de yiizde 61
oraninda buyutmeyi basardi. Ancak diinya
genelinde mevcut egilimlerin devam
etmesi halinde sera gazi emisyonlarinin,
evrensel kabul edilen kiresel sicaklik
artisini iklim bilimine uygun olarak 1,5
santigrat derecede sinirlama hedefine
ulasmada yeterli olmayacag artik
bir gercek. Yesil Mutabakat ile fosil
yakitlardan ve cevresel bozulmadan
uzak bir gecis icin kapsamh bir yaklasim
benimseniyor. Bu yaklasimda AB



ekonomisinin ve vatandaslarinin hayatinin
bircok yoniine odaklanan 47 kilit

eylem belirlendi. Bu eylem planlariin
gerceklestirilmesi amaciyla Avrupa Birligi
Komisyonu, Strdurilebilir Avrupa Yatirim
Plani’ni da devreye aldi. Plan kapsaminda
2027 yili sonuna kadar AB bitcesinden
tahsis edilecek 1 trilyon Euro’nun
surdaralebilir yatirimlara ayrilmasi
hedefleniyor.

2030 hedefi dogrultusunda karbon
notr hedefine ulasiimasini saglamak
amaciyla ETS, enerji verimliligi direktifi,
yenilenebilir enerji direktifi, enerji
vergilendirme direktifi, binek ve
hafif ticari araclarin karbon emisyon
performans standardi, strddrlebilir
ve akilli mobilite stratejisi gibi mevcut
mevzuatlarin 30 Haziran 2021'e kadar
gbzden gecirilmesi bekleniyor.

Yesil Anlasma’nin onimuzdeki
10 yillarda AB ekonomisi icin biyik
yapisal etkileri olacagi ve bunun tretme
guciinden kullanma sekillerine, seyahat
etmeden 1sinma ve hatta yemeye kadar
her seyi etkileyecegi kesin. Ancak
bu tiim etkiler sadece AB sinirlari ile
kisitli kalmayacak. Kiresel bir standart
belirleyen anlasma, basarili bir sekilde
uygulanabilirse, diinyanin sirdirilebilir
ekonomik blyimeye nasil ulasacagini
yeniden tanimlamada éncu bir rol
ustleniyor olacak. Ayrica AB'nin diinyas 1
en buylk ithalat¢isi oldugu g6z dniine
alindiginda, kendisiyle ilisigi olan ve
partner konumunda bulunan tim lkeleri,
ekonomileri ve sektorleri de baglayici
olacak.

Yeni AB politikalari, ekonominin tiim
sektorlerini etkileyecek ancak ulasim,
enerji, tarim, insaat, tekstil, kimya, celik,
cimento ve beyaz esya gibi kaynak yogun
S kthrIeri daha fazla kapsayacak ve bu

endstrilere yonelik daha fazla énlem
alacak. Bu sebeple de isletmeler, Avrupa
ile is yaparken ve tretim gerceklestirirken
yeni politikalari yakindan takip etmek
zorunda. Yesil Mutabakat ticaretin
kurallarini degistirdiginde, AB’ye ihracat
gerceklestiren firmalar kullandiklari enerji
tarand, retim sirecinde ¢ikan emisyon
oranini ve karbon ayak izini belgelemek
zorunda kalacak.




MERCEK

Yeni AB
politikalari;
ulasim, enerji,
tarim, insaat,
tekstil, kimya,
celik, cimento
ve beyaz esya
sektorlerini
daha yogun
sekilde
kapsayacak.

HEM FIRSAT HEM TEHDIT
Mutabakatin etkileyecegi 6ncelikli tlkeler
arasinda Turkiye yer aliyor. AB'nin en
onemli partnerlerinden olan Tirkiye'nin
ihracatinda bholge, birinci sirada yer
ahyor. Tirkiye, gectigimiz sene AB’ye

69 milyar dolar ihracat gerceklestirdi.
Bu rakam, tlkemizin toplam ihracatinin
ylzde 41,3’(ine denk geliyor. AB Yesil
Mutabakati'nin ihracatta yeni bir
rekabetcilik doguracagi da hesaba
katilirsa, AB’ye yapilan ihracatin artmasi
ve yeni firsatlarin degerlendirilmesi
noktasinda is diinyasinin yesil ekonomi
cercevesinde atacagi adimlarin 6nemi
daha da biytyor.

Yesil Mutabakat, her ne kadar ilk
etapta cevre odakli bir inisiyatif olsa da
AB bu proje ile hem bir bliylime stratejisi
olusturuyor hem de ticaretin kurallarini
yeniden ¢iziyor. Sanayi Devrimi'nden bu
yana dinyanin kaynaklarini sémiren

hirsli ve kirletici blylimenin yerine aldigi
bu ticaret devrimindeki alt diizenleyiciler,
partnerleri dogrudan ilgilendirecek.
Bunlardan biri olan “sinirda karbon
dizenlemesi” (SKD) ile AB, ithalat ve
ihracatta mutabakat kurallarini partner
ulkeler icin isleme sokacak.

Sektorel yol haritalarinin ¢ikarilmasinin
Onem arz ettigi bu siirecte, karbon
kacagini azaltmak amaciyla SKD
mekanizmasl, ticarette yeni vergiler

ve tarife disi engeller ile 6rilmus

yeni bir korumaci sistem anlamimna
geliyor. SKD’ye iliskin hen(iz netlesmis
bir tasarim bulunmasa da bhircok

secenek tzerinde duruluyor. SKD, AB
yatirimcisinin karbon diizenlemesi zayif
olan ulkelere yonlenmesini 6nlemek ve
AB i¢ pazarindaki aktorlerin bu tilkelerden
gelen drinler karsisinda rekabet gliclerini
korumak amaciyla “karbon kac¢agi

riskli” Grtnleri belirleyerek, AB pazarina
ihrac edilecek Grinlerin icerdigi karbon
yogunluguna gore vergilendirilmesini
ongorayor.

SKD, 2015 yilinin arahk ayinda kabul
edilen ve Tirkiye'nin imzacisi oldugu
“Paris iklim Anlasmas!” ile paralel hareket
edecek. Diizenleme kapsaminda karbon
salimim oranlari, lojistikten tedarik
zincirinin her asamasina driin bazinda
maliyet artisi anlamina geliyor. AB'nin
sinirda karbon vergisi oranlarini bu yilin
haziran ayinda aciklamasi bekleniyor.
Uygulama ise 2022’de baslayacak. Ancak
dizenlemenin celik, aliiminyum ve
cimento gibi sektorlere 2021 itibariyla
uygulanmaya baslayacagi ifade ediliyor.
Yani ihracatci firma ve tlkelerin bir
seneden az hir zamani kaldi.

CEVRE DOSTU PROJELER ICiN 1 MiLYON EURO

AB Komisyonu’nun 2020 yilinda
actigr Yesil Mutabakat Cagrisi,
Turkiye'de TUBITAK tarafindan
yaratilayor. Turkiye'de 22 Eylil
2020 tarihinden bu yana bu
kapsamdaki projeler basvuru
almaya basladi. Cagri kapsaminda

enerji basliginda toplam 128
milyon Euro, binalarda enerji
verimliligi icin 60 milyon Euro,
icin 10 milyon Euro, tarladan

projeler icin 74 milyon Euro
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cevreci havalimanlari ve limanlar

sofraya stratejisine destek olacak

kaynak ayrilmis durumda. Avrupal
is birlikciler ile Afrika’da eneriji
alaninda yapilacak projeler icin

ise 40 milyon Euro kaynak ayrildi.
Tam projeler icin ayrilan toplam
bitce ise 1 milyon Euro ve 10 alani
kapsiyor.



SKD’DEN EN COK CiIMENTO SEKTORU ETKILENECEK

TUSIADIn eyl{il ayinda yayinlanan
Ekonomik GOstergeler Merceginden
Yeni iklim Rejimi Raporu’na gore AB
pazarina yapilan ihracat kaynakh
karbon emisyonu icin ton basina 30
Euro 6denmek zorunda kalinmasi
durumunda bundan en cok 170
milyon Euro ile cimento sektérinin
etkilenecegi gorullyor. Cimento
sektérind makine, otomotiv,

demir celik ve tekstil Grinleri
izliyor. Bu sektorlerde karbon
maliyetini disirmenin sektorel
cabalari gerektirirken, emisyonun

69

MILYAR DOLAR
Tiirkiye'nin
2020 AB ihracati

agirhikh oldugu sektorlerin karbon
maliyetini distirmek icin ekonomi
dizeyinde bir donisim gerektigi
de ortaya cikiyor. Raporda

distik karbon ekonomisine

gecisi kolaylastiracak alternatif
teknolojilere yatirimi 6zendiren
vergi avantajlarmin blyik fayda
saglayacagi vurgulaniyor.

Rapora gore, TUIK Sera Gaz
Emisyonu Envanteri’'nde 2018
yilinda en cok emisyona sebep
olan sektorler elektrik, ulastirma,
cimento, tarim ve demir-celik

Diger yandan Paris iklim
Anlasmasi'nin Yesil Mutabakat icinde
soyle bir 6nemi de var: AB, Paris iklim
Anlasmasi’ni imzalamayan ulkelerle yeni
serbest ticaret anlasmasi imzalamayacak.
Bu noktada sunu da belirtmek gerekir

ki, Turkiye anlasmayi imzalamakla
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MILYAR DOLAR
Tiirkiye'nin
2020 AB ithalati

beraber heniiz meclisten gecirmedi ancak
bununla alakah calismalar yapiliyor. Ayni
zamanda AB, Grinler icin yeni standartlar
belirleyecek ve eko-etiketleme sartini
devreye alacak.

Konunun aktoérleri AB Yesil Mutabakati
konusunda yapilacak calismalarda

%41,3

2020 toplam ihracatinda
AB'nin pay!

asil dnemli hususun Ticaret Bakanligl
basta olmak (zere kurumlar arasindaki
koordinasyondan gectigine dikkat
cekiyor. Tirkiye’nin AB ile olan ticaretinin

yogunlugu g6z dnline alindiginda Yesil
Anlasma, beraberinde riskleri getirmekle
birlikte dogru sekilde degerlendirildiginde

-

oldu. Uygulanacak yesil doniisiim
odakh politikalarin sektorel ve
makroekonomik goérinimu;
verimlilik, Gretim, ihracat ve
emisyon performansi bakimindan
olumlu yone cevirecegi belirtiliyor.
Bu noktada Ar-Ge, teknolojik
gelisim ve inovasyona yonelik
destekler hizla 6nem kazanirken,
karbon fiyatlama sistemi
kurularak Tarkiye'de sektorlerin
yesil dénistimu icin fon havuzu
olusturulmasi da mimkin
goriniyor.

firsatlara donisebilir. Bu noktada
mutabakatin Turkiye dis ticaretine
getirecegi yeni diizenlemeleri, sanayi
firmalarinin is yapis bicimlerine dogru
sekilde yansitip, 6ngorali davranmalari
gerekiyor.

Diger yandan dinyanin gercekliginin
surddralebilir ve cevreci bir anlayisa
yOneldigi hesaba katilirsa Tarkiye'nin
kendine yesil bir yol haritasi ¢cikarmasi,
sadece AB ile ticaret icin degil, sanayi,
ulasim ve insaat gibi karbon yogun Gretim
yapan sektorleri stirdrilebilir ve donglsel
bir platforma oturtabilmesi icin de faydali
olacaktir. Ornegin Tirkiye’nin ulasim icin
cok buytk bir paya sahip olan kara yolu
tasimacihgini deniz yolu ve rayli sistemlere
kismen kaydirarak hem masraflarini
disiurmesi hem de daha az karbon Gretmesi
muamkin. Yesil ekonomi ve dongusel
ekonomi alaninda atilacak hizli adimlar
her seyden 6nce Turkiye’nin gelecegin
ticaretinde saglam bir yere kavusmasi ve
rekabetci yapisini gliclendirmesi adina
biylik 6nem arz ediyor. Bu acidan ele
alindiginda bir dayatma gibi duran AB
Yesil Anlasmasi'nin Tarkiye'nin milli ve
yerli olma, kendi kendine yetebilen tlke
hedeflerine katki saglayacagi séylenebilir.
Turkiye'nin yapacagi yatirimlar ve donisim
hamleleri ile daha az ithal eden ve daha
cok dreten bir Glke olmaya daha fazla
yaklasmasi mimkiin.
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ER-BAKIR YONETIM KURULU BASKAN VEKiLi

SEDAT ERIKOGLU

“Katma degerli thracatimizi
artirma hedefindeyiz”




Er-Bakir’in ayrisan
tarafinin katma
degerli iiretim ve
nitelikli ihracat
olduguna vurgu
yapan Sedat
Erikoglu, bunu
artirma hedefi
ile yatirnmlarina
devam ettiklerini
sdyliyor.

Denizli ve Turkiye'nin bakir
sektorindeki 6nci firmalarindan olan
Er-Bakir'in Avrupa’da ve diinyada da sayili
treticilerden biri olduguna dikkat ceken
Er-Bakir Yonetim Kurulu Baskan Vekili
Sedat Erikoglu, sirketin sektdrdeki en
temel 6zelliginin drettikleri kapasitenin
buylk kisminin katma degerli Girlinlerden
olusmasi ve ihracatta bu drinlerle fark
yaratmasi oldugunu séyliyor. Yarattiklari
katma degerli Grlnlerle Tirkiye'nin bu
noktadaki ihracat hedeflerine de destek
sunduklarini kaydeden Erikoglu, bunu
daha da gelistirmek adina Ar-Ge’ye stirekli
yatirim yaptiklarini belirtiyor.

Er-Bakir olarak gectigimiz seneyi
nasil kapattiniz? 2021 hedef ve
politikalariniz neler?

2020’de pandeminin etkisini sadece
nisan ve mayis aylarinda hissettik
diyebiliriz. Hazirandan itibaren yukselise
gecen (retim ve satislarimiz, eylille
beraber biitce hedeflerimize ulasti ve

yili biitcemizin sadece yiizde 8 gerisinde
kapattik. Bu sene pandemi 6ncesi
beklentilere gore hazirlanmis 2020
butcemize yakin bir biitce olusturarak,
suratle pandemi 6ncesine dénusi yani
biyime hedefledik. Gerek pandemi
doneminde gerekse sonrasinda ic ve dis
piyasalarda en biyik silahimiz, cok cesitli
sektorlere yiiksek nitelikli trinler sunma
konusunda uzun yillardir uyguladigimiz
politikalar ve bu dogrultudaki
yatirimlarimiz olmustur.

Uriin gaminiz, yillik iiretim hacminiz
ve kapasiteniz hakkinda bilgi verebilir
misiniz?

Er-Bakir, 225 bin ton dékiim kapasitesiyle
Turkiye'de en buyuk, Avrupa ve diinyada
ise sayil Ureticilerden biridir. Bu kapasite
kullaniminda belirleyici olan yiiksek
katma degerli Griinlerimizin varhgidir.
Er-Bakir, dokiim kapasitesinin yarisindan
fazlasini bu tar Grinlerin dretimine
tahsis etmektedir. Bu anlamda dokim
kapasite kullanimi yillar itibariyla yiizde
75-85 arasinda seyrederken s6z konusu
triinlerde kapasite kullanimi su anda
yuzde 90’larin tGzerindedir. Bu tlr

Grinlerimiz arasinda sac telinden daha
ince 0,05 mm kalinhga kadar inceltilmis
kalay ve nikel kaph trtinlerden emaye
bobin tellerine kadar 4 binden fazla cesit
s6z konusudur.

Agirhikh olarak hangi sektorlere hizmet
sunuyorsunuz?

Enerjiden otomotive, data transferinden
havacilik ve uzay sanayiine, su alti enerji
hatlarindan yenilenebilir enerjinin her
alanina hizmet veriyoruz. Elektrik ve
elektronigin oldugu her alanda sadece
Turkiye'de degil, diinyanin da hemen her
yerinde bir Er-Bakir Griiniine rastlamaniz
muhtemeldir.

,

Uretimin ne kadari ic piyasaya, ne
kadari ithracata ayriliyor? Yeni hedef
pazar olusturma girisimleriniz var mi?
Altr kitada 40’tan fazla tlkeye ihracat
yapiyoruz. Misterilerimiz blylk 6lctude
Avrupa ve Amerika pazarlarindaki yiiksek
teknoloji firmalari ve bunlarin global
tedarikcilerinden olusuyor.
Miktar olarak gecen yil toplam
Gretimimizin ylzde 45’ini ihrac ettik.
Ancak yukarida bahsettigim nitelikli ihrac
Grinlerimizin etkisiyle bakir haric ciroda
ihracat orani ylizde 55 seviyelerindedir.
Bugtine kadar oldugu gibi bundan sonra
da hedefimiz, tilkemizin ihracatta ihtiyac
duydugu bu tir yiuksek katma degerli iriin
ihracatini daha da artirmaktir. Bu anlamda
Ar-Ge ve (retim alanlarinda, bakir
alasimlari gibi konularda énemli yatirimlar
yaptik, yapmaya devam ediyoruz. Boylece
Tuarkiye artik hizl ve yiiksek hizli tren
projelerinde disa bagimli degil, tim
havai hatlar Er-Bakir alasim trinleriyle
yapilabilmektedir.

Diger taraftan 2014 yilinda 70
milyon dolarhk bir yatirimla ABD’nin
New Mexico eyaletinde kurdugumuz
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Elektrik ve
elektronigin oldugu
her alanda sadece
Tiirkiye'de degil,
diinyanin da hemen
her yerinde bir
Er-Bakir uriiniine
rastlamaniz
muhtemeldir.

Gretim tesisi, bugiin basariyla faaliyetini
surdirmektedir. Tesis bir yandan ic
pazara hitap ederken diger yandan
Kanada, Meksika ve diger bazi Gliney
Amerika ulkelerine ihracat yapmaktadir.
Bu yatirimimiz, bayiklagi itibariyla o
tarihe kadar yiizde 100 Tiirk sermayesi ile
ABD’de yapilan en buyuk yatirim olarak
tarihe gecmistir.

2020’nin martinda son derece
gerileyen bakirin ton fiyati bir sene
sonrasinda iki katina ¢ikmis durumda.
Bunu neye baghyorsunuz?

Biz bakirin borsa degeri ile degil, ona

“EGITIMIN VE BiLIMIN ONEMINE
INANAN BiR SIRKETiz”

Er-Bakir Grup, sosyal sorumluluk projelerine de énem veren bir
kurumdur. 1999 yilinda hayata gecirip Milli Egitim Bakanligi'na
teslim ettigimiz Er-Bakir Fen Lisesi bizim i¢in éne cikiyor. Egitimin
ve bilimin 6nemine inanan kurulusumuz, bugiin 500’e yakin
ogrencinin yatili/yatisiz egitim goérd(gi okulumuza maddi ve
manevi destegini devam ettirmektedir. Ayrica 2006 yilindan

bu yana yine (lkemizde ilk ve tek olan “Atatiirk Matematik

ve Fen Bilimleri Ders Olimpiyatlar” okulumuz binyesinde

dizenlenmektedir.

Diger taraftan her yil belirlenen kontenjan cercevesinde lise ve
Universite égrencilerine staj imkani saglyoruz.

2006 yilindan bu yana sirket ¢alisanlarinin tniversitede okuyan
cocuklarina burs verilmektedir. Bu kapsamda simdiye dek ylize
yakin gencimize burs verilmistir.

Ayrica bugiin ebediyete intikal etmis olan sirketimizin kurucusu
babam Ahmet Nuri Erikoglu ve annem Saadet Erikoglu’nun adini

tasiyan iki ilkokul yaptirdik.

Tdm bunlarin yaninda grubumuz daha pek cok sosyal
sorumluluk projesine destek vermis ve vermeye devam etmektedir.
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kattigimiz degerle biyir ve gelisiriz.

Bu nedenle kendimizi borsadaki
dalgalanmalara karsi yine borsa
enstrimanlari ile hedge ederiz.

Bakirin riski bizim icin stoklarimiz ve
musterilerimize sagladigimiz vadeler
dolayisiyla isletme sermayesi ihtiyaci ile
sinirhdir. Bu durum, gecen yil ortalamasi
ile 2021’in ilk ceyregine baktigimizda
yluzde 40 civarinda ciddi bir artis gosterdi.
Bunun iki 6nemli nedeni var. Birincisi
pandemi sonrasi Cin’de baslayan tretim
artisi ve ABD ile Avrupa’daki yiksek
biylime beklentileri nedeniyle fiziksel
bakir talebinin artmasi. ikincisi ise gelismis
tlke ekonomilerinde faizlerin hala sifir

ve eksi seviyelerde seyretmesi nedeniyle
kiymetli madenlerin hemen arkasindan
bakirin giivenli liman ve alternatif yatirom
araci olma 6zelligini stirdirmesidir.

Bakira olan ilginin artmasinda cevreci
teknolojilere ve siirdiiriilebilirlige olan
talep de gosteriliyor. Siz bu konuda
neler yapiyorsunuz?

Bakir, ylizde 100’e yakin oranda geri
kazanilabilen bir madendir. Bu bakimdan
Er-Bakir’da hem kendi Giretim hurdalarini
hem de musterilerinin hurdalarini
isleyip geri kazanmak icin kurulmus

bir geri kazanim tesisi mevcuttur.

Ayrica bugtin icin pek cok sektérde
olagan karsilanmasina ragmen 1992
yithni distindiginizde Denizli'mizde

ve sektorinde ilk atik su aritim tesisini
Er-Bakir’in devreye almasi 6nemli bir
duyarhlik gostergesidir. 2002 yilindan
bu yana ISO 14001 Cevre Yonetim
Sistem Belgesi'ne sahip Er-Bakir'da

is stireclerimizin tamaminda dogal
kaynaklardan tasarruf, dogayi tehdit
eden kimyasal drinlerin taketimi,
tehlikeli atiklar da dahil olmak (izere
tim atiklarin azaltilmasi ve imhasinin
dizenlenmesi konularinda sistematik
iyilestirme projeleri yiratialmektedir.
Buglin riizgar ve giines enerjisi
sistemlerinin timinde hem dretim hem
de enerji nakli acisindan pek cok Er-Bakir
GriinGine ihtiyac vardir. Bu

konudaki Ar-Ge ve kapasite artis
calismalarimizi siirdiiriiyoruz.



ihracat yapilan iilke sayisi
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Pandemi sonrasi
ozellikle Cin'de
bakira olan talep
artisi ile birlikte
diinyada bakirin
alternatif bir
yatirim araci olarak
goriilmesi, bakir
fiyatlarini yukar
ceken etkenler oldu.

Madencilik sektériinde bakirin ve
Denizli’nin Tirkiye’deki yeri nedir?
Turkiye ortalama 450 bin ton kullanimiyla
Avrupa bakir tiiketiminin yizde 15ini
gerceklestirmektedir. Geri donlisiimle
birlikte bu tiiketimin kabaca yiizde 35'i ic
kaynaklardan karsilanirken kalanr biytk
6lciide katot bakir formunda girdi olarak
ithal edilmektedir. Er-Bakir’in Denizli'de
kurulu olmasi nedeniyle bugiin bélgemizde
cesitli bytkliklerde 14 kablo ve iki tane
emaye bobin teli fabrikasi bulunmaktadir.
Bu acidan bakildiginda gerek Er-Bakir’in
Turkiye’'nin toplam iletken ihracatinin
yaklasik yarisini kapsayan ihracati
gerekse bu kablo kiimelenmesinin 6nemli
buytkliukte ihracati nedeniyle Denizli
ekonomisinde bakir cok 6nemli bir yer
tutmaktadir. Her ne kadar bakir madeninde
disa bagimhhgin dis ticaret dengemize
katkisi istenen oranda olmasa da (ilkemizin
kalkinmasi ve gelismis teknolojilere yatirim
yapabilmesi acisindan vazgecilmez triinler
olan bakir iletken ve kabhloda disa bagimli
olmamamizda Er-Bakir ve Denizli kablo
fabrikalarinin katkisi cok bayuktar.
Er-Bakir Denizli’de sagladigi istihdamin
otesinde makine, yedek parca, nakliye ve
hizmet gibi bircok sektoriin énemli bir
musterisi. Denizli’de 40 yillik Er-Bakir
yolculugumuzda yan sanayilerden
bircogunu hiz gelistirdik ve hala bu alanda
cahsmalarimizi strdiriiyoruz. Bunlarin bir
kisminin diinyaya mal satan tesisler haline
geldigini memnuniyetle izliyoruz.

Diinya genelinde bakira olan talep

su an ne durumda? Tiirkiye, bakir
sektoriinde diinyada nasil bir
konumlanmaya sahip, yeteri yataga
sahip miyiz?

Genel olarak yarim milyon ton eksigi ya
da fazlasi ile bakir piyasasl, arz ve talep
acisindan 2020 yili itibariyla blyik 6lciude
dengedeydi diyebiliriz. Pandemi sonrasi
bakira olan talep artti ve artmaya devam
etmekte; bu da bakir fiyatlarini yukari
ceken bir etken olmaktadir. Fiyatlarin
yiksek seyretmesi éniimizdeki ddnemde
dinyada yeni bakir maden ve izabe tesisi
yatirmlarinin hayata ge¢cmesini tesvik
edebilir. Aksi durumda her yil en az

i

|

Turkiye kadar biytyen Cin’in talep artisini
bile karsilamak mimkin olmayacaktir.
Tarkiye'de madenden bakir katot tireten
yani bizlerin kullanabilecegi girdiyi temin
eden tek tesis Samsun’daki Eti Bakir'dir.
Bunun haricinde diger hélgelerden
cikarilan bakir, yeterli izabe tesisi olmadigi
icin bakir konsantresi olarak ihrac
edilmektedir. Ulkemiz kuzey ve giineyde
iki ana bakir maden kusaginin ortasinda
bulunmaktadir ve teorik olarak yeni
madenler acilmasina elverislidir. Ancak
yukarida belirttigim nedenler burada
belirleyici olmaktadir.

Son olarak sektdriin gelecegine yonelik
beklenti ve dngoriilerinizi paylasir
misiniz?

Bakir, bugiin diinyanin en iyi icinct
iletkeni olarak, uygun fiyatiyla beraber
endstriyel anlamda en gelismis ve
dinyada kullanimi her gecen giin

artan tek metaldir. Zaman zaman fiyati
ylkseldiginde ikame malzemeler glindeme
gelse de cesitli fiziki ve elektriksel sartlar
dolayisiyla bazi kiiciik kullanmimlar disinda
hicbir ikame tamamen bakira tercih
edilememistir.

Er-Bakir icin dnemli olansa bakir
sektdrinde, gelecekteki deger zincirinin
neresinde olacagimizdir. Bu noktada
tim planlarimizi yiiksek teknoloji (ireten
sektorlere daha yakin olma tizerine
kurguluyoruz.
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DESTEK VE TESVIKLER 2021'DE DE
IHRACATCININ iTiCi GUCU OLACAK

Pandeminin ekonomi ve ihracat iizerinde yarattigi olumsuz etkileri sundugu tesvik
ve destek paketleri ile kirarak, yilin ikinci yarisindan itibaren ihracat atagi baslatan
Turkiye, bu basarinin bu sene de devam edebilmesi adina ihracatciya ve ihracata

38

OVID-19'un dis ticaret tzerindeki

etkilerini azaltmak ve ekonominin
surddralebilir sekilde devam etmesini
saglamak adina gectigimiz sene temassiz
ticaret, sanal ticaret heyeti, sanal fuar
organizasyonlari, Kolay ihracat Platformu
ve 81 ilde ihracata ilk Adim projelerini
hayata geciren ve verdigi destek ile
tesviklerle ihracatcinin ayakta kalmasini
saglayan Tlrkiye, bu calismalarina ve
desteklerine bu sene de devam ediyor.

Alinan bu 6nlemler ve uygulamalarla,
gectigimiz yilin dzellikle ilk yarisinda
pandeminin olumsuz etkilerinin yogun
sekilde yasandigl ihracatta rakamlar yilin
ikinci yarisi ile beraber toparlanmaya
basladi ve pek cok sektérde ihracat

baslamak isteyenlere desteklerine devam ediyor.

rekorlari kirildi. Basta Ticaret Bakanhgi
olmak tizere ilgili kurumlar, bu siirecin
devam etmesi icin bir yandan yeni tesvikleri
devreye almaya c¢alisirken diger yandan
mevcut tesvik ve desteklerin icerigini
gelistirerek, ihracatcinin dis ticarette
ilerleyisine katki sunmaya devam ediyor.
Kiresel salgin kosullarinin egemen oldugu
2020 yilini belirlenen hedefin Gizerinde
169,5 milyar dolarlik ihracat ile kapatan
Turkiye’de 2021 hedefi 184 milyar dolar.
Bu hedefin yakalanmasinda ihracatciya
saglanan kredi desteginin énemi blyk.
Gectigimize sene bu kapsamda en biiyik
destek sunan kurumlardan biri Tiirk
Eximbank oldu. Dénemin Ticaret Bakani
Ruhsar Pekcan, “2021 Hedefleri” konulu



toplantida, gectigimiz sene ihracatciya
28,5 milyar dolar kredi ve 17,1 milyar

dolar ihracat kredisi sunan Eximbank’in

bu sene destegini yiizde 11 artirarak 50
milyar dolarin Gizerine tasiyacagini soyledi.
Pekcan, yaptigl aciklamada, Eximbank’in
sigorta korumasi altina alinan ihracatg
sayisini artiracagini ve hizmet ihracatini da
alacak sigortasi kapsamina ekleyeceklerini
aciklad.

Ruhsar Pekcan, 2020'nin kasim
ayinda baslatilan “81 ilde ihracata ilk
Adim” projesinin ¢iktilarinin bu sene
alinahilecegini sdylerken, potansiyel
ihracatct KOBI’lere desteklerini devam
ettirerek, ihracatci KOBI sayisinin ve
toplam ihracatin artisina daha fazla katki
saglayacaklarini da sézlerine ekledi. Yine
“Ihracata Yonelik isletme Sermayesi
Kredisi” programi azami bes yil vadeyle,
ihracata Yonelik Yatirim Kredisi programi
ise iki yih geri 6demesiz toplam 10 yila
varan vadelerle ihracatcilara sunulmaya
devam edecek.

DOVizZ KURUNDAKI ~
D.{-_\LGALI:\NI\_II}\LARIN__YARATTI_GI
GUVENSIZLIGE TL GUVENCESI
Merkez Bankasi da tesvik belgeli
yatirimlara kredi destegi veriyor.
Kalkinma Yatirim Bankasi olarak T.C.
Merkez Bankasl, 10 yila kadar vadeli TL
yatirim taahhtlii avans kredisi imkanini
ylzde 16,5 sabit faizli yatirim destek
TL kredisi ile Yeni Ekonomi Programi
kapsaminda oncelikli olan sektérlerin
hizmetine sunuyor. 400 milyon TL ile
sinirlanan kredinin amaci, strdurdlebilir
kalkinma hedeflerine destek sunmak,
istihdami artirmak, katma degeri yliksek
retim yapan yatirimlari giiclendirmek
ve disa bagimliligi azaltmak. TL olarak
kullandirilacak olan kredi, yatirimcilari,
ddviz kurundaki dalgalanmalarin yarattigi
guvensizlik karsisinda TL ile glivenceye
almayi ve sabit faizle korumayi hedefliyor.
Turkiye'de sinai veya ticari faaliyet
gosteren sirketler ile is birligi kuruluslari
tyelerinin yurt disinda gerceklestirdigi
tanmitim, marka tescili giderleri ve mal
ticareti yapmak amaciyla yurt disina
actiklari birimlere iliskin kira giderleri

ve Tlrkiye Ticaret Merkezlerine iliskin
giderlerin bir kismini da devlet karsiliyor.
Destek kapsaminda aranan kosul ise yurt
disindaki sirket ile Tlrkiye'deki ana sirket
arasinda organik bagin olmasi.

Ticaret Bakanhgi sinir 6tesi e-ticaret
kapsamindaki hizmet, Griin ya da
yurt icinde tescili yapilmis markalarin
yurt disindaki tescili ve korumasi icin
harcanacak giderleri de ylizde 60
oraninda karsiliyor. Ancak tescilin
yenilenmesine yonelik giderler bu
destegin kapsami icinde yer almiyor.

Yurt disi pazarlara giriste ihracat¢iya
verilen bir baska destek ise akreditasyona
yonelik. Sirketler tarafindan cevre, kalite
ve insan saghgina yonelik teknik mevzuata
uyum saglanabilmesini temin eden
akredite edilmis kurum ve kuruluslardan
alinan yurt disi pazarlara giriste
belgelendirme islemleri ile ara mali Gretim
ve ihracat yetkinliklerinin artirilmasina
yonelik yapilan harcamalarin bir kismi,
Destekleme ve Fiyat istikrar Fonu'ndan
karsilaniyor. Bu destek kapsaminda
sirketin hir projesini destekleyen Bakanlik,
giderlerin ylzde 50’sini karsilarken, sirket
basina yillik 250 bin dolar temin ediyor.
Kiresel tedarik zinciri yetkinlik projesi
kapsaminda ise genelge kapsamindaki
giderler iki yil stire ile yiizde 50 oraninda
1 milyon dolar ile destekleniyor.

Sirketlerin uluslararasi rekabet
gicini gelistirmesini 6nemseyen
Ticaret Bakanhgi'nin bu dogrultuda
verdigi desteklerden biri de UR-GE’lere
yonelik. UR-GE projesi kapsaminda
gerceklestirilecek olan ihtiya¢ analizi,
egitim ve danismanlik faaliyetleri ile
kiime tanitim faaliyetleri yizde 75
oraninda ve 400 bin dolar dst sinirinda

45,6
MILYON DOLAR

Eximbank’in 2020'de
verdigi kredi destegi

50

MiLYON DOLAR

. 2021 hedefi
desteklenirken, yurt disi pazarlama
faaliyetleri icin yiizde 75 destek orani
ve 150 bin dolar veriliyor. Alim heyeti
cahismalari yiizde 75 oraninda 100 . ,
bin dolar ile destekleniyor. Bireysel Eximbank’in
danismanhk hizmetleri ise yiizde 70 ile sigorta korumasi
50 bin dolara kadar destek kapsaminda. -
Bakanlik, UR-GE projeleri icin faaliyet kaps_gn“una hlszt
gosterecek iki personeli de yiizde 75 sektorii de dahil
oraninda destekleyerek firmalara mali edilecek.

katki sunuyor. .|
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%60

E-ticaret sitelerine iiyelikte
karsilanan giderler

9,6
BINTL

Site basina verilen
destek miktari

Ticaret Bakanhgi
sinir otesi e-ticaret
kapsamindaki
hizmet, iiriin ya

da yurt icinde
tescili yapiimis
markalarin yurt
disindaki tescili

ve korumasi

icin harcanacak
giderleri yiizde 60
oraninda karsiliyor.

DIJITAL iHRACATA DESTEK
DEVAM EDIYOR

Gectigimiz sene fiziki sartlari ortadan
kaldiran pandeminin ekonomi, isleyis
ve ihracattaki yikici etkilerini ortadan
kaldirmada ve surdarlebilirlik
yakalamada e-ticaret ve dijitallesme en
biyuk kurtaricilar oldu. Tim hayatin
sanala kaydigi ortamda ihracat¢inin
yikina hafifletecek, satisini devam
ettirecek pek cok dijital destek ve tesvik
programi devreye alindi. Pandeminin
ikinci senesinde hayatin hala dijitalize
devam etmesi ile bu destek ve tesvikler,
eklenen yeni paket ve maddelerle
kurtarici olmayi surdriayor.

Salgin sonrasinda diinya genelinde
capini bilytiten e-ticaret ve sanal
organizasyonlar en fazla desteklenen
alanlardan oldu. Ticaret Bakanligi, bu
alanlardaki mevcudiyeti gelistirmek
adina “Pazara Giriste Dijital Faaliyetlerin
Desteklenmesi Hakkinda Karar”
yararlige aldi. Sirketlerin ticari
faaliyetlerinde teknolojik imkanlardan
en Ust seviyede faydalanmalari ve dijital
pazarlama yontemlerini etkin sekilde
kullanmalari amacini tastyan karar,
e-ticaret sitelerine (yelik, sanal fuar ve
organizasyonlar bashklarini kapsiyor.

Karar dogrultusunda Bakanlik,
onay verdigi e-ticaret sitelerine lyelik
giderlerinin yiizde 60"ini karsilayarak,
e-ticaret sitesi basina yillik 9 bin 590
TL'ye kadar yardimda bulunuyor. Destek
en fazla (¢ e-ticaret sitesini kapsarken
site basina sure ise iki yil ile sinirh.
Destekten yararlanmak isteyen sirketlerin
ticari faaliyetleriyle ilgili en az bir yabanci
dil destegi olan internet sitelerini tercih
etmesi zorunlu.

UR-GE projeleri kapsaminda ihtiyac
analizi, egitim ve/veya danismanlik
faaliyetlerine katilan isletmeler sanal
yurt disi pazarlama destegi cercevesinde
destekleniyor. Azami 10 adet sanal yurt
disi pazarlama faaliyeti, reklam, tanitim
giderleri, eslestirme, ikili gérisme
organizasyonu, platform Ucretleri,
planlama ve koordinasyon hizmeti yiizde
75 oraninda ve faaliyet basina 50 bin
dolar olacak sekilde destekleniyor.
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Bakanlik koordinasyonunda is
birligindeki kuruluslarca diizenlenen
sanal ticaret heyeti faaliyetlerinde;
heyetin tanitimina yonelik internet, mobil
ve benzeri dijital ortamlari da iceren
yazili ve gorsel iletisim veya reklam
kampanyalarina dair hizmet giderleri;
eslestirme ve ikili is goriismelerinin
organizasyonuna iliskin giderler ile
heyetin gerceklestirildigi platformlara
O0denen (cretler ve tercimanlik giderleri
yizde 50 oraninda ve faaliyet basina 50
bin dolara kadar destekleniyor.

Sanal fuar organizasyonlari tanitimi
kapsamindaki harcamalarin en az ylzde
80’i yurt disina yonelik olmak kaydiyla,
internet, mobil ve benzeri dijital ortamlari
da iceren yazili ve gorsel iletisim veya
reklam kampanyalarina dair hizmet
giderleri, ikili iliskilere yonelik giderler,
organizasyonun hazirlandigi platformlara
verilen ucretler ve planlamaya dahil olan
hizmet giderlerin ylizde 50’si Bakanlik¢a
karsilantyor. Bakanlik faaliyet basina 100
bin dolara kadar destek sunuyor. Sanal
fuarlara katihmda ise giderlerin yizde
50’si destekleniyor ve faaliyet basina 50
bin dolara kadar ucret tahsis ediliyor.

ZC_)ZIZDE 55_TiCARET ) )
BILG_ILENDIRME SEMINERI
VERILECEK

Ticaret Bakanhgi, ihracat gerceklestiren
firmalarin dis ticaret islemleri, bu alanda
verilen devlet tesvik mekanizmalari,
potansiyel ihracat pazarlari, ihracat kredisi
sigorta ve garanti programlari, gimrik
mevzuatlari ve uygulamalari, pazara
giriste yasanan sorunlar ve bunlarin
¢6zim yollarina iliskin yontemler hakkinda
bilgilendirmek amaciyla diizenledigi
seminerleri, pandemi sonrasinda yasanan
yeni gelismeler 1siginda gelistirerek
vermeye devam ediyor. Bu dogrultuda
gectigimiz sene e-ticaret stratejisi
gelistiren ve sanal ortam (zerinden
ihracatcinin diinyaya acilmasi hedefine
destek sunan seminerlerine e-ihracat

ve e-ticaret uygulamalarini daha genis
kapsamda ekleyen Bakanlik, bu yil, 55 dis
ticaret bilgilendirme semineri diizenlemeyi
planhyor.
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Ekonomist
PROF. DR. EMRE ALKIN

Nisan aymnin basindan beri TiM’in
“ihracat surasi” hazirligr icin sanal
ortamda is insanlariyla bir araya geliyoruz.
istisnasiz hepsi artan navlun fiyatlarindan
sikayet ediyorlar. Bir de Gizerine konteyner
maliyetleri eklenince rekabetciligi kaybetmek
de s6z konusu elbette.

“Acaba glizel bir haber verebilir miyiz”
diye arastirirken karsimiza uluslararas! kredi
derecelendirme kurulusu Fitch Ratings’in
aciklamasi cikti: “Kiresel navlun fiyatlari
kisa vadede yiiksek kalmaya devam edecek,
ancak uzun vadede tedarik zincirindeki
aksakliklar giderildiginde ve daha fazla yeni
gemi konuslandirnildiginda daha tlimli hale
gelebilir.”

Aslinda bu aciklama hana muglak geldi.
Bir sonraki climle de bu intibar dogruladi:
“Konteyner tasiyan sirketler yiiksek navlun
fiyatlarindan faydalaniyorlar.”

Sikayet eden sektérlerin basinda her
tarli ekipman, mobilya ve bahce Gniteleri
geliyor. Bu arada konteyner ve limanlarda
tedarik zinciri aksiyor ama diger taraftan
konteyner tasimaciligina yonelik talep
ise sirekli artiyor. Biy(k bir konteyner
gemisinin batmis olmasi da talihsiz bir

Fitch, deniz yoluyla yapilan ticaretin
‘“yeni normal”e alismasinin daha uzun
siirecegini ve orta vadede verimsizlik
iiretmeye devam edecegini vurguluyor.

Kiiresel ticaretteki
en buyuk risk: Maliyetler

gelisme oldu diyebilirim.

Fitch aciklamasinda, salgina yonelik
kisitlamalar kaldirildiginda deniz ticareti
ve navlun fiyatlarinin bir stire daha ytiksek
kalmasinin beklendigi ifade edilmis.

Anlyoruz ki, kiiresel olarak navlun fiyatlari
orta vadede de yliksek kalmaya devam
edecek. Tek umudumuz, uzun vadede tedarik
zincirindeki aksakhklarin giderilmesi ve daha
fazla yeni geminin oyuna girmesi.

Fitch, deniz yoluyla yapilan ticaretin “yeni
normal”e alismasinin daha uzun sirecegini
ve orta vadede verimsizlik Gretmeye
devam edecegini vurguluyor. Ancak herkes
mevcut nakliye tcretlerinin stirdlrilemez
oldugunu kabul ediyor. Belki de konteyner
sikintisi ¢ézuldiginde bu tcretlerin diismesi
beklenehilir.

Pandemi bizlere her giin yeni sorunlar
ortaya ¢ikarirken, ne kadar cabuk normale
doénersek sistemin o kadar iyi olacagl
anlasihyor. Aksi takdirde, tam olarak
toparlanmadan talep kaynakli olmayan
enflasyonun ekonomi ydnetimlerini gafil
avlayacagini sdyleyebilirim. Bu sorunu
gidermek icin faizleri yiikseltmek de care
olmayacaktir.
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MAKALE

Ihracatin engeli disiisteki
doviz kuru ve yiiksek faiz

DENIB Akademi Egitmeni
RESAT BAGCIOGLU

i hracatci tacirler, yurt disina sattiklar
mallardan oldukca yukli para kazanmazlar
clink( kiresel ticarette ihracatcinin gériinen
ve gérinmeyen rakipleri vardir. ihracatcl,
bu global pazarda mevcut rakiplerinden
daha iyi bir fiyatlama yaparsa, yurt disinda
fiyat tutturabilir, malini satabilir. Cogu
kez ihracatcilar minimum kar mariji ile
mallarini satmakta. ihracat bedeli dévizler,
yurt disindan Glkemize geldiginde, déviz
kurlarindaki normal ytkselisten elde
edecegi kur farki kazanci ile yaptigi ihracat
isleminden genel anlamda kar saglayabilir.
Gostergeler normal calisirsa, banka faizleri
yatirim yapilabilir dlizeyde, doviz kurlari
ise glinden gline ortalama lkede olusan
enflasyon oraninda yiikselis gosterirse,
ihracatcimizin kar etmesi s6z konusu olabhilir.

DUSUSE GECEN DOViZ KURU

MALIYETi ARTIRIR

Uretim maliyetine fiyatlama yapan
ihracatcilar, kurlarin enflasyon oraninda
yikselis gdstermesi halinde, yaptiklari
ihracat isleminden kar edebilirler. Ancak
ihracatci maliyetine yurt disina fiyat verilir
ve tiim kar umutlari, kurlarin yiikselmesine
baglanirsa, piyasada ters riizgarlar
esmesinden dolayi doviz kurlari strekli
asagl yonla disis gosterdiginde ihracat¢inin
birakin basa bas maliyetini ¢ikartmasi, zarar
etmesi kacinilmazdir. Kurlarin strekli diisis
gOstermesi, piyasa dinamiklerinin tersine
olup, kur tahmini yapilmasini zorlastirir,
rekabet sansini ortadan kaldirir.

YUKSEK FAiZ YATIRIMI ENGELLER
Hichir tlke yiksek faiz politikast ile
kalkinma saglayamamistir clinki yiksek
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faiz ile bankadan kredi alan dis ticaret
taciri bu faiz maliyetinin Gizerine dretim
maliyetlerini de eklediginde, olusan maliyet
ile yurt disina mal satmasi olasi degildir.
Yiksek faiz ancak sicak parayi tilkemize
ceker, sicak paranin gelmesi ile tlke, suni bir
ferahlik gosterse de sicak para ilkeyi terk
ettiginde ciddi anlamda sikintiya girecektir.
Zira sicak para, dévizlerini bozdurup yerel
para cinsinden parasini hono, tahvil, hisse
senedine yatirdiginda, belli bir vadenin
sonunda ana parasi ve faizini tekrar dévize
cevirir ve lkemizi terk eder. Diger taraftan
yiksek faiz politikasi tlkemizde yatirim
yapmay! engeller, mevcut istihdami ise
eritir, insanlar islerini kaybeder.

ihracatin engeli kesinlikle yuksek faiz
ve distk kur politikasidir. Yiiksek faiz,
belli kosullarda yikselen déviz kurunu
frenlemede 6nemli bir arac olsa da yliksek
faizle birlikte dévize baski unsuru yaratacak
siki para politikasi cercevesinde alinan
kararlarla, déviz enstriimanlarinin piyasa
ayarlarini doviz aleyhine sikilastirma yoluna
gidildiginde, d6vizin disiisi daha da hizlanir.
Yatirim yapilamaz diizeyde bir faiz orani
olusmasi halindeyse, ihracata aci fren yapilir.
Yiiksek kur, distik kur politikasi ihracatinin
panzehri niteligindedir. Bu durum kime yarar
dersiniz; sadece ithalatcilara. ithalatcilar
yikselmeyen kur karsisinda maliyetlerini
daha da asag! cekerek mal ithal ederler.
ithalat patlar, ihracatin ise sadece lastigi
patlar ve ileriye gidemez.

TUm bunlar neticesinde, yurt icinde belli
bir enflasyon mevcut olmasina ragmen,
Uretim maliyetleri artarken ve faizler yliksek
seyrederken, diisiis halindeki kurlarla
ihracatimizin artmasi olasi midir?
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Ulkenin Gelisim Parametresi
ELEKTRIK ELEKTRONIK SEKTORU

Turkiye’nin ihracatinda ve gelisiminde en biiyiik
paylardan birine sahip olan elektrik elektronik
sektorii, pandeminin yarattigi tiim olumsuzluklara
ragmen hizli gelisimini ve ihracat basarisini
siirdiirityor. Yilin ilk ceyregini 3 milyar 219 milyon
dolarhik dis satisla kapatan sektore en 6nemli katki
sunan sehirlerden biri yine Denizli oldu.
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Gelismis ve gelismekte olan tlkelerin,
surekli biyimeleri ve bu dogrultuda
vatandaslarina istihdam saglayabilmeleri
icin bilgi ve Ar-Ge’ye dayanan rekabetci
bir sanayi olusturmalari ginimuzde
kacinilmaz oldu. Bu rekabetci sanayi icin
basarili bir imalat sanayii olusturmak
gerekiyor; imalat batininin en 6nemli
ayagini ise elektrik elektronik sektori
olusturuyor.

Turkiye elektrik elektronik sektoriine
kiresel ekonomi acgisindan bakildiginda,
sektorin ic dinamiklerle birlestigi ancak
rekabetci yapisini gliclendirecek ve diinya
pazarlari ile boy Olclisecek sekilde bilgiye
dayanan tretim altyapisina heniiz tam
olarak kavusamadigi goriliyor. Ancak
hem (Gretim hem de ihracat anlaminda
buyuk bir potansiyel barindiran sektérin
bu potansiyeli somutlastirabilmesi adina




pek cok eylem ve tedbir gelistirilmeye
cahsihyor. Bu cercevede 11. Kalkinma
Plani’'nda elektrik elektronik, dncelikli
sektorler icinde degerlendirildi. Planda
sektore yonelik temel amac, sektérde
Ar-Ge'ye dayali rekabetci tGretim ve
ihracatin artirilmasi olarak aciklandi.
Amac cercevesinde yerli Giretim
ile yenilikci ve yikici teknolojilerin
retilmesi hedefleniyor. Ayrica detayda
incelendiginde Turkiye'nin yiksek
teknolojili triinler Gretebilmesi icin
sektoriin 6nemli ve blylk yatirnmlara
imza atmasi gerekiyor. Bunun yaninda
elektrikli techizat Giretiminde holgede
onemli bir Grettim (isst haline gelen
Tarkiye'nin rekabetci tarafini gelistirmek
icin pazar alanini da genisletmesi
gerekiyor. Bundan dolayi da sektér hem
Milli Teknoloji Hamlesi hem de Uctan
Uca Yerlilestirme Programi kapsaminda
retim, katma degerli tretim, Ar-Ge ve
inovasyon temelinde destekleniyor.

Dinya ticareti icerisinde elektrikli
techizatin ihracat degerine bakildiginda
2015 yilindan 2019 yilina kadar yiizde 14,7
oraninda bir artis yasandigi goralirken,
Tilrkiye'de bu oran ayni dénem icinde
yuzde 5,2 oldu.

Tirkiye elektrik elektronik
sektérindn dinya ticaretinde aldigi
pay su an icin diinya ortalamasinin
epey bir altinda olsa da ve son yillarda
ic tiketim de bir daralma yasasa da
ihracat odakli buyimesini artan bir
sekilde buyutlyor. Elektrik elektronik
sektorinde gerceklesen dretimin yiizde
75’e yakini ihrac ediliyor. Son derece
genis bir Uriin yelpazesine sahip olan
Turk elektrik elektronik endistrisi,
beyaz esyadan tiiketici elektronigine,
telekomiinikasyondan bilgisayar
cihazlarina, profesyonel ve endistriyel
cihazlardan savunma elektronigine
kadar cok sayida alt sektore Griin Gretme
kabiliyetine sahip. Tirkiye'nin son yillarda
teknolojik altyapisini hizla gelistirmesi
ve teknolojik gelisimin hizi ile beraber
rin cesitliligi de her gecen giin artis
gosteriyor.

Diger taraftan tretim ve ihracat
artisina paralel olarak, Tirkiye'de

sektorin ithalati da taleple beraber
artis gosteriyor. Gectigimiz yili ihracat
anlaminda bayik bir basari ile noktalayan
elektrik elektronik endistrisinin ithalati
2019 yilinda ihracattan yiizde 66 daha
fazla gercekleserek 22,4 milyar dolar
oldu. Ancak sadece Turkiye'de degil,
dinya genelinde de sektériin ithalati
oldukca yuksek. Gectigimiz seneyi
ithalatta kimyevi maddeler sektériniin
ardindan ikinci sirada tamamlayan
elektrik elektronik, kiiresel olarak 2,3
trilyon dolarhk ithalata imza atti. 2019
yiliile kiyaslandiginda sektériin 2020
ithalatinin ylizde 0,7 daraldigi géraliyor.
Turkiye ihracatcilar Meclisi’nin (TiM)
hazirladigi “ihracat 2021 Raporu”na
gore, sektor, onimiizdeki yillarda da
ithalat anlaminda artis yasayacak.
Raporda belirtilen mevcut ithalat biyiime
egilimine gore, elektrik elektronik
sektorinin ithalatinin 2025 yilina
gelindiginde 4,7 trilyon dolar, 2030 yilinda
6 trilyon dolar ve 2035 yilinda 7,7 trilyon
dolar olarak gerceklesmesi 6ngoriiliiyor.
Basta makine, otomotiv, saglik ve
kimya olmak tizere 26 sektére girdi
saglayan elektrik elektronik sektord,
Tarkiye'nin ihracatinda ve gelisiminde
buyik pay sahibi olan sektérlerle olan
bagi ile de ekonominin ve milli gelirin itici

11. Kalkinma
Plani’nda oncelikli
sektorler arasinda
yer alan elektrik
elektronik sektorii
icin planda temel
amag, sektorde
Ar-Ge’ye dayah
rekabetgi iiretim
ve ihracatin
artiriimasi olarak
acikland.
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Sektoriin iilke genelinde ilk
ceyrek ihracati
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Gecen yilin ayni donemine
gbre yasanan artis
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2020 yilinda

11 milyar 55 milyon
dolar dis satis ile
toplam ihracata
katki sunan
sektor, ihracat
siralamasinda
besinci sirada

yer aldi.

glclerinden hiri. Uluslararasi rekabette
llkeye gli¢ katan en 6nemli sektdrlerden
olan elektrik elektronik, istihdama da
buylk bir katki saglayarak, biyimeye
ciddi bir ivme kazandiriyor. Endistrinin
dogrudan istihdami 187 bin civarinda
olup, sektorle alakali mihendislik ve
hizmet faaliyetlerinden saglanan dolayli
istihdam ile beraber bu rakam ¢ok daha
artiyor. Sektorde faaliyet gdsteren isletme
sayisi ise 2018 yilinda 8 hin 407 olarak
kayitlara gecti.

o

2021’IN iLK CEYREGINDE QE
REKOR BASARI DEVAM EDIYOR
Elektrik elektronik sektorii son yillarda
ortaya koydugu basariyi, tiim sektorlerin
dara girmesine sebep olan pandemi
kosullarinda da devam ettirdi. 2020
yilini tim zorluklara ragmen 169 milyar
482 milyon dolarlik ihracatla kapatan
Turkiye'de, yakalanan basarmin énde
gelen mimarlarindan biri de elektrik
elektronik sektorl oldu. 11 milyar 55
milyon dolar dis satis ile toplam ihracata
katki sunan sektor, ihracat siralamasinda
besinci sirada yer aldi. Sektér, 2020'nin
aralik ayinda 1,22 milyar dolar ile
kendisinin en yiiksek ihracat rekoruna
imza atarak yil kapatti.

2020 senesindeki basarisini 2021’e de
tastyan elektrik elektronik endstrisinin
bu yihn ilk ceyreginde gerceklestirdigi
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ihracat 2020'nin ayni dénemine kiyasla
yuzde 28,1 artarak 3 milyar 219 milyon
dolar oldu. Gecen yilin ilk ceyreginde bu
rakam 2 milyar 513 milyon dolardi.

Turkiye ihracatcilar Meclisi'nin
verilerine gore, elektrik elektronik
sektorinin gecen yil mart ayinda 828
milyon 821 bin dolar olan ihracati, 2021’in
ayni ayinda yizde 51,9 artarak 1 milyar
259 milyon dolara yiikseldi.

Sektorin Glke gruplari baz alindiginda
en fazla ihracat yaptigi bolge, gectigimiz
aylarda oldugu gibi Avrupa Birligi oldu.
2020’nin mart ayinda AB ulkelerine 350
milyon 160 bin dolarlik ihracat yapan
sektor, bu yil yiizde 59,7 artisla 559 milyon
132 bin dolarhk ihracat gerceklestirdi.
AB'yi ylizde 71 artis ve 233 milyon 460 bin
dolarhk ihracatla diger kita tlkeleri izledi.

Ulkeler bazinda gerceklestirilen
ihracat dagilimina goz atildiginda ise
mart ayinda en fazla ihracatin 194,2
milyon dolarla Birlesik Krallik'a yapildigi
goruliyor. Ulkeye yapilan ihracat 2020’nin
ayni dénemine gore yizde 76,7’lik hir
artis kaydetti. Birlesik Krallik’i yiizde
47,2'lik artis ve 124,2 milyon dolarla
Almanya ve ylzde 68,1 artis orani ve 80,8
milyon dolarla Fransa takip etti.

Elektrik elektronik endlstrisinin
en 6nemli pazarlari arasinda yer alan
italya’va olan ihracati ise ciddi bir artis
gosterdi. Gectigimiz senenin martinda 25
milyon dolarhk trin ihracatina karsilik bu
yil yizde 155,7’lik rekor bir yikselisle 63,9
milyon dolar ihracata imza atildi. Benzer
sekilde ispanya’ya da yizde 78,2’lik bir
artis oldu ve 54,2 milyon dolarlik bir
ihracat yakalandi.

ABD’ye yiizde 62,7 artisla 43 milyon
dolar, Irak’a ylizde 110,9 artisla 37,7
milyon dolar, israil’e ise yiizde 39,4 artisla
33,8 milyon dolarlik elektrik-elektronik
ihracati gerceklestirildi.

Elektrik elektronik sektérii mart ayi
itibariyla Tarkiye'nin ihracatinda en fazla
pay alan besinci sektoér oldu. Sektériin
ihracatina en fazla katki sunan sehirler
ise sirastyla istanbul (652 milyon 242 bin
dolar), Manisa (257 milyon 591 bin dolar),
Denizli (58,4 milyon dolar) ve Kocaeli (57,3
milyon dolar) oldu.
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Tiirkiye elektrik
elektronik
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gerceklesen
iiretimin yiizde
75’e yakini ihrag
ediliyor.

DENiZLi’NiI\!_iHRAC_ATININ
ARTISINDA ONEMLI ROL
OYNUYOR

Denizli’'nin ihracatina tekstil ve
konfeksiyon sektdriinden sonra en fazla
katki sunan ikinci sektor olan elektrik
elektronik sektori, gectigimiz yil sehrin
ihracatina 494,6 milyon dolarlik bir

katki sundu. Bu katkinin 376,3 milyar
dolari ise Denizli’'nin ihracat ve ekonomi
anlaminda dinamolarindan olan DENiB’in
tyelerinden geldi. 2020 yilinda bir 6nceki
yila gore yizde 0,19'luk bir ylkselis grafigi
yakalayan DENIB elektrik elektronik
sektord, birligin genel ihracatindan ise
ylzde 15,43’k hir pay aldi.

Pandeminin devam eden etkileri ve
kapali olan sinirlara ragmen dis satistaki
basarisini bu sene de devam ettiren
elektrik elektronik endstrisi, 2021'e
de hizli bir giris yapti. Yilin ilk ayinda
sektorde ihracatini ylizde 8,6 artiran
ve 33,5 milyon dolarhk ihracata ulasan
DENIB dyeleri, mart ayinda ise 42 milyon
883 hin dolarlik ihracat gerceklestirdi.
Birlik Gyelerinin ilk ceyrek ihracati
ise 120 milyon 880 hin dolar olarak
kayitlara gecti. DENIB’in gectigimiz yilin
ilk ceyreginde elde ettigi ihracat ise 89
milyon 327 bin dolar olmustu. Bu a¢idan
bakildiginda DENIB elektrik elektronik

sektorundn ihracatini gectigimiz yilin

ilk ceyregine oranla ylzde 35,2 artirdigi
goruliyor. DENIB elektrik elektronik
sektori tiyelerinin ilk ceyrekte, DENIB'in
gerceklestirdigi toplam 719 milyon 435
bin dolarlik ihracattan aldigi pay ise ylizde
16,79 oldu.

AR-GE’YE VERILEN DESTEKLER
SEKTORU GELISTIRIYOR

Turkiye'de son yillarda teknoloji alaninda kaydedilen 6nemli gelismeler ve Ar-Ge’ye
verilen destekler sayesinde 2000 yilinda yuzde 0,48 olan Ar-Ge yogunlugu,
2018'de ylzde 1 seviyelerine ulasti. 2023 yilinda bu rakamin ylizde 1,82’ye
cikariimasi hedefleniyor. Diger taraftan gectigimiz 10 yil icinde faaliyete gecen
Ar-Ge merkezi sayisi da bini asmis durumda. Elektrik elektronik sektériinde 2019
yiliitibariyla Ar-Ge merkezi 79’a, tasarim merkezi sayisi ise 13’e ulasti.

Bolgede Ar-Ge ve (iretim merkezi olma ve diinya pazarlarinda daha fazla pay
yakalama vizyonu ile hareket eden elektrik elektronik sektori, kamu-tniversite-
sanayi is hirligini de artirarak, temel hilesenlerin ve Grinlerin yerli olarak
gelistirilmesini ve daha yiiksek katma deger elde etmeyi hedefliyor. 2023 yili icin
45 milyar dolarhk ihracat hedefleyen sektor, nesnelerin interneti, Endistri 4.0, 5G,
yenilenebilir enerji gibi sadece buginiin degil, gelecek dénemin de giindeminde
bulunan alanlarda da iddiah bir pozisyon yakalamak icin siki bir ¢calisma icinde.
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I IHRACATTA KADIN
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PIVOTTEX GENEL MUDURU MELTEM GUNALP
‘“Yapay zeka teknolojili tiriinlerimizle
sektorde ayrisiyoruz”

Pivottex Makine’nin ortaya koydugu iiriinleri sektérde ayristiran ve rekabette 6ne
geciren temel 6zelligin yapay zeka olduguna vurgu yapan Meltem Giinalp, lurettikleri
makinelerin hem kendileri hem de iilke icin daha katma degerli hale gelmesi icin
Ar-Ge’ye yatirim yapmaya devam edeceklerini soyliiyor.
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Maske iiretimi noktasinda devreye aldigimiz makinelerimizle
iiretimimizi devam ettirmenin yaninda saglik alanina da
o6nemli bir fayda sagladi@imizi disiiniiyorum.

P andeminin ekonomi ve saglik alaninda
yarattigi zorluklari devreye aldiklari
maske makineleri ile yenmeye calistiklarini
ifade eden Pivottex Makine Genel Midiri
Meltem Gilinalp, her seye ragmen seneyi
ylizde 40 ihracat fazlasiyla kapattiklarini
ve yakin dénemde (retim kapasitelerini
ylizde 20 artirma hedefinde olduklarini
soyliyor. Pandemiye ragmen elde ettikleri
ihracat basarisini daha da artirmak ve tlke
ekonomisine daha fazla katki saglamak icin
yurt disi pazar paylarini artirma hedefinde
olduklarini kaydeden Giinalp, 6zellikle Uzak
Dogu ve Orta Dogu’da hedef bayattiklerini
sOzlerine ekliyor.

Firma olarak sahip olduklari temel
ayricaligin Grianlerinin yapay zeka ve yeni
nesil teknolojilerle entegre olmasindan
gectiginin altini cizen Meltem Ginalp,
firmanin katma degerini artirmak ve
bunun Glkeye bir girdi olarak yansimasi
adina Ar-Ge'ye strekli yatirim yaptiklarini
soyllyor. Yeni diinya diizeninin ortaya
koydugu kisiye 6zel coziim, ¢evre odakli
tretim ve dijitalizasyon gibi tim yeni
anlayis ve tercihleri masterilerine sunmak
icin hareket ettiklerini belirten Giinalp,
calismalarini, yeni donem hedeflerini ve
sektorin genel durumunu DENIB Aktiel’e
degerlendirdi.

Pivottex Makine, gectigimiz seneyi
nasil tamamladi? Dillendirilen yeni
diizen karsisinda nasil bir yol haritasi
belirlediniz, su an oncelik alanlarinizi
neler belirliyor?

Gectigimiz sene, tim diinyanin COVID-19
ile tanismasli ve bunun sonucunda
yasanilan aksakliklar neticesinde hemen
tim sektorlerin olumsuz etkilendigi bir
yil oldu. Bu dogrultuda biz de diger tim
firmalar gibi éncelige sagligi alarak bir
calisma disiplini gelistirdik. Pandeminin
ilk dénemlerinde neredeyse tim
sektorlerde Gretim durma asamasina
geldi ancak maske basta olmak (izere

kisisel koruyucu driinlere olan ihtiyac
artti. Biz de Pivottex olarak, tretim
yelpazemize dahil ettigimiz iki farkli
maske makinesi ile bu slrecin icine dahil
olduk ve bu alanda geceli glindiizli bir
cahisma gerceklestirdik.

Maske retimi noktasinda devreye
aldigimiz makinelerimizle tretimimizi
devam ettirmenin yaninda saghk alanina
onemli bir fayda sagladigimizi ve bu
sirecte en fazla micadele veren saglik
calisanlarina bir nebze de olsa katki
sundugumuzu umuyoruz.

Pandemi varhigini hala gucli sekilde
gosteriyor olsa da gecen siire zarfinda
edinilen tecribeler, asi ¢calismalari durumu
az daha normallestirmis durumda. Biz de ilk
sokun atlatiimasinin ardindan temel faaliyet
alanimizi olusturan tekstil konfeksiyon
makineleri imalatinda calismalarimiza
kaldigimiz yerden devam ediyoruz.

Pandemi tekstil makine sektoriinii
nasil etkiledi? Bu durum sizin
rakamlariniza, ihracatiniza nasil
yansidi? Yeni hedef pazarlar
gilndeminizde mi?

Pandemi déneminde hemen tim
sektorlerde oldugu gibi tekstil makine
sektoriinde de bazi zorluklar gorildo.
Sektorin ihracati 2020 yilinda bir énceki
seneyle kiyaslandiginda yizde 5,9’luk

bir disis yasadi ama bu rakam pek

cok sektorle karsilastirildiginda tekstil
makineleri sektériiniin pandemi senesini
basariyla kapattigi fark edilir. Diinya
genelinde bu rakam yiizde 25-30 bandinda
seyrediyor. Diger yandan buradaki genel
distise ragmen hedef pazarlarin bir
kisminda ihracat artislari da yasandi. Biz
de Pivottex olarak gectigimiz seneyi ihracat
bazinda artisla kapatan firmalardan bir
tanesiyiz. Pandemiye ragmen ihracatimiz
ylzde 40 oraninda artis kaydetti. Bunun
yaninda pazar payimizi artirmak da
giindemimizde olan bir konu. Ozellikle
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IHRACATTA KADIN

Yapay zeka ve teknolojinin getirdigi son yenilikleri
makinelerimize ¢ok hizli bir sekilde entegre ederek,
sektorde bilyiik bir ayrisma yakalamis durumdayiz.

Uzak Dogu ve Orta Dogu’da pazar payimizi ve is hayati icinde daha aktif olmalarini
artirmanin yaninda yeni pazarlari hedefleyen bir firma olarak bu rakami

da olgunlasan sartlar dogrultusunda daha da yukari tasimak, isleyis politikamiz
degerlendiriyoruz, bununla alakali icin oncelikli maddelerden biri.

calismalarimizi ylratiyoruz.
Denizli'nin tekstil kenti kimligi size

Sirketin istihdam ve iiretim nasil fayda sagliyor?

kapasitesi nedir? Denizli, Tarkiye tekstil ekosistemi icinde
Pivottex olarak 25 kisilik bir istihdama oncl kimligi ile dikkat cekiyor. Bin 500
ve ayda 20 makine dretim hacmine yili askin bir stiredir tekstil ile ic ice olan
sahibiz. Calisanlarimizin yizde 15’lik bu kent hem (retim hacmi hem yarattigi
kismi kadinlardan olusuyor. Ancak istihdam hem de ihracati ile Tirkiye
kadinin toplumdaki yerini giiclendirme tekstil ekonomisinin dinamolarindan

biri. Yarattigl driinlerin kalitesi, bugtin
ttim dinya tarafindan kabul ediliyor; bu
acidan hakildiginda, Denizli, diinya tekstil
sahnesinde de cok dnemli bir yerde duruyor.
Dolayisiyla, bu kadar bilinen ve giicli bir
ekosistemin icinde yer almak, bize olumlu
geri donusler sagliyor ve dogal PR sunuyor.
Hem Tlrkiye’deki hem de diinyadaki
tekstil masterileri, Denizli ile temasa
gectiklerinde tekstil ekosistemi icinde yer
alan tim firmalari da goriyorlar. Biz de
bunun avantajlarini satislar ve bilinirlik
yakalama anlaminda gorlyoruz.

Sizin iiriinlerinizi farkh kilan taraflar
neler? Uiriinleriniz teknolojik anlamda
ne kadar modern ve yenilikg¢i?

Bizi ve Griinlerimizi farkh kilan yonler,

“GUNUMUZ SARTLARINDA CiNSIYETE GORE
DEGIL YETKINLIGE GORE TERCiH YAPILMALI”

Her sektdrde oldugu gibi tekstil ve makine sektoriinde de 6zellikle yonetim
kademesinde kadina daha cok yer verilmeli. Bu sadece kurumsal ve toplumsal
ekonomik gelismenin degil; kiltirel, sosyolojik ve toplumsal refahin gelisimi adina
da biuyik 6nem tasiyor.

Pek cok sektdr icin tanimlanan “erkek isi” kavrami sadece algisal bir durum. Su
bir gercek ki, kadinlar imkan saglandiginda daha fazlasini yapabilecek potansiyele
sahip. Hatta calisma ortaminda ortaya koyduklari titizlik sayesinde mikemmele
yakin sonuclar yarattiklarini séylemek mimkin. Kaldi ki, giniimiiz sartlarinda
sirketlerin strddrilebilir bir yapida isleyebilmesi icin cinsiyete gore degil, beceriye
ve yetkinlige gore is verilmesi gerektigini distniyorum.
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Kadinlarin
istihdamdaki payi

“PANDEMIDE KARAVAN SEKTORUNE GiRIS YAPTIK"”

Pivottex olarak, pandeminin getirdigi sosyal mesafe anlayisinin bir yansimasi olan
yeni yasam anlayisi dogrultusunda karavan imalatina basladik. Misteri talebine
gore basic, normal ve VIP seklinde ¢ driin gelistirip her kesimden insanin zevkine,
konforuna ve en énemlisi biitcesine uyacak karavan modelleri tasarladik. Tim
modellerimizde, opsiyonel 6zellikler ekleme secenegi sunarak ylizde 100 misteri
memnuniyeti saglamak temel 6nceliklerimizden biri. Hedefimiz, kisa bir siire
icinde karavan sektoriinin de 6nde gelen isimlerinden biri olmak.

yapay zeka ve teknolojinin getirdigi

son yenilikleri makinelerimize cok hizl
bir sekilde entegre ederek musteri
memnuniyetini saglamak, servis
agimizin ¢ok gucli olmasi ve tabii ki
ithal makinelere oranla cok daha uygun
fiyath olmamiz. Ayrica drinlerimizi
musteriye 6zel olacak ve direkt olarak
onun sorununa ¢6zim sunacak sekilde
gelistiriyoruz. Kisiye 6zel Gretim yeni
cagin oncelikli basliklari arasinda

yer aliyor ve hiz, basindan beri bu
sekilde hareket eden bir firma olarak,
musterilerimizden bir adim daha éndeyiz.

Cagimizin getirdigi tim yenilikleri
tranlerinde kullanan ve bu sayede
rekabetci piyasada ayrisma yakalayan
bir firma olarak, bltcemizin ylzde
70’ini Ar-Ge'ye ayiriyoruz. Oniimizdeki
dénemde bu orani daha da yikselterek
hem firmamizin hem de Tlrkiye'nin katma
degerli Gretimine bayik bir katki sunmayi
hedefliyoruz.

Ar-Ge ¢calismalarimiz icinde son
yillarda varhigini ve sdylemini daha da
giclendiren strddralebilirlik ve cevreci
teknolojilere de buyiik oranda yer
ayiryoruz.

Yakin zamanda yeni yatirimlar séz
konusu mu, yeni donem hedefleriniz
neler?

Kisa vadede Gretim kapasitemizi artirmak

icin dretim parkurumuzu genisletmek
adina calismalarimizi baslattik, konuyla
ilgili gorismelerimiz devam ediyor.
Hedefimiz, yeni donemde dretimimizi
ylizde 20 seviyelerinde artirmak.

Tekstil ve hazir giyim Tiirkiye’nin
ihracat anlaminda lokomotiflerinden
biri. Ancak tekstil makineleri
anlaminda yogun bir disa bagimhilik
s6z konusu. Sizce pandeminin pek cok
alanda yerlilige yaptigi vurgu, tekstil
makineleri sektoriine nasil yansidi?
Sadece tekstil makinelerinde degil,
genel olarak makine sektériinde disa
bagimlilik merakimiz var, ne yazik ki.
Fakat bu ényargilyr Makina Sanayicileri

is insanlari Dernegimizle (MAKSIAD)
birlikte kirmay1 hedefliyoruz. Burada
eksik olan ayaklardan birinin tanitim ve
farkindalik oldugunu dastntyorum cinki
yerli makineleri kullanan firmalar, kisiler
ve kurumlar ithal Griin tercih etmekle
yapilan hatayi ve yerli Griiniin kalitesini
net sekilde anliyorlar.

Kalitemizle, uygun fiyatlarimizla,
servis agimizla diinya makinecileriyle
yarisir durumdayiz. Bu bagimliligin
giderilmesi icin daha ¢ok tanitima
ihtiyvacimiz var. Tanitim konusunda
devletimiz tesvik veriyor ama bu tesvik
oranlari biraz daha artirilirsa, ¢cok daha iyi
satislar yapabilecegimize inaniyorum.

Denizli, diinya tekstil sahnesinde ¢cok dnemli bir yerde duruyor.
Dolayisiyla, bu kadar bilinen ve giiclii bir ekosistemin icinde yer
almak bize olumlu geri doniisler sagliyor, bilinirligimizi artiriyor.
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GiRiSiM EKOSISTEMi

Girisim Ekosisteminde Bir Carpan

||

| | | |
Turkiye’de teknoloji girisimciliginin gelistirilmesi
ve katma degerli ihracatin artirilmasi amaciyla
calismalar yiiriiten TIM-TEB Girisim Evi, Anadolu’nun

farkh bélgelerinde actig1 subelerle girisimciligin daha
siirdirilebilir bir yapida ilerlemesini saghyor.

TUrkiye’de teknoloji
girisimciliginin gelistirilmesi
ve katma degerli ihracatin
artiriimasi amaciyla Ar-Ge,
inovasyon, girisimcilik, tasarim
ve markalasma calismalarina
odaklanan, Tarkiye ihracatcilar
Meclisi (TiM) ile Tirk Ekonomi
Bankasi (TEB) ortakligiyla
yuratalen TIM-TEB Girisim Evleri
biinyesinde, 2020 yilinda istanbul,
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Ankara, izmir, Denizli, Gaziantep,
Bursa ve Mersin'de; sektorlerin
giriskenligini artiracak, Tarkiye'de
var olan girisim kaltarandn
yayginlasmasini saglayacak ve
girisim firmalarinin daha da
gorinir olmasini saglayacak
bircok farkl calismaya ve projeye
imza atildi. Trabzon ve Erzurum’da
ise benzeri calismalar TiM Girisim
Evi catisi altinda hayata gecirildi.




2021 1. DONEM START-UP PROGRAMI’'NA
DENIZLI’DEN 8 GiRISIiMCi DAHIL OLDU

2021 1. Dénem TIM-TEB Girisim Evi Start-up Programi’nin yeni girisimcileri belli oldu.
TiM inovasyon Komite Ulyeleri, ihracatci birlikleri yonetim kurulu tyeleri ve genel
sekreterlik temsilcileri, teknokentler, teknoloji transfer ofisleri, kurumsal firmalarin tist
diizey yoneticileri ve yatirimcilardan olusan toplamda 100’den fazla énde gelen jiirinin
katilimi ve destekleri ile Ankara, Bursa, Denizli, istanbul, Mersin, izmir ve Gaziantep'te
toplamda 50 start-up firmasi programa kabul edildi. Girisimci firmalardan sekizi

Denizli'den programa dahil oldu.

TURKIYE'NIN
GIRISIMCILERI

e i

TIM-TEB Girisim Evi’in sadece
istanbul, Ankara, izmir gibi
buyuksehirlerde konumlanmayip,
Anadolu’nun cesitli yerlerinde de varlik
gostermesi; girisim ekosisteminin
daha da genislemesi, ilerlemesi ve
girisim firmalarindan c¢ikan drinlerin
ticarileserek tlkenin katma degerli
ilerleyisinde bir ciktiya donismesi
adina buyuk bir fayda saghyor. Girisim
evreninde yarattigi carpan etkisi ile
girisimciligin her gecen giin daha
da blytmesini saglayan ve bunun
sarddrdlebilir olmasi icin ihtiyac duyulan
her alanda ¢6ztimcl bir yaklasim
sergileyen TIM-TEB Girisim Evi'nin daha

fazla yerde kurumsallasmasi ile etki daha
da blyuyecek.

Gectigimiz sene pandeminin
yarattigi tim sorunsallara ve
kisitlamalara ragmen girisim kaltirindn
ve girisimcilerin ilerlemesi adina
calismalarini devam ettiren TIM-TEB
Girisim Evi, 2021 yilinda da calismalarina
hiz kesmeden devam ediyor. TIM-TEB
Girisim Evi, dokuz ilde, teknoloji
odakli girisimcilere ofis, mentorluk,
danismanlik basta olmak Gzere cesitli
destekler vermeye ve gelistirilen yerel,
ulusal ve uluslararasi is hirlikleri ile
girisimcilik ekosistemine katki saglamaya
devam ediyor.
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GiRiSIM EKOSISTEMI
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TiM-TEB GiRigiM EVi

2021 1. DONEM
DENIZLI START UP PROGRAMI

4 ANTALYA o e
T TERMORERT _—

Denizli TIM-TEB
Girisim Evi'nde
Start-up, Level

up ve Global up
Programlariile
bugiine kadar
toplam 128 firmaya
destek verildi.

DENIZLI TiM-TEB GIRISIM EVi
Denizli TIM-TEB Girisim Evi 2015 yilinda
Tarkiye ihracatcilar Meclisi ve Tark
Ekonomi Bankasi is birligi ile acild,
2015’in ikinci yarisinda Pamukkale
Teknopark’ta faaliyetlerine basladi.

Denizli TIM-TEB Girisim Evi'nde Start-
up, Level up ve Global up Programlari ile
bugiine kadar toplam 128 firmaya destek
verildi.

2015 yilinda faaliyetlerine Start-up
Programi ile baslayan girisim evi, bugin
itibariyla verdigi cesitli danismanlhk
hizmetleri ile daha fazla girisimciye
dokunuyor, daha fazla firma ile bire bir
gorisme gerceklestiriyor.

Denizli'nin ihracatci ve sanayi sehri
potansiyelini yenilik, inovasyon ve yeni
teknolojilerle destekleme noktasinda
énemli bir gérev géren Denizli TIM-TEB
Girisim Evi, girisimciler icin bir
kulucka merkezi rolii Gstlenmesinin
yaninda mevcut teknoloji firmalarinin
daha da gliclenmesi, network’ind, is
birliklerini ve yatirimlarini daha da
artirmalari noktasinda da ¢alismalar
gerceklestiriyor.

ilk gtinden bu yana girisimcilik
potansiyelini yikseltmek adina
calismalar yapan Denizli TIM-TEB Girisim
Evi, pandemide de ¢alismalarina ara
vermedi ve 2020 yilinda 6ne cikan bircok
faaliyet gerceklestirdi.

2020 yilinda dne cikan bazi faaliyetler

sunlar oldu:

TUBITAK BIGG 1512: Denizli TIM-TEB

Girisim Evi, yarttmekte oldugu TUBITAK

1512 Bireysel Genc Girisimcilik Destegi

kapsaminda, Step up Programi’ni

basaril bir sekilde yuratti. Bugiine

kadar pek cok girisimci, bu destegi

almaya hak kazandi. Step up Programi

ile girisimcilerin ticari hayatlari yakindan

takip edilerek, gerekli yénlendirmeler de

yapiliyor.

Egitimler: Denizli TIM-TEB Girisim Evi,

girisimcilerin fonksiyonlarini artirmak

adina pek cok egitim calismasi ylratiyor.
o Teknoloji Yonetimi Egitimi:

Step up Programi kapsaminda verilen

bu egitim ile girisimcilerin glinimzin
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rekabetci diinyasinda bir dizi teknolojik
yonetim becerisini kazanmasi saglaniyor.
e Tekno girisimciler icin Stratejik
Planlama ve Program Metodu Egitimi:
Firmalara uzun vadeli stratejik bakis
aclsi ve organizasyonun bu bakis acisi
cercevesinde yapilandiriimasi, hedefe
daha organizasyonel gidilmesi amacini
tasiyan bu egitim, Start-up Programi

kapsaminda verildi.
R amac |

2021 1. DONEM
START UP
PROGRAMI
GiRrisSiMCILERI

DONSAVAR

e ON-Y LIFE
R WOUQER TEKNOLOJI
ARPASSAGE

o

; &:aﬂi_ﬂﬁ :

AIRMED TEKNOLOJI
SSATAI

ARGE

o Sirketlerde Pratik Stratejik
Yénetim Uygulamalari Egitimi: DENIB
is birliginde verilen egitimde blyimeyi
amaclayan sirketlerin stratejik planlama
ve yonetim konusunda hizl gelisimi
adina uygulamasi gereken pratik
uygulamalar anlatildi.

Aylik toplantilar: TIM-TEB Girisim Evi
girisimcileri, TIM Sektérler Konseyi

ve Yonetim Kurulu Uyeleri ile ayhk
toplantilarda tanismaya basladi. Denizli
Start-up Programi’ndaki firmalar bir
yandan Grin ve hizmetlerini tanitirken
diger yandan potansiyel is birligi
gorismelerine zemin hazirlandi.

TiM Pakistan Ticaret Heyeti:

20-24 Temmuz 2020 tarihleri arasinda
gerceklesen ticaret heyetine, dokunma
ve gorintl teknolojileri firmasi olan ve
trnlerini Tarkiye'nin doért bir yanina
satan Denizli merkezli HNC Akilli
Tahta’nin da katilimi saglandi. Denizli
TIM-TEB Girisim Evi girisimcilerinden
HNC Akilli Tahta, 19 firma ile online B2B
gorusmeler gerceklestirdi.



® Ekosistemdeki biyik kapasitesi ve 15 farkli video konferans serisi bini TiM-TEB Girisim
tim taraflarla olan gucl iliskileri askin girisimcinin katihmlariyla .
sonucunda hem kamu hem de 6zel dlizenlendi. EV|EI‘I!‘I(_1€, 2020
yatirim gruplariyla girisimcileri en yili sonu |t|bar|yla,
genis platformda bir araya getiren @ Global Girisimcilik HaftasI kapsaminda bin 200’den fazla
TiM-TEB Girisim Evlerinde, 2020 yili diizenlenen “Speed Mentoring” -
sonu itibariyla, bin 200'den fazla etkinligi ile online ortamda girisimilik . t_e_kno_lou odakh
teknoloji odakli girisimciye destek ekosisteminin yetkin isimlerinden girisimciye destek
verildi. olusan 21 mentor, 55 girisimci ile verildi.

bulusturularak, is birligine veya

TIM-TEB GIRISIM EVLERINDE 2020 YILINDA ONE CIKAN BASLICA FAALIYETLER

@® 2020 yilinda iki ayri donemde
yuratalen inkiibasyon, hizlandirma
ve bilylime asamalarindaki 6zgiin
programlari ile (Start-up, Level up,
Global up Programlari) dokuz farkli
ilde, 224 girisimciye hin 300 saati
askin danismanlik verildi.

@ Start-up-kurumsal is birligi
programlarina (S2C etkinlikleri)
toplam 67 kurumsal firma ile
148 girisimci katildi, potansiyel is
birliklerinin adimlari atild.

@® 2020 yilinda ilk defa dijital ortamda
diizenlenen “teknoday ve demo day”
etkinlikleri ile girisimciler, bircok
yatirimci ve kurumsal firma ile
bulusturuldu.

@ 26 Agustos 2020 tarihinde TiM- TEB
Girisim Evi Teknoloji Girisimcileri
Bulusmasi, TiM Baskani ismail Giille
ve TEB Genel Miidtirti Umit Leblebici
ile TIM-TEB Girisim Evi 2020 I. donem
Start-up ve Level up Programi’ni
tamamlayan girisimcilerimizin
katiimlariyla online ortamda
gerceklestirildi.

® TiM Yonetim Kurulu ve Sektorler
Konseyi'nde girisimcilere inovatif
Girtin ve projelerini tanitma imkani
sagland..

@ Vil boyunca devlet destekleri
ve fon kaynaklarina erisimden
yatirim siirecleri ve girisimci-
yatirimet iliskilerinin gelecegine,
5G teknolojisinden temel hukuki
konulara kadar genis hir perspektifte

satisa ddnmesi muhtemel toplam
93 gbriismenin gerceklestirilmesi
saglandi.

@ Dijital pazarlama ve tanitimin
6neminin artmasi sonucunda,
girisimcilerin Granleri, kurumsal
sosyal medya hesaplarindan ve
timlegirisim.com web sitesinden
yogun hir sekilde duyuruldu.

@ 25-26 Aralik 2020 tarihlerinde
sanal ortamda diizenlenen Tirkiye
inovasyon Haftasi'nda girisimcilere
sunum imkani tanind.

@ Vil icerisinde hazirlanan ilgili tim
basili yayin, rapor ve hiiltenlerde
girisimcilerin tanitimlarina yer verildi.

@ Trkiye'nin en yaygin girisimcilik ailesi
olan TIM-TEB Girisim Evi, ihracatc
birlikleri ve Teknokent is birliginde,
toplam 32 egitim programi diizenledi.

@ Girisimcilerin strdurilebilir
biytmeleri adina saglanan cesitli
desteklerin yaninda, ihracat
rakamlarini artirmak adina
girisimciler TiM Sanal Ticaret
Heyetlerine dahil edilerek global
potansiyel alicilar ile bulusturuldu.

® 94 iilkede, 100'den fazla kurum en
bk ve prestijli hizlandirici, ortak
ve yatirmci gruplarinin yer aldigi ve
Tirkiye'den sadece TiIM-TEB Girisim
Evi'nin Gye oldugu Global Accelerator
Network (GAN) Toplulugu ile online
etkinlikler diizenlendi, uluslararasi
network saglandi.

&
228

15

Farkli basliklarda verilen

video konferanslar

O]

224

2020’de damsmanlik
verilen girisimci

44)>
%)

32

Egitim programi
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DENIZLi’DE YASAM

Doganin comertliginde gelisen bir yer

i, b i :‘F ; R enizli’nin en giineyindeki ilcesi
VRS P Cameli, Malazgirt Savasi sonrasi
' Turklesen Anadolu’nun ortaya ¢ikardig
yerlesim yerlerinden biri ancak Cameli'de
ve civar koylerde yapilan arastirmalar,
ilcenin tarihinin MO 2 binli yillara kadar
uzandigini gosteriyor.

Turklerin Denizli ve Mugla kiyilarina
yerlestigi donemlerde bir karargah ve (is
gorevi géren Cameli'nin etrafindaki kale ve
sur kalintilar da tarih boyunca savunma
ve siginma yeri olarak kullanildiginin en
onemli referanslarindan hiri.

Tarih sahnesinde her daim 6nemli
bir yerlesim yeri olan Cameli, savunma
bakimindan ortaya koydugu degerlerin
yaninda ticaret anlaminda da basarili
bir kent oldu. Ekolojik Gstinligi ve
barindirdigi ormanlarin kalitesinin
yarattigl avantaj ile ylzyillar boyunca
dunyanin farkli yerlerine Fethiye Korfezi
Uizerinden kereste ve odun ticareti yapti.
Yorede bugilin hala kereste imalati devam
ederken, agac bir zanaat olarak da
Cameli’de varhigini devam ettiriyor. Ayrica
bolgedeki insanlar, Orta Asya’dan aldiklari
kilim Gretme basarisini da gicli bir ticaret
yontemine dondstirdiler. Bugln dahi
ilcenin pek cok kdyiinde ve mahallesinde
hal, kilim, namazlk ve dokumacihk
faaliyetleri surdurulityor. Orgi ve nakis
islemeciligi, Cameli’nin tim koylerinde
hem kultirel degerlerin korunmasi hem
de ekonomik bir faaliyet olarak diinden
bugiine devam ettiriliyor.

Zanaat ve el isciligi bakimindan
oldukca becerikli olan Cameli sakinleri,
gecmisten simdiye ulasan agac isciliginin
yaninda tas, demir ve bakir islemeciligi
yaplyor.

TARIMDA EKOLOJiK ANLAYI
Son yillarda eko turizm ve ekolojik tarim alaninda  ggnijsLiyor ?

ortaya koydugu calismalarla adini daha da ilce, bugiin daha ziyade tarima dayali
duyuran Cameli, Denizli ekosistemi icindeki bir ekonomi ile hareket ediyor. Daglik ve
varhgini daha da giiclendirerek hem sehir hem ormanlik bir alan uzerinde genisleyen
.. L. epg e s o . Cameli, toprak kalitesinin yiksekligi
de lilke ekonomisine, kiltiiriine ve sosyolojisine ¢, cinde verimii tarnmsal araziler

sundugu faydayi artirma hedefinde. barindiriyor. Hava kosullarinin genellikle
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Cameli, ekolojik uistiinliigii ve barindirdigi ormanlarin
kalitesinin yarattigi avantaj ile yiizyillardir diinyanin
farkh yerlerine kereste ticareti yapiyor.

DENIiZLiI’NIN TESCiLLi DEGERLERI
CAMELI KiLiMi VE ELMALI BEZi

Yin ipliklerden el emegi
ile Gretilen Cameli kilimi
ve 250 yillik EImali bezinin
kiltarel degeri, 2020

yili itibariyla tescillendi.
Cografi isaret Belgesi alan
iki yoresel deger, YOrik
kaltlrandn bir yansimasl.
Cameli’nin ElImali Mahallesi’nde, kadinlarca ilmek ilmek dokunan Elmal
bezi; sar1, kirmizi, mor ve mavi renklerin hakim oldugu saglam bir
kumas. Yiizde 100 yiin, kdk boya ve kirman ipi kullanilarak dokunan

el yapimi kilimler de yine canli renkleri ve hareketli motifleri ile dikkat
cekiyor. Kilimlerin dzerlerindeki motifler, yasanilan ¢agin ézelliklerinin
yaninda yorenin kultlr, gelenek, mutluluk, hiiziin gibi deger ve
duygularini ve ayni zamanda dokuyan kadinin beklentilerini anlatiyor.

[T

cetin olmasi sebebiyle, daha ziyade soguk
iklime dayanikh Griinlere yonelinmis.

Son yillarda pek ¢ok alanda biyiik bir
dénisimin ve modernizasyon sirecinin
icine giren Cameli, tarim alaninda
da yenilikci coziimler pesinde. Kirsal
alanlarda Gretimi artirmak ve ciftcinin
kalkinmasina katki sunmak amaciyla
pek cok proje devreye alindi. Tarimsal
alanlarda rekolte ve kalitenin artiriimasi
icin sulama projesi hayata gecirildi;
trinlerde verimi artirmak ve yeni trinleri
tanitmak amaciyla tarim danismanhk
birosu acildi. Danismanhk birosu
kapsaminda tarima ve triine yonelik
bilimsel calismalar da gerceklestiriliyor.
Ayrica seracilik alaninda da ciftciye
-0zellikle domates ve ceviz konusunda-
teknik destek sunuluyor. ilcede 2017
yilinda kurulan Seracilar Ureticiler
Birligi ile bugiin sera faaliyet alani 500
dondmi asmis durumda. Bu calismalar
kapsaminda Cameli domatesi, diinyanin
degisik llkelerine ihrac edilmeye
baslandi; ceviz rekoltesinin ise 2025 yilina

kadar bin tona cikariimasi hedefleniyor.
Cameli’'nin en degerli tarimsal drinleri
arasinda yer alan fasulyesinin ve cevizinin
milli ekonomiye kazandirilmasi icin
projeler yarataliyor. Bu hedeflerin
gerceklesebilmesi icin Denizli Blyiiksehir
Belediyesi de ciftcilere modern tarim arac
ve makineleri ile destek veriyor.

Son yillarda tarim alaninda bircok
projeye imza atan Cameli Belediyesi,
hayata gecirdigi mikrohavza projeleri ile
de bolgede yasanacak sel ve erozyonun
Onlenmesi, topragin korunmasi, dogal
kaynaklarin gelistirilmesini ve boylece
topraktan ve mahsulden alinan verimin
artiriimasini hedefliyor. Belediye ayrica
Devlet Su isleri ortakhginda sulama
goletleri calismalari da gerceklestiriyor.

Cameli Belediyesi’nin tarim alanindaki
en 6nemli projelerinden birini ise 6zel
tarimdan ekolojik tarima gecis olusturuyor.
Unli Cameli fasulyesi ve cevizi ile Cografi
isaret Belgesi'ne sahip olan ilce, elma,
bal, kiraz gibi diger Ginlii Griinlerinde de
ayni belgeyi almak ve diinya ¢apinda bir
bilinirlige kavusmak istiyor. Son yillarda “iyi
Tarim ve Organik Tarim” felsefesi ile hareket
eden ilce, kimyasaldan ve tarim ilaclarindan
uzak, strddrdlebilir bir tarimcihik anlayisini
genisletmek icin Gretimin her asamasinda
seffaflik yontemini benimsiyor. Yapilan
bu calismalar dogrultusunda Cameli'de
sertifikall ekolojik tretici sayisi her gecen yil
artiyor.

Cameli’'nin gecim kaynaklari arasinda
en az tarim kadar degerli yer tutan
alanlardan biri de alabalik treticiligi.

Yilin blyak bir kismi karla kapli
daglarda olusan kaynak sularindan
beslenerek akan Kanlicay Nehri
izerinde yil boyunca alabalik tretimi
yapiliyor. Sularin serin ve bol mineralli
yapisi lezzetli ve besin degeri yliksek
alabaliklarin tremesini sagliyor. Toplam
101 isletmede sene boyunca 4 hin ton
civarinda alabalk dretimi yapilyor.
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DENIZLi’DE YASAM

Cameli fasulyesi
ve Cameli cevizi
Cografi isaret
Belgesi’ne
sahip.

58

Ceviz rekoltesinin 2025 yilina kadar bin

ilce, Denizli’nin toplam su Grinleri
yetistiriciliginin ylizde 50’sinden fazlasini
tek basina temin ediyor. Tirkiye'deki
alabalik Gretimin ise yizde 3’tinii
karsiliyor.

ilcenin kendine has alabaliginin lezzeti
yurt disinda da blyik ragbet gériyor.
Tarkiye’nin su drdnleri ihracatinin
ylzde 10’unu karsilayan ilcenin islenmis
alabaliklari; Almanya, Hollanda, Romanya,
italya ve Danimarka gibi Avrupa
ulkelerine ihrac ediliyor.

CAMELI CITTA SLOW SEHIR
OLMA HEDEFINDE

Fethiye'ye 80 kilometre uzaklikta yer alan
ilce, ekonomik ve kiiltirel degerlerinin
yaninda dogal glizellikleri ile de dikkat
cekiyor. Etrafindaki pek cok alanin aksine
dogal glzelliklerini bozulmadan korumayi
basarmis olan ilce, sakin ve strddralebilir
ozellikleriyle sehrin karmasasindan kacip,
dogayla i¢ ice kalmak isteyenler icin
basarili bir alternatif. Yemyesil alanlari,
tertemiz dogasi, irili ufakl goélleri, mesire
alanlari ve zengin bitki 6rtisa ile kendini
gosteren Cameli’de huzurlu bir gezi icin
aranan her sey mevcut.

Sehirde dogayla i¢ ice vakit
gecirebilmenizi saglayan bircok fenomen
var. Mesire ve park alani olan Kolak Goél,
bir selalenin devamindaki oturma alanlari,
piknik ve barbeki yerleri ve blydleyici
glizelligi ile 6n plana cikiyor. Pasa Dere
mesire alani da en az Kolak kadar
popiler. Calisma, dinlenme, piknik, cocuk
oyun alanlari, fitness bolim{ ile yerli
yabanci gezginlere kompakt bir keyif alani
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tona cikarilmasi hedefleniyor.

¥

sunuyor. Kamp, trekking, fotografcilik gibi
aktivitelere olanak sagliyor. Daha ziyade
piknik icin kullanilan mesire alanlarindan
imamlar Gedigi, el degmemis dogas!

ve tertemiz havasl ile basarih bir
yorgunluk giderici. Diger bir dogal cekim
noktasl olan Yoérik Oturagl, Cameli’ne
kus bakisi manzarasi ile gelenleri
cezbediyor. Kiz Tlydi ise Tirkiye'nin en
glzel trekking ve rafting alanlarindan
biri. Doganin icine cizilmis hissi veren
Cameli, trekking severler icin en uygun
destinasyonlardan biri. Magaralari,
selaleleri, endemik bitkileri ve dogal

BINBIR CICEGIN OzU
Cameli'nin dogal ve ekolojik yapisi,
zengin bir bitki deseni ve flora
olusmasini saglamis. Bu flora

da aricilik icin en dogal ortami
olusturmus durumda. Ayni zamanda
Cameli'nin Mugla ile olan komsulugu
ve Mugla’nin da bitki bakimindan
zenginligi, gezici aricihga imkan
taniyor. Bu sebeple de son derece
zengin ve natirel bir bal ortaya
cikiyor ve bu yayla balina olan

talep oldukca yiiksek. Bu talehin
karsilanmasi ve ariciligin daha da
verimli hale gelmesi icin ilcede pek
cok aricilik kursu acilmis durumda.
ilcede yaklasik 12 bin 200 koloni
bulunuyor ve her koloniden yilda
ortalama 5-20 kilogram arasi bal
aliniyor.



Cameli yonetimi,
turistik bir
deger olan
ilcenin “Citta
Slow Ag1”na
dahil olmasi icin
calismalarini
baslatti.

ylzme havuzlari Gzerinden guzelligini
yansitan Sazak Kanyonu trekking
meraklilari ve doga sporu ile ugrasanlar
icin her zaman denk gelinmeyecek

bir yer. ilcenin turizm potansiyelini
artiran olanaklarindan biri de yamac
parasitiine imkan tanimasi. Alternatif
turizm acisindan biyuk bir potansiyel
barindiran Yaylacik Dagl, yiksek konumu
itibariyla yiksek termiklere sahip olup
yamac parasitcilerinin ve delta kanat
sporcularinim gavenli ve keyifli ucuslar
yapmasini sagliyor. Yaylacik; diinya
kupasi, diinya kupasi siper finali ve
Turkiye sampiyonlari da dahil olmak
lizere bircok yamac parasiti etkinligine
de ev sahipligi yapti.

Cameli, dogal glzelliklerinin yaninda
cok uzun yillardir tarih sahnesinde
olmasindan ve yizyillar icinde pek
cok medeniyete ev sahipligi yapmis
olmasindan dolayi, bircok tarihi ve antik
deger de barindiriyor. Bunlar icinde
en fazla 6ne cikani Kibyra antik kenti.
Dokusunu buyik oranda korumayi
basarmis olan kent, Likya, Karya,
Pisidya ve Frigya kaltir bolgelerinin

kesisme noktasinda bulunuyor. Doga
ananinin kucaginda yasayan ilcede
rakimin ylksekligi ve yaz aylarinin baska
yerlere oranla serin gecmesi ve bitki
ortdstnin zenginligi, son yillarda hizla
ilerleyen bir yayla turizmi dogurdu ve
Ozellikle sahil kesiminde yasayanlar
tarafindan bayik talep gériyor. Haziran
ayinin ortalarindan agustos ayinin
sonlarina kadar devam eden yayla
turizminin ilceye kattigi sosyolojik ve
ekonomik hareketliligin artirilmasi icin
ilce yénetimi tarafindan calismalar
yapihyor. Ozellikle festival, etkinlik ve
eglencelerle bu hareketliligin artiriimasi
hedefleniyor.

Turizm anlaminda sahip oldugu bu
essiz degerleri bir markaya dénlstirme
hedefinde olan Cameli yénetimi, ilcenin
“Citta Slow Agi”na dahil olmasi icin
cahsmalarini baslatmis durumda.
Hayatin hizli akisinda biyiksehirlerin
yarattigl yorgunluklara maruz kalan
insanlarin doga ile i¢ ice ve huzurla
dinlenebilecekleri ve kendini sirkiile
edecek bir kent olusturmak icin adayhk
basvurusunda bulunuldu.
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GOSTERGELER

DENIB IHRACATI

% 1 Ocak-30 Nisan 2021 tarihleri arasinda DENIB tarafindan kayda alinan ihracat rakami
996,5 milyon dolar olarak gerceklesti.

% 2020 yili nisan ayinda 120,9 milyon dolar olan DENIB ihracati, 2021 yili nisan ayinda
gecen yilin ayni donemine gore ylizde 129,2 artarak 277,17 milyon dolar olarak gerceklesti.
% 2021 yil nisan ay icerisinde, DENIB ihracatinin 6n siralarinda yer alan sektérlerden hazir
giyim ve konfeksiyon sektoriiniin ihracat kayit rakami, gecen yilin ayni ayina gére yizde
163,6 artisla 104 milyon dolar, tekstil ve ham maddeleri sektoriiniin ihracat kayit rakami
ise 140,6 artisla 35,9 milyon dolar olarak kaydedilmistir.

NISAN AYINDA
DENIB IHRACATI
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DENIB IHRACAT DEGERLENDIRME RAPORU

> 2021 yihnin ilk dort ayinda DENIB yeleri toplam 149 tlkeye ihracat gerceklestirdi.
> Ocak-nisan doneminde, en cok ihracat gerceklestirilen ilk 10 tlkenin toplam DENIB ihracatindan aldigi pay ytzde 64,11; ilk
tic tilkenin toplam DENIB ihracatindan aldigi pay ise yiizde 36,38'dir.
> DENIB Uyeleri tarafindan Avrupa Birligi tiyesi tlkelere yapilan ihracat 2021 yili nisan ayinda yiizde 116,5 artisla 135,9 milyon
dolar olarak gerceklesti. 2020’nin nisan ayinda ise AB (lkelerine yapilan ihracat 62,7 milyon dolar olarak kayitlara gecti.

Belirli sektérlerin gecen yil ile karsilastirmali ihracat kayit rakamlarinin yiizdelik oranlari, degisimleri ve toplam DENIB

ihracati icindeki paylari asagidaki sekildedir:

NiSAN OCAK - NiSAN
SEKTOR (FOB/1000 $) 2020 2021 Deglcim (2%% 2020 2021 Deglsim 5?%’2'3‘3
TEKSTiL VE KONFEKSIYON 54.387 139957 157,34 50,50 349.603 | 512.054 46,47 51,38
ELEKTRIK, ELEKTRONIK 315.811 48.266 205,27 17,41 105.138 | 169.067 60,80 1697
DEMiR VE DEMiR DISI METALLER | 13.454 32.806 143,84 11,84 72.591 112.603 55,12 11,30
MADENCILIiK URUNLERI 11.113 16.240 46,13 5,86 43.192 60.370 39,77 6,06
DiGER SEKTOR URUINLERI 26.154 39.900 52,56 14,39 128933 | 142.428 10,47 14,29

DENIB 2021 yili nisan ayindaki toplam ihracatinin, 73,3 milyon dolar ile yaklasik yiizde 26,4’iinii olusturan ‘bornoz-sabahlik,
havlu-mutfak bezleri ve carsaf-nevresim’ ihracat kayit rakamlarinin karsilastirmalari ise su sekildedir:

NiSAN OCAK - NiSAN
(FOB/1000 $) 2020 2021 Degisim% Pay % (2021) 2020 2021 Degisim% Pay % (2021)
BORNOZ- SABAHLIK 3.316 11.703 252,89 4,22 27790 43.396 56,16 4,35
ORME-DOKUMA.
PAMUKLU BUKLE HAVLU 14.195 41123 189,70 14,84 104.428 | 144.027 3792 14,45
CARSAF-NEVRESIM 8738 20.443 133,95 7.38 51.827 83.679 61,46 8,40

Ulkeler bazinda kayda alinan ihracat rakamlarinin, icerisinde alti AB iilkesinin yer aldigi ilk 10 iilkeye gére yiizdelik oranlari,
degisimleri ve toplam ihracatimiz icindeki paylari su sekildedir:

NISAN OCAK - NiSAN
SEKTOR (FOB/1000 $) 2020 2021 Degisim % |Pay % (2021)| 2020 2021 Degisim % Pay % (2021)
BIiRLESIK KRALLIK 10.645 40.558 280,99 14,63 88.391 148.262 67,74 14,88
ALMANYA 16.192 29.429 81,75 10,62 79975 108.870 36,13 1093
\:) 11.082 28.227 154,70 10,18 57907 105.438 82,08 10,58
iTALYA yAloy; 19.894 17991 7,18 49.750 69.212 39,12 6,95
FRANSA 5.699 14.558 155,46 5,25 33.613 54.234 61,35 5,44
HOLLANDA 5.958 14.241 139,02 5,14 37.897 47463 25,24 4,76
iSRAIL 2.645 8.311 214,17 3,00 19.788 35.379 78,79 3,55
iSPANYA 5.201 7.311 40,56 2,64 23.796 28.575 20,09 2,87
AVUSTURYA 3.487 6.446 84,84 2,33 16.841 22.594 34,16 2,27
ROMANYA 2.965 5.304 78,88 191 16.783 18.884 12,52 1,90
DIGER ULKELER 49936 102.890 106,04 3712 274715 357.610 30,17 35,89
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DENiZLI iIHRACATCILAR BiRLiGI

Akhan Mah. 246 Sok. No:8 Pamukkale/Denizli

Tel: 0 258 274 66 88

Faks: 0 258 274 72 22 - 62
E-Posta: denib@denib.org.tr
Web Adresi: www.denib.org.tr

DENiZLi EXPORTERS ASSOCIATION

TICARET BAKANLIGI

Adres: S6gUtozi Mah. 2176 Sok. No: 63
06530 Cankaya-Ankara

Telefon: +90 312 204 75 00

internet: www.ticaret.gov.tr

TURKIVE IHRACATCILAR MECLISI (TiM)
Adres: Dis Ticaret Kompleksi Cobancesme Mevkii
Sanayi Cd. B Blok Kat: 9 PK. 34196 Yenibosna-istanbul
Tel: 0 212 454 04 90 / 454 04 91
Faks: 0 212 454 04 13 / 454 04 83
e-mail: tim@tim.org.tr

internet: www.tim.org.tr

TIM:=

BiRLIKLER

.lkiﬁ Akdeniz ihracatci Birlikleri
Genel Sekreterligi
Limonluk Mah. Vali Hiiseyin
Aksoy Cad. No: 4 Yenisehir/Mersin
Tel: 0324 32537 37 Faks: 0324 325 41 42
E-Posta: akib@akib.org.tr
Web Adresi: www.akib.org.tr

114115 Bati Akdeniz ihracatgilar
: Birligi Genel Sekreterligi
Aspendos Bulvari No: 221 07200/Antalya
Tel: 0242 311 80 00 Faks: 0 242 31179 00
E-Posta: haib@baib.gov.tr

Web Adresi: www.baib.gov.tr

Dﬁﬂ Dogu Anadolu Ihracatgilar
e Birligi Genel Sekreterligi
Cumhuriyet Cad. Eren is Mrk.

No: 86 K: 4-5 Erzurum

Tel: 0442 214 11 85 Faks: 0 442 214 11 89 - 91

éDKig Dogu Karadenizihracatalar
Birligi Genel Sekreterligi
Pazarkapi Mah. Sahil Cad. No: 95, Trabzon
Tel: 0 462 326 16 01 - Faks: 0 462 326 94 01 - 02
E-Posta: dkib@dkib.org.tr
Web Adresi: www.dkib.org.tr

eib Ege ihracatci Birlikleri
e Genel Sekreterligi
Atatirk Cad. No:382 Alsancak/izmir
Tel: 0232 488 60 00 - Faks: 0 232 488 61 00
E-Posta: eib@egebhirlik.org.tr
Web Adresi: www.egebirlik.org.tr

Giineydogu Anadolu ihracatci

Birlikleri Genel Sekreterligi
Gazimuhtarpasa Bulvar Miicahitler Mah. 52012
No'lu Sk. No: 6 27090 Sehitkamil/Gaziantep
Tel: 0342 211 05 00 Faks: 0 342 221 05 09-10
E-Posta: gaibevrak@gaib.org.tr

‘ istanbul ihracatci Birlikleri

¥ Genel Sekreterligi

Dis Ticaret Kompleksi C-Blok Coban Cesme Mevkii
Sanayi Cad. Yenibosna-Bahcelievler/istanbul

Tel: 0212 454 05 00 Faks: 0 212 454 05 01 - 02
E-Posta: iib@iib.org.tr

Web Adresi: www.iib.org.tr

istanbul Maden Ve Metal
IMBARES jhracatq Birlikleri Genel Sekreterligi
Dis Ticaret Kompleksi A-Blok
Coban Cesme Mevkii Sanayi Caddesi
Yenibosna-Bahcelievler/istanbul
Tel: 0212 454 00 00 Faks: 0 212 454 00 01
E-Posta: immib@immib.org.tr
Web Adresi: www.immib.org.tr

istanbul Tekstil Ve Konfeksiyon
ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi
Dis Ticaret Kompleksi B-Blok

RiTHRiB

Karadeniz ihracatgi Birlikleri
Genel Sekreterligi
Atatiirk Bulvar No:19/E 28200 Giresun
Tel: 0 454 216 24 26 Faks: 0 454 216 48 42
E-Posta: kib@kib.org.tr

Web Adresi: www.kib.org
E 4l Orta Anadoluihracatcl
== Birlikleri Genel Sekreterligi
Ceyhun Atuf Kansu Cad. No: 120 Balgat/Ankara
Tel: 0 312 447 27 40 (5 Hat)
Faks: 0 312 446 96 05
E-Posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web Adresi: www.oaib.org.tr

Uludag ihracatgi Birlikleri
Genel Sekreterligi

Organize Sanayi Bolgesi 2. Gelisim Sahasi
Kahverengi Cad. No: 11 16140 Nilifer/Bursa
Tel: 0224 2191000

§] )=}

E-Posta: daibarge@daib.org.tr
Web Adresi: www.daib.org.tr

Web Adresi: www.gaib.org.tr

Coban Cesme Mevkii Sanayi Cad.
Yenibosna-Bahcelievler/istanbul
Tel: 0 212 454 02 00 Faks: 0 212 454 02 01

E-Posta: info@itkib.org.tr
Web Adresi: www.itkib.org.tr

Faks: 02242191090
E-Posta: uludag@uib.org.tr
Web Adresi: www.uib.org.tr

ILGiLi KURUMLAR

DENiZLi VALILIGi

Tel: 0 258 265 61 00

Faks: 0 258 241 66 88
e-mail: denizli@denizli.gov.tr
internet: www.denizli.gov.tr

DENiZLi BUYUKSEHIR BELEDIYE
BASKANLIGI

Tel: 0258 2652137

Faks: 0258 280 29 99

e-mail: denizli@denizli.bel.tr
internet: www.denizli.bel.tr

PAMUKKALE UINIVERSITESI
Tel: 0 258 296 20 00

Faks: 0 258 296 23 38

e-mail: ozelkalem@pau.edu.tr
internet: www.pau.edu.tr

Denizli Ticaret Odasi (DTO)
Tel: 0258 263 67 14

Faks: 0258 2419213

e-mail: dto@dto.org.tr
internet: www.dto.org.tr

Denizli Sanayi Odasi (DSO)
Tel: 0258 24210 04

Faks: 0 258 263 8125
e-mail: dso@dso.org.tr
internet: www.dso.org.tr

Denizli Ticaret Borsasi (DTB)
Tel: 0258 26110 66

Faks: 0 258 264 19 89

e-mail: dth@dth.org.tr
internet: www.dtb.org.tr

Denizli Esnaf Odalari Birligi (DESOB)
Tel: 0 258 2427176

Faks: 0258 2427178

e-mail: desob20@hotmail.com

e-mail: info@denizliesob.org

internet: www.denizliesob.org

Giiney Ege Sanayiciler ve
isadamlari Federasyonu (GESIFED)
Tel: 0258 212 80 97

Faks: 0258 213 87 84

e-mail: info@gesifed.org.tr

internet: www.gesifed.org.tr

Denizli Geng i insanlar1 Dernei (DEGIAD)
Tel: 0258 21182 83

Faks: 0 258 21192 82

e-mail: degiad@degiad.org

internet: www.degiad.org.tr

Denizli Nakis Sanayicileri Dernegi (DENSAD)
Tel: 0258 37119 22

Faks: 0 258 3718137

e-mail: mustafa@maribor.com.tr
e-mail: info@densad.org

internet: www.densad.org

Denizli Sanayiciler ve is insanlar
Dernegi (DESIAD)

Tel: 0258 213 87 83

Faks: 0 258 213 87 84

e-mail: desiad@desiad.org.tr
internet: www.desiad.org.tr

Denizli Tekstil ve Giyim Sanayicileri
Dernegi (DETGIS)

Tel: 0258 382 8123

Faks: 0 258 382 80 65

e-mail: detgis@detgis.org.tr

internet: www.detgis.org.tr

Babadagh Sanayici ve
isadamlari Dernegi (BASIAD)
Tel: 0258 21274 27

Faks: 0258 212 74 24

e-mail: basiad@basiad.org.tr
internet: www.basiad.org.tr

Denizli Madenciler ve Mermerciler
Dernegi (DENMERDER)

Tel: 02582422211

Faks: 0 258 263 29 40

e-mail: info@denmerder.org
internet: www.denmerder.org

Makine Sanayici ve is insanlari
Dernegi (MAKSIAD)

Tel: +90 542788 78 82

e-mail: info@maksiad.org.tr
internet: www.maksiad.org.tr

Denizli Otelciler ve

isletmecileri Dernegi (DENTUROD)
Tel: 0258 2651513

Faks: 0 258 241 20 05

e-mail: info@denturod.com.tr
internet: www.denturod.com.tr

Avrasya Yonetici Sanayici ve
isadamlari Dernegi (AYSIAD)
Tel: 0 258 261 40 00

Faks: 0 258 261 40 00

e-mail: bilgi@aysiad.com.tr
internet: www.aysiad.com.tr

Tiim Sanayici ve isadamlari
Dernegi (TUMSIAD) Denizli Subesi
Tel: 0258 264 78 84

Faks: 0 258 241 02 41

e-mail: denizli@tumsiad.org.tr
internet: www.denizli.tumsiad.org.tr

Anadolu Aslanlari isadamlar
Dernegi (ASKON) Denizli Subesi
Tel: 0258 26323 27

Faks: 0 258 241 85 38

e-mail: denizli@askon.org.tr
internet: www.askon.org.tr

Miistakil Sanayici ve isadamlari
Dernegi (MUISiAD) Denizli Subesi
Tel: 02582632121

Faks: 0 258 263 50 00

e-mail: denizli@musiad.org.tr
internet: www.musiad.org.tr

Ulusal Sanayi ve isadamlari
Dernegi (USIAD) Denizli Subesi
e-mail: modal20@hotmail.com
internet: www.usiad.net

Denizli Gazeteciler Cemiyeti

Tel: 0258 263 4717

e-mail: info@
denizligazetecilercemiyeti.com
www.denizligazetecilercemiyeti.com

Denizlispor Kuliibii

Tel: 0258 37225 81

Faks: 0258 242 2117

e-mail: info@denizlispor.org.tr
internet: www.denizlispor.org.tr

62

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Mayis




Son yillarda kullanimi-artan dogal tas tiriinlerine
yiinelik kendi ocaklanimizdan temin ettigimiz farkl renk
ve desende Mermer, Traverten ve Limestone dan
olusan driinterimizi sektdriin trend ve ihtiyaclanna gére
sekillendiriyoruz. Duvar ve yer kaplamalary, merdiven
basamaklan, siitun, mozaik ve eskitme driinlerinin
yani sica projeye dzel iiretim yapabilme kabiliyetimiz
sayesinde bircok yerli ve yabanci prestijli projede mimar
ve tasanimalarin ik tercihi almaktayz.

Lave 30 fﬂ"é{w' ﬂa»n‘;

é} basaranlar

e s MARBLE & TRAYERTINE mm

D NEFLEHEAD OFFICT / FACTOSY ETAMBUL OFFET

Organize Sanayi Botgesi Feshalpasa Mah. G-101 5k,
70258 169 1138 T 0216 660 1591
F.O258269 1139 F.D216 660 1558
InfaBbasananiarcomis istanbulFbasaraniarncom b

www.basaranlar.com.tr
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