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BASKAN

YONETIM KURULU BASKANI
HUSEYIN MEMiSOGLU

“Marka sehir Denizli” yolunda ilerlemeye devam ediyoruz

020 yilinin mart ayinda diinyaya yayilan ve ekonominin,

sosyal yasamin ve ginlik isleyisin seyrini degistiren
pandemi, buyakligi ve sonsuz belirsizligi ile tim
alanlarda eylemleri durdurdu, stratejileri anlamsiz
birakti. Biz de ihracatcilar olarak 6zellikle mart, nisan
ve mayis aylarinda bu karanlik tiinelin icerisinde bir
belirsizlikle yasadik. Ancak kriz ydnetebilme becerisi ve
bugiine kadar bircok krizden kabiliyetleri ile giiclenerek
cikabilme hafizasl, ihracatcilarimizin bu kiresel krizi de
bir zafere dénistirmesini sagladi. Bunun en somut 6rnegi
de 2020 yilinin haziran ayindan bu yana devam eden
ihracat rekorlarinin sirdardlebilir bir yapida, 14'Gncii aya
tasinmasinda gortlebilir.

Tiirkiye ihracatcilar Meclisi'nin liderliginde baslayan
blyimemiz, koydugumuz hedeflerin yiikselerek revize
edilmesi seklinde siirtiyor. Denizli ihracatcilar Birligi
(DENIB) olarak biz de carklarin dénmesine ve “ihracatla
ylikselen Tirkiye” hedefine bir adim daha yaklasiimasina
katkida bulunmaya devam ediyoruz. Yilin ilk yarisi itibariyla
lilke ekonomisine en fazla katki sunan dokuzuncu, haziran
ayinda ise en ¢cok katki sunan sekizinci sehir olduk. Bu
vesileyle, sehrimize ve lkemize bu gururu ve basariyi
yasatan Denizlili ihracatcilarimiza
tesekkirlerimi sunarim.

Denizli ve DENIB olarak

olarak bu gercekligi somutlastirip, KOBi'den uluslararasi
faaliyet gosteren firmalara kadar tim dyelerimizin bu
gecisi yakalayarak bitincil hareket eden bir Denizli ve
ihracat ekosistemi yaratmay1 amachyoruz.

Denizli olarak tekstil ve ev tekstili ile éne cikan bir
sehiriz. Sadece sehrimizin degil, tlkemizin ihracatinda
da cok 6nemli bir yer tutan bu sektérde bilinirligimiz
diinya capinda desek yanhs olmaz. Ancak birlik olarak,
tekstil sektériinde “Turkish Towel” ismiyle baslattigimiz
markalasma ve kiiresellesme yolculugunda elde ettigimiz
basarlyi diger sektérlerimizde de elde etmek asil amacimiz.
ihracatimizda tekstilden sonra gelen elektrik elektronik,
demir ve demir disi metaller ve madenin yani sira makine
ve mermercilik gibi sektorlerin de gelismesi ve bu biytyen
ekosistemin bir parcasi olmasi icin calismalar yGr(tiyoruz.

Ulkemizi kiiresel arenada temsil edecek basarilara
ulasmak icin éncelikle kendimizi gelistirmemiz ve bélgesel
basarilari yakalamamiz gerektigi bilinciyle hareket
ediyoruz; Denizli'yi gelistirip, diinya capinda bir marka
haline getirebilirsek ancak Tarkiye'nin global imajina etki
edehilecegimizin farkindayiz. Bu sebeple sehrimizi uluslararasi
bir degere doniistiirme noktasindaki faaliyetlerimizi de

ihracattaki ve ekonomiye katkidaki
payimizi strekli olarak artirmak
adina calismalarimizi stirdartiyor

ve ihracatcilarimiza her anlamda
¢6ziim sunmaya, onlari desteklemeye
devam ediyoruz. Bu amacla
gerceklestirdigimiz “Deneyimden
Gelecege E-ihracat Liderler
Bulusmasi”nda pandemi ile beraber,
yeni rekabetci diinyanin en 6nemli
esiklerinden biri olan e-ticareti

ve e-ihracati glindemimize aldik.
Pandeminin ilk giinlerinden bu yana
dijitallesmeye agirlik veren firmalarin
one ciktigr bir gercek. Biz de DENIB

i i kesintisiz devam ettiriyoruz.
1 —

Yedi senedir “Ev ve Plaj Giyimi”
adiyla diizenledigimiz yarismamizi
Birlik olarak, tekstil
sektoriinde “Turkish
Towel” ismiyle
baslattigimiz markalasma
ve kiiresellesme
yolculugunda elde
ettigimiz basariyi diger
sektorlerimizde de elde
etmek asil amacimiz.

bu sene “DENIB DESIGN Ev ve
Banyo Tekstili Tasarim Yarismas!”
adiyla revize ettik. Boylece
globallesme ve “marka sehir
Denizli” hedefimize bir adim daha
yaklasacagimiza inaniyorum. Bu
sene ilkini gerceklestirecegimiz bu
organizasyondaki bir diger temel
amacimiz da sektore yeni tasarimcilar
ve bakis acgilari kazandirmak ve bu
dogrultuda ihrac edilebilir driin
cesitliligini artirarak uluslararasi
pazarlara 6zgln, inovatif ve katma
degeri yiksek Grinler saglamak.
Keyifli okumalar...
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ANALiz

Cumhuriyet t

IEKIKEZ200:MILYAR

arihinde ilk kez 200 milyar dolar esigini asan Tiirk ihracatcllar
elde ettikleri bu basari ile yalnizca 2021 yili hedefi olan 184 milyar dolari geride

—

ihracattalCumhuriyet:t:
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birakmakla kalmadi; 198 milyar dolarlik 2022 ihracat hedefini de asmis oldu.

urkiye’nin ekonomi ve ticaret

diplomasisinin saha neferleri olarak
kabul edilen Tark ihracatcilari, pandemi
sebebiyle kiiresel ticarette yasanan talep
daralmasina ve diinya ekonomilerindeki
kiictilmeye ragmen her ay ihracat rekorlarini
tazeliyor. 2020 yilinin haziran ayindan bu
yana araliksiz rekor artislari kaydeden
Tarkiye ihracati, temmuz ayinda aciklanan
rakamlarla beraber “rekor serisi"ni 14’incd
aya tasimis oldu.

Yilin ilk ceyreginde yakaladigi yiizde
17,3’luk bilytimenin ardindan ikinci ceyrekte
gecen yilin ayni dénemine gore ylizde 70’lik
blyiime performansi sergileyen Tirkiye; yilin
ilk yarisini yizde 40’lik artis ve 105 milyar
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dolarlik ihracatla kapatti. Tark bayragini

226 ilke ve bolgede dalgalandiran
ihracatcilar haziran ayinda, ikinci ceyrekte,
yihn ilk yarisinda ve son 12 ayda Cumhuriyet
tarihinin en yliksek ihracat rakamlarina imza
atarak tarih yazmisti.

Araliksiz basarisini temmuz ayina da
tasiyan ihracatcilar, bu ayda 9 giinlik Kurban
Bayrami tatiline ragmen gecen yilin ayni
ayimna kiyasla ylizde 10,2 artis yakalayarak,
16,4 milyar dolarlk ihracata imza atti. Tirk
ihracatcilar temmuz ayi ile beraber tarihi bir
esigi geride biraktl. 14 senedir ortalama 100
milyar dolar seviyesinde olan yillik ihracatta
Cumbhuriyet tarihinde ilk kez 200 milyar dolar
siniri asildi.

Koru——

——



ismail Giille:
“Mevcut yiikselis
ivmemiz
gosteriyor ki,

en fazla bes

sene icerisinde
300 milyar
dolarlik ihracata
hep beraber
ulasacagiz.”

N
16,4

MILYAR DOLAR

Temmuz ayi ihracati

%10,2

2020 temmuzuna kiyasla
yasanan bilyiime

MILYAR DOLAR
ilk 7 aylik ihracat

Temmuz sonu itibariyla 12 aylik ihracat
2020’nin ayni donemine gore ylizde 20
artarak 201 milyar 46 milyon dolara ¢ikti.
Bu rakamla 2021 yil hedefi olan 184 milyar
dolarin yaninda 2022 hedefi olan 198 milyar
dolar da aslldi. Tirkiye ihracati, pandemi
oncesi olan 2019 ocak-temmuz dénemine
gore de ihracatini 16,4 artirdi. Yilin ilk yedi
ayinda ise ihracat 2020’nin ayni dénemine
gore ylizde 35 artarak, 121,4 milyar dolar
gecti.

Ayrica ihracat tarihinin en yiiksek
glinlilk rakamlari da temmuz ayi icerisinde
gerceklesti. 14 Temmuz'da 1,3 milyar dolarla
rekor kirilirken; 16 Temmuz'da bu rekor da
asildi ve glinliik ihracatta 1,5 milyar dolara
ulasildi.

Ocak-temmuz déneminde Turkiye'nin dis
ticaret hacmi de 268,2 milyar dolara yikseldi
ve dis ticaret acig1 ylizde 5 azalarak 25,5
milyar dolara geriledi.

iHRACATCI GOZUNU 2023’E DIKTI
Pandeminin ilk zamanlarinda yasanan
kapanmalara ragmen diinyaya hizmet

ve (irin saglamaya devam eden Tirkiye,

bu dénemde “glivenilir tedarikci liman”
konumunu daha da gli¢clendirdi. 2020'de
mart, nisan ve mayis donemlerinde
ihracatinda ve Gretiminde diinya genelindeki
kapanmadan dolayi kayiplar verse de
haziran ayi ile beraber kaldig1 yerden devam
eden Tuk ihracatcilar, o giinden bu yana
strdirdlebilir bir biiyime ile ilerliyor. Tlrkiye
ihracatcilar Meclisi Baskani ismail Giille,
temmuz ayi1 rakamlarimin a¢iklandigi basin
toplantisinda, 14 aydir devam eden kesintisiz
blylmeye istinaden “Mevcut yikselis
ivmemiz gosteriyor ki, en fazla bes sene
icerisinde 300 milyar dolarhk ihracata hep
beraber ulasacagiz” dedi.

Temmuz ayinda hem 2021 hem de 2022
yili rekorlarinin kirllmasinin ardindan “Simdi
g6ziimiizli 2023 hedefine diktik” diyen
Gulle, ihracatla beraber ihracatci sayisinin
da arttigini belirterek, Anadolu genelinde
ihracata olan ilginin glinbegtin yikseldigini
kaydetti.

Gulle, ihracatta elde edilen basarinin
Tarkiye'nin biyimesine sundugu katkiy! ise
soyle ifade etti: “Gectigimiz hafta aciklanan
Merkez Bankasi Enflasyon Raporu’na

gbre; net ihracat, donemlik bliyimeye 1,5
puanlik pozitif katki verdi. Net ihracatin

yillik bilytimeye katkisiise 1,1 puan oldu.
ihracatimizdaki guiclii artis hem ikinci
ceyrekte tlkemizi gicli bir bliylime rakamina
ulastiracak hem de cari acigin daha da
azalmasini saglayacak. Bu rakamlarin
neticesinde, her zaman dile getirdigimiz
‘ihracatla Yiikselen Tirkiye'ye bir adim daha
yaklastik.”

IHRACATCI FIRMA SAYISI DA ARTTI
Anadolu’nun her késesinden gelecek ihracata
duyulan ilgi ve TiM’in bu dogrultuda yaptigi
calismalar da meyvelerini vermeye devam
ediyor. Temmuz ayinda her anlamda yasanan
basari, ihracatci firma sayisina da yansidi.
Elde edilen basarilarin daim olmasi icin
ihracat ailesinin de biyatilmesi gerektigine
dikkat ceken Giille, soyle devam etti:
“Ihracat, sadece belirli bir kesimin, belirli
bir zimrenin ugrasi olmamali; topyekln
kalkinma amaciyla, kiiciik-biyilk demeden
tim firmalarimizin vizyonu olmalidir. Bu
vizyon dogrultusunda, TiM-KOBI ihracat
seferberligimizi bu ay Diyarbakir’a tasiyarak
Diyarbakirli ihracatcilarimiz ve ihracatci
adaylarimizla bulustuk. Tam hin 273
firmamiz, bu ay ilk kez ihracat yaparak
ailemize katildi. Bu firmalarimiz, 53,6 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirdi. Yilbasindan bu
yana ilk defa ihracat yapan firma sayisi ise
10 bin 598'e ulast1.”
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DENIB HABERLER

Ihracat, eksik is giiniine ragmen artmaya devam etti

Temmuz ayi rakamlarina yonelik degerlendirmede bulunan DENIB Baskani Hiiseyin
Memisoglu, 2020 yilinin haziran ayinda baslayan yiikselis trendinin pandemiye ve temmuz
ayindaki tatillerden kaynakh eksik is giiniine ragmen artmaya devam ettigini séyledi.

16,4

milyar dolar

Tiirkiye ihracati

327

milyon dolar

Denizli ihracati

255

milyon dolar
DENIB ihracat

Geride
biraktigimiz
temmuz ayindaki
artisla birlikte,
ihracattaki
yiikselis
trendimiz
14’incii aya
tasindi.

K urban Bayrami dolayisiyla yasanan
eksik is giiniine ragmen ihracat
artmaya devam etti. Temmuz ayi
ihracat verilerini degerlendiren Denizli
ihracatcilar Birligi (DENiB) Baskani
Hiseyin Memisoglu, ihracatin 2020 yilinin
haziran ayindan beri yikseldigini belirtti.
ihracattaki ytkselis trendinin gecen
14 aydir araliksiz devam ettigini ifade
eden Baskan Memisoglu, sdzlerini su
sekilde surdardi. “Geride biraktigimiz
temmuz ayindaki artisla birlikte,
ihracattaki yikselis trendimiz 14’tincii aya
tasindi. Ozellikle 2020 yilinin mart, nisan
ve mayis aylarinda COVID-19 pandemisi
dolayisiyla ihracatimiz etkilenmisti.
Ancak 2020’nin ikinci yarisindan itibaren

artmaya baslayan ihracatimizi st diste

kirilan rekorlarla taclandirmayi basardik.
Temmuz ayinda da tlkemiz, Denizli

ve DENIB ihracatlari artmaya devam

etti. Ulkemiz ihracati temmuzda yizde

10,2 artisla 16,4 milyar dolar oldu. TiM

tarafindan aciklanan Denizli ihracati

ylzde 10,1 artarak 327 milyon dolar
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olarak kaydedilirken, DENIB Uyelerince
yapilan ihracat yiizde 18 artisla 255
milyon dolara ulasti. Kurban Bayrami
dolayisiyla eksik is giinine ragmen
ihracatimizin artmasina katki sunan
ihracatcilarimiza tesekkiir ediyoruz.”

LiDER SEI_(TﬁR TEKSTIL VE
KONFEKSIYON OLDU

Denizli’'nin temmuz ayi ihracatinda

lider sektoriin tekstil-konfeksiyon, en
cok ihracat gerceklestirilen Glkenin ise
ingiltere oldugunu séyleyen Memisoglu
sozlerini s6yle strdirdi: “Temmuzda
tekstil-konfeksiyon sektoriimuziin
ihracati yizde 1 artisla 142 milyon

dolar olurken; elektrik ve elektronik
sektdérimdiizin ihracati yizde 14,3 artisla
55,6 milyon dolar, demir ve demir disi
metaller sektériimiziin ihracati yiizde
78,7 artisla 54,3 milyon dolar, madencilik
sektdérimizin ihracati ise yizde 4 artisla
20,2 milyon dolar olarak kaydedildi.

Ulke bazinda ihracat verilerine
baktigimizda ise lider tlke ingiltere oldu.
Temmuz ayinda ilimizden ingiltere’ye 48
milyon dolar degerinde ihracat yapildi.
Ardindan 35,7 milyon dolarla ABD, 33,4
milyon dolarla Almanya, 22,3 milyon
dolarla italya ve 15,6 milyon dolarla
israil geldi. Ocak-temmuz déneminde
ise ingiltere’ye olan ihracatimiz 393,7
milyon dolara, ABD’ye olan ihracatimiz
234,3 milyon dolara, Almanya’ya olan
ihracatimiz 228,5 milyon dolara, italya’ya
olan ihracatimiz 157,1 milyon dolara ve
israil’e olan ihracatimiz ise 117,2 milyon
dolara ulasti. Boylelikle, ABD Almanya'’y!
geride birakarak ikinci siraya yikseldi.

Onemle dzerinde durdugumuz
konulardan biri de katma degerli ihracat.
Ocak-temmuz déneminde kilogram
basina ihracatimiz 2 dolari asti.
Gectigimiz sene ayni ddnemde bu
deger 1,64 dolard1.”



DENEYIMDEN GELECEGE
E-ihracat Liderler Bulusmasi

DENEYIMDEN GELECEGE

DENIB ve
Worldef Global
Organizasyon is
birligi ile Tiirkiye
is Bankasi ana
ortakhginda
diizenlenen
“Deneyimden
Gelecege
E-ihracat Liderler
Bulusmasi”’nda
e-ticaret ve
e-ihracatin
bugiinii ve gelecegi
degerlendirildi.

DENEYIMDEM GELECEGE

irkiye is Bankasi ortakliginda,

Denizli ihracatcilar Birligi (DENIB) ve
Worldef Global Organizasyon is birliginde
yratilen “Deneyimden Gelecege
E-ihracat Liderler Bulusmasi” 15 Haziran
Sall giini gerceklestirildi. DENIB Baskan
Yardimcisi Sedat Erikoglu'nun acihs
konusmasini yaptigl programa nll.com
Tedarik Zinciri Genel Midir Yardimcisi
Ramazan Altinay, English Home E-ticaret
Direktorii Uzeyir Karakas, The Digital
360 Kurucu Ortagi Ozge Karadas, Chakra
E-ticaret Direktorii Aykut Kaymaz,
Hoagard Kurucu Ortagi Cagri Ayten ve
Arzum E-Global Proje Yoneticisi Melih
Doyuran konusmaci olarak katildi.

Etkinligin acilis konusmasini

gerceklestiren DENIB Baskan Yardimcisi
Sedat Erikoglu, teknolojinin gelismesi ve
dijitallesmenin bircok alani etkiledigi gibi
ticareti de etkisi altina aldigini belirterek
sunlari sdyledi: “Bugiin diinyanin
neresinde olursak olalim 7/24 internete
erisim saglayabiliyoruz. Kiresel bir kdy
haline gelen diinyada, dinamizmin ve
mobilitenin carklarina ayak uydurmak
zorundayiz. Bugtin, yaklasik 7,87 milyar
olan diinya nifusunun takriben 4,57
milyarlik bélam internet kullanicisi ve

DENEYIMDEM GELECEGE

DENEYIMDEN GELECEGE

bu da diinya nifusunun ytzde 60'ini
olusturuyor. internet kullanimmin
giderek artmasi, tiketicilerin ¢evrim ici
araclari aktif olarak kullanabilmeleri,
sosyal medya platformlarinda cevrim
ici olabilmeleri pazarlama ve ticaret
ekosisteminde de degisikliklere yol aciyor.
Ozellikle COVID-19 pandemisi doneminde
teknolojinin ne denli 6Gnemli olduguna
hepimiz fazlasiyla sahit olduk. Teknolojik
altyapilarina yatirim yapan firmalar bu
surecten kazanch ¢iktl. Bu noktadan
hareketle DENIB olarak Worldef ile
birlikte Deneyimden Gelecege E-ihracat
Liderler Bulusmasi’ni diizenledik. Dijital
platform (zerinden dizenledigimiz
bu etkinlikte e-ticaret ve e-ihracat
konularinda deneyimli olan markalarin
yOneticilerinin aktaracag bilgi ve tecriibe
paylasimlarinin katilimcilarimiza katki
saglayacagina inaniyoruz.”

ihracatci firma temsilcilerinin ve
ilgililerin de katilim sagladigi bulusmada,
konusmalarin ardindan e-ihracat
ana bashigr altinda “Yuvarlak Masa”
toplantilari dizenlendi. Tecribe ve
bilgi paylasiminin yapildigi bu bélimde
katilimcilar sorularini yéneltme firsati
buldu.



DENiB HABERLER

DENIB ev ve banyo tekstilini tasarimcilarin
bakis acisiyla gelecege tasiyacak

Denizli’yi tasarim merkezi haline getirmek amaciyla gerceklestirilen “DENIB DESIGN
Ev ve Banyo Tekstili Tasarim Yarismasi’’; havlu, bornoz ve uyku grubu tekstilini
giizellestirerek ihra¢ etmeyi ve iilkenin tekstil tanitimina katki sunmayi hedefliyor.

b

. ' a
Ifﬂ L

i \t_r

cikaracak bir tasarim sireci olarak
planlandi.

Bu arada DENiB DESIGN yarismasinin
ana temasi icin Trend Analisti Fashion
Snoops ile is birligi gerceklestirildi.
Boylece Tirkiye'de ilk defa bir tekstil

enizli ihracatcilar Birligi (DENIB)

tarafindan yedi yildir “Ev ve Plaj
Giyimi” adiyla diizenlenen tasarim
yarismasi, bu sene “DENiIB DESIGN Ev
ve Banyo Tekstili Tasarim Yarismasi”
ismiyle revize edildi. Tirk tekstil

sektorinin kiresel marka olma yolunda
en 6nemli bélimind olusturan banyo
ve ev tekstili Gretimini tasarimci bakis
acisiyla gelistirerek gelecege tasima
amaciyla diizenlenen yarismanin ilk
temasi “giizellesme” (flourish) oldu.
Yarisma; trendlerden ilham alarak,
2023 Sonbahar/Kis ev ve banyo tekstili
alanindaki modasini tasarimci vizyonu,
trend okumasi ve dokunusuyla ortaya

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos

tasarim yarismasina “dinya trendleri”
ana tema olarak islenmis olacak ve
yarismaya katilan tasarimcilar, diinya ev
tekstili modasi icinde giincel olarak yer
alacak.

Denizli’yi tasarim merkezi haline
getirmek amaciyla gerceklestirilen
yarisma; havlu, bornoz ve uyku grubu
sektorlerini merkeze aliyor. Yerli ve
yabanci bircok paydasi bir araya getiren
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20
BiN TL

Birincilik Odiilii

3-4 Kasim
tarihlerinde
tasarimailarin
iiriinlerinin
sergilenecegi
yarismanin
finali 5 Kasim’da
diizenlenecek.

yarisma, Tirkiye ihracatcilar Meclisi
(TiM), Ticaret Bakanhg'nin destegi ve
33 Universitenin ilgili Fakilteleri ile is
birliginde yapiliyor.

iki kategoride diizenlenen yarismada
glizel sanatlar, sanat tasarim, mimarlik
ve tasarim, moda ve tekstil tasarimi
béliminden 6grenciler ve profesyoneller
ayri gruplarda yarisacak.

Uyesi ve Endiistriyel Tasarimcilar

Meslek Kurulusu Baskani Sertac

Ersayin, Trendpie Tlrkiye Temsilcisi

Ahu Barut ve moda tasarimcisi Erkan
Demiroglu finalistlerle bir araya gelerek
tasarimlar Gzerinde goriismelerde
bulundular. Denizli’de iki glin boyunca
gerceklestirilen toplantilarda, yarismanin
moderatori tasarimci Cihan Bahar ve

Basvurulari yarismanin
25 Temmuz'da mentoru
tamamlanan Gul Ginduz
yarismanin 20 tarafindan

inalisti, 28- inalistlerle
finalisti, 28 finalistlerl
29 Temmuz 2 o 2 HOME ANMD BATH TEXTILE DESIGH COMTEST  bjrebir

. . EYVE BANYO TEKSTILE TASARIM YARISHAST R
tarihlerinde gorisilerek
online olarak calismalar

gerceklestirilen “On Jiri Elemesi”
toplantisinda belirlendi ve finalistler
sosyal medya ile yarismanin web
sayfasindan duyuruldu. Yarismaya kalan
finalistler, 6-7 Agustos tarihlerinde
yapilan “Milakat ve Bilgilendirme
Toplantisi”na katilmaya hak kazandi.
DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu

ve DENIB Tasarim Yarisma Komitesi
Uyesi Bekir Serdar Mutlubas’in katildig
toplantida, juri dyeleri DENIB Tasarim
Yarisma Komitesi Baskani Mukaddes
Baskaya, DENIB Tasarim Yarisma
Komitesi Uyesi Osman Nuri Kes, Diinya
Tasarim Orgutii (WDO) Yonetim Kurulu

degerlendirildi. Agustos itibariyla
tretimlerine baslanmasi planlanan
tasarimlar icin 20 finalist, 20 Gye

firma ile eslestirilerek hilgilendirme
ziyaretleri gerceklestirildi. Finalistler,
ekim sonuna kadar Gretim ¢calismalarini
ve kreasyonlarini olusturmaya devam
edecekler.

BiRi_NCiLERE CESITLi ODULLER
VERILECEK

Finale kalan adaylarin tasarimlarinin
Gretim sireclerinin tamamlanmasi
sonrasinda kasim ayinda Grdnler
sergilenecek ve yarismanin final

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos 11
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FINALE
'KALAN
ISIMLER

v

PR EL
KA ERi

Banyo Tekstili
Cansu Nur Aycan
Duygu Eda Semercioglu
Duygu Tong Bankoglu
Furkan Tugce Tugutlu
Simla Sor

Ev Tekstili
Angela Burns
Blisra Balota

Duygu Eda Semercioglu
Gl Pirlak
Kerime Hilal Caliskan

PR EL
#
Banyo Tekstili
Biisra Melis Kocak
Dina Mahrouz
Edanur Aslan

Kibra Aydinli
Tuba Oziigenc

Ev Tekstili
Alara Yornuk
Ecem Cankaya
Gultennur Gingor
irem Zeynep Giltekin
Neslihan Karadag

ﬁl'la.;..‘

gecesinde Odil Téreni gerceklesecek.
Yarismada her kategoride dort birinciye
20 bin TL para édilu verilecek. Ayrica
birinci olan iki 6grenciye Ticaret
Bakanligi tarafindan verilen yurt disi
tasarim bursuna basvurma imkani
sunulacak. Birinci olan iki profesyonele
ise Avrupa’da diizenlenen ve uygun
gorilen bir fuari ziyaret imkani verilecek.
Bunun yani sira jiri, 6dal verilmeye
layik olan basvuru bulunmasi halinde
juri 6zel 6dald olan bir tasarima 5 bin TL
degerinde “basari 6dili” verecek.

“SE_KTQRE_ YENiL_i_KC:_i, KATMA
DEGERI YUKSEK URUNLER
KAZANDIRMA AMACINDAYIZ”
DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu,
“DENIB olarak 6zelde Denizli olmak
tzere Glke genelinde tekstil sektériinde
yeni tasarimcilarin yetismesini saglamak,

yetisen tasarimcilarin lke ihracatina
katkida bulunmasi amaciyla farkl
etkinlikler dizenliyoruz. Yedi yildir
ev plaj giyimi tasarimi konseptinde
dizenledigimiz yarismayi bu yil ev
ve banyo tekstili alaninda planladik.
Universitelerle genis kapsamli

is birligi yapiyoruz. Finale kalan
tasarimcilari firmalarimizla eslestirerek,
tasarimlarinin koleksiyonlara eklenip
sinailesmesini istiyoruz.

Denizli'de tekstil sektérinde ihrac
edilebilir Grin cesitliligini artirarak
uluslararasi pazarlarda 6zgiin
tasarimlari ortaya ¢ikaran ihracatci
firmalarin rekabet giictinG artirma,
sektore yenilikci, katma degeri
ylksek, inovatif Grinler kazandirma
amacindayiz. Tirk tekstil sektoérinin
diinya capinda énemli bir bélimna
olusturan uyku ve banyo tekstili

Baskan Hiiseyin Memisoglu, yarisma ile Denizli'yi sadece
tekstil degil, tasarim anlaminda da biiyiitmek ve Denizli'yi
tasarim ve marka sehri haline getirmek istediklerini belirtti.

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos



Agustos itibariyla uretlmlermé basl anma
tasarimlar icin 20 finalist, 20 iiye firma ile eslestmlerek
bilgilendirme ziyaretleri gerceklestirildi.

Gretimini tasarimcilarin bakis acisiyla
gelecege tasiyacagina inandigimiz

yarismanin bu yil temasini ‘giizellesme’

olarak belirledik. Yarismanin
tekstil sektérine tasarim alaninda
onemli kazanimlar saglayacagini
distniyorum” dedi.

“DENIZLi’Yi MARKA VE
TASARIM SEHRI YAPMAK
ISTIYORUZ"”

Baskan Memisoglu, DENIB DESIGN Ev
ve Banyo Tekstili Yarismasi ile Denizli’yi
sadece tekstil olarak degil, tasarim

anlaminda da biyttmek i¢in calismalara
basladiklarini, bu ¢alismalariyla
Denizli’yi tasarim ve marka sehri haline
getirmek istediklerini belirtti ve “Bunu
sadece ev tekstilinde degil, tasarimin
dahil oldugu tiim sektor ve siireclerde
gerceklestirmek istiyoruz. Bu sebeple
de bu yarismamizin marka sehir Denizli
yolunda énemli bir baslangi¢ oldugunu
distniyoruz” dedi.

Memisoglu, DENIB DESIGN Ev ve Banyo
Tekstili Yarismasi icin 33 Gniversite ile is
birligi yaptiklarini ve bunun Tirkiye'de
ilk defa gerceklestirildigini aktardi.

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos 13
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DENIB ihracatin yildizlarini ddiillendirmeye devam ediyor

Pandemi sebebiyle bu sene “ihracatin Yildizlari Odiil Toreni”’ni gerceklestiremeyen
DENIB, ihracatiyla sehrin ve iilkenin ekonomisine en fazla katkiyi sunan firmalari
yerinde ziyaret ederek, ddiillerini takdim ediyor.

DENIB Baskani
Hiiseyin
Memisoglu

ve baskan
yardimcilari,
Usak’in, 2020
verilerine gore
ihracatta rekor
kiran firmalarini
odiillendirdi.

u yil pandemi sebebiyle

“Ihracatin Yildizlari Odiil Toreni”
gerceklestiremeyen Denizli ihracatcilar
Birligi, farkh kategori ve sektorlerdeki
ihracat rakamlarina gore dereceye giren
firmalari yerinde ziyaret ederek odiillerini
takdim etmeye devam ediyor.
Hem 2019 hem de 2020 yillarinda bir
onceki senenin verileri baz alinarak verilen
odllerin takdimi sene basindan bu yana
sarayor.
DENIB Baskani Huseyin Memisoglu ve
beraberindeki heyet, bir yandan firmalara
odllerini verip basarilarinin devamini
dilerken diger yandan firmalarla fikir
alisverisinde bulundu.
Denizli'de DENIB iizerinden gerceklestirilen
2019 yili ihracat rakamlarina gore, Er-Bakir
birinci, Seval Kablo ikinci, Gamateks (i¢ciinci
sirada yer alirken;
2020 yilinda en fazla ihracat gerceklestiren
firmalar sirasiyla Seval Kablo, Er-Bakir ve
Gamateks oldu.

DENIB D_ENiZLi’NiN YANI SIRA
USA__KL_I_ IHRACAT Y_ILDIZLARINI
DA ODULLENDIRDI

DENIB, Denizli'de faaliyet gosteren
firmalarin yani sira, islemlerini DENIB
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zerinden gerceklestiren Usak’taki ihracat
sampiyonu firmalari da édullendiriyor.

DENIB Baskani Huseyin Memisoglu ve
Baskan Yardimcilari Sedat Erikoglu ile
ibrahim Uzunoglu; 2020 yili verilerine
gore en fazla ihracat gerceklestiren
sirketler olan Cevahir Deri Tekstil,
Agaoglu Tekstil, Coban Tekstil, Ozerdem
Mensucat ve Muratbey Gida’yi ziyaret
ederek basarilarindan dolayi tebrik etti ve
oduallerini verdi.

Baskan Memisoglu ve baskan
yardimcilari, gerceklestirdikleri ziyaretlerde
ayni zamanda guiincel gelismeleri
degerlendirerek, firma yoneticileri ile fikir
ahisverisinde de bulundu.

Usak’in ihracatci yapisina dikkat ceken
Baskan Memisoglu, su ifadeleri kullandi:
“Usak ihracatinda; tekstil ve konfeksiyon,
deri, hali, gida sektérleri 6n plana cikiyor.
2021 yilinin ilk yarisinda Usak ihracatinda
da tipki Glkemiz ihracatinda oldugu gibi
pozitif gelismeler yasandigini goriiyoruz.
Ocak-haziran déneminde Usak ihracati
yizde 55’lik artisla 165 milyon dolara
yiikseldi. Denizli ihracatcilar Birligi olarak,
Usak’in bu basarisini kutluyoruz. Giclu
performansini yilin ikinci yarisinda da
surdirecegini distiniiyoruz.”



Denizli’nin siitii diitnyanin dort bir yaninda

Aynes Gida’nin,
TMSF’ye
devrolduktan
sonra yatirim,
istihdam ve
ihracatta rekor
kirdig1 aciklandi.

DENIB (yesi Aynes Gida; yatirim,
istihdam, Gretim ve ihracatta rekor

kirdi. Tasarruf Mevduati Sigorta Fonu’'na
(TMSF) devrolduktan sonra ataga gecen
sirket, 24 Ulkeye ihracat gerceklestirdi.
TMSF Baskani Muhiddin Galal, 2016
yilinda 494,1 milyon TL olan sirketin aktif
bayuklaginin 2020 yilinda 664,94 milyon
TL'ye ulastigini belirtti. Satis tarafinda ise
ylzde 90’lik bir bliyime elde eden sirket,
2016'da 751 milyon 657 bin 634 TL olan
satis hacmini, 1 milyar 425 milyon 142
bin 388 TL'ye yikseltti. Aynes’in 2021 yili

butce hedefi 2,16 milyon
TL ciroya ulasmak ve yil
sonunda ylzde 52’lik hir
ciro artisi yakalamak.
2018-20 yillari
arasinda sirketin
24 farkh tlkeye 33,3
milyon dolarhk ihracat
gerceklestirdigini ifade
eden Baskan Giilal, 2021’in ilk dért ayinda
ise 5,5 milyon dolarlik ihracat yapildigini,
bu rakamin gecen yilin ayni déneminden
ylzde 110 daha fazla oldugunu soyledi.
Gulal, 2021 yili ihracat bitce hedefinin ise
16,3 milyon dolar oldugunu acikladi. Gilal
ayrica TMSF 6ncesinde yilda ortalama
528 ton seviyesinde st islenirken, bu
rakamin 2021 yili mayis ayi itibariyla
ortalama bin 90 ton seviyesine ulastigini,
dolayisiyla islenen siit miktarinin yiizde
100’0n Gzerinde hir baylime gosterdigini
ifade etti.

Yavuzcehre Tekstil yesil binasinda tiretime basladi

Yavuzcehre
Tekstil, yeni
binasinda
elektrigini kendi
iiretecek, yagmur
suyunu iretimde
kullanacak.

Denizli tekstil sektorinin éncilerinden
Yavuzcehre Tekstil, sirdaralebilirlik
felsefesi kapsaminda yapimina basladigi
yesil binasini tamamlayarak devreye aldi.
Sosyal sorumluluk, calisan haklari ve
cevre konularinda 6ne cikan DENIB iiyesi
firmanin yeni binasi, Denizli Organize
Sanayi Bolgesi'nde 6 bin 255 metrekare
kapal alana sahip.

Firmanin Yonetim Kurulu Baskani
Ahmet Yavuzcehre, yesil binanin
kendi elektrigini
Uretecegini,
yagmur suyunun
depolanip lretime
aktarilacagini séyledi.

Yesil bina, catisina
kurulan GES ile yillik
713,20 Mwh enerji
Ureterek elektrik
ihtiyacinin tamamini
karsilayacak; bu

sayede yillik 279,57 ton karbon salinimini
engelleyerek dogaya katkida bulunacak.
Yagmur suyunun dretimde kullaniimasiyla
da yillik bin 380 metrekiip su israfl
onlenecek.

Ahmet Yavuzcehre, yesil bina yatirimi
ile Gretimin neden oldugu cevresel
etkileri en aza indirmeyi ve karbon su
ayak izlerini sifirlamayr umut ettiklerini
belirtti. Yavuzcehre, yeni tesiste
cevresel hassasiyetlerin yaninda calisan
mutlulugunu da dikkate aldiklarini ve bu
dogrultuda konfor alanlari, spor tesisleri,
egitim ve sosyal aktiviteler icin amfi
tiyatro salonu, kafeterya ve VIP salon
olusturduklarini da sézlerine ekledi.

Aylik 1 milyon adet Gretim
gerceklestiren Yavuzcehre Tekstil, hazir
giyim markasl! Tiburon ve ¢cocuk giyim
markasi Small Society ile dikkat cekiyor.
Firma, bu iki marka altinda diinyanin dort
bir yanina ihracat gerceklestiriyor.

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos 15
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Baskan Memisoglu Metropol’de

giindemi degerlendirdi

i g Y
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DENIB Baskani Hiiseyin Memisoglu, Murat
Acar’in sunumu ile Denizli Metropol'de
canh yayinlanan “Metropol Gindemi”
isimli programda, ihracata ve ekonomiye
yonelik degerlendirmelerde bulundu.

Denizli ihracatcilar Birligi olarak ihracat-
sektor cesitlendirmesi icin yaptiklar
calismalari aktaran Memisoglu, “Yeni
yilla birlikte basta tekstil olmak tizere
sektorlerimizde yiikselme goériiyoruz.
Birinci sirada tekstil var; onu sirasiyla
elektrik elektronik kablo, demir ve demir
disi metaller ve maden takip ediyor.
Siralamaya giremese de makine sektérin
de cok fazla 6nemsiyoruz. Makine OSB
tamamlandiginda, bu sektériimaziin de
siralamaya girecegine inantyorum. Makine
kadar mermer sektériine de biyuk bir ilgi
gosteriyoruz” ifadelerini kulland.

Hedef pazar ve rekabetcilik konusuna
da deginen Memisoglu, firmalarin kendi
arasinda yogun bir rekabet yasadigina
ve bunun cogu zaman onlara zarar
verdigine dikkat cekerek, sektorlerdeki
aktorlerin birlikte hareket etmesi
gerektiginin altini cizdi.

Pamukkale Universitesi 6grenci
topluluklarindan Ticaret ve Finansman
Toplulugu, 23 Mayis tarihinde Zoom
tizerinden “ihracat Yolunda” isimli bir

etkinlik gerceklestirdi. Etkinligin konuklari
arasinda yer alan Denizli ihracatcilar Birligi
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Baskani Hiseyin Memisoglu, 6grencilerle
ticarete, ihracata ve ekonomiye yonelik
goris ve deneyimlerini paylasti.
Tirkiye'nin sahip oldugu cografi avantaj,
altyapi ve genc emek glicli acisindan
dinyanin en énemli ihracatcilarindan
biri oldugunu vurgulayan Memisoglu,
Tarkiye'nin mevcut konumunu
guclendirmesi noktasinda genclerin cok
O6nemli bir yer tuttugunu soyledi.
Pandemi ile beraber yeniden sekillenen
dlinyada ticaretin ve ihracatin ne yénde
sekillendigini ve nasil bir degisim
gecirdigini anlatan Baskan Memisoglu, yeni
diinya ihracatinda ve ticari iliskilerinde
dijitallesmenin énemine de degindi
ve bundan sonrasinda ihracatin ve
rekabetciligin teknolojinden bagimsiz
sekilde dustntlemeyecegine dikkat cekti.
Baskan Hiiseyin Memisoglu,
konusmasinin sonrasinda genclerin
sorularina cevap verdi.



DENIB’den Bakan Mehmet Mus’a ziyaret

Denizli ihracatcilar Birligi

(DENIB) Yonetim Kurulu,

4 Agustos tarihinde Baskan

Hlseyin Memisoglu 6nclliginde

Ticaret Bakani Dr. Mehmet Mus’u

makaminda ziyaret etti.
Ziyaretin ardindan

gorislerini dile getiren

Baskan Hlseyin Memisoglu,

“Ankara ziyaretimizde Ticaret

Bakanimiz Sayin Mehmet Mus’un

misafiri olduk. Ziyaretimizde
Glkemizin ihracatina yonelik
gelismeleri degerlendirirken,
Sayin Bakanimizi Birligimizin
calismalari ve projeleri hakkinda
bilgilendirdik. Karsilikli fikir
alisverisinde bulunduk. Bizim
icin verimli bir ziyaret oldu.
Misafirperverliklerinden dolay!
kendilerine tesekkirlerimizi
sunuyorum” dedi.

DENIB yonetimi ihracatin seyrini degerlendirdi

DENIB, Genisletilmis Yonetim Kurulu
Toplantisi’nda, yeni donem planlarini ve
giindemdeki maddeleri degerlendlrdl.

Denizli ihracatcilar Birligi (DENIB)
Genisletilmis Yonetim Kurulu Toplantisi
12 Temmuz tarihinde gerceklestirildi.

Yonetim kuruluna yonelik giindem
maddelerinin degerlendirildigi toplantida
ihracatin seyrine dair gelismeler paylasilarak,
gelecek donem etkinliklerine yonelik fikir
alisverisinde bulunuldu.

Denizli’de 6ne ¢ikan sektorlerin
COVID-19'dan nasll etkilendigi ve sektorlerdeki

sorunlarin masaya yatirildigi toplantida
cozim onerileri degerlendirildi. Toplantida
ayrica diger sektorlerin de potansiyellerinin
somutlastirilarak il ekonomisine katki sunmasi
adina neler yapilahilecegi izerinde duruldu.

IS0 ikinci 500 Listesi’ne DENiB’den 11 firma

iSO 500 Bilyiik Sanayi Kurulusu Listesi’nde 13 firma ile yer alan DENiB, temmuz
ayinda aciklanan iSO 2. 500 Listesi’nde ise 11 firma ile yer aldi.

Denizli ihracatcilar Birligi (DENIB),

2020 iSO ikinci 500 Biytik Sanayi
Kurulusu Listesi’'nde sekiz olan
firma sayisini bu sene 11’e ¢ikardi.
6 Temmuz'da ac¢iklanan
listedeki sirketlerin altisi tekstil
konfeksiyon, tci kablo bakir tel,
hiri gida, biri ¢cimento sektdriinde
faaliyet gosteriyor.
DENIB ve dolayisiyla Denizli,
bu rakamla 2018 yilindaki basari

seviyesini yeniden yakalamis
oldu. Listeye giren sirketler,
gecen yilki satis degerlerini de
gOzle gbrallr sekilde artirdi.

DENIB, mayis ayinda aciklanan
Tarkiye’nin 500 Biyiik Sanayi
Kurulusu Listesi’'nde ise 13 firma
yer almisti. Boylece DENIB,
Turkiye’nin en baytkleri listesinde
sehri 24 firma ile temsil etmis
oldu.
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DENIB Akademi tarafindan organize edilen “Profesyonel Ozeti hazirlanmasina kadar uluslararasi is diinyasinda
ingilizce Yazisma Teknikleri Egitimi” 13-14 Temmuz 2021 dogru iletisim kurmak adina ihtiyac duyulan pek cok teknik
tarihlerinde Bahcesehir Universitesi Ogretim Gorevlisi Necil aktarildi. Orneklerin de verildigi egtiimde sektérlere gore is
Beykont tarafindan online olarak verildi. Egitimde e-posta hayatinda en fazla ihtiyac duyulan konulara ve termonolojiye
yazimindan resmi yazismalara, toplanti notlarindan yénetici de odaklanildi ve yapilabilecek pratikler anlatildi.

Dijital diinyaya giris

DENIB Akademi tarafindan 7 Temmuz
YURT DISI MARKETPLACE B2C - _ tarihinde, DENIB ile UTSO is birligiyle

amarca o TrEBTEN.

online olarak diizenlenen “Dijital
Pazarlama Egitimi”, Socommerce’den
Sezer Ozgiir tarafindan verildi. Ozgir,
katilimcilarla icerik pazarlamadan
online hizmete ve satisa kadar pek
cok konuda éngoriyi gelistirecek
basliklar paylasti. Video reklamlarin
giiciinden, sosyal medya reklam
aglarina kadar calisma mantigi ve
farkindalik yaratacak bilgiler paylasti.

DENIB Akademi organizasyonunda diizenlenen “Konusmak W
Her Seydir” egitimi 30 Haziran 2021 tarihinde Kodpit -

Teknoloji'nden irfan Atasoy tarafindan verildi. Konusmanin

bir marka olarak aktarildigi egitimde, is hayatindan sosyal Danyamz ikiye ayrilir. Siz hangisisiniz?
yasama kadar iletisimin nasil kurulmasi gerektigi, neler

kazandirabilecegi ve iletisim siirecinde yasanan problemlerin Dinyanin yansi

cozimune iliskin taktikler anlatildi. Etkili konusmanin is soyleyecek bir seyi olan

ve ginlik hayatta ne denli 6nemli oldugunun vurgulandigi ama sdyleyemeyen,

egitimde o6zellikle satis ve pazarlama gibi iletisime dayali

sektorlerde yuksek konusma kabiliyetinin kazanclarina Oteki yans: da

deginildi. Atasoy, egitimde, jest ve mimiklerin de iletisimde siyleyecek bir seyi olmayan
destekleyici oldugunu séyledi ve etkili konusma tekniklerinin ama durmadan konugan insanlardan
piif noktalarinin 6grenilmesinin ticari faydalarini anlatti. | olugur.
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Rekabetcilikte hedef pazar tercihi
stratejik 6nemde

2-3 Haziran tarihlerinde Novo Consultancy’den
Murat Odaci tarafindan verilen “Hedef Pazar
Analizi ve Ticari istihbarat” egitiminde,
kiiresellesme ile beraber tiim diinyanin
potansiyel muisteri ve hedef pazar haline
geldigi aktarilarak, hedef pazar secimi ve
uygulanmasi gereken stratejilere deginildi.
Aktarilan stratejiler icinde tr(in analizinden
satis/dagitim kanallarina, rakip tespitinden

-"-'cr- .
7 ‘E ..1 n‘ yurt disi fuar tespitine kadar bircok baslikta
! bilgiler, teoriler yer aldi.

Tercihlerde duygu ve hislerin rolu

DENIB Akademi’den Deniz : o
Sectigim bu sey, neyin etkisiyle?
Beyaz'in 9 Haziran tarihinde GHg ey, hey y
verdigi “Gelecegin Kilavuzu” Yonlendirilme a Sorumluluklar

egitiminde, yapilan secimlerin ‘ Zorunluluk
lz il

ve tercihlerin hangi duygular
tarafindan tetiklendigini -

o . Ka;ﬁ

6grenmenin yaninda, amaclarin @E Kosullar

belirlenmesine yonelik

modellemeler olusturuldu. ﬂ . o
Egitimde amaclara giden yolda = e m R I
” = . »> - ‘

ulasiimak istenilen sonuclarin ~ RN e
ciktilarini olusturabilmek - : [ e [ ! ¢ [. ¥
icin somut ve soyut her tirll "\ / \ i JI \ | By o Y
verinin toplanmasi gerektiginin

Pozitf raferans nokiss = - Nasgalif neferans noxlas:

onemine deginildi.

Dis ticaretteki risklere egitsel tedbir

Rblecturer Dis Ticaret Egitimleri’'nden
Resat Bagcioglu tarafindan verilen
“Dis Ticaretteki Riskler” egitimi,

26 Mayis tarihinde online olarak
gerceklestirildi. Dis ticaretteki
risklerin nedenine kisa bir bakis
sunan egitimde katihmcilarla ic ve
dis sebeplerden kaynaklanan riskler,
kur riskleri, forward islemleri, yatirim
riskleri ve Eximbank’in sundugu
kredilere yonelik bilgiler paylasildi.
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Surdurulebilirlik Eylem Plani
Diinyayi titketmeden iireten
bir Turkiye hedefliyor

TiM SURDURULEBILIRLIK EYLEM PLANI

"Diinyay: Tuketmeden, Dinya cin Uretiyoruz”

e M IME_ TN THE WS Ve NS S e T
MMSE MMES TME M M p | YES

Tim
Siirduriilebilirlik
Eylem Plani
kapsaminda
belirlenen

12 ana hedef
dogrultusunda
her alanda
surdiriilebilir
bir Tiirkiye
olusturulmasi
hedefleniyor.

O
MECLISI

trkiye ihracatcilar Meclisi (TiM),

Turkiye'yi gelecege giivenle tasiyacak
projelerine bir yenisi daha ekledi. TiM
Kadin Konseyi énciliigiinde hazirlanan
son proje “Strddrdlebilirlik Eylem
Plan”, “Dlinyay! tiikketmeden diinya
icin Gretiyoruz” slogant ile hayata
gecirildi. 12 ana hedefin belirlendigi
eylem plani, strdirilebilirlik noktasinda
Turkiye'yi markalastirmayi ve her alanda
surddrdlebilir bir Trkiye yaratmayi
hedefliyor.

TiM Stirdaralebilirlik Eylem Plani’nin
ana hedefleri ve yol haritasi, TiM Baskani
ismail Gulle tarafindan kamuoyu ile
paylasildi. Diizenlenen basin lansmanina
TiM Kadin Konseyi Uyeleri ve Sektorler
Konseyi tyeleri de katildi. Eylem
planinda 12 ana hedef ise, ‘TiM Sanayide
Sarddralebilirlik Bilim Kurulu Kurulmast,
ihracatta Sifir Atik Seferberligi, Dijital
Mentorluk ve Egitim Programlari,
Kurumsal Karbon Ayak izi Calismalari,
Sanayide Dongusellik ve ileri Kazanim,
ileri Aritma Teknolojileri, Sturdarilebilir
Tedarik Zinciri Yonetimi, Standardizasyon
Uygulamalari, Sertifikasyon Uygulamalari,
Yenilenebilir Enerji Kaynaklari,
Surduralebilir Ekonomik Bliylime ve
istihdam, Dijital Uriin Pasaportu ve
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izlenehilirlik’ olarak belirlendi.

Tarkiye’nin en dnde gelen sirdaralebilir
faaliyetinin ihracat olduguna dikkat ceken
TiM Baskani ismail Giille, “ihracatimizi,
ihracatcilarimizin cabalari ile
sardaralebilir bir zemine oturttuk. Simdi
ise vazifemiz, surdiralebilir dis ticaret
fazlasi vermektir” dedi.

“GECEN YIL, 148 I]LKEY_E DIS
TICARET FAZLASI VERDIK”
Gecen yil, 148 ulkeye dis ticaret fazlasi
verdiklerine dikkat ceken Giille, soyle
devam etti: “Bu basariyi strdirebilir kilmak
ve dis ticaret fazlasi verdigimiz tlke sayisini
artirmak elimizde. Ancak iklim degisikligi
ve cevre konusunu strekli gindemde
tutmamiz gerekiyor. Ctnka iklim degisikligi,
artik sadece gelecek nesillerin degil; bugiin,
dogrudan bizlerin sorunu haline gelmis
durumda. Avrupa Birligi’nin israrla karbon
notr kita olma hedefini dile getirmesi,
ihracatimiz icin oldukca énemli bir
gelisme. ihracatcimiz Yesil Mutabakat ile
sardiralebilir deger fazlasi vermeye devam
edecektir. TIM ve ihracatci birliklerimizle,
surecin basariyla tamamlanabilmesi adina
var giicimizle calisiyoruz.”

ismail Giille, TIM Siirdiirilebilirlik
Eylem Plani’'nda yer alan 12 ana
hedefin, strddralebilirlik noktasinda
ulkeyi markalastirarak “Her Alanda
Surdaralebilir Tarkiye” hedefine
ulastiracagina vurgu yapti. Gille, “Kaliteli,
katma degerli ihracat hedefiyle sanayide
dijital donisimi destekleyecegiz. Bu
vizyonu ortaya koyan ve ‘sardrtlebilirlik’
basliginda ilklere imza atan TiM
Kadin Konseyimizi tebrik ediyorum.
insallah, eylem planimizdaki hedefleri
bir bir gerceklestirerek Tirkiye'yi
surdaralebilirlik alaninda marka tlke
haline getirecegi” dedi.



“TIM Marka Konseyi”
markah |hracat| artiracak

MARKA KONSEY| BASIN LANSMANI

B E R RE WE R R I RN N En E
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T

Tim Baskani ismail

Giille: “Marka KONSEYIN 5 TEMEL HEDEFI
- - BULUNUYOR
K?I‘ISEV-I sayesmde Marka Konseyi, bes ana hedefi hayata
diinya ile yarisan gecirme amaci giidiiyor: Markah Ttirk
marka sayimiz Granlerinin uluslararasi alanda imajmin
iyilestirilmesi; firmalarin bilinen ya da
artacak.”

BN RE N EE HE E R N Rl
T

[T

mMEE

arkiye ihracatcilar Meclisi (TiM),

markalasmanin rekabetin dinamiklerini

belirledigi yeni dénemde, firmalarin

markali ihracat artislarini tesvik etmek ve
tlke imajina katki saglamak adina bir yol
haritasi olusturarak kiiresel endekslerde
ilerleme saglamak amaciyla TiM Marka

Konseyi'ni kurdu.

Konseyin basin lansmaninda konusan

TiM Baskani ismail Giille, uluslararasi
ticaretin yonun( tayin eden pek cok

faktor icinde markalasmanin 6ne ciktigina

dikkat cekti. Gulle, marka olmanin;
sektoriin kirilganhigi, kriz ve tiiketim

darligi karsisinda her zaman toparlanmayi

saglayabilecek bir unsur oldugunu

vurguladi ve “Konsey sayesinde diinya ile

yarisan marka sayimiz artacak” dedi.
ihracati daha da ileri tasimanin
markalasmadan gectiginin altini ¢izen

ismail Giille, Tarkiye'nin uluslararasi marka

siralamasinda yikselmesi icin Kiiresel

inovasyon Endeksi Turkiye Gorev Gicii’nin

liderligini tistelendiklerini de séyledi.

gelisme potansiyeli bulunan yabanci
sirket ve markalari satin alarak global

Aralarinda
Denizli merkezli
markalarin da
yer aldigi Tim
Marka Konseyi,
markali ihracatin
artirilmasi icin
yol haritasi
hazirlayacak.

pazarlara dogrudan erisim saglamalari;
firmalarin kendi markalari ile yaptiklari
ihracatin izlenmesine yonelik bilgi altyapisi
olusturulmasi; markali Tark drinlerinin
dijital platformlarda daha etkin tanitilmasi
ve Tlrkiye Tanitim Grubu biinyesindeki
Turkiye markasi ve ihrac sektorlerine
yonelik tanitim faaliyetlerini TiM Marka
Konseyi’nin calismalariyla gliclendirmek.

“\_(_AB__I-\N(_Z_I GGRENCiLE_Ri_MiZi
GONULLU MARKA ELCISINE
DONUSTURECEGIiZ”

Ulkemizde egitim alan 200 bini askin
uluslararasi 6grenciyi ve 150 bini askin
Turkiye mezununu, génalli birer marka
elcisine donistirmeyi amacladiklarini
belirten Gille, s6yle devam etti: “Bu bes
ana hedefe ulasmak icin; hedef pazarlara
yonelik markalasma faaliyetlerini
artirmayi, uluslararasi markalara
bagimliligi azaltarak rekabetci milli
markalar yaratmayi, TIM Marka Sohbetleri
gerceklestirmeyi, Ticaret Bakanhgimizla
baslattigimiz ‘81 ilde ihracata ilk Adim
Mentorluk’ programindaki uluslararasi
markalasma faaliyetlerini ve egitimlerini
KOB/’lerimizde yayginlastirmayi
amacliyoruz.”

Gllle, markalasma konusunda her fikre,
bakis acisina deger verdiklerini ve en kiicik
firmalarin dahi stirece dahil edilmesini
hedeflediklerini sozlerine ekledi.
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Tarim sektorii, suya yonelik tiim degisikliklerden
en fazla etkilenen alanlardan biri olmakla
beraber, su kaynaklarinin en énemli kullanicisi ve
kirleticilerinden biri konumunda.

irlesmis Milletler Gida ve Tarim

Orgiitirniin (FAO) amiral gemisi raporu
“Gida ve Tarimin Durumu”nun (SOFA) 2020
baskisi, mevcut tatli su kaynaklarinin son
20 yilda, diinya genelinde kisi basina ylizde
20’den fazla azaldigini gdsteriyor ve daha
fazla su tretilmesi gerektiginin altini ciziyor.
Yasanan bu su krizi sebebiyle, diinyada
yaklasik 1,5 milyar insan, siddetli kithktan
muzdarip. iklim cokiist, artan talep ve kot
yonetim, diinyanin cesitli yerlerinde suyla
beraber tarimi daha da darbogaza sokuyor.

Son yillarda diinyanin dort bir yanindaki

tarim alanlari, kapsamli ve artan sekilde su
kisithliklariyla ugrasiyor. Sili'den ABD'ye,
Afrika’dan Tirkiye'ye iklim krizi ile beraber
derinlesen kurakliklar, ylzey ve yeralti suyu

rezervlerini azaltarak tarimsal tiretimi etkiledi.

Diinya genelinde sel, tropik firtinalar gibi
asiri hava olaylarinin artik daha sik gériilmesi
bekleniyor. iklim degisikliginin yagis ve
yiizey suyu kaynaklarindaki dalgalanmalari
artiracagi ve tim bunlarin mahsuliin su
gereksinimini olumsuz yonde etkileyecegi
yetkililerce siklikla vurgulaniyor. Diger
yandan su kaynaklarinda hizla artan kirlilik
de topragin ve dolayisiyla tarim Grinlerinin
kalitesinde blylik sorunlar yasanmasina
sebep oluyor. Bunlarla birlikte diinyanin pek
cok yerindeki ciftciler, artan kentsel niifus
yogunlugu ve enerji ile sanayi sektorlerinden
gelen su talepleri ile karsi karsiya kalyor.
Ayni sekilde degisen tiketici ihtiyaclariyla
birlikte evsel su kullanimi da kiresel tiiketim
icindeki payini hizla artiriyor. Sudaki bu
sorunlarin, suya son derece bagimli olan
tarim sektorin etkilemesi ve 6zellikle belirli
ilke ve bolgelerde ekinleri ve hayvancilik
faaliyetlerinin tiretkenligini baltalamasi
bekleniyor. OECD, gelecekte bilyiik oranda
kuraklik ve su stresi cekebilecek bolgelere
yonelik yaptigl arastirmada, herhangi

bir eylemde bulunulmamasi durumunda
Kuzeydogu Cin, Kuzeybati Hindistan, Afrika

ve Gineybati Amerika’nin yerel ve kiiresel
Isinmalarla en ciddi sekilde etkilenecek
bélgeler olduguna dikkat cekiyor.

Ancak tarim sektor, suya yonelik tim bu
degisikliklerden en fazla etkilenen alanlardan
biri olmakla beraber, su kaynaklarinin en
onemli kullanicisi ve kirleticilerinden biri
konumunda. Bugtin kiiresel su ayak izi icinde
tarimin sahip oldugu pay yiizde 85.

TARIM EN BUYUK SU TUKETICISI
Birlesmis Milletler, artan kuraklik ve niifus
artist ile bugiin 4 bin 500 milyar metrekiip
olan kiiresel su ihtiyacinin 2030 yilina kadar
ylizde 50 oraninda artacagini éngoriyor.

BM, bu talebin en fazla yasanacagi alanin

ise tarim olacagini belirtiyor. FAQ’ya gore,
tarimda kiiresel su talebi 2025 yilina kadar
ylizde 60, 2030a kadar ise ylizde 70 artacak.

FAO, diinya capinda ekili arazilerin ylizde
80Q’inin yeralti sularini ¢ektigini ve gelismekte
olan ilkelerde bu oranin yiizde 95 oldugunu
belirtiyor. FAO’nun raporuna gore, diinyanin
yagmurla beslenen ekili alanlarinin yaklasik
ylizde 11'i ve mera alanlarinin yaklasik yiizde
14’0 kuraklikla karsi karsiya. Bu arada,
sulanan ekili alanlarin yiizde 60’indan fazlasi
su sikintisi ¢ekiyor. Rapor, diinya genelindeki
tarim alanlarinin yiizde 95’inin yagmur
sularina glivenilerek olusturuldugunu ancak
ekili alanlarin yiizde 46'sinin distk girdili
yagmurla beslendigini ve iklim krizinin daha
da derinlesmesi ile bu oranin yiikselecegini
ortaya koyuyor.

Sulanan arazilerdeki net artisin, 1960’larin
basindan bu yana yizde 40 oraninda arttig
tahmin ediliyor ve veriler, gelecekteki
ihtiyaclari karsilamaya yetecek kadar
kullaniimayan sulanabilir arazi oldugunu
one sirlyor. FAO'nun calismalari, aralarinda
Tirkiye'nin de oldugu gelismekte olan
tlkelerde yaklasik 402 milyon hektarlik
toplam sulama potansiyeli oldugunu
ve sadece yarisinin su anda kullanimda
oldugunu gosteriyor. Bunun yaninda su
kaynaklari, 2030 yilina kadar yenilenebilir
tatli su kaynaklarinin ylizde 41'ini
kullanacak olan Giiney Asya’da ve yiizde
58'ini kullanacak olan Yakin Dogu ve Kuzey
Afrika'da genislemeyi sinirlayan dnemli
bir faktor; bu sebeple de su stresi tasiyan
hélgelerin su kullaniminda verimlilik elde
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%20+

Son 20 yilda tatli su
kaynaklarinda yasanan
azalis

%60

Su sikintisi ¢eken ekili
alanlar

%85

Kiiresel tarimin su ayak izi

etmesi ve strdirilebilir su yonetimi icin
eylem planlari yapmasi gerekecek.

Suya yonelik zorluklarin ele alinmasinda
tarim, merkezi bir rol oynuyor ve bu
konuda hikiimetlere ve politika yapicilara
onemli gorevler disiyor. Gelecekteki
zorluklarin hem son derece komplike
hem de yerel cesitliligi; su kullaniminin
genel verimliligini artiran, sektortin tath
su kaynaklari Gzerindeki etkisini azaltan,
su stresine karsi dayanikhhgi artiran ve
teknolojinin getirdiklerinden faydalanmayi

gerektiren cabalara odaklanmayi acil kiliyor.

Uzmanlar, su risklerine karsi dayanikl,
daha strdralebilir ve Gretken bir tarim
sektoriine gecis icin hiikiimetleri yerelde ve
ulusal diizeyde su diizenlemeleri olusturup,
uygulamaya ve ciftcileri desteklemeye
davet ediyor. Su kullanimlarini iyilestirmek,
kirletici tarimsal girdileri azaltmak ve
yonetmek ve asiri su kullanimi ile kirletici
faaliyetleri destekleyen politikalarin
kaldiriimasini saglamak dncelikli olarak
yapiimasi gerekenleri belirtiyor.

Tarimin, kaynaklari yenilenebileceginden
cok daha hizli tikettigi gercegi, kirlilik
ve iklim degisikligi gibi temel sorunlar,
sarddrdlebilir tarimi ve buna yonelik
politikalarin altini en kalin sekilde ciziyor.
Bu noktada politika Giretmenin yaninda 6ne
ctkan bashklardan biri de bilim ve teknoloji
birlikteligi. 21. yizyil tariminin en fazla
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ihtiyac duydugu sistemlerden olan bilim
ve teknoloji; gida giivenligi, verimlilik ve
yoksullara gida temininin yaninda yesil
devrimin de anahtarlarindan biri.

Modern bilim sayesinde tarim, gezegenin
yasam donglisii hakkinda her gecen giin
daha fazla sey 6greniyor ve gida verimini
artirmanin, su kullanimini azaltmanin
yollarini arastiriyor, gelistiriyor. Toprak
islemesiz tarim gibi toprak saghgl,
muhafazasi ve hazirlanmast icin yeni
yontemler gelistirildi. Daha az su kullanan
ve kuraklik kosullarina toleransli bitkiler,
endustrinin su ayak izini de azaltmasina
yardimci oluyor. Biyoteknoloji de gida
glivenligini artirmanin ve ¢evre Gzerindeki
baskilari azaltmanin bir yolu olarak 6ne
cikiyor. Biyoteknolojinin kurakhga, su
birikmesine, toprak asitligine, tuzluluga
ve asiri sicakhklara dayanikl, genetigi
degistirilmis mahsul cesitleri, marjinal
alanlarda ciftciligin sirdarilmesi
ve bozulmus arazilerin dretime geri
dondartlmesine yardimci olahilecegi
vurgulaniyor. Ayrica hasereye direncli
cesitleri artirabilecegi ve pestisit ihtiyacini
azaltabilecegi tizerinde duruluyor.

BM’ye gore, tarimsal tretkenligi
artirmanin ana firsatlari, mevcut tarimsal
tretimin bly0k bir kismini olusturan
“yagmurla beslenen sistemler”de yatiyor.
Ancak bilim, degisen iklim kosullarinin
diinya genelinde hidrolojik sistemleri
degistirecegini gosteriyor clinkii yagis
dizenlerinin giderek daha degisken hale
gelecegi tahmin ediliyor ve asiri hava
olaylari daha sik gortilecek.

Daha az suyla daha fazla gida
yetistirilmesine yardimci olmak icin
arastirilan en yeni araclardan bazilari,
ozellikle kiictk ciftcilerin éntimizdeki
yillarda daha az suya uyum saglamasina
yardimci olmak icin iklime duyarli tarima
(CSA) odaklanan programlar. Bu programlar,
ciftcilerin her damla sudan en iyi sekilde
faydalanmalarini sagliyor. CSA, yagmur
suyunu hasat ederek, ihtiyac zamanlarinda
kullanilmasini ve kalanini depolamayi
ongoriyor. Ancak yagmur suyunu kurak
bir glin icin depolamak cepteki tek yeni
arac degil. Yeni Zelanda merkezli BioLumic
isimli sirket, ilk ultraviyole (UV) Gr(in verimi



%40

Su miktarinda
beklenen azalma

4 MILYON

Yiiksek su stresi cekecek
bélgelerdeki insan

%70

Tarimdan gelecek
su talebi

100

Collesme
yasayabilecek iilke

Avrupa Birligi,
Horizon projesi
kapsaminda su
tilkketiminde
yiizde 30 azalma
saglayabilen ve
giines enerjisi ile
cahlisan bir akill
sulama sistemi
gelistirdi.

artirma sistemini yaratti. Sirket yetkilileri, |
fidelere ve tohumlara UV uygulandiginda
onemli gelismeler kaydettiklerini soyliyor. |\
Sistem birkac yilda biyk bir California
uretim tesisinde ve ayrica Meksika'daki

bir Gretim operasyonunda bazi umut

verici sonuclar yaratti. UV 1518 ile islenen
tohumlar, yiizde 22’lik bir verim artisiyla
Uriinler Gretiyor. Ve bunlar minferit olaylar
degil. Sistem, benzer sonuclarla diinyanin
bircok yerinde deneme asamasinda.
BioLumic arastirmacilarina gore, bir bitki,
gelisiminin kritik bir asamasinda UV ile
zenginlestirilmis 1s1g1n kisa siireli tedavisine
maruz kaldiginda, tohum veya fideler
kendisini hastalik veya hasere saldirilarina
karsi daha verimli bir sekilde savunmaya
yardimci olacak 6zellikler gelistiriyor;
topraktan suyu daha kolay alabiliyor.

ABD’deki Oak Ridge Ulusal
Laboratuvari’ndaki arastirmacilar tarafindan
gecen yil yaymlanan bir arastirma da piring,
bugday ve soya fasulyesi de dahil olmak
tizere cesitli mahsul tdrlerinin kurakliga
dayanikli ¢esitlerini yakinda Gretebilecek
yeni hir genetik kesfi gdsteriyor.

Avrupa Birligi ise Horizon projesi
kapsaminda su tiiketiminde ylizde 30
azalma saglayabilen ve giines enerjisi ile
cahsan bir akilli sulama sistemi gelistirdi.
Sistem kapsaminda ciftlige bir dizi giines
paneli kuruluyor. Paneller sayesinde
ciftcinin ne zaman ve ne kadar suya ihtiyag
duydugunu séyleyen bu akilli sulama
sistemi, su kullanimini ve fosil yakitlara
olan bagimlihgi azaltiyor. Sistem, sulama
icin mevcut enerji maliyetlerinde ylizde 75
tasarruf sunuyor.

Dlnyanin dort bir yanindaki
Universitelerde, 6zel ve kamu
laboratuvarlarinda daha geleneksel
arastirmalar devam ederken, bilim
insanlari, strekli olarak azalan su kaynaklari
karsisinda tarimin su ayak izini azaltmasina
yardimci olmak icin her diizeyde
cahismalarini devam ettiriyor.

TURKIYE SU STRESLI BiR ULKE

Tam dinya icin gittikce biydyen su krizi,
Tarkiye'nin de éncelikli sorunlari arasinda
yer aliyor. Su stresi yasayan lkelerin basinda
gelen Tirkiye icin uzmanlar “tehlike kapida”

diyor. Tirkiye'nin kullanilabilir tath su
miktari yillk 112 milyar metrek(ip. Bu rakam,
80 milyonu asan nifusa boliindiginde
kisi basina diisen tath su miktari bin 519
metrekiipe tekabil ediyor. “Su fakiri”
yolunda hizla ilerleyen Turkiye icin ilgililer,
su kaynaklarini artirmak ve kullanimi
diizenlemek icin Tarkiye'nin su ayak izini
dikkatle takip etmesi gerektigine ve su
kaynaklarinin sirdiriilebilir yonetimine
vurgu yapiyorlar.

Yapilan su ayak izi hesaplamalari
Tirkiye'nin dretim ve tiketiminin ylizde
80’inin ic su kaynaklarina dayandigini
gosteriyor. ithalattan kaynakli sanal su
oraniise yiizde 17 civarinda. Bu rakamlar
Tirkiye'deki tath su kaynaklarinin
strdardlebilir olmadigini ortaya koyuyor.
Tirkiye'de su ayak izinin yiksek olmasindaki
en biylk pay, tarim sektoriine ait. Sektoriin
Tarkiye'nin su ayak izi icindeki payi ylizde 89.

Yasanan iklim krizi ve yagmur
miktarlarindaki distsler Turkiye'de ciddi
bir su krizine isaret ediyor. Meteoroloji
Genel Madirlagi’nan verileri tlkenin bayik
bélimande orta, siddetli, cok siddetli ve
olaganstl kurakliklarin yasandigini ortaya
koyuyor. 2020 yili sonbaharinda Tirkiye'nin
aldigi ortalama 65.8 mm’lik yagis, uzun yillar
ortalamasi olan 140.6 mm’nin ve bir 6nceki
yilin sonbahar yagislarinin (74.3 mm) altinda.
Meteoroloji Genel Mudirligi’nin nisan
ayinda acikladigi rapora gére rakamlar son
50 yilin en disiik seviyesini gosteriyor. Rapor,
Dogu Anadolu’da ylizde 76, Giineydogu
Anadolu’da yiizde 90 azalislara isaret ediyor.
Uzmanlar, kuru tarim yapilan bélgelerde
tahil ve bakliyat (iretiminde ylizde 80 zarar
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Tiirkiye, sahip
oldugu toplam
su miktarmmin
(57 milyar
metrekiip) yiizde
77'sini tarimda
kullaniyor.

meydana geldigini ifade ederken, meyve
bahcelerinde de rekoltede ciddi kayiplar
olustugu belirtiliyor.

Tirkiye'de bahar ve yazin basinda etkisini
devam ettiren yagislara ragmen kurakhgin bu
sene de etkisini gosterecegi ve bu yagislarin
yeterli olmayacag belirtiliyor. Bu sebeple
de yari kurak iklim bélgesinde yer alan
Turkiye'de su kaynaklarinin kontrol altinda
tutulmasi, depolanmasi ve strdirlebilir
sekilde yonetilmesi elzem.

Yetkili isimler Tarkiye'nin su sorununun
kroniklesmis bir problem olduguna dikkat
cekerek, Tirkiye'deki yagis azliginin yalnizca
iklim degisikligi ile aciklanamayacagini
sOyliyorlar. Bazi sehir ve hélgelerde artan
nifus ve beraberinde gelen sanayilesme
su kaynaklarina olan talebi artirirken,
kurakliktan dolayi azalan su ile beraber
kaynaklarin kendini yenileyemeyecek sekilde
kullanilmasi sorunu derinlestiriyor.

Trkiye, sahip oldugu toplam su miktarinin
(57 milyar metrekiip) ylizde 77'sini tarimda
kullaniyor. Tarimsal sulamanin gelismis
ulkelerdeki pay! ise yiizde 40-43 civarinda.
Ve buna ragmen Tirkiye'de genel olarak
kullanilan sulama yénetimi vahsi sulama.
Tarim ve Orman Bakanhgr'nin 2019-2023
yillarr arasini kapsayan “Ulusal Su Plani” ile
tarimda yasanan sulama kaybinin éniine
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gecmek icin basincli su sistemlerine gecisi
hizlandirmak hedefleniyor. Damla sulama,
yagmurla sulama, pivot sulama, tamburlu
sulama, tarimda vahsi sulamanin yerini
almasi hedeflenen bazi modern sulama
teknolojileri. Ancak Devlet Su isleri (DSI)
Genel Madrlagld’nan verilerine gore,
tarimda israfi 6nleyen damla sistemi heniiz
yayginlasamadi. Hatta 2018 yilinda damla
sulama yontemiyle sulanan alan yiizde
17,4’ken 2019 yilinda ylizde 16,9'a geriledi.
Tlrkiye Sulama Kooperatifleri Merkez
Birligi'nin verileri de Turkiye'de hala yaygin
sistemin vahsi sulama oldugunu gésteriyor.
Bu sulama yénteminin genel sulama
yontemleri icindeki payi ise ylizde 40.

Tarima verdigi destegi her gecen giin
artiran Tarkiye, son iki yilda tarimsal destek
miktarini yiizde 52 oraninda artirdi. 2018-
2020 yillari arasinda toplamda 51,6 milyar
lira ile tarimsal yatirimlara ve 6nceliklere
destek veren Tarim ve Orman Bakanligl, bu
sene icinde ise toplamda 24 milyar TUlik
destek vermeyi planhyor.

Diger yandan 2023 yili icin erozyonla
tasinan toprak miktarini yilda 130 milyon
tona indirmeyi hedefleyen Bakanlik, 2021
yilini su ve sulama yatirimlarinda “hamle
yil” ilan etti. Konuya dair aciklama yapan
Tarim ve Orman Bakani Dr. Bekir Pakdemirli,
tarim sektord yatirimlarinda bu yil en fazla
6denegin 8,5 milyar lirayla sulama alanina
tahsis edildigini belirtti. Bakan Pakdemirli,
hamle yili kapsaminda sene icinde 51 baraj
ve 39 gblet olmak (izere 90 depolama
tesisini hayata gecireceklerini ve toplam
depolama kapasitesini 108 milyar metrekiipe
ulastiracaklarini ifade etti. Pakdemirli ayrica
sulamaya acilan tarim alaninin da 6,9 milyon
hektara cikarilacagini sozlerine ekledi.

Tam bu hamlelerle beraber yetkililer ve
akademisyenler, yeni baraj ve gollerin su
kithgina tam olarak ¢care olmayacagina dikkat
cekiyor. Su yonetiminde arzin artirilmasi
yerine talebin planlanarak israfin éniine
gecilmesi gerektiginin altini ciziyorlar.
Uzmanlar, iklim degisikligi, artan sicakliklar
ve azalan yagislar gibi etkenlerin acik
baraj, golet gibi alanlarda su toplamanin
eskisi kadar verimli olmadigini ¢link(
buharlasmanin yiiksek oldugunu ve su kayhi
olustugunu belirtiyorlar.
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BERKIZ GIDA YONETiIM KURULU BASKANI
MUAMMER CAPUTCU

“PANDEMIDE
AMBALAIJLI
URETIM VE

E-TICARETIN
ONEMINI
KAVRADIK”

Gidanin pandemi siirecinin
kazananlarindan olduguna

dikkat ceken Muammer Caputcu,

bu dénemde hijyen ve saglhik
kavramlarinin daha hassas bir hale
gelmesi ile dzellikle ambalajh gidaya
talebin arttigini séyliiyor. Caputcu,
onemi kavranan bir baska konunun
ise e-ticaret olduguna ve teknolojinin
rekabetciligin ana unsurlarindan biri
haline geldigine vurgu yapiyor.

G|da sektoériniun pandeminin kazananlarindan
oldugunu ifade eden Berkiz Gida Yonetim
Kurulu Baskani Muammer Caputcu, gidaya olan
talebin yaninda hijyen ve saglik konularina olan
hassasiyetin gidada 6zellikle ambalajli Grind 6n
plana cikardigini soyliyor. Paketli gidaya olan ilgi
ile beraber yatirimlarini bu tarafa aktardiklarimi
ifade eden Caputcu, midsteri memnuniyetini odaga
alan bir firma olarak, ambalajli kuru yemiste
kapasite artirimini hedeflediklerini aktariyor.
E-ticaretin de bir diger kazanan oldugunu
belirten Caputcu, rekabetin teknolojiden bagimsiz
dusinilemeyecegine dikkat cekiyor.
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Berkiz Gida geride biraktigi 10 sene
sonrasinda su an kuruyemis pazarinda
nerede duruyor? Pandemi siireci size
nasil yansidi?

Berkiz Gida 10 seneden bu yana siirekli
kendini gelistirerek yurt ici ve yurt disi
kuruyemis pazarinda kendine saglam bir
yer edindi. Ana tretim alanini leblebi ve
leblebi cesitleri olusturan firmamiz, diger
kuruyemis cesitlerini de (iretme altyapisina
ve dretim sahasina sahip.

2020 yili basindan bu yana devam eden
pandemi, hic kimsenin beklemedigi bir
gelisme oldu ve tim diinyay! etkileyen bir
belirsizlik yumagi haline geldi. Pandemi, ilk
etapta tedarik zincirinde ciddi bozulmalara
ve ticaretin bir bocalama yasamasina
neden oldu. Ancak insanoglunun olmazsa

3 olmazi gida oldugundan genel anlamda
en az etkilenen alanlardan biri oldu. Bu
BiN TON strecte gidanin her tariine olan ragbet,

kuruyemis tarafinda da yasandi. Bunun
temel nedenlerinden hiri de insanlarin eve
kapanmasi ve diinya genelinde yasanan
kisithiliklardi. Pandeminin ilk dénemlerinde
yurt disindaki kapanma 6nlemleri nedeni
2 ile ihracat siparislerimizde azalmalar
meydana geldi. Yil sonuna dogru
normallesme slirecine giren tiim dinya

Yillik iiretim kapasitesi

o ticareti ile beraber, ihracatimizda dogru
/05 O orantida artis yasandi. Gecen yil ve bu yilin
ihracatin satistaki payi ilk yarisinda miktar bazinda bir sapma
olmamakla beraber, déviz kurlarindaki artis
25 nedeniyle ciroda artis gerceklesti.
ihracat yapilan iilke Berkiz Gida, senelik ne kadarlik bir

iiretim kapasitesine sahip? Uretimin
ne kadari i¢ pazara, ne kadari ihracata
ayriliyor?

Senelik Gretim kapasitemiz 2 bin 500

ton olarak gerceklesiyor. Bu tiretim
kapasitemizle yaklasik olarak yiizde 50

i¢ pazara ve yiizde 50 dis pazara hitap
ediyoruz. Yaklasik 25 tilkeye ihracat
gerceklestiriyoruz.

Gecen yil ve bu yilin ilk yarisinda miktar bazinda
bir sapma olmamakla beraber, doviz kurlarindaki
artis nedeniyle ciroda artis gerceklesti.

Son zamanlarda artan saglikh
atistirmalik tiiketimi, leblebi gibi dogal
Granlere olan ilgiyi hizla artirdi. Firmamizin
ana dretim alanini leblebi olusturdugundan
sari ve beyaz leblebide biiyik bir talep
yaslyoruz.

Gidaya olan talep yogunlugu
karsisinda nasil bir sekillenme
yasadiniz, yeni pazar arayislari, tiretim
hacmini artirma, tedarik sistemleri
olusturulmasi konusunda hamleleriniz
oldu mu?
Pandemi siirecinde gidaya olan yogun
talep, arz-talep dengesinde bir sarsintiya
sebep oldu ve siparislere yetisemez olduk.
Dogal olarak dretim hacmimizi artirmak
zorunda kaldik. Ancak artis seyirli talep,
bir anda normal seyre déndii yani pandemi
Oncesi seviyelere yaklasti. Diger yandan
evsel kullanimdaki artisin aksine restoran,
kafe, bar ve benzeri isletmelerin kapali
olmasi, o kanallardaki satislari ortadan
kaldirdi. insanlarin normallesme ile
sokaklari yeniden kullanmasi ancak pek
cok mekanin hala kapali olmasi da artis
trendini kademeli olarak azalttl.
Pandemide, iki konu hizlere farkli bakis
acisi getirdi: Birincisi paketli kuruyemis
sektoranin ilerleyisi, ikincisi ise e-ticaretin
gelismesi oldu. Gecen seneye kadar dokme
agirlikh olarak ¢alisiyorduk ama pandemi
déneminde zincir magazalarin satislari
6nemli bir boyuta ulasinca, hizli bir sekilde
paketleme makinesi yatirimi yaparak,
paketli kuruyemis de Giretmeye bhasladik ve
su anda bir zincir magazanin 6zel markah
Granlerini (private label) Gretiyoruz. Ayrica
bir e-ticaret platformu kurarak buradan da
satis yapmaya basladik.

Evde gecirilen siirede gidaya artan ilgi,
hayatin normal seyrine donmesi ile
beraber sizce devam edecek mi?

Ayni diizeyde devam edecegini
dastanayorum ¢ink( cogu gida Grind
bircok katki maddeleri eklenerek lezzeti
artirlmaya calisilirken sadece kavurma ve
kurutma islemlerinden gecen kuruyemis
kendi dogal lezzeti ile giivenilir gida
bilincinin gelismesine dnemli bir katki
sundu. Ayrica e-ticaret, online satis gibi
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Pandemi
doneminde zincir
magazalarin
satislari onemli
bir boyuta
ulasinca, hizh

bir sekilde
paketleme
makinesi yatirimi
yaparak, paketli
Kkuruyemis

de iiretmeye
basladik.

edinilen yeni aliskanliklar ve saghkh
atistirmaliklar kategorisinin biyimesi
dogal olarak talebi yiiksek perdeden devam
ettirecektir.

Pandemide dzellikle uzun omiirli
gidaya olan ilginin artmasinin yaninda
sirdiiriilebilirlik, saghg destekleyici
unsurlar da ortaya cikti. Sizin buna
yonelik plan ve calismalariniz var mi?
Pandeminin insanliga kazandirdigi en
blyik farkindalik temizlik ve hijyen
aliskanhgi ve bunun 6neminin anlasiimasi
oldu. Sadece bedensel anlamda degil,
hijyen hayatin tiim sireclerine ve
alanlarina sirayet etti. Bundan dolayi daha
hijyenik ortamlarda paketlenmesinden
dolayr ambalajli kuruyemise talebin
giderek artacagini disianiayorum. Ambalajl
trdnlerin bir diger olumlu katkisi,
paketlerin (izerinde iceriklerin belirtilmesi
ve alerjen uyarilarinin olmasi. Artik

alerjen gidalar konusunda tiiketici cok
daha hilincli. Gida kalitesi ve glivenliginin
kontrolii acisindan firma olarak British
Retail Consortium (BRC) belgesi aldik ve bu
belge hircok Avrupa ilkesinin dnde gelen
kuruyemis firmalarinin aradigi bir belge.
insanlarin giivenli gida, strdariilebilirlik
gibi konularda artan hassasiyetleri masteri
memnuniyetini odaga alarak hareket eden
firmamiz icin 6nemli konular. Bundan
dolayi da beklenilen ve talep edilen her
baslikta azami titizligi gbstermeye ve bu
dogrultuda bir gliven politikasi olusturmaya
calisiyoruz.
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Fabrikalar, iiretim tesisleri ve makineler
de teknoloji ile beraber evrim gegiriyor.
Tesisiniz ne kadar teknolojik? Berkiz
olarak Ar-Ge’ye ne kadarlik bir pay
ayiriyorsunuz?

Sektoriin gecirdigi evrime firmamiz

gerekli yatirim ve teknolojik atilimlar
yaparak cevap veriyor. Tesis makine

ve cihazlarimizda dénemsel teknolojik
degisimler takip edilerek gerekli revizyonlar
yapiliyor. Ornegin, leblebinin ham maddesi
olan cig nohut, en son teknoloji kullanilarak
Uretilmis eleme makinesi, tas ayirici, hafif
tane ayirici ve renk ayirma makinelerinden
gecirilerek tiketime hazir hale getiriliyor.
Ayni sekilde kavurma makinelerimiz son
teknoloji ile Uretildi. Diger taraftan, kalitenin
strekliliginin saglanmasi icin secme bantlari,
miknatis ve metal dedektorler isletmemizde
mevcut olup, tim Grinler bu cihazlardan
gecerek kalite kontroliinden geciyor.

Bunun yaninda kullandigimiz elektrigi
catimizdaki glines enerjisi santralinden elde
ediyoruz. Boylece cevreye duyarh bir firma
olarak, aylik ortalama 15 ton karbondioksit
salinimini engelliyoruz.

GUndmazde Ar-Ge, isletmelerin
strdaralebilirligi acisindan hayati énem
arz ediyor. Ozellikle glutensiz ve alerjensiz
Grin dretilmesi konusunda yogun Ar-Ge
calismalarimiz strtyor.

Bundan sonrasi icin hedef ve planlariniz
neler? Berkiz Gida’nin baska bir alana
gecmek ya da markali iiretimi artirmak
gibi bir plani var mi?

Paketli kuruyemis konusunda gerek kapasite
gerekse farkh ambalajlarda tretme ile ilgili
yatirim planlarimiz var. Ozel markali riin
pazarimizi ve ihracat miktarlarimizi artirma
hedefindeyiz. Markali iretim konusunda
glutensiz olarak trettigimiz ve Dearnut
markasi ile satisa sundugumuz firinlanmis
nohut cerezi Griinimuzi piyasaya

vermeye basladik. Bu markamizi degisik
ambalajlarla ve diger cesitlerle giiclendirme
calismalarimiz devam ediyor.

Bir donem TUKSIADIn baskanliginda da
bulundunuz. Buradan cikisla kuruyemis
sektériiniin genel durumunu nasil
degerlendirirsiniz? Rakamlar sektoriin



Dogru bir tarim
politikasi ve
katma degerli
iiriinlere tesvikler
verilmesiyle

yurt disi satis
gelirlerini daha da
artirabiliriz.
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mevcut potansiyelini yansitiyor mu? Bu
potansiyelin oniindeki temel sorunlar
neler?

Dediginiz gibi 2012-2016 yillari arasinda
Tum Kuruyemis Sanayici ve isadamlari
Dernegi'nin (TUKSIAD) Yénetim Kurulu
Baskanhgi yaptim. Dernek, Turkiye'deki
kuruyemis sanayicilerini temsil eden tek
sivil toplum 6rgtitadiir. 2008 yilindan

bu yana faaliyet gosteren TUKSIAD, ilgili
bakanliklarla cok siki diyaloglar kurarak
sektérimizin gelismesine katkida
bulunuyor, bircok diizenleyici teblig ve
uygulamalarda etkin rol oynadi ve bu islevini
devam ettiriyor.

Kuruyemis sektéri 6zellikle son 10 yil
icinde ciddi bir bliylime gosterdi. Bunda
nifusun artmasi ve tiiketim aliskanlklarinin
saglikli Grinlere dogru yénelmesi de etken
oldu. Bunun yaninda ihracat rakamlarinin
mevcut potansiyeli yansitmadigini ve daha
yiksek olmasi gerektigini distniyorum.
Dasinin ki, sadece findikta 2 milyar dolar,
kuru meyvede 1,5 milyar dolarin iizerinde
ihracat yapan bir dlkeyiz. Dogru bir tarim
politikasi ve katma degerli Griinlere tesvikler
verilmesiyle bu rakamlardan daha fazla
bir ihracat getirisi elde edebilecegimizi
soyleyebiliriz. Ozellikle katma degerli Griin
Uretilmesi konusunda daha fazla gayret
gostermeliyiz. Bildiginiz gibi tilkemiz bir
tarim lkesi ancak tarimda maalesef iyi bir
planlama yapilamadigini diisiiniiyorum. Bana
gbre tarim, ithal girdisi olmayan, net ihracat
getirisi saglayan hir sektor. Dolayisiyla
tesviklerle ve dogru yénlendirmelerle
tarimsal Gretimimiz artiriimalidir.
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Devletin sundugu tesvikler,
rekoltenin artmasinda yeterli olur
mu?

Tesvikler dogru ve zamaninda verilirse
amacina ulasir diye dastniyorum.
Sadece tesvik verilerek rekoltenin
artacagini sanmiyorum. Tarimsal tiretim
ve verimlilik en 6nemli faktorler ve buna
uygun planli tarim yapilmal. Kuruyemis
sektorunin talepleri, ihtiyaclari goz
onidnde bulundurularak kaliteli tohum,
ciftciye teknik anlamda yardim ve toprak
yapisina uygun bir tarim politikasi
uygulanmasi gerektigi kanaatindeyim.

Son olarak neler eklemek istersiniz?
Her gecen glin hizla kiiresellesen
dinyamizda kosullar cok cabuk
degisiyor. Uretmekte ve satmakta, yani
sanayi ve ticarette de ona keza kurallar
Isik hiziyla degisiyor. Ama degismeyen
bir altin kural var, o da misteriyi
anlamak ve beklentilerine dogru sekilde
cevap verebilmek. Eger nis bir Griin
Gretmiyor ve satmiyorsaniz -ki onun da
kazancli dmri cok kisaldi- misteri her
seyin 6ninde olmaya devam ediyor.
Yapilmasi gereken de “farkl olmak”.
Burada kastetmeye calistigim; fiyat,
Gretim siresi, misteriye ulasma hizi,
tutarli ve zamaninda iletisim, hizl
yanit ve alternatif secenek sunabilme,
hatta kisisellestirme ve ilgi gibi pek
cok faktord bir arada basarabilmek.
Kiresellesme rekabeti getirdi ve her
yerde her sey dretilir hale geldi. Farkh
olamiyorsaniz basari sansiniz yok.
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Pandemi déneminin kazananlarindan

olan kuruyemis ve kuru meyve sektorii,
Tiirkiye'nin diinyada one ciktigi
alanlardan biri. Tiirkiye, diinyanin en
biiyiik iiciincii iireticisi. Son yillarda
basarili firmalarin vizyonuyla markalasma
noktasinda da ilerleme kaydeden sektor,
rekabetcilikte 6ne citkmak adina bir
modernizasyon siirecinden geciyor.
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ilvar dolar

trkiye hem tretim hem de tiiketim

bakimindan gercek bir kuruyemis
cenneti. Bugiin ABD ve Hindistan'in
ardindan dinyanin en bayik tclnci
kuruyemis ve kuru meyve (reticisi
olan Tirkiye, Anadolu’nun zengin
topraklarinda yetisen bu Grinleri sadece
ham madde olarak degil, giiclit markalarin
vizyonuyla diinyaya da sunuyor.

Urettigi 20’den fazla kuruyemis cesidi

ile diinyanin sayili treticilerinden olan
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20+

Tiirkiye'de iiretilen
kuruyemis cesidi

120+

ihracat yapilan iilke

500

BiN TON

Yillik iiretim
kapasitesi

|

Turkiye'de kuruyemis ve mamullerinin
neredeyse tamami kirsal kesimde
gerceklestiriliyor. 100 binin Gzerinde
aile ve 50 bin civarinda calisan gecimini
kuruyemis sektoriinden saglyor.

Turkiye'de en fazla dretilen kuruyemis
cesitleri findik, Antep fistigi, leblebi, kuru
kayisi, kuru incir ve kuru tzim. Yilhk
ortalama 500 bin tonluk mahsul hemic
pazarda tiketiliyor hem de 120’den fazla
tllkeye ihrac ediliyor. ihracatta éne cikan
pazarlar Griinler bazinda farkhlik gésterse
de en 6nemli ihrac pazarlarini Almanya
basta olmak (izere Avrupa Birligi, Irak ve
Rusya olusturuyor.

Kuruyemis ihracati icinde endstriyel
kullanima yonelik olarak ihrac edilen
findik 6nemli bir yer tutuyor. Tlrkiye,
diinyanin en fazla ve en
kaliteli findik Greten dlkesi
konumunda. Kiresel findik
ihtiyacinin yaklasik yiizde
65’ini karsilayan Turkiye,
Antep fistig1 ve ay
cekirdegi gibi Grinlerde
de kendi kendine yeter
durumda. Yer fistigi ve
kabak cekirdeginde kismen
ithalatci olan tlkemiz,
badem, ceviz, kaju ve kuru
erikte net ithalatci durumunda.

Tarkiye, yilhk yaklasik 300 milyon dolarhk
bir ithalat hacmine sahip; bu da tonaj
bakimindan 120 bin tona karsilk geliyor.

Turkiye, zengin kuruyemis cesitleri ve
gelismis Gretim teknikleri ile basarili bir
ihracatci olmasinin yaninda kuruyemis
tiketiminde de 6nemli bir aktor.
Geleneksel Turk kaltard icinde yuzyillardir
var olan ve cig olarak tiiketilmesinin
yaninda tamamlayici tatlar ve cesni
olarak da kullanilan kuruyemisler, Tlrk
mutfaginin da vazgecilmez unsurlarindan
biri konumunda.

Tarkiye'de cerezlik olarak tiiketilen
baslica kuruyemis cesitlerini findik,
badem, Antep fistigl, ceviz, ay cekirdegi,
kabak cekirdegi, kabuklu yer fistig, fistik

ici, leblebi cesitleri, soslu misir, soslu fistik
olusturuyor. Arastirmalar, Tlrkiye'de her
100 haneden 98’ine kuruyemis girdigini
gosteriyor. Kuruyemis sektoriinde yaklasik
1,5 milyar dolarlik bir pazara sahip olan
Turkiye, kisi basina yilhk t¢ kilogram
tiketimi ile dinyada ilk sirada yer alyor.

KURUYEMiS SEKTORU
PANDEMIDE BUYUDU
Sagliga yonelik faydalarinin yaninda,
pandemide insanlarin evlerde daha fazla
vakit gecirmesinden kaynakh olarak, gida
sektorinin hemen her alaninda oldugu
gibi kuruyemis sektoriinde de artan bir
talep s6z konusu oldu.
Gectigimiz sene, pandeminin en
yogun oldugu nisan ayinda Tirkiye'nin
ihracati yizde 41 oraninda
disis yasamisken kuru
meyve ve kuruyemis
sektorindeki disis cok
kisith kalmisti hatta
miktar bazinda yiizde
birlik bir atis yasanmisti.
Mayis ayinda yukselise
gecen sektor, haziran
ayinda yiizde 50’ye yakin
buyime gerceklestirmis
ve sezonu ylzde 31'lik bir ciro
artist ile kapatmisti. Kuruyemis
ve kuru meyve sektori gecen senenin
ortasinda yakaladigi ivlenmeyi bu sene de
sirdarayor.
2020'nin ilk yarisinda 604
milyon dolarhk kuru meyve ihracati
gerceklestiren sektor, Turkiye ihracatcilar
Meclisi'nin (TiM) verilerine gore ihracatini
2021 yihinin ayni déneminde yiizde
13’lik artisla 685 milyon dolara cikardi.
Findik ve mamullerini ayri bir alt bashk
olarak gosteren TiM'in rakamlarina
gore, kuruyemis sektériinin en 6nemli
kalemlerinden olan findikta ise ilk yari yil
ihracati bir milyon dolar olarak kayitlara
gecti.
Yiln ilk yarisinda en fazla ihracati
gerceklestirilen Grinler, Tlrkiye'nin

Kiiresel findik ihtiyacinin yiizde 65’ini Tiirkiye karsiliyor.
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DOSYA

diinyada
ana dretim
merkezi
konumunda
oldugu Gziim
(191 milyon
dolar), incir
(141 milyon
dolar) ve kayisi
(104 milyon dolar)
da yasandi. En
yuksek oranh ihracat
artisi ise 36 milyon
dolardan 85 milyon dolara
ylzde 136 yiikselisle Antep
fistiginda yasandi.
Ocak-haziran déneminde ihracatin
41 milyon dolarmi badem, 40 milyon
dolarmi diger meyve kurulari, 27 milyon
dolarmi diger kavrulmus meyveler, 16
milyon dolarini cevizler, yiizde 53 artisla
14 milyon dolarmi camfistigl, 9 milyon
dolarmi leblebi, 5 milyon dolarini elma
kurusu, 4 milyon dolarini kayisi ve zerdali
cekirdegi, 1 milyon dolarini erik kurusu
olusturdu. Kuru Giziimde 450 milyon
dolar, kuru kayisida 300 milyon dolar,
kuru incirde 250 milyon dolar rakamini
yakalamayi hedefleyen sektdr, iki senedir
1,4 milyar dolarda seyreden ihracatini
yil sonunda 1,5 milyar dolarin izerine
tasimay! hedefliyor.
Sektoriin 2023 hedefi ise 3 milyar
dolarhk ihracat gerceklestirmek.

EAI!DEMiDE AMBALAJLI
URUNLERE TALEP ARTTI

Pandemi doneminde saglikli beslenmeye
yonelim, givenilir ve hijyenik riin talebi,
pek cok diyetisyenin listesinde yer alan
ve “saglik deposu” olarak adlandirilan
kuruyemiste de ambalajl Griinlere olan
talebi artirdi.

Ti'lrkiye, kiSi Pandemi doneminde degisen tiketici
basina yillik aliskanliklarr ile beraber ylizde 300 artan
. - atistirmalik sektériinden kuruyemis de
I.If kll?gl.'a-l‘l‘l onemli bir pay aldi. 2020 yilinda acik ve
tiiketimi ile ambalajl kuruyemis pazari ciroda yizde
di'lnyada ilk 31'lik hir artis yakalarken, ambalajh

kuruyemis kategorisi toplam pazar
sirada yer a||y°r° baytklagunin Gzerine cikarak ylzde 45

—eeesssssssssss————  Oraninda bayida.
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Peyman’in yaptigi arastirmaya gore
toplam kuruyemis pazari pandemide
18 milyar TL'ye ulasirken, ambalajli
kuruyemis pazari ise yaklasik 5,5 milyar
TL oldu.

SEKTOR SORUNLARI ASMAK iCiN
DESTEK BEKLIYOR

Turkiye, sahip oldugu cografi kosullarin
basarisi, lojistik avantaj, ucuz is gicd,
genc nifusun yiikselen egitim seviyesi
gibi avantajlarla diinyada kuruyemis
Greticiliginde liderlige oynuyor olsa

da sektoriin gelisimi ve markalasmasi
noktasinda pek ¢ok dezavantaja ve soruna
da sahip.

Sektorin Gretim kapasitesini ve pazar
payini artirmasi icin éncelikle tarimsal
alanda desteklerin ve planlamalarin
yapilmasi gerekiyor. Tarkiye, bir tarim
llkesi olarak adlandirilsa da son yillarda
bunun hakkini vermekten uzak bir
goriinti cizmeye basladi ve cifti; kuraklhk,
iklim krizi, yetersiz destek, yliksek
maliyetlerle ugrasiyor.

Her sektérde oldugu gibi kuruyemis
sektérindn de gelismesi icin rekabet
gicind artirmasi gerekir. Ancak bu da
tarim ve gida sektorleri arasindaki tretim
ihtiyaci, verimlilik ve kalite acisindan
yeterli etkilesimin saglanmasiyla miamkin
olabilir. Maalesef, Tiirkiye'de bu etkilesim
verimli bir sekilde gerceklestirilemiyor.
Bu duruma kuruyemis dzelinde bakilacak
olursa, tarimsal ham madde ¢ogu zaman
Gretim miktari ve kalite acisindan
sektorin taleplerini karsilamakta yetersiz
kahiyor. Kuruyemis, gida sektoriinin
geneli gibi biylimesini sirdirmekle
birlikte, ham madde sikintilari yasayan,
retimin disik olmasindan kaynakli
olarak fiyatlarin yiksek oldugu ve bazi
dénemlerde ¢ok daha fazla yukseldigi,
sanayicinin gelecek donemlere yonelik
planlamalar yapmakta zorluklar
yasadigl bir yapida. Bu sebeple de
sektorin aktorleri tarimsal alandaki
desteklerin artmasini ve devlet-dretici-
sanayici is birliginin giiclenmesini hem
retimi artirmak ve modernizasyon
gerceklestirmek hem de global hedef
pazarlarda hedeflere ulasiimasinda



Tarimsal ham
madde ¢ogu
zaman uretim
miktari ve
kalite acisindan
sektoriin
taleplerini
karsilamakta
yetersiz kaliyor.

%31

Sektoriin 2020'de
yakaladigi bilyiime

%45

Ambalajh kuruyemis
sektoriiniin yakaladig
biiyiime

onemli bir etken olarak goriyor.
Kuruyemis sektériniin gida sektériinin
genelinde oldugu gibi ugrastigi en temel
problemlerden biri de iklim krizi ve
beraberinde gelen don, kuraklik ve sel
gibi dogal afetler. Son yillarda kurak
sezonu gittikce artan Tarkiye'de ciftci,
olumsuz kosullar nedeniyle rekoltelerde
disus yasarken, fiyatlarda énemli
artislara sahne olundu. Tirkiye'nin
yasadigl kurakligin yaninda su stresi
yasayan hir (lke olmasi da tarimi ve
dolayisiyla kuruyemis sektoriini gelecek
icin kara kara ddsinddren konulardan
biri. Gelecekte su sorunu yasamamak
icin yatirim yapiimali ve bu noktada
ozellikle kiciik aile isletmeleri tarafindan
ilerletilen sektdrde bu yatirimlar ve
Ar-Ge icin devlete daha fazla ihtiyac
duyuluyor. Diger yandan Tarkiye’nin
ihracatta en 6nemli partneri olan
Avrupa Birligi’'nin hayata gecirdigi Yesil
Mutabakat, dénglisel ekonomi, gida
guvenligi, surdardlebilirlik kriterleri, iyi
tarim uygulamalari gibi konular diinya
genelinde hizla 6nem kazaniyor hatta
rekabetcilikte bir adim éne cikiyor. Bu
sebeple de konunun ilgilileri, 6zellikle
sektorin bayik bir kismini olusturan KOBI
seviyesindeki isletmelerde bu konularin
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harekete gecirilmesi icin kamunun siirece
dahil olmasinin éneminin altini ciziyorlar.

Kuruyemis sektoriiniin gida sanayinin
diger alt sektorlerinde oldugu gibi en
yogun iliski icinde oldugu sektor tarim
sektori. Dolayisiyla, ciftciler ile tedarik
planlama iliskisinin artiriimasi, ciftcilerin
yetistiricilik ve depolama kosullari
konusunda bilin¢clendirilmesi biiytik 6nem
tastyor. Ote yandan secilmis driinlerde
iyi tarim uygulamalarina gecilmesinin de
hem kamu tarafindan hem de sivil toplum
kuruluslari tarafindan desteklenmesi
gerekiyor.

Diger yandan son yillarda kuruyemis
sektériinde hem ic hem de dis pazarda
artan kalite ve saglikl Giretim talebi
sektorde faaliyet gésteren firmalarin
kendilerini gelistirmelerini, kapasite
artirimi yatirimlarinin yaninda modern
ve kaliteli Gretim yapan tesisler kurup,
kalite belgeleri almalarini sagladi,
pandemi ile beraber ise yatirim yapma
anlayisi hiz kazandi. Yakin dénemde artan
yatirimlarla beraber Griinler tiketicilere
sadece dokme olarak degil, ambalajli
olarak da sunuluyor. Pandemi déneminde
ambalajin kazandigi biyik énemle
sektorde ambalajli pazarlamanin daha
fazla artacagi kesin.
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EKONOMI

Bilim
calismalarinin
sonuclarina
bakarak, veri
odakli gida
arzini giiven
altina alma
calismalarini
hizlandirmamiz
gerekiyor.

Gida iiretiminde yerlesik
varsayimlarimizi

sorgulamaliyiz

EKONOMIST
Riistii Bozkurt

erkesin dilinde: Salgin sonrasi yeni

dinya dizeninde “gida yeterliligi”
battn toplumlarin glindemlerinde
ilk siralara yerlesecek. Gida konusu,
sorunlar hiyerarsisinin her zaman 6n
siralarindadir; salgin sonrasi konunun
onemini artiran ise “iklim degisikligi"nin
gida arzinin cografi merkezlerinde énemli
degisiklik yapacagi tahminlerinin giic
kazanmasidir.

Ulkemiz de iklim degisikliginden
ciddi bicimde etkilenecek cografyada
yer almaktadir. Bilim ¢alismalarinin
sonuclarina bakarak, veri odakli gida
arzini given altina alma calismalarini
hizlandirmamiz gerekiyor.

Son dénemde Efendioglu Mermer
Fabrikasi ortaklarindan Erglin
Efendioglu’nun sponsorlugunu yaptigi,
Orhangazi Ticaret ve Sanayi Odasi Baskani
Erol Hatirl'nin teknik destegiyle bir “saha
calismas!” yapiyoruz. Orhangazi’nin kirsal
kesimdeki 25 yerlesim yerini inceliyoruz.
Bu incelemenin yarisini tamamladik, ¢
ay icinde de incelemeleri tamamlayarak
yazma asamasina gececegiz.

Orhangazi'deki izleme, g6zleme ve
sorgulamalarin da birikimiyle ‘lilkemizde
tartisiimasi gereken tarimsal (retimin
onlarca konusu arasinda yedisini
sorgulayalhm’ énerisini paylasmak
istiyorum:

TOPRAKLARIMIZ YIPRANDI

Topragin dinlenmesine, bilesenlerini
yenilemesine hatta yetistirdiginiz
Grandn ihtiyaci olan toprak bilesenlerini
yenilemesine ihtiyaci vardir. Cay, findik
ve celtik Gretiminde toprakta ayni Griind
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yetistirmenin sakincalarini biliyoruz
ama bugline kadar gerceklestirdigimiz
gecim Orgitlenmesi, topraklari yenileme
konusunu ciddi bicimde ele alma ve
uygulamaya koymaya imkan vermiyor.

Bir kez daha altini cizersek, “Tarim ve
hayvancilik bir lke icin yeter sart degil,
gerek sarttir. Tarimsal Gretim var olmak
icindir, varlikli olmak icin degil”. Toprak
ve tarimsal dretimle ilgili bakis a¢imizi
bazi abartilarin ve ezberlerin kiskacindan
kurtaramazsak, popilist anlatimlarin
pesinde siriklenerek, bugline kadar
oldugu gibi, yaratmak istedigimiz sonuclara
ulasamayiz. Yipranmis topraklarimizin
durumunun ciddi olarak ele alinip, artan
kiresel rekabet kosullarinda stratejimizin
degistirilmesi gerekiyor. Bu varsayimi,
aciklikla ve yaygin bicimde sorgulamazsak,
kendimizi aldatmayi stirdarariz.

MULKIYET YAPISI CIKMAZIMIZDIR
Topraklarimizin yipranmasi kadar,
Gretim, ulasim ve iletisim teknolojilerinin
ic battnltginin yarattigl yeni “gecim
Orgutlenmesi” ihtiyaclarini karsilamayan
“malkiyet yapisi ve topraklarin
parcalanmasi” buglnki durumunu
korursa, kimse kiiclk 6lcekli gecimlik
tarimsal isletmelerin canlanacagni
distinmemeli. Kisi basina 25 bin dolar
sinirlarini asan gelir hedefleri koyan bir
llkede tarimla ugrasan kirsal nifusun
ylizde 5’lerin altina inecegini kanitlamayan
tek bir gelismis tilke var mi?

“Mlkiyette degil, hizmette birlestirme
dizenlemeleri” tartismasi giindemimize
gelmelidir. Topraklarin kullanimi, disiplinsiz
bir milkiyet anlayisinin cikmazlarina



Ulkemiz,

tarladan sofraya
deger yaratma
ihtiyaclarini
dikkate alan

veri odakl iiriin
cesitlendirme
politika ve
uygulamalarindan
yoksundur.

strtklenmelidir. Topraklarin islenmesi
konusu siyasi bakis acilarindan bagimsiz,
ulusal bir sorun olarak ele alinmazsa,

gida giivencesi saglamak cok zor

alacaktir. Clinki tarimsal (retimde yeni
teknolojiler daha biyik 6lcekli isletme
gerektiriyor. Ulkeler kendi karsilastirmali
stiinliklerine gore bir tarimsal isletme
Olceklendirmesinin gerek ve yeter sartlarini
sorgularsa basarili sonuclar elde edebiliyor.

URUN CESITLENDIRME SINIRLI
KALMAKTADIR
Topraklarimizin 6zelliklerine gore Griin
deseni yaratma planlarindan yoksun
oldugumuz icin “0rin ¢esitlendirerek gelir
artirma” konusunda gelismeler diizgiin,
kararli ve strdirilebilir olamiyor. Kuskusuz
tarimsal Gretimin yapisal ve ekonomik
ozelliklerinin etkilerini de dikkate almak
gerekse de tarladan sofraya deger yaratma
ihtiyaclarini dikkate alan veri odakl Girtin
cesitlendirme politika ve uygulamalarindan
tlkemiz yoksundur.

Ulkemizde zeytin alanlarini korumaya
yonelik yasanin Griin cesitlendirmeyi
nasll etkiledigini, hangi yasa disi
uygulamalarin hizlandigini sahada
gbzlemeden, gelismenin énind agmadan
sadece “yasakcl” bir anlayisla hareket
etmek citkmaz yoldur. Genis anlamiyla
toprak envanteri, iklim dzellikleri, toprak
ozellikleri, toprak-0riin optimizasyonu
konularini ele alan sorgulamalar
yapilmadan ilerlemek mimkiin
olmayacaktir.

VAR OLAN FiZziKi YAPI GECINDIRMIYOR
Bugtinkl mulkiyet yapisi, Griin ¢esitleri,
fiyvat-maliyet dengeleri, hasattan dagitima
altyapilardan olusan tarladan sofraya
yonetimsel 6nlemler de fiziksel altyapilar
da gida konusunda ciddi bosluklar
yaratiyor. Hububat, yagli tohumlar,
patates, sogan ve bakliyat dretiminde
nerede oldugumuzu, alinmasi gereken
onlemlerin neler oldugunu kitlelere indiren
bir anlayisla ele almalyiz.

Gida Uretiminde yapiyi sorgulamadan
islevsel butinlik yaratilamaz ve gelecegi
giiven altina alan bir Gretim kaltar(
olusturulamaz.

DOGAVYA BAGIMLILIK RiSKi YUKSEK
Ulkemizde gida tiretimi bitytik 6lcude
dogal kosullara baghdir; riskli tiretim
alanidir. Ciftcinin gelir-gider dengelerini
ve verimlilik diizeylerini hesaplamada
yiksek verimli ile disik verimli yillar baz
alindiginda bes yillik bir zaman araliginda,
elde ettigi gelirin bir “asgari ticret”
diizeyini bile yakalayamadigi gérulayor.
Boylesine bir gelir yapisinda gliniin 24
saatinde calismak zorunda olan ciftciler
kizlarii ve ogullarini isleri sirdiirmeleri
icin yaninda tutamiyor. Dogaya bagimliligi
azaltacak sigortalama basta olmak tizere
daha bir dizi finansal yapi, 6rtdli tarimi
yayginlastirma énlemleri gibi uygulamalari
da tartismalhyiz.

TEKNOLOJi MAKINEDEN BIiLGIYE
KAYIYOR

Ulkemizin tarimsal Gretimindeki verimlilik
dizeyi dustktar. Verimliligi artirmanin

ilk adimi Gretimde teknoloji kullanmaktir.
Ulkemizin cogu yerinde tarimsal teknoloji
hem yanlis kullanilarak israf edilmekte
hem de teknoloji sadece makine odakli
traktor, pulluk, mibzer, capa gibi dar
kapsamli ele alinmaktadir. Bugiin tarimsal
retim topragin Gstind isleme kadar
topragin kendisini ve yetistirilen bitkiyle
etkilesimini ele alan bir yonde hizla
gelismektedir.

Gida Gretiminin gelecegini gliven altina
alacak sorgulamalardan biri de makineden
metot gelistirmeye kayan teknoloji
kullaniminin Glkemiz olanak ve kisitlarini
enine boyuna sorgulamaktir.

BUTUNSEL ALTYAPIVA SAHIP DEGILiz
Ulkemizde tarimsal tiretim, gida giivenligi
ve llke bekasi icin batinsel altyapi konusu
da sorgulanmali. Urtinlere deger katan
altyapilar olmadan verilen desteklerin

nar dretiminden zeytine nelere mal
oldugunu hepimiz biliyoruz. Ayrica ¢iftci
Orgutlenmesinde yaratilan glivensizligin
tersine cevrilmesi, destek sisteminin
gelistirici olmayan ezbere dayali ve dreticiyi
secme odakli degerlendiren ¢cikmazi
sorgulanmal. Tarimsal Gretim konusunda,
cok ciddi bir “yaratici ylizlesme”ye
ihtiyacimiz oldugunu gozliyoruz.
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IHRACATTA KADIN

GARDENYA TEKSTIL YONETIM KURULU BASKANI
MUKADDES BASKAYA

“DENIZLI’'NIN
MARKA SEHIR

OLMASI ICIN
R CALISIYORUZ”

Mukaddes Baskaya, Denizli’nin
marka sehir olmasi adina
calismalar yiirittiiklerini ifade
ederek Denizli Fashion Week, Ev ve
Banyo Tekstili Tasarim Yarismasi
gibi organizasyonlarla bir yandan
sehrin bilinirligini artirmak diger
yandan da sektore yeni yetenekler
kazandirmak istediklerini soyliiyor.

urkiye tekstil sektoriiniin 6nde gelen

kadin girisimcilerinden biri olan
Gardenya Tekstil Yonetim Kurulu Baskani
Mukaddes Baskaya, markalasma siirecinin
bilirnirlik ve prestij adina blyik 6nem
tasidigina vurgu yapiyor. Kendi firmasinin
markalasma sirecini ev ve plaj giyimi
lizerine hayata gecirdigi SHIKKA etiketi
lizerinden devam ettiren Baskaya, ayni
zamanda Denizli'nin de bir marka olmasi
adina yonetiminde bulundugu kurumlarda
calismalar yaratiyor.

Bu sene besincisini gerceklestirecekleri
Denizli Fashion Week ve ilk kez diizenlenecek
olan Ev ve Banyo Tekstili Tasarim
Yarismasi ile Denizli'nin bilinirliginin
artmasi ve markalasmasi adina yeni bir
adim atacaklarini ifade eden Baskaya,
ayni zamanda sektdre yeni tasarimcilar
kazandirarak, sektoriin katma degerli yanin
da giiclendirmek istediklerini belirtti.



Oncelikle peyzaj mimarhigindan tekstile
kayan hikayenizle baslamak isteriz. Bu
gecisi tetikleyen neydi, Denizli’nin tekstil
sektoriinde sahip oldugu giic, bu kararda
bir etkendi demek miimkiin?

Ege Universitesi peyzaj mimarligi boliamunii
bitirir bitirmez Denizli'ye dondim. Ki o
dénem, Denizli'de tekstilin ¢cok yogun ve
revacta oldugu zamandi. Sektoriin zorluklar
ve benim bu alandaki tecriibesizligimin
yaninda tekstilin uluslararasi yapida cok

dilli bir sektor olmasi ve ticari anlamda
sagladigl avantajlar, beni zor olana itti ve
tercihimi tekstilden yana kullandim. Bir
tekstil firmasinda ihracat pazarlama asistani
olarak basladigim sektérdeki maceram 1999
yilinda kendi sirketimi kurmama kadar ulast.
2000 yilinda esimin de siirece dahil olmasiyla
hizla blyudiik ve bugtin bir ihracat sirketine
dénismis durumdayiz.

Kiiresel markaniz SHIKKA, bu hikayenin
neresinde kaliyor? Biinyenize yeni
markalar katmak gibi bir hedefiniz var mi?
2012 yilinda, su anda haskani oldugum
Denizli Tekstil ve Giyim Sanayicileri Dernegi
(DETGIS) tarafindan diizenlenen Ev ve Plaj
Giyimi Yarismasi’'nda dereceye girmemizle,
zaten hayalini kurmakta oldugum marka
yolculugu firsati da dogmus oldu. Nis bir
alan olmasindan dolay! plaj giyimini tercih
ettik ve markamiz SHIKKA'yI hayata gecirdik.
Marka yolculugu ¢ok zorlu ve uzun bir
stirectir. Bu yolculukta beni vazgecirmeye
cahsan, kendimi yalniz hissettiren cok

fazla kisi oldu ancak kendi motivasyonum,
inancim ve tutkum beni hep cesaretlendirdi.
Simdi de hem SHIKKA plaj giyimi hem de
SHIKKA Home markalarimizla yolumuza
devam ediyoruz. Oncelikle hedefimiz

bu markalarimizi dinya markasi haline
getirebilmek. Yeni markalar belki ileride
biinyeye dahil edilebilir ancak su anda
planlarimizda yeni marka olusumu yok.

Pandemide; Avrupa’ya yakinhgimiz, miisteri
portfoyiimiizdeki cesitlilik ve hizmetimizin hizl ve
giivenilir olmasindan dolayi miisterilerin tercih ettigi
oncelikli iilkelerden biri olduk ve ihracatimizi artirdik.

Gecen yildan bu yana devam eden
pandemi ile beraber yeni bir sekillenme
yasadiniz mi? Yurt disi baglantilari yogun
olan ve yurt disinda subesi olan bir firma
olarak ne gibi aksiyonlar aldiniz?

Biz de hemen tiim firmalar gibi mevcut
stratejilerimizi gbzden gecirerek, dijital
yapilanmaya gectik. Ozellikle online

sitemizi ve teknik altyapimizi gliclendirdik.
Sanal ortamda yapilan toplantilara
kendimizi hazirladik ve isleyisimizi ona

gbre dontstirdlk. Diger yandan sunu da
belirtmek lazim, tekstil gibi Gretime ve
dokunmaya dayalh sektérlerde yiiz ylize
goriismelerin, sahada olmanin ve bir

araya gelmenin 6nemi bly(ik. Ancak ben
sektor ve hatta ilke olarak pandeminin
olumsuzluklarmi basarili sekilde avantaja
donustirdigimizi ve surecin mecbur
kildiklarina hizli bir sekilde adapte
oldugumuzu disiniyorum. Ayni sekilde
sirketim icin de ayni seyi sdyleyebilirim.
Avrupa’ya yakinhgimiz, mevcut misteri
portféylimizdeki cesitlilik ve hizmetimizin
hizli ve glvenilir olmasindan dolay:
masterilerin tercih ettigi dncelikli lkelerden
biri ve de firma olma olgusunu devam ettirdik
ve ihracatimizi artirdik.

Pandemi markanizin satis ve pazarlama
tarafina nasil etki etti?

SHIKKA markamiz plaj giyimi markasi ve iki
yildir maalesef, turizmin durumundan dolay!
ic piyasa satislarimizda istenen verimliligi
alamiyoruz. Diger yandan gecen yil gittigimiz
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IHRACATTA KADIN

yurt disi fuarlarinda aldigimiz siparislerimizin
pandemiden dolayr iptal edilmesi (izerine biz
de hemen e-ticaret ve e-ihracata yéneldik
ve teknik altyapisini olusturduk. E-ticaretten
bekledigimiz geri déntst aldik, satis
hacmimizde artis oldu.

Biz hic vazgecmedik ve yilmadik. Her krizin
bir firsat oldugu bilinciyle yatirimlarimiza ve
projelerimize devam ediyoruz.

Sektoriin artan degerlerine ve yiikselen
rakamlarina ragmen bilyiik oranda hir
disa bagimhlik da s6z konusu. Bunu nasil
degerlendiriyorsunuz?

Pandemi, bizi daha 6nce gérmezden
geldigimiz bircok gercekle ylizlestirdi. Bizim
kendi kendimize yetebilecek bir tlke haline
gelebilmemiz 6zellikle tedarik zincirlerimizin
bunu saglayabilecek yeterlilikte olmasi cok
onemli. Biz Gretmek ve ihracat yapmak

Sektor olarak ham maddeyi ve dokuma tezgahlarini
ithal ediyoruz. Dolayisiyla diisiik kar marjlariyla
maksimum ozveri ve verimlilikte iiretim yapmak ve
ihracat gerceklestirmek zorunda kaliyoruz.
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zorundayiz ancak tekstil sektorini ele
aldigimizda pamugu, tiim aksesuarlarimiz
icin ham maddeyi ithal ediyoruz. Dokuma
tezgahlarimiz ithal. Dolayisiyla diisiik kar
marjlariyla maksimum 6zveri ve verimlilikte
retim yapmak ve ihracat gerceklestirmek
zorunda kaliyoruz. Ham madde Gretiminin
Uzerine yogunlasilmali, 6zellikle pamugu
stratejik driin kategorisine almali ve gerekli
her tirli yan sanayiyi Gretebiliyor olmaliyiz.

Gardenya’nin basarisini degerli kilan
taraflardan biri de arkasindaki kadin
girisimciligi. Bir girisimci olarak,
iilkemizdeki kadin girisimciligi hakkinda
neler sdylersiniz?

Pozitif ayrimcilik yapmak istemiyorum

ancak kadin ve erkek arasindaki farki ele
aldigimizda, kadinlarin ¢ok yonli diisinme
glictntn farklihk yarattigini ve 6zdisiplin
konusunda daha etkin ve yetkin olduklarini
gorehiliyoruz. Bu, yénetim kadrolarinda
kadin barindiran sirket, kurum ve devlet dahil
tlim organizasyonlarda farki ortaya koyan

bir olgu ve 6zellikle son zamanlarda yapilan
arastirmalar da bunu kanitlar durumda.

Genel olarak tekstil sektorii cinsiyet
esitliginde en demokratik sektor



SHIKKA plaj
giyimi ve
SHIKKA Home
markalarimizia
uluslararasi
yolculugumuza
devam ediyoruz.

olarak gosteriliyor. Diger yandan kadin
istihdaminin fazlahigina ragmen yonetici

sayisinda hala yeterlilik s6z konusu degil.

Bunu neye baglarsiniz?

Evet, kadin istihdaminin en yogun oldugu
sektor tekstil sektorii ancak yonetim
kademelerine baktiginizda halen erkek
egemen bir sektor. Genelde babadan
cocuklara gecen ve ikinci, Ge¢inci kusaklarin
isin basina gectigi bir sektér. Dolayisiyla
ben bunun dc¢lnci ve dérdiinci kusaklarda
degisebilecegini diistiiniiyorum.

TiM, TiM Kadin Konseyi, DETGIS,
HIGE-DER, MHGF gibi bircok kurumun

yonetiminde faaliyet gosteriyorsunuz.

Bu tiir kurumlarin cinsiyet esitligi
noktasinda ne gibi bir misyonlari var
ve bu sizce yeterli mi?

TiM Kadin Konseyi ilk kez Baskan ismail
Gulle’nin doneminde atilan bir adimdir

ve cok 6nemli bir girisimdir. TiM Kadin
Konseyi olarak bircok konuda guzel
girisimlerimiz var. Elbette pandemi siireci
bircok organizasyonumuza engel oldu ancak
bundan sonraki stirecte umuyorum ki,
calismalarimiza tekrar hizla devam ederiz.
Bu calismalarimizla kadinlarin girisimciligini
artirmayi, is hayatinda ve yénetim
kademelerinde daha fazla yer almalarini ve

tim bunlarin daha gicli bir ekonomiye ve
Tirkiye'ye evrilmesini saglamak istiyoruz.

DETGIS Baskani olarak yoneyim kurulunda
erkek ve kadin arkadaslarim esit sayida ve
yoénetim olarak cinsiyet esitligini fazlasiyla
dnemsiyoruz. DETGIS olarak; kadinin
gliclenmesi, aile bitcesine katkisi ve
toplumda s6z sahibi olabilmesi adina en
onemli olgunun ailelerin ve kiz cocuklarinin
bilinclendirilmesi olduguna inaniyor ve bu
dogrultuda ¢alismalar yapiyoruz.

Ayni bilin¢ ve olgu, yonetim kurulu (iyesi
oldugum HiGE-DER ve de MHGF icin de
gecerli.

Bundan sonrasi icin hedef ve
planlarimiz neler?

Bizim hem DETGIS hem de DENiB'de israrla
lizerinde calistigimiz konu, Denizli'nin

marka bir sehir olarak konumlandiriimasi.
DETGIS olarak bu yil Denizli Fashion Week’in
besincisini diizenleyecegiz. Bu sene ilk kez
dijital olarak yapacagimiz moda haftasinin
cekimlerini Pamukkale, Laodikya gibi
Denizli’'nin kiiltiirel ve marka degerleri olarak
one cikan bolgelerinde gerceklestirecegiz.
Ekim ayinda yine bu mekanlardan birinde
gerceklestirecegimiz lansmanimizla Denizli’'de
bircok konugumuzu agirlayip, markalarimizi
dijital defileleriyle bulusturacagz.

“EV VE BANYO TEKSTILI TASARIM
YARISMASI DENIZLI’NIN MARKA SEHIR
YOLCULUGUNDAKI BIR ADIM”

Bu yil ilk kez diizenlenecek olan Ev ve Banyo Tekstili Tasarim Yarismasi’nin
komite baskaniyim. Yarisma, 6grencilerin ve profesyonellerin kendi aralarinda
yarisacagl dort ayri kategoriden olusuyor. Ev ve Banyo Tekstili Tasarim Yarismasi,
Denizli'nin markalasmasi ve marka sehir olmasi yolunda hayata gecirdigimiz

bir organizasyon. Sektére yeni tasarimcilar yetistirebilmemiz ve tasarimcilarin
ev tekstiline de ilgisini artirabilmemiz adina yarismamizi cok énemsiyoruz.
Sektdre ve sehrimize katkisi biylik olacak. Organizasyon kapsaminda tlkedeki
tim Gniversitelerin dort yilhk moda tasarim bélimleri ile birlikte ¢calisiyoruz ve
Tarkiye’de hir ilki gerceklistiriyoruz. Bu acidan da yarismamiz cok énemli. Kasim
ayinda yarismamizin finalini yapacagiz ve eminim ki, sektére yeni tasarimci
arkadaslarimizi kazandiracagiz. Sektérimuzdeki Gretici firmalarimiz ile tasarimci
yarismaci arkadaslarimizi eslestirecegiz. Boylece birlikte calisma imkani
bulabilecekler. Tasarimcilarimiz da firmalarimizda isleyisi, is akisini ve iretim
adimlarini birebir deneyimleme firsati bulacaklar.
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BiRiZ KURUYEMIS
YONETIM KURULU
BASKANI

HAMZA COLAK

“SATIS

HACMIMIZI
PANDEMI

DEGIL,

YAPTIGIMIZ
YATIRIMLAR
ARTIRDI”

Firma olarak
gerceklestirdikleri
satislarin yiizde
90’1n1 yurt disina
yaptiklarini belirten
Hamza Colak,
pandemi siirecinde
6nemli bir biiyiime
elde ettiklerini ve
bu biiyiimedeki asil
itici giiciin gidaya
olan talep artisinin
degil, yaptiklari
yatirimlar
oldugunun altini
cizdi.
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uruyemis pazarinda Denizli'nin ve

Tirkiye’nin en 6nemli ihracatcilarindan
biri olan Biriz Kuruyemis, pandemin ilk
senesini yiizde 20 civarinda bir biyiime ile
kapatirken yilin ilk yarisinda ise bu orani
ylizde 40’lara kadar cikardi.

Pandemi doneminde insanlarin evde
gecirdikleri siire zarfinda gidaya daha fazla
talep gostermesi ile sektériin hemen tim
aktorleri belirgin bir biiylime gerceklestirdi.
Biriz Kuruyemis'i ise ayiran bir nokta
var. Biriz Kuruyemis, pandemideki talep
artisi ile degil. Senelerdir diizenli olarak
yaptiklari yatinmlarla bayddaler. Sirketin
Yonetim Kurulu Baskani Hamza Colak,
yatiklart yatirimlarin 6nemine siklikla vurgu
yaparak, bundan sonrasinda da yatirimlarina
devam edeceklerini ve hedeflerini stirekli
blyiteceklerini soyliyor.

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos

Biriz Kuruyemis 2021 yilina nasil basladi?
Yilin ilk yarisi, yil sonu i¢in ne gosteriyor?
Gecen sene ile kiyasladiginizda ne gibi
farklhiliklar var?

Biriz Kuruyemis olarak, “Denizli'den diinyaya”
mottosuyla hareket eden bir firmayiz ve bu
iddiali sloganimizdan da anlasilacag lizere,
ihracat mantigi ile hareket ediyoruz. Firma
olarak gerceklestirdigimiz satislarin yiizde
90'1n1 yurt disina satiyoruz.

Asi calismalari ve nispeten kalkan
kisitliliklarla beraber, piyasalarda biraz daha
bir rahatlama yasandi. Bu durumu kendi
rakamlarimiz izerinde de okuyabiliyoruz.
2021 yilinin ilk yarisi beklentilerimizin
lizerinde seyretti. Hem edindigimiz yeni
pazarlar hem de pandeminin etkilerinin
azalmasi ile satmis oldugumuz Griin miktari
ve ciromuz, 2020 yilinin ayni dénemine



Biz, iki ana
kalem iizerine
calistyoruz; sari
leblebi ve beyaz
ay cekirdegi.
Ancak her yil
miisteri odakh
yatirimlar
yaparak, bu
yelpazeyi
genisletmek
istiyoruz.

oranla yiizde 30-40 civarinda artis gosterdi.
Yilin ikinci yarisi icinde ayni tempoyu
yakalayacagimizi diisinlyoruz.

Diger yandan pandemiyi genel olarak ele
aldigimizda herhangi bir sekilde olumsuz
bir etkilenme yasamadik. 2020 yilinda
da ciromuzda yiizde 10-20 oraninda artis
goOsterdi ve yaklasik 10 milyon dolar civarina
ylkseldi. 2021 yili sonu itibariyla hedefimiz 15
milyon dolara ulasmaktir.

Turkiye ihracatcilar Meclisi (TiM) Baskani
Sayin ismail Gulle’nin de séyledigi gibi ihracat
milletimizin tek kurtulusu ve biz durmadan
calismaya devam edecegiz.

Pandemi doneminde evden gecirilen
silrenin artisi ile gidaya olan talep artti.
Bu durum size nasil yansidi, ne gibi
aksiyonlar aldimiz?
Pandemi bircok sektorde sikintilar yaratmis
olsa da gida sektériinde belirgin bir
tiketim artisina sebep oldu. Ancak bizim
satislarimizdaki artisin temel sebebi pandemi
degil. Yeni yatirimlar yaparak kalitemizi
artirmak ve triin kalitesi saglayarak ozverili bir
sekilde misteri portféyiimiizi genisletmemiz
biyiimemizin arkasindaki itici gii¢ oldu.

Biz, iki ana kalem Gzerine calisiyoruz;
sari leblebi ve beyaz ay ¢ekirdegi. Ancak
dedigim gibi her yil misteri odakh yatirimlar
yaparak, bu yelpazeyi genisletmek istiyoruz.
Bunlara ilave olarak, siyah ay cekirdegi ve
kabak cekirdegi (izerine yogunlastigimiz
urtnler. Siyah cekirdegi secmemizdeki
asil sebep hem yurt ici hem de yurt
disindaki masterilerimizin artik beyaz ay
cekirdeginden cok siyah ay ¢ekirdegine artan
sekilde talep gbstermesi. Bu sebeple siyah ay
cekirdegi icin ikinci eleme tesisimizi kurarak
hazirhklarimizi tamamladik. Tamamladik
fakat hichir zaman yatirimlar bitmiyor. Her
yil yeni bir yatirim ve blylime cabasi icinde

olmaya devam ediyoruz. Yatirim yapmadan,
gelismeden ileriye bakmayan firmalarin artik
bir gelecegi olmuyor.

Diger yandan gida pazarinda son bir yildir
artan maliyetler de s6z konusu, bu sizin
rakamlariniza ve miisteriye nasil yansidi?
Ham maddemizde ylzde 20-30 arasinda, ara
kalemlerde ise ylizde 50-70 arasinda artan
maliyetler ile karsilastik. Ancak bu sadece
bizim tlkemizde degil, pandemi kaynakli
olarak pek cok tilkede yasanan bir durum
oldu. En biiyiik rakibimiz olan Cin’in Avrupa,
Balkan dlkeleri ve Afrika kitasina ulasimi
bizimki kadar hizli ve uygun degil. Cin'den
Avrupa’ya gidecek bir driniin yaklasik

iki ay stiren bir nakliyesi var. Buna karsin
lkemizden Avrupa’ya 7-10 giin, Afrika’ya

ise 7-15 giin arasinda ulasim saglanmakta.
Bu sebeple musteriler en hizli ve kolay
ulasabilecekleri tilkelere yoneldiler. Bu da
maliyetlerimiz artsa da misterilerin bizleri
tercih etmesindeki en 6nemli sebeplerden
birisi. Bu sekilde piyasa kendi dengesini
kurdu ve durmadan devam etti.

Peki tarimsal a¢idan talebinize cevap
alabiliyor musunuz? Tarimsal anlamda
yasanan sorunlarin yaninda iklim
degisikliginin etkileri mahsule nasil
yansiyor?
Tarkiye'deki en blyiik sorunlardan birisi arazi
toplulastirmasi. Bu konu icin neler yapilyor,
yapiliyorsa da yeterli mi tartisihr. Hala bir
dekar, tic dekar, bes dekar tarlalardan verim
alacagiz diye ugrasiyoruz. Yurt disinda
oldugu gibi gerekli toplulastirmalara 6zen
gbOstererek en az 100 hatta bin dekara
ctkarmamiz gerekiyor.

iklim degisikligi demisken, bolgemizdeki
kuraklik her gecen yil artarak devam ediyor.
Sadece hizim satisini yaptigimiz tirtinlerde

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos 43



DENiB ROPORTAJ

degil, bolgemizde yetisen her Griin icin bu
cok buyuk sikinti. Son yillarda yagislarin
gecikmesi veya holgenin beklenenden

az yagis almasi, Grinlerin verimlerinin
azalmasina sebep oluyor; rekolte diisisleri
yasaniyor. Bu da driin fiyatlarina yansiyor.
Tlketiciler de Griinlere daha pahali ulasmak

10 zorunda kaliyor.
M I LYO N Uriiniin ne kadarini yerli temin
ediyorsunuz?

Uriinlerimizin yiizde 100’0 yerli mahdir.
DOLAR Tamami bélgemizdeki ciftcilerimizden ve
Anadolu’nun bircok farkh bélgesinden temin

1 5 ediliyor.

M I Lvo N Firmanizin iiriin gamindan bahsedebilir
misiniz? Yilhk ne kadarlk bir iiretim
kapasiteniz bulunuyor? Miisterileriniz

DOLAR arasinda hangi iilkeler yer aliyor, yeni

2021 yili ciro hedefi hedef pazar arayislari s6z konusu mu?
iki ana tiretim kalemimizden biri olan
ay cekirdegi tiretimimiz 20 bin yil/ton
civarinda. Sari leblebi Gretimimiz ise 3 hin
yil/ton civarinda bulunuyor. Yiizde 90"1ni
ihrac ettigimiz trinlerimizin masterileri
arasinda en biylk yogunluk Tunus, Fas,
Cezayir, Urdun, israil, Almanya, Bulgaristan,

2021 yiliilk ¢ceyreginde
yasanan artis

2020 yili cirosu

Son yillarda yagislarin gecikmesi veya bélgenin
beklenenden az yagis almasi, iiriinlerin verimlerinin
azalmasina sebep oluyor; rekolte diisiisleri
yasaniyor. Bu da iiriin fiyatlarina yansiyor.
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Macaristan, Romanya, Makedonya, Kosova,
Polonya ve Rusya'ya ait.

Kuzey Afrika dlkelerinin kuruyemis tercihi
Tirkiye'deki ile paralellik tasidigindan bu
hélgeye yogun bir satisimiz s6z konusu. Ayni
sekilde Balkan Glkeleri ve Avrupa ilkelerinde
de 6nemli bir satis hacmine sahibiz.

Bunun yaninda belirttigim gibi yeni pazar
arayislarimiz her zaman devam ediyor.
Bahsettigimiz bu tilkelerden birkaci da
yeni pazarlarimizdan. Pazar cesitliligimizi
artirmak adina yurt disindaki tim gida
fuarlarina katilim saglamaya ve tiim diinya
ile iletisim kurmaya caba sarf ediyoruz.

Bundan sonraki donemde insanlarin
hijyen ve giiven kavramlarini en

hassas sekilde irdeleyecegini hesaba
kattigimizda sizce gida sektérii nasil bir
evrilme yasayacaktir?

Oncelikle “oldugu kadar idare eder”
zihniyetinden donilerek hijyen ve kaliteye
daha cok agirlik verilecektir. Buna hepimiz
mechuruz. Bu sebeple bu yilki en énemli
yatirimlarimizdan ve basarilarimizdan biri de
BRC Gida Giivenligi Belgesi'ni almis olmaktir.
Musteri saghgini her zaman 6ncelikleyen biri
firma olarak, bu konudaki hassasiyetimizi
stirekli gelistirerek devam edecegiz.

Son olarak yakin zaman icin ne gibi
planlariniz var, yeni yatirimlar séz konusu
olacak mr?

Bu yil icerisinde hem makine techizat hem
fabrika hem de Mersin OSB’de yatirimlarimiz
oldu. Sira bu yatirimlarimiza deger katmakta.



Son yullarda kullanimi-artan dogal tas liriinlerine
yanelik kendi ocaklanimizdan temin ettigimiz farkh renk
ve desende Mermer, Traverten ve Limestone dan
olusan driinterimizi sektdriin trend ve ihtiyaclanna gére
sekillendiriyoruz. Duvar ve yer kaplamalary, merdiven
basamaklar, stitun, mozaik ve eskitme driinlerinin
yani sica projeye dzel iiretim yapabilme kabiliyetimiz
sayesinde bircok yerli ve yabanci prestijli projede mimar
ve tasarimaitarin itk tercihi olmakiayrz.
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ASI CALISMALARI

Ekonomideki Dalgalanmalara Karsi Yarista

Diinya capinda milyonlarca insani etkileyen COVID-19 salgini, ekonomiyi de enfekte etti.
2020 yilinda yiizde 3,5 kiiciilen kiiresel ekonomi, hiz kazanan asi ¢calismalari ile beraber
bu sene i¢in keskin bir bilyiime seyri cizse de mevcut belirsizlikler ve devam eden salgin

dalgalari, ekonomideki seyirleri her an degistirebilir. Konunun uzmanlari ise birincil
asamada ¢oziimiin, diinya genelinde adil bir asilamadan gectiginin altini ¢iziyor.

46

020 yilinin mart ayinda dinyaya

yayilan COVID-19’dan diinya ticareti
de her alan gibi 6nemli 6lctide etkilendi.
Dlinya ticareti yiizde 12 oraninda
daralirken, kiresel tedarik zinciri hasar
gordu. Ticarette sert dalgalanmalar
yasandi. Il. Diinya Savasi’ndan bu yana
gorilen en bayik durgunluk olarak
tanimlanan COVID-19 déneminde hemen
tim dlkeler negatif bliyiime gosterdi.
IMF tarafindan yayinlanan 2021 Diinya
Ekonomik GOrliniim Raporu’na goére
kiiresel ekonomi 2020 yilinda yiizde 3,5
kiclda. 2019 yilinin ekim ayinda yapilan
ylzde 3,4'lik blyiume tahmini hesaba

katildiginda diinya ekonomisi icin ylizde
7’lik bir kayiptan bahsediliyor. IMF'nin
kapsadigl hemen her iilke negatif biiyiime
yasarken, gerileme diinyanin yoksul
bolgelerinde daha sert hissedildi. Gelismis
ekonomiler ylzde 4,7 kiiculiirken,
ylkselen piyasalar ve gelismekte olan
ekonomiler gecen yil yiizde 2,2 kiiculda.

G-20 ekonomileri arasinda sadece, her
ikisi de gelismekte olan Cin ve Tirkiye,
2020'de genel pozitif bliytime kaydetti.
Avrupa’da, Turkiye ve irlanda biyime
kaydeden tek ekonomiler olurken, 27
ekonomiden olusan bir blok olarak Avrupa
Birligi 2020’de ylzde 6,1 kiiculda.



OECD ve IMF, basarili asi programlari ve COVID-19
ile miicadeleye yonelik sunulan yeni tesvik
paketlerinin bir sonucu olarak, bu yil kiiresel
biiyiime tahminlerini keskin bir sekilde yiikseltti.

%3,5

Kiiresel ekonomide 2020’de
yasanan daralma

%06,1

2020’de AB ekonomisindeki
kiiciilme

%06

Kiiresel ekonomi icin 2021
biiyiime beklentisi

2020'nin ilk ceyregindeki sert daralma
sonrasl, tclncl ceyrekte toparlanma
baslamisken, yilin son dortligiinde
kendini gosteren yeni salgin dalgasi,
umutlarr yeniden azaltti. 2020 yilinda
ulusal hiikimetler ve uluslararasi
kuruluslar krizin etkilerini azaltmak
icin piyasaya 16 trilyon dolar destek
sundu. Hikimetler ve merkez bankalari
tarafindan alinan bircok 6nlem ekonomik
tahribatin tim kesimlere yayilmasinin
oniine gecse de istenilen etkiyi yaratmadi.
Zorlu gecen 2020 yilini blyik belirsizlikler
ve cokisle kapatmaya hazirlanan kiiresel
ekonomi ve ticaret, kasim ayinda gelen
as! haberi ile yeni yila umutlu girdi.

COVID-19, 2021 yilinda da diinya ticaretini
sekillendiren ana unsur olsa da yilin basinda
baslayan ve devam eden asi calismalari
etkilerini gbostermeye basladi. Pek cok tlkede
yayginlasmaya baslayan asi calismalari,
uluslararasi kuruluslari ve ekonomistleri,
2021 ve sonrasl icin kiresel biiylime
tahminlerini gbzden gecirmeye tesvik etti.
IMF’nin son raporu, 2021'de kiiresel ekonomi
icin yiizde 6 reel GSYiH biiyiimesi 6ngoriiyor
ve bu rakam, ekim 2020’deki tahmininden
0,8 puan daha yiiksek.

Ekonomik ishirligi ve Kalkinma Orgiit
(OECD) de basarili asi
programlari ve COVID-19
ile micadeleye yonelik
sunulan yeni tesvik paketleri
ve desteklerin bir sonucu
olarak, bu yil kiiresel
buyime tahminlerini keskin
bir sekilde yikselti. OECD
de IMF’ye yakin hir sekilde
diinya ekonomisinin bu
yil yiizde 5,6 oraninda
biylyecegini ve gecen sene
kaybedilen zeminin geri
kazanilacagini 6ngoriyor.

ABD’nin, Joe Biden'in

ekonomik toparlanma planinin merkezini
olusturan ve mart ayinda senatodan
gecen 1,9 trilyon dolarhk paket ile
gelismis Glkelerin en iyi performansini
gostermesi bekleniyor. 37 lilkeden olusan
OECD, diinyanin en biiyiik ekonomisi olan
ABD’nin 2021'de ylizde 6,5, (i¢ ay dnce
kaleme aldigi ylizde 3,2’nin iki katindan
fazla buylimesini bekledigini acikladi. ABD
tesvik paketinin diger ilkeler icin
zincirleme etkileri olacak ve kiresel
biylime oranini yiizde bir artiracak.

OECD, ingiltere’nin asi programi
basarisinin ve Krallik'in Hazine Sansélyesi
Rishi Sunak tarafindan saglanan yeni is
ve isletme desteginin tlkenin bu yilki
biyime tahminini yizde 4,2’den yiizde
5,1'e revize ettigi anlamina geldigini
belirtti.

Duslnce kurulusu, asilama konusunda
heniiz beklenen performansi tam
anlamiyla gerceklestiremeyen Avrupa’daki
diger OECD (yelerinin asI programlarini
hizlandirmalari veya giderek artan
kiresel toparlanmanin gerisinde kalma
riskini almalari gerektigini s6yledi. Euro
Bolgesi'nin en biylk dért ekonomisinden
ikisi olan Fransa ve italya, 2021 icin
biyime tahminlerini hafifce distrirken,
Almanya ve ispanya, OECD’nin aralk
ekonomik goriniminden bu yana
servetlerini artirdi. 19 uluslu Euro
Bodlgesi'nde bir bitiin olarak blyimenin
bu yil yiizde 3,6'dan ylzde 3,9'a cikmasi
bekleniyor.

OECD, Asya’nin en biyik iki ekonomisi
olan Cin ve Hindistan’daki faaliyetin
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GUNDEM

IMF’nin
tahminlerine
gore, 2021’deki
kiiresel
biiyiimenin
iicte ikisinin
aralarinda
Turkiye’nin de
bulundugu 10
illkeden gelmesi
bekleniyor.

kriz dncesi seviyeleri coktan astigini ve
ABD’nin de bu yihn ikinci ceyreginde
aralarina katildigini belirtti.

IMF’nin tahminlerine gore ise
2021 yihindaki ekonomik genisleme
156 ekonomiden olusan ve 2021 icin
ongorilen kiresel bliylimenin ylizde
62’sini karsilayan gelismekte olan
piyasalardan gelecek. Ancak Cin bu
listenin disinda tutuldugunda, bu
ekonomilerin katkisi yiizde 37,5 ile
sinirli kaliyor. IMF’nin tanimina gore 39
tlkenin olusturdugu gelismis ekonomiler
ise kiiresel GSYiH'nin yiizde 38'den
biraz fazlasini olusturacak. 2021'deki
kiiresel biytimenin dcte ikisinin ise 10
tlkeden gelmesi bekleniyor. IMF’nin
son tahminleri, gelecek alti yil icin de
durumun boyle olacagini gosteriyor.
IMF, ABD ve Hindistan'in bu sene son 20
yildaki tarihsel performanslarindan daha
buyik katki bekliyor. Bunun temel nedeni
ise dlslk baz etkisi ctinkd iki ekonomi
siraslyla 2020’de yiizde 3,5 ve yiizde 8
daralma yasamisti. IMF, bu 10 (ilkeden
birinin de Turkiye olacagini séyliyor.
Tarkiye’nin bu yil kiiresel ekonomiye
ylzde 2 katki sunmasi beklenirken, 2021-
2026 yillari arasinda da yizde 1,8'lik hir
performans gostermesi bekleniyor.

ASILAMAYA RAGMEI_\I _EKONOMi
TAM IYILESEMEVYEBILIR

iyimser olmak icin pek cok neden olsa
da diinyada ekonomik toparlanmanin
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ve bliyiimenin seyrini degistirebilecek
belirsizlikler de hala mevcut. COVID-19
asilari 6limlerin sayisinda énemli bir
disls saglasa da nihai basari icin heniiz
“bekle ve gbr” durumu s6z konusu.
Diger yandan cikan yeni varyantlar,
belirsizliklerin ve siiphelerin devam
etmesine sebep oluyor. Son olarak
gorilen Delta varyanti basta Avrupa
olmak (izere pek ¢ok tilkede yeniden
“alarm” modu olusturdu. Cogu ulke
sinirlarini kapatmaya basladi. Heniiz bir
netlik olmasa da Tirkiye'de de yeniden
artan vaka sayilari ile beraber benzer
bir uygulamaya gecilmesi bekleniyor.
Devam eden siki sinirlama énlemleri,
Ozellikle turizm gibi hizmet sektérlerinde
yakin vadede biylimeyi durdurmayi
sirdirecek. Bu da daha fazla is ve
ekonomik kayipla sonuclanacak. Yalnizca
gecen sene kiresel turizm sektériindeki
kaybin 1 trilyon dolari astigi ve istihdam
azalmasinin 50 milyonun (izerinde
oldugu tahmin ediliyor. Bu kaybin, gecen
sene kadar sert olmasa da bu sene ve
Onimizdeki sene de yasanabilecegi
dasiandlayor.

Diger yandan asili kisiye hile karantina
uygulamasi 6zellikle ihracat tarafinda
hala yavasliklara ve aksakliklara sebep
oluyor. Bunun nedeni de asinin vir(is
izerinde tam etki gésterememesi ve bazi
kisilerde ise yaramamasi.

OECD bas ekonomisti Laurence Boone
tahminlere yonelik yaptigi aciklamada,
“Dlinya ekonomisi biraz daha iyi
durumda. Firmalar uyum sagladi ve
bazi Glkeler asilari hizlandirdi ve bu
nedenle ekonomilerini yeniden aciyorlar.
Ancak yine de asiri iyimser gérinmek
istemiyorum c¢linkd tahminlerin ¢ogu,
asilamanin hizlanacagi ve asilar ile viriis
arasindaki yarisi asilarin kazanacagi
varsayimina dayaniyor” diyerek,
asinin beklenen etkiyi gésterememesi
durumunda siirecin yeniden tersine
donebilecegine dikkat cekti. COVID-19 icin
tam olarak sonuc veren bir asi bulunana
kadar, fiziksel mesafe énlemleri kiiresel
ekonominin kilit sektoérlerini, 6zellikle
insanlar arasinda fiziksel yakinhga
dayanan sektorleri olumsuz yonde



Uluslararasi
Ticaret Odasi
Arastirma Vakfi
tarafindan
yaptirilan bir
arastirma,
gelismekte olan
ekonomilerin
COVID-19 asilarina
erisiminin
saglanamamasi
halinde kiiresel
ekonominin 9,2
trilyon dolar kadar
kaybedebilecegini
ortaya koydu.

etkilemeye devam

edecek. RAND Europe &
arastirmacilariin S |
yaptigl senaryo ;
calismasina gore,
boyle devam etmesi
durumunda karesel
ekonomi yilda 3,4
trilyon dolar kayip
yasamaya devam
edecek.

Diger yandan asinin
esit olmayan dagilimi “K”
seklinde bir toparlanmaya
neden olabilir. Bu da kiresel
ekonomi (izerinde engel
yaratacagl anlamina geliyor. Basaril
asilama programlarina sahip tlkeler
hizlica toparlanma sirecine girerken,
yeterli asisi olmayan ulkeler diisis
yasamaya ve kiiresel ekonomiye eksi
sunmaya devam edecek.

Uluslararasi Ticaret Odasi (1CC)
Arastirma Vakfi tarafindan yaptirilan bir
arastirma, hiikimetlerin gelismekte olan
ekonomilerin COVID-19 asilarina erisimini
saglamamasi halinde kiresel ekonominin
9,2 trilyon dolar kadar kaybedebilecegini
ortaya koydu.

Onumizdeki birkac yil boyunca mevcut
asidan ¢ok daha fazla talep olacagi
belirtiliyor. Salginin seyri ve belirsizligi
sebebiyle asi arzinin 2022 veya 2023
yilina kadar talebi karsilayamayacagi
uzmanlarca konusuluyor. Bu da
beraberinde bir “asi milliyetciligi”ni
getirmis durumda. Ancak ticaretin
kireselligi gbz éniine alindiginda
hikimetlerin yalnizca kendi tlkelerini
asilamasi, dinyanin geri kalanina kayitsiz
kalahilecegi anlamina gelmiyor. Asi
milliyetciligi bir yandan yeni mutasyonlar
anlamina gelirken, ekonomik bir faturasi
da var. Ticaret ortaklarini asilamayan
gelismis Ulkelerin ekonomik kayiplar
vermeye devam edecegi, ihracat
pazarlarinin daralacagi raporlara
yanslyor.

Son olarak, jeopolitik riskler, artan
korumacilik, yaslanan nifus, iklim krizi
gibi pandemi éncesi egilimler, daha az
olctde de olsa, kiiresel ekonomi icin

-

"—"

zorluklar olusturmaya devam ediyor.
Ozellikle iklim krizi, son donemde
dinyanin pek ¢ok yerinden gelen yangin
haberleri ile masadaki acil konulardan
olmasi gerektigini yeniden hatirlatti.
Dinyanin su an yasadigl resesyonun
esas helirleyicisi ve kaynagl pandemi
oldugundan temelde yatan saglik
krizi asiimadigi sirece tam bir
normallesmeden ve iyilesmis bir
ekonomiden bahsetmek mimkin
olamayacak. Asilama calismalari ile
beraber aciklanan son raporlar, gecen
yila kiyasla oldukca olumlu bir senaryo
cizse de 2020 yilinda kapanmalarin
sonucu olarak tedarik zincirinde meydana
gelen kirilmalarin etkisinin bir siire daha
devam edecegi de siklikla belirtiliyor.
Bunda denizasiri nakliyatta yasanan
gecikmelerden konteyner sorununa ve
istihdama kadar hircok faktér rol oynuyor.
Dolayisiyla pandeminin uzamasi
astlamanin dinya geneline adil bir sekilde
yayllamamasi durumunda ekonomi
Gzerindeki baski hissedilmeye devam
edecek. Diger yandan pandeminin
insanlar Gzerinde yarattigi psikolojik
travmanin da ekonomiye ve ticarete tam
olarak ne sekilde yansiyacagi konusu
hala net degil. Psikologlar ve uzmanlar,
insanlarin eski tiketim aliskanhklarinin
geri ddnemsinin de yavas olmasini
bekliyor.

Denizli ihracatcilar Birligi / 2021 Agustos 49



MAKALE

ve faaliyetleri

Rblecturer Dis Ticaret Egitimleri
Egitmen

RESAT BAGCIOGLU

er zaman ihracatcilarin yaninda olan

Turk Eximbank, diisik maliyetli krediler
ve alacak sigortasi yaparak ihracatcinin
uluslararas! pazarlardaki rekabet giictin(i
artirarak ilkemiz ekonomisi icin tartismasiz
son derece giizide kurumlarimiz arasinda
yer almaktadir. 1987 yilinda Bakanlar Kurulu
Karart ile kurulan Eximbank, T.C. Ticaret
Bakanligi'na bagh olarak faaliyet gbsteriyor
ve sermayesinin tamami hazineye aittir.
Eximbank, tilkemizin tek resmi ihracat
finansman destek kurulusudur.

TURK EXIMBANK’IN AMACLARI

» Tirk menseli mallarin ihracatinin
saglanmasi ve artirilmasi icin finansman
destegi verilmesi,

¥ ihrac Granlerinin ve pazarlarinin
cesitlendirilmesi,

¥ ihracatta rekabet giicii kazanimi, daha
uzun vadeli satis olanagi saglanarak
ihracat¢inin olasi risklerinin sigortalanmasi,
» Riskten arindiriimis bir ortamda is yapma
imkani saglanmasli. Bu konuda ihracatcilarin
yapacaklari satislarla ilgili tilke riskinin
azaltilmast icin ihracat Kredi Sigortasi
yapilmasi,

» ihracatcilarin uluslararasi ticarette
paylarinin arttiriimasi ve girisimlerinde
gerekli destegin saglanmasi

» ihracatcilar ile yurt disinda faaliyet

TL cinsinden kredi yalnizca Tiirk Eximbank SOIK
uygulamasinda tanimlanan KOBI vasfini haiz
firmalara kullandirilir.
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Turk Eximbank kredileri

gbsteren miteahhitler ve yatinnmcilara
uluslararasi piyasalarda rekabet glicli ve
glivence kazandiriimasi,

B vurt disinda yapilacak yatirimlar ile
ihracat maksadina yoénelik yatirim mallari
Uretim ve satisinin desteklenerek tesvik
edilmesidir.

TURK EXIMBANK’IN KREDI FAALIYETLERI
Tlrk Eximbank, Glkemize déviz girdisi
saglayan ihracatcilar ile ihracat disindaki
goriinmeyen kalemler alaninda faaliyet
gosteren kisilere; kendisi tarafindan
dogrudan verilen ve Tirk Eximbank
kaynakli, bankalar aracilig ve sorumlulugu
ile verilen krediler sunmaktadir.

SEVK ONCESi iHRACAT KREDILERI (SOIK)
SOIK, bankalar araciligiyla verilen bir
kredidir. Tlrkiye'de ve Kuzey Kibris

Tlrk Cumhuriyeti'nde (KKTC) mukim
ihracatcilarin, imalatci ihracatcilarin, ihrac
kaydiyla nihai mal Gretimi yapan ve ihracatci
araciligi ile bu mali ihra¢ eden imalatcilarin,
Tlrkiye'de kurulu serbest bélgelerde mukim,
Gictinci tlkelere mal ve hizmet satisi yapan
firmalarin ve Tarkiye'de mukim doviz
kazandirici faaliyetlerde bulunan firmalarin
ihracat, satis ve hizmet 6ncesi finansman
ihtiyaclarinin karsilanmasi amaciyla
uygulamaya konulmustur. Firmalarca

ilk miracaat, calismakta olduklari araci
bankalara yapilmalidir. Araci bankalara
ulasan firmalarin SOIK talepleri, bankalar
kredibilitesi uygun olan firmalarin kredi
miracaatlari, topluca Tlrk Eximbank’a
iletilir. Tirk Eximbank da bankalardan gelen
SOIK taleplerini su sekilde inceler:



SOIK kredisinin
vadesi; Tiirk
Lirasi krediler icin
360 giin, doviz
kredileri icin 720
gundiir.

» Krediyi talep eden firmanin negatif risk
kaydi olup olmadigl,

» Tlrk Eximbank’tan daha énce kullanmis
oldugu kredilerde taksit geri 6demesi

ve taahhit kapamasinda aksaklik olup

olmadigi,

» Firmanin Tark Eximbank’taki limitinin
uygunlugu,

» Araci bankanin Tiirk Eximbank’taki limitin
uygunlugu,

» SOIK talep eden firmanin yurt disina
yapacagl ihracata iliskin ithalatci ile yapmis
oldugu alim satim s6zlesmesinin varhig.

Kredinin teminat araci bankalarin Tirk
Eximbank’a verdigi cari hesap s6zlesmesi
ile olusturulmaktadir. Araci bankalar, Tlrk
Eximbank ile SOIK kullanacak firma arasinda
kefil durumundadir. Bankalar da aracilik
yaptiklari bu krediler icin firmalardan
gereken teminatlari tesis ederler.

Firmanin verecegi teminat, banka ile
varilacak mutabakat cercevesinde ¢éziime
kavusturulmaktadir.

SOIK kredisinin vadesi; Turk Liras
krediler icin 360 giin, doviz kredileri
icin 720 giindir. Firmalara kullandirilan
SOIK'in taksit tahsilati, ihracat taahhiidii
kapama takibi ve vergi dairesine vergi
istisna bildirimi tamamen araci bankalarin
sorumlulugundadir.

Firmalar, miichir sebep halleri disinda,
taahhiide gore verilen kredi miktarinin az
olusu, kredi siiresinin kisa olusu, girdilerin
veya malin tedarik edilememesi, ic veya
dis pazar zorluklari, gerceklestirilmesi
taahht edilen ihracatin, satisin, hizmetin
tamaminin veya bir kisminin yerine
getirilememesi, alicinin tek tarafli tasarrufu
gibi gerekcelerle imalatin ya da ihracatin
hizmet sunumunun tamamini veya bir
kismini gerceklestiremediklerini ileri siirerek
vade temdidi talebinde bulunamazlar.

ihracat/satis taahhiidii gerceklestirilmesi
taahh(t edilen FOB ihracat/satis tutarini,
hizmet tutari ise krediye konu hizmet
ihracati/satisi tutarini ifade eder.
Gerceklestirilmesi gereken taahhiit tutarr,
doviz kredilerde kullandirilan kredinin
anapara, faiz ve varsa masraflar toplam
tutari, TL kredilerde ise kredi anapara
tutaridir. ihracat/satis taahhidinin
gerceklestirilmesine iliskin siire, 24 aya

kadar vadeli kredilerde 24 ay, 24 aydan
uzun vadeli kredilerde ise kredinin orijinal
vadesi kadardir. ihracat taahhtdann takibi
tamamen araci bankalarca yapilmaktadir.

Araci bankalar, Tirk Eximbank web
sitesinde cesitli vadeler icin aciklanan
SOIK faiz ve kar payi oranlari Gizerine Turk
Eximbank tarafindan belirlenen komisyon
oranlarini ilave edebhilirler. Araci banka
komisyonu TL kredilerde azami yillik bir,
doviz kredilerinde azami yillik 0,5 puandir.

TL cinsinden kredi yalnizca Tlrk
Eximbank SOIK uygulamasinda tanimlanan
KOBI vasfini haiz firmalara kullandirilir.

TL kredilerde, kredi talebi Tiirk Eximbank
tarafindan uygun bulunan kredilere ait
kredi tutarlari, ilgili araci bankanin EFT
sistemindeki hesahina 6denir. Aracl
bankalar, EFT sistemindeki hesaplarina
intikal eden kredi tutarlarini, firmanin
hesaplarina ayni giin alacak kaydeder ve
ayni gun ilgili firmanin hesabina aktarmak
suretiyle oderler.

SOIK katiim TL kredisinde kredi tutarlari
bankalar tarafindan, Tlrk Eximbank
tarafindan kendilerine aktariimasini takip
eden ilk bes is giindi icinde firma hesaplarina
aktarilr.

TURK EXIMBANK TARAFINDAN
DOGRUDAN KULLANDIRILAN KREDILER
Araci bankalar olmaksizin Tlrk Eximbank da
dogrudan kredi kullandirmaktadir. ihracat ve
doviz kazandirici faaliyetlerin desteklenmesi
ve isletme sermayesi amaciyla verilen bu
krediler icin firmalarca miracaat Tirk
Eximbank’in web sitesinde yayimlanan
formlarin doldurulmasi ve gonderilmesiyle
olusmaktadir. Tark Eximbank kredi komitesi
gereken degerlendirmeleri kendi kistaslari
icinde yapar. Firmanin kredi degerliginin
tespiti istihbarat ve Mali Tahlil MGdarlugi
tarafindan yapihr. istihbarat sonucu olumiu
cikan firmalarin teminat hususlar da firmaca
yerine getirildikten sonra kredi, firmanin
miracaat sirasinda belirttigi bankanin IBAN
numarasina EFT yapilarak kullandirihr.
Kredinin taksit tahsilati, s6zlesme, taahhit
takibi konular tamamen Tilrk Eximbank’in
sorumlulugundadir. Kredinin faiz ve vadesi
icin Tark Eximbank’in sitesinden gtincel
bilgilerin alinmasi mimkuanddr.
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“AMAC COK YONLU
BIR PLATFORMA
EVRILMEK”

20271’in basinda aktiflesen online alisveris platformu Needion, ¢cok kisa bir siire icinde
6nemli bir yiikselme yakaladi. Sirketin kurucusu Baran Saldanli, su an i¢in miisterilere
yalnizca alisveris deneyimi sunan platformun hayata gecirilmesindeki asil amacin ise,
her tiirlii ihtiyaca cevap veren ¢ok yonlii bir sistem olusturmak oldugunu séyliiyor.

'NEEDION KURUCUSU
BARAN SALDANLI
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enizlili is insani Baran Saldanl

tarafindan hayata gecirilen online
alisveris platformu Needion, kisa stirede ciddi
bir yiikselis yakaladi. COVID-19 déneminde
kurulan platform, yilin basinda hizmet
vermeye baslamasina ragmen, 120 bin (riin
gamina ulasti ve sene sonuna kadar 50
milyon TL ciroya ulasmayi hedefliyor.

Platform, misterilerine diger online
alisveris sitelerine oranla 3D gérselleme,
alici ve satici arasinda direkt iletisim, her
magazaya ayri bir alan gibi yenilikler de
sunuyor.

Misteri memnuniyetini 6n planda tutan
Needion’un kurucusu Baran Saldanli, mobil
teknoloji dncelikli olarak yola ¢ikmalarina
ragmen, tim kategorilerde hizli bir yiikselme
yakaladiklarini belirterek, masterilerin
her alanda istedikleri herhangi bir Griine
ulasabilmelerini saglamak istediklerini
soyliyor.

ilk etapta Ttrkiye'nin 6nde gelen
platformlarindan biri olmayi, ardindan
globale aciimak istediklerini belirten
Saldanli, asil temel hedeflerinin ise
cok yonli bir platform olusturmak ve
Kisilerin tim ihtiyaclarini tek bir yerden
karsilayahilmelerine olanak saglamak
olduguna dikkat cekiyor.

N
%5

En yiiksek komisyon orani

120
ﬂrgicle\:idi

Oncelikle Needion’u hayata geciren
motivasyondan bahsedebilir misiniz?

Entegratorler saticilardan iiriinlerini Needion’da
sergilemeleri icin ek iicret talep ettiklerinde bu
maliyetleri biz karsiliyoruz.

Kurulustan bu yana gecen kisa siire
icinde, bilyiik ve giiclii aktérlere

sahip, rekabetciligin yiiksek oldugu
online ahisveris sektoriinde nasil bir
konumlanmaya sahip oldunuz?

Online ticaret ve pazar yeri sektorii heniiz
yolun ¢ok basinda ve online sektérde hizmet
vermek demek, mesafe engeli olmadan tim
Tirkiye'ye, hatta globellesebilirseniz, tim
diinyaya hizmet verebilmek anlamina geliyor.
Teknoloji sirketlerinin bu kadar dev firmalara
donusebilmeleri tim diinyanin potansiyel
musterileri olmasi sayesinde basarilmis bir
sey. Diger yandan her yil e-ticarete alisan
niifus sayisi hizla artiyor; pazar senelik yiizde
60 gibi carpici rakamlarla biyyor. Sektorde
cok bylk rakipler olsa da her alanda oldugu
gibi isini iyi yapip, makul fiyatlarla hizmet
verebilirseniz, hele ki bu hizda biyiiyen bir
pazarda, basarili olma sansiniz yiiksek olur.
Bunlarin yaninda yola cikarken edindigim
ana motivasyon aslinda insanlarin hic
yerlerinden kalkmadan tim ihtiyaclarini tek
bir uygulama tizerinden karsilayabilecekleri
bir proje ortaya cikarmakti ciinkii piyasada
bu vizyonda bir uygulama yok. Su an
bulundugumuz nokta, ulasmak istedigimiz bu
hedefin ilk adimi.

Needion nasil bir iiriin gamina sahip,
miisteriler istedikleri her tirlii iiriinii
temin edebilecek durumda mi? Uiriin
cesitliligi ile alakali ne gibi calismalar
yuritiiyorsunuz?

Yola mobil teknoloji 6n planda ¢iktik ama
bugiin tim kategorilerimizi dolduruyoruz,
yani tim alanlarda istediginiz herhangi bir
rlind bulabileceginiz bir noktaya ulasmaya
calisiyoruz. Daha bes aydir aktif hizmet
veren bir firmayiz, dolayisiyla yolun ¢ok
basindayiz ancak su an 120 bin driin ¢esidine
ulastik. Saticilarimizin bayik cogunlugu
Ayensoftware ve Entegre isimli entegratér
firmalari Gizerinden geliyor, fakat sitemizde
dogrudan magaza acip trin yiklemek diger
pazar yerlerine kiyasla oldukca pratik. Bu
nedenle direkt (irtin yiikleyen de bircok
saticimiz var. Ek olarak Stockmount ile de
entegre oluyoruz oradan da bircok satici
gelecektir. Hedefimiz ilk asamada tiim
entegratorlerle entegre olmak. Boylece
entegratorlerle ¢alisan saticilar cok
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JR

Gelecekte her
kullanicinin
kendi ciizdaninin
oldugu, bu
ciizdanda gercek,
sanal tiim

para birimleri

ile alisveris
yapabildikleri bir
sistem olusturma
hedefimiz var.

basit sekilde binlerce trtinini rahatlikla
bizde de sergileyebilecekler. Su asamada
entegratorler saticilardan arinlerini bizde
sergilemeleriicin ek Gcret isterlerse bu
maliyetleri biz karsiliyoruz. Bunun yaninda
tim kategorilerde en yiiksek komisyon
oranimiz yiizde 5’i ge¢cmiyor ve komisyon
oraninin disinda herhangi siirpriz bir

maliyet yok. Diger pazar yerlerinde slrpriz
pazarlama maliyetlerinin yansitiimasiyla
birlikte yiizde 30-40 arasina ulasan komisyon
oranlarini distiniince, saticilar icin oldukca
cazip bir pazar yeriyiz. Tim bu araclarla hizli
sekilde driin gamimizi milyonlara ulastirmayi
hedefliyoruz.

Yola mobhil teknoloji agirlikli olarak
ciktigimiz icin su an en cok satisimiz cep
telefonu kategorisinde gerceklesiyor, fakat
diger tiim kategorilerimizde karisik olarak
glinden gline satislarimiz giizel bir ivmeyle
artiyor.

Rekabetciligin ¢cok yogun oldugu bu
pazarda var olan rakiplerin dniine gecmek
icin ne gibi inovasyonlara sahipsiniz?
Needion farki diyebilecegimiz neler var?
Saticilara sundugumuz uygun komisyon
oranlari sayesinde alicilara da en uygun
fiyatli alisveris deneyimini sunmak ilk ve en
onemli farkhiliklarimizdan. Bunun yaninda
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diger pazar yerleri bana gore oldukca
karmasik ve icerisinde kayboldugunuz bir
yaplya sahipler. Platform icerisinde dolasmak
kisiyi sitkmamali, bu dogrultuda oldukc¢a
g0Oze hitap eden ve sade kullanici deneyimi
saglayan hir yapiyla farklilasmaya calisiyoruz.

Diger bir 6nemli farklihgimiz, alici ve
satici arasindaki dogrudan sohbet imkani
seklinde éne cikiyor. Alicilar 6zellikle
direkt saticiyla iletisime gecip karsilarinda
rtinle ilgili tim sorularini sorabilecekleri
bir muhatap bulmaktan cok memnun
kahyorlar. Tabi ki saticiyla ¢ozemedikleri
problemler yasarlarsa yetkin misteri
hizmetleri departmanimizla da sorunlarini
cOzebiliyorlar. Musteri memnuniyeti bu
cercevede en 6nemsedigimiz konulardan
biri. Simdiye dek neredeyse hic olumsuz bir
musteri yorumuyla karsilasmadik.

Cep telefonu kategorisinde Griinleri
elinize alir gibi 3D gorsellerle istediginiz
yone cevirerek inceleyebildiginiz, uzman
yorumlarini okuyabileceginiz, puanlamalari
inceleyip, videolariyla cok kapsamli ve
tarafsiz bilgilendirmeler alabildiginiz cesitli
farkliliklarimiz var.

Cogu pazar yerinde magazalar ¢ok
geri plandadir. Sadece triinler izerinden
filtrelemeyle kullanicilar istedikleri sonuca
ulastyorlar, fakat bizde Griinler iizerinden
sonuca ulasmanin yaninda her magazanin
giizel bir sayfasi var. isteyen kullanicilar sanki
bir AVM’ye gidip tek tek magazalari dolasiyor
gibi daha 6zglin bir alisveris deneyimi
yasayabilirler.

Yurt disina ya da yurt disindaki
kullaniciya aciimak gibi bir plan ya da
projeniz var mi?

Ulke icinde hedefledigimiz basariya
ulastiktan sonraki ilk hedefimiz
uygulamamiza cok cesitli yeni 6zellikler
kazandirmak. Bunu yaparken tabi bir yandan
yurt disindaki farkli iilkelere de yavas yavas
hizmet vermek ve globallesmek (izere
calismalara haslamak hedeflerimiz arasinda.

Online alisveris sitelerine olan talep hizla
artmakla beraber, birtakim sikayetler

de var; iiriiniin goriindiigiinden farkh
iletilmesi, lojistik, online pazarda yer
alacak saticilarin daha titiz secimi,



alternatif 6deme seceneklerinin azhigi
gibi. Bunlarla alakal ne gibi ¢éziimler
sunuyorsunuz?

Su an icin kendi lojistik altyapimizi kurmak
bizim acimizdan ¢cok erken ama sonucta

ulasmak istedigimiz hedefler arasinda bu gibi

ek hizmetler var. Hatta kendi kuryelerimizle
sehir iclerinde cok hizli teslimatlarla hizmet

verdigimiz bir yapi da uzun vadeli planlarimiz

arasinda.

Odeme konusunda su an igin tiim
bankalarin kartlariyla tek cekim veya
taksitli seceneklerle glivenli 6deme yoluyla
hizmet sunuyoruz. Sorun olmadiginda
ve iade yapilmadiginda 6deme saticiya
iletiliyor. Bu yontemler Griiniin beklenen
sekilde gelmemesi gibi sorunlari yok

fnyeni ad: Needion!

needion'da!  », _

| -]

“MUSTERILERIN TERCIHLERINE
YONELIK HIZMET SUNACAGIZ”

E-ticaret deneyimimiz hizli bir ivmelenme ve degisim icinde.

Bunun ulasacagi son nokta, aklinizdan gecirdiginiz Grinin o

anda karsiniza cikacag hir yapiya ulasmasi olacak. Bu hedefe
dogru teknoloji sektéri adim adim ilerliyor. Bu seviyede hizmet
verebilmek, musterilerin daha az zaman harcayip, daha memnun
sekilde ahsverislerini tamamlamalari acisindan 6nemli bir yetkinlik.
Tabi tim bunlar dijital cihazlarin sizinle ilgili tim bilgilere ulasacagi
anlamina da geliyor. insanlarin 6zelinin kalmayacak olmasi bu
acidan oldukca rahatsiz edici bir durum ancak teknolojiden
vazgecemeyecegimiz gercegini g6z oniinde bulundurursak, bu
gelecek her durumda gerceklesecek gibi goriinlyor. Biz, bu

konuda misterilerin tercihlerine birakacagimiz bir yapiya ulasmayi
hedefliyoruz. Kisisellestirilmis deneyim isteyenlere o dogrultuda,
bilgilerini paylasmak istemeyenlere de genel bir dogrultuda hizmet
vermek istiyoruz.

denecek seviyeye indiriyor. Gelecek icin her
kullanicinin kendi clizdaninin oldugu, bu
ciizdanda gercek, sanal tim para birimleri
gibi yontemlerle istenilen sekilde depolama
ve alisveris yapabilecekleri oldukca inovatif
hedeflerimiz var.

Bunun yaninda iceri aldigimiz her
saticinin ticari gecmisini inceliyoruz,
fakat bunu saticilara magaza agmalarini
zorlastirmayacak yontemler uygulayarak
arka planda yapiyoruz.

COVID-19’un online alisverise verdigi

hiz, size ve rakamlariniza nasil yansidi?
Ozellikle bilinirlik anlamindaki artis sizin
icin tatmin edici mi?

Biz oyuna COVID-19 siirecinin tam ortasinda
katildik, bu nedenle COVID-19 6ncesi

bir verimiz olmadig icin karsilastirma
yapamiyoruz. Fakat raporlar, bu siirecin
pazari normalin iki katina yakin hizda
blylttigina gosteriyor. Bizim de yola
ctkmamiz sadece bes ay gibi bir stire olsa da
hizli ilerlememizde bu durumun 6nemli bir
etkisi olduguna inaniyorum.

Site trafigimizi artirmak icin dizenli
olarak yiiksek butcede reklamlar cikiyoruz,
oOzellikle online reklamlar. Tabi sadece online
reklamlar degil, web TV’lerde, billboardlarda,
izmir'de tramvay giydirmelerinde,
izmir'de elektrik direklerinde, istanbul'da
minibiis giydirmelerinde, istanbul metro-
metrobiislerde Modyo TV’'de, radyo
reklamlarinda ve benzer her mecrada surekli
ctkmaya c¢alisiyoruz. Yakinda yogun sekilde
influencer’larla da calismaya baslayacagiz.
Tum bunlar sayesinde site trafigimiz her
ay bir énceki ayin iki kati blyuyor. Su
an gidisattan oldukca memnunuz fakat
hedeflerimize ulasmak icin elbette daha
zamanimiz var.

2021 ve sonrasi icin hedef, plan ve
beklentileriniz neler?

2021’i toplam 50 milyon TL ciroya ulasarak
tamamlamayi hedefliyoruz. Su an bu hedefe
rahatlikla ulasabilecek gibi gbriiniiyoruz. Tabi
her yil bunu 2-3 kat artirarak ilerlememiz
gerekiyor. Tim bunlara daha 6nceki
sorulardan birkac tanesinde ylizeysel olarak
bahsettigim hedeflerimizi adim adim hayata
gecirerek ulasmayi planhyoruz.
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Leblebinin
baskenti

SERINHISAR

©  De |zI| nin sessi sakQ(asyonlarmdan biri
olan'Serinhisaysehrin bircok holgesinin aksine

y  tu r|s [IK olmayan bir yer. Onu ziyaret edilecek
. jerlernoktasinda listeye'dahil eden baska

dege __I ‘I'var: Leblebidcomlekcilik ve kiliglari.
Tirkiye’ninlebleb! -:’% olarakkabul

iIenif ayni zamandadiinya capindz
meshur Kiliclari ve UNESCO’yz

aday comlekleriile --'.u'-
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Serinhisar, 30
farkl leblebi
cesidi ile
iilkedeki leblebi
pazarinin

yiizde 70’inden
fazlasina hakim.

M ) 1.500-1.400
yillarina
tarihlenen Serinhisar’in

Eti imparatorlugu
tarafindan kuruldugu
tahmin ediliyor.

200 yil boyunca Eti
imparatorlugu'nun
binyesinde pisen

ve gelisen ilce, tarih
sahnesinde iyonlardan
Lidyalilara, Perslerden
Makedonlara,
Romalilardan
Osmanlilara kadar
bircok kadim toplulugu
barmdirdi.

Osmanl sinirlari
dahilindeyken tas ve
tugladan yapilan kicik hisarindan dolayi
“Kizilhisar” olarak anilan Serinhisar,
1987 yilina kadar Acipayam ilcesine bagli
bir kasaba olarak yasadi. Bu tarihte ise
ilce statlisti kazandi ve Serinhisar ismini
alarak kurumsallasma calismalarini
baslatti.

Denizli'deki bircok ilce ve bélgenin
aksine turistik bir yer olmayan ve
pek az gezilip goriilecek yeri olan
Serinhisar, bunun yaninda basarili bir
mola noktasi. Birbirinden giizel cicekler
ve dogal ormanlarla renklenen ilcenin
turistik bir cekicilik kazanabhilmesi adina
agaclandirma calismalari ve mesire
alanlari olusturulmasi icin cabalar var.
Zira Mugla bolgesine en kestirme yollari
barmdiran bu cografyanin MO 600’li
yillarda sik ormanlik alanlardan olustugu

LEBLEBIi VE KULTUR FESTIVALI

2001 yilindan bu yana geleneksel olarak gerceklestirilen festival,
Camlik denilen bolgede, her yil temmuz ayinda diizenleniyor.
Festivalde birbirinden lezzetli leblebi cesitlerinin yaninda ilcenin
kiltlrina yansitan trinlere, konserler ve cesitli etkinliklere de yer
veriliyor. Festivalde Yorik kaltarind yansitan kasabaya 6zg( keci
kili ve yn ile yapilan kilim dokumalari, sis torbalar, heybeler ve
kasik oymaciliginin basarili érnekleri de ziyaretcilerin begenisine
sunuluyor. Mahalli ve ulusal sanatcilarin katilimiyla gerceklesen
festival, (ic glin boyunca cok sayida konuk agirhyor.

tahmin ediliyor. Bu agaclandirma
cahsmalari ile tam anlamiyla olmasa hile
0 gorintiye yaklasiimak hedefleniyor.

Bunun yaninda Serinhisar, kokli tarihine
tezat bir gériint( sergile de birkac tiirbe,
Kebir Camii, Selcuklulardan kalma bir
hamam, mezarlar ve antik kalintilar
barindirmiyor degil. Ancak bunlarin varhgi
bile Serinhisar’i bir “durak” olmanin
Otesine tasimiyor. Serinhisar’i iyi bir mola
noktasi yapan ise sahip oldugu yetenekler.
Bunlarin basinda da ilce ile batiinlesmis
olan leblebi dreticiligi geliyor.

CORUM _ViTRi_!\I o
SERINHISAR URETIM ussu
Serinhisar, bir cazibe merkezi olmasa

da pek coklari tarafindan hilinen bir
destinasyon. Bunun arkasindaki temel
basari ise leblebiye ait. Tarkiye’nin “leblebi
baskenti” olarak kabul edilen ilce, yerli
pazarin ylizde 70’inden fazlasina hakim.
Turkiye'de leblebi denince aslinda akla ilk
gelen sehir Corum ancak Corum leblebinin
vitrini olsa da dretim dssi Serinhisar ciinki
Corum’a da leblebi buradan gidiyor.

Halkin en 6nemli gecim kaynagini
olusturan leblebicilik, 1940’ yillardan bu
yana ilce halki tarafindan gelistirilerek
devam ettiriliyor. Daha 6nceki yillarda
leblebinin ham maddesi olan nohut
Balikesir, Usak gibi cevre sehirlerden
temin edilirken, Serinhisar halki son
yillarda baslattigi basarili tarimcilik
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hamlesi ile nohudu da kendi Giretecek
seviyeye geldi. Daha ziyade kiiciik aile
isletmelerinden olusan leblebi Greticiligi,
yapilan ciddi yatirimlar sonrasinda biyuk
olcekli firmalari da biinyesine

katmis bulunuyor. ilcede
bugin itibariyla
10 adet bilyik
olcekli firma ve
100’0 askin
imalathane
mevcut ve

bu Gretim
yerlerinden
ginlik 100

ton civarinda
mahsul

cikiyor.

ilcedeki
isletmelerde
soslu, citir, acil,
tuzlu, karabiberli,

cifte kavrulmus, sekerli
dahil 30’dan fazla leblebi

tlrd Gretiliyor. Leblebiler arasinda en
cok Tirk kahveli, cikolatah, acili, susaml,

Leblebi ihrac edilen iilke

350

MILYON TL mesir macunlu, kavunlu ve karisik
ihracat meyveli leblebiler ilgi goruyor. Uretim
kapasitesi bakimindan Tirkiye’'nin en
450 blylk leblebi merkezi olan Serinhisar’da
retilen leblebiler, yerel pazarin yaninda
MiLVON TL 40 uluslararasi pazarda da kendine yer
ic piyasaya satis buluyor. Yilda 350 milyon liralik leblebi

ihracati gerceklestiren Serinhisar, ic
piyasaya ise 450 milyon liralik irin
temin ediyor. Bugtin itibariyla diinyada
tretilen leblebinin yiizde 65’ini Turkiye
karsiliyor ve bunun da yiizde 80’ini
Serinhisar sagliyor. Leblebi tiretimi

ve hayvancilik disinda baska gecim
kaynagi bulunmayan ilcede istihdamin
da énemli bir kismi leblebi sektériinden
karsilaniyor; sektoér binden fazla insana
istihdam sagliyor.

Bilinen ilk Yatagan kiliclarindan biri Ahmet
Tekelii ustanin Kanuni Sultan Siileyman icin
yaptigi yatagandir. Kili¢, bugiin New York'taki
Metropolitan Miizesi’nde sergileniyor.
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DUNYANIN TANJDIGI MESHUR
SAVASCI: YATAGAN
Serinhisar’in leblehisi kadar olmasa da
meshur bir Griin daha var; kilici ya da
bicagi. Yatagan Mahallesi ile 6zdeslesmis
olan kiliclar, keskinligi ve
saglamligi ile gbz alici bir
sanat eseri niteliginde.
Tam dinyada “Tirk
kilici” olarak
adlandirilan meshur
Yataganlarin
govdeleri kemik,
boynuz, glimis
ya da fildisinden
yapilyor. Bir “Y”
harfi meydana
getiren kabza,
kalin bir metal
bilezik ile bicakla
birlesiyor. Kabza zirhh
altin tombakli bakirdan
yapiliyor ve mercan, zimrdt,
yakut gibi degerli taslarla sisleniyor.
Cogu zaman tamamiyla giimisten (retilen
kabzanin da degerli taslarla bezendigi
goriluyor. Benzer sekilde bu siislemelere
kilicin kininda da rastlanabiliyor.

Yatagan kilicini diger kiliclardan
ayiran temel 6zellik ise, kilicin 6zenle su
verilerek celige donistirilmesi.

Bilinen ilk Yatagan kiliclarindan biri
Ahmet Tekeli ustanin Kanuni Sultan
Suleyman icin yaptigl yatagandir.

Sultan Sileyman’in Yatagan'i bugiin
New York’taki Metropolitan Miizesi'nde
sergileniyor. Bu arada Yatagan kilici
UNESCO Somut Olmayan Kdaltarel Miras
Listesi icin aday.

16. ylzyihn ortalarindan itibaren
yayginlasan ve 19. yizyilin sonlarina
kadar kullanilan bu 6zel kiliclarin,
Yenicerilerin, bellerine bagladiklari ve
kilifin icine yanlamasina koyduklarr icin
“Yatagan” olarak adlandirildiklari rivayet
edilse de ismin, kiliclarin Gretim yeri olan
Yatagan beldesinden aldigi daha giicl
dillendiriliyor.

Yatagan ilcesinin ismi ise Selcuklu
komutanlarindan oldugu belirtilen
Osman Bey’in Yatagan Baba lakabindan
geliyor. Bolgeyi fethettikten sonra buraya



Serinhisar’in meshur
bicaklarinin ya da
kihclarinin adina
diizenlen festivalde
bicak ustalari
hinerlerini sergiliyor.
Kefe Yaylasi’nda 25
yildir diizenlenen
festival, i¢ glin
boyunca 800 yillik ata : e
yadigari zanaatin tim detaylarini gézler 6niine seriyor. Uygulamali
bicak yapimi atélyelerinin yapildigi festivalde ayrica bilinen
isimlerin konserlerine de yer veriliyor.

Festivalin yapildigi Kefe Yaylasi ise Denizli'yi eksiksiz gezmek
icin ugraniimasi gereken duraklardan biri. Karacam, kizilcam ve
ardic agaclarrile éruld olan yayla, basarili dogasi, temiz havasi, bol
oksijeni, huzuru ve sakinligi ile ziyaretcilere dinlencesi bol saatler
sunuyor. Yayla, belediye tarafindan yapilan elektrik, su, cadir,
piknik alanlari, tuvalet, dus, restoran, market, kasap ve cesitli spor
alanlarrile 2000 yilindan bu yana ic turizme hizmet ediyor.

Her yil agustos ayinda cesitli etkinliklere ev sahipligi yapan
yaylada hazir cadirlarindan kiralayabileceginiz gibi kendi cadirinizi
da kurabhilirsiniz.

yerlesen ve demircilikle ugrasmaya
baslayan Osman Bey, 6ldiikten sonra da
buraya defnedilmis. Bu arada Osman
Bey’e Yatagan lakabini veren 6zelligi ise
savaslari yata yata kazanmasiymis.
Bugin kiliclari kadar Yatagan da ilgi
ceken hir baska eser de Yatagan Baba
adina dikilen tirbe. Bu Selcuklu déonemi
eserinin Gzerinde yazan tarihlere gore
tlrbe 1244-1245 tarihlerinde yapiimis.
Piramidal bir catinin altindaki bu kiicik
tirbenin icinde Yatagan Baba, esi ve oglu
Murat Bey’e ait birer sanduka bulunuyor.

UNESCO’V_A ADAY BiR GELENEK
COMLEKCILIK

Neolitik caglardan bu yana Anadolu’da
tretilen ve cok énemli bir sanat ve zanaat
Grand olan ¢comlekcilik, binlerce yildir bu
topraklarda yasamis cok sayida uygarhgin
retim becerilerini, sosyolojik dzelliklerini
ve yasam felsefesini giinimiize aktardi.
Kalici bir malzeme olmasi bakimindan
bilgi transferinde son derece 6nemli yeri
olan ¢comlekcilik; arkeoloji, etnografya,
tarih, sosyoloji gibi bircok disipline de
katki sunuyor. Anadolu’da neredeyse

tim illerde yapilan cémlekcilik, hemen
her yerde farkli lokal 6zellikler sunuyor.
Denizli’nin Serinhisar ilcesinde sessiz
sedasiz Uretilmeye devam edilen
comlekler de kendi tipik kesitlerini
sunuyor.

ilcenin geleneksel el sanatlarindan
biri olan ¢omlekcilik, 6zellikle merkezde
yuratiliyor. ilce, 1960’lara, 70’lere kadar
tam Tlrkiye'ye testi, comlek verirken
bugiin yalnizca birkac usta tarafindan bu
gelenegi devam ettiriyor.

Serinhisar’in comlekciligi de Yatagan'in
kihcr gibi UNESCO Somut Olmayan
Kultirel Miras Listesi icin aday.

Serinhisar’da Uretilen comleklerde
kullanmilan camurlar, ilcenin yiiksek
rakiml tepelerinin gliney yamaclarindaki
topraklardan elde ediliyor. Yogun
miktarda kil barindiran toprak, kirmizi
bir renge sahip. Yilin belirli ddnemlerinde
hazirlanan ¢camur, biraz dinlendirilip 6zel
tezgahlarda sekillendiriliyor. Dinlenen
comlekler, sekillendiren ustanin istegine
gore sislenip, odun firinlarinda pisiriliyor.
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GOSTERGELER

DENIB IHRACATI

> 1 Ocak-31 Temmuz 2021 tarihleri arasinda DENIB tarafindan kayda alinan ihracat
rakami yuzde 48,71'lik artisla 1,82 milyar dolar olarak gerceklesti.

% 2020 yili temmuz ayinda 216,2 milyon dolar olan DENIB ihracati, 2021 yili temmuz
ayinda gecen yilin ayni donemine gore ylizde 18,03 artarak 255,2 milyon dolar olarak
gerceklesti.

2 2021 yili temmuz ayi icerisinde, DENIB ihracatinin 6n siralarinda yer alan sektorlerden
hazir giyim ve konfeksiyon sektoriinin ihracat kayit rakami, gecen yilin ayni ayina gore
yiizde 0,52’lik artisla 103 milyon dolar, tekstil ve ham maddeleri sektérinin ihracat
kayit rakami ise 18,93’liik artisla 28,5 milyon dolar olarak kaydedilmistir.

TEMMUZ AYINDA
DENIB IHRACATI
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DENIB IHRACAT DEGERLENDIRME RAPORU

» 2021 yihnin ilk yedi ayinda DENIB Uyeleri toplam 160 lkeye ihracat gerceklestirdi.

> Ocak-temmuz déneminde, en cok ihracat gerceklestirilen ilk 10 tlkenin toplam DENIB ihracatindan aldigi pay yiizde 64,78;
ilk tic tllkenin toplam DENIB ihracatindan aldigi pay ise ytizde 37,57'dir.

> DENIB (iyeleri tarafindan Avrupa Birligi yesi tilkelere yapilan ihracat 2021 yili temmuz ayinda yiizde 17,7 artisla 121,2 milyon
dolar olarak gerceklesti. 2020’nin temmuz ayinda ise AB Ulkelerine yapilan ihracat 103 milyon dolar olarak kayitlara gecti.

Belirli sektorlerin gecen yil ile karsilastirmali ihracat kayit rakamlarinin yiizdelik oranlari,
degisimleri ve toplam DENIB ihracati icindeki paylari asagidaki sekildedir:

TEMMUZ OCAK - TEMMUZ
M Degisim Pay % Degisim Pay %
SEKTOR (FOB/1000 $) 2020 p {1741 % (2021) 2020 p{1741 % (2021)
TEKSTIL VE KONFEKSIYON 126.472 131.554 4,02 51,54 645.558 924.592 43,22 50.81
ELEKTRiK, ELEKTRONIK 36.110 49.884 38,15 19,54 186.185 323.547 73,78 17,78
DEMIR VE DEMIR DISI METALLER 14.731 27.829 8891 10,90 110.149 202.003 83,39 11,10
MADENCILIK URUNLERI 13.307 14.679 10,31 5,75 78.389 115.371 4718 6,34
DIiGER SEKTOR URUNLERI 25.625 31.283 22,08 12,27 203.406 | 254.226 2498 13,97
DENIB 2021 yili temmuz ayindaki toplam ihracatinin, 71,34 milyon dolar ile yaklasik yiizde 28'ini olusturan ‘bornoz-
sabahlik, havlu-mutfak bezleri ve carsaf-nevresim’ ihracat kayit rakamlarinin karsilastirmalari ise su sekildedir:
TEMMUZ OCAK - TEMMUZ
(FOB/1000 $) 2020 2021 Degisim% Pay % (2021) 2020 2021 Degisim% Pay % (2021)
BORNOZ- SABAHLIK 11.114 13.482 21,30 5,28 50.591 82.698 63,47 4,54
ORME-DOKUMA
PAMUKLU BUKL'E HAVLU 34.642 38.820 12,06 15,21 183.424 260977 42,28 14,34
CARSAF-NEVRESIM 24976 19.040 -23,77 746 108.045 150.759 39,53 8,28
Ulkeler bazinda kayda alinan ihracat rakamlarinin, icerisinde yedi AB iilkesinin yer aldig ilk 10 iilkeye
gore yiizdelik oranlari, degisimleri ve toplam ihracatimiz icindeki paylari su sekildedir:
TEMMUZ OCAK - TEMMUZz
SEKTOR (FOB/1000 $) 2020 2021 Degisim % | Pay % (2021) 2020 2021 Degisim % Pay % (2021)
BIRLESIK KRALLIK 33.658 45.570 35,36 17,85 160.319 296.888 85,19 16,31
ABD 23.690 26.476 11,76 10,62 107.509 197.235 83,46 10,84
ALMANYA 29.431 27.636 -6,10 10,18 152.175 189.639 24,62 10,42
iTALYA 11.618 17.430 50,02 718 78.815 124.672 58,18 6,85
FRANSA 9.486 12.499 31,76 5,25 63.134 99.018 56,84 544
HOLLANDA 9.850 11.122 12,92 5,14 63.204 85.758 35,68 4,71
iSRAIL 6.033 7.392 22,52 3,00 35.225 61.863 75,62 3,40
iSPANYA 6.195 5.419 -12,52 2,64 38971 46.565 19,48 2,56
AVUSTURYA 4,686 8.486 81,10 2,33 28.423 43.845 54,26 2,41
DANIMARKA 4,080 6.128 50,19 191 20.139 33.435 66,02 1,84
DiGER ULKELER 77518 87.071 12,32 3712 475.773 640.821 34,69 35,22
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Tel: 0 258 274 66 88

Faks: 0 258 274 72 22 - 62
E-Posta: denib@denib.org.tr
Web Adresi: www.denib.org.tr

DENiZLi EXPORTERS ASSOCIATION

DENiZLI iIHRACATCILAR BiRLIiGI

Akhan Mah. 246 Sok. No:8 Pamukkale/Denizli

TICARET BAKANLIGI

Adres: S6gUtozi Mah. 2176 Sok. No: 63
06530 Cankaya-Ankara

Telefon: +90 312 204 75 00

internet: www.ticaret.gov.tr

TURKIVE IHRACATCILAR MECLISI (TiM)
Adres: Dis Ticaret Kompleksi Cobancesme Mevkii
Sanayi Cd. B Blok Kat: 9 PK. 34196 Yenibosna-istanbul
Tel: 0 212 454 04 90 / 454 04 91
Faks: 0 212 454 04 13 / 454 04 83
e-mail: tim@tim.org.tr

internet: www.tim.org.tr

NIM:==:

BiRLIKLER

.lkiﬁ Akdeniz ihracatci Birlikleri
Genel Sekreterligi
Limonluk Mah. Vali Hiiseyin
Aksoy Cad. No: 4 Yenisehir/Mersin
Tel: 0324 32537 37 Faks: 0324 325 41 42
E-Posta: akib@akib.org.tr
Web Adresi: www.akib.org.tr

124015 Bati Akdeniz ihracatgilar
Birligi Genel Sekreterligi
Aspendos Bulvari No: 221 07200/Antalya
Tel: 0 242 311 80 00 Faks: 0 242 31179 00
E-Posta: haib@baib.gov.tr

Web Adresi: www.baib.gov.tr

Dﬁﬂ Dogu Anadolu Ihracatgilar
e Birligi Genel Sekreterligi
Cumhuriyet Cad. Eren is Mrk.

No: 86 K: 4-5 Erzurum

Tel: 0442 214 11 85 Faks: 0 442 214 11 89 - 91

#DKig Dogu Karadenizihracatalar
Birligi Genel Sekreterligi
Pazarkapi Mah. Sahil Cad. No: 95, Trabzon
Tel: 0 462 326 16 01 - Faks: 0 462 326 94 01 - 02
E-Posta: dkib@dkib.org.tr
Web Adresi: www.dkib.org.tr

eib Ege ihracatci Birlikleri
e Genel Sekreterligi
Atatirk Cad. No:382 Alsancak/izmir
Tel: 0232 488 60 00 - Faks: 0 232 488 61 00
E-Posta: eib@egebhirlik.org.tr
Web Adresi: www.egebirlik.org.tr

Giineydogu Anadolu ihracatci

Birlikleri Genel Sekreterligi
Gazimuhtarpasa Bulvar Miicahitler Mah. 52012
No'lu Sk. No: 6 27090 Sehitkamil/Gaziantep
Tel: 0342 211 05 00 Faks: 0 342 221 05 09-10
E-Posta: gaibevrak@gaib.org.tr

‘ istanbul ihracatci Birlikleri

¥ Genel Sekreterligi

Dis Ticaret Kompleksi C-Blok Coban Cesme Mevkii
Sanayi Cad. Yenibosna-Bahcelievler/istanbul

Tel: 0212 454 05 00 Faks: 0 212 454 05 01 - 02
E-Posta: iib@iib.org.tr

Web Adresi: www.iib.org.tr

istanbul Maden Ve Metal
IMABKAIES jhracatci Birlikleri Genel Sekreterligi
Dis Ticaret Kompleksi A-Blok
Coban Cesme Mevkii Sanayi Caddesi
Yenibosna-Bahcelievler/istanbul
Tel: 0212 454 00 00 Faks: 0 212 454 00 01
E-Posta: immib@immib.org.tr
Web Adresi: www.immib.org.tr

istanbul Tekstil Ve Konfeksiyon
ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi
Dis Ticaret Kompleksi B-Blok

RiTHRiB

Karadeniz ihracatgi Birlikleri
Genel Sekreterligi
Atatiirk Bulvar No:19/E 28200 Giresun
Tel: 0 454 216 24 26 Faks: 0 454 216 48 42
E-Posta: kib@kib.org.tr
Web Adresi: www.kib.org

(4L Orta Anadolu ihracatc

""" Birlikleri Genel Sekreterligi
Ceyhun Atuf Kansu Cad. No: 120 Balgat/Ankara
Tel: 0 312 447 27 40 (5 Hat)
Faks: 0 312 446 96 05
E-Posta: oaibwebmaster@oaib.org.tr
Web Adresi: www.oaib.org.tr

Uludag ihracatgi Birlikleri
Genel Sekreterligi

Organize Sanayi Bolgesi 2. Gelisim Sahasi
Kahverengi Cad. No: 11 16140 Nilifer/Bursa
Tel: 0224 2191000

§])=}

E-Posta: daibarge@daib.org.tr
Web Adresi: www.daib.org.tr

Web Adresi: www.gaib.org.tr

Coban Cesme Mevkii Sanayi Cad.
Yenibosna-Bahcelievler/istanbul
Tel: 0 212 454 02 00 Faks: 0 212 454 02 01

E-Posta: info@itkib.org.tr
Web Adresi: www.itkib.org.tr

Faks: 02242191090
E-Posta: uludag@uib.org.tr
Web Adresi: www.uib.org.tr

DENiZLi VALILIGi

Tel: 0 258 265 61 00

Faks: 0 258 241 66 88
e-mail: denizli@denizli.gov.tr
internet: www.denizli.gov.tr

DENiZLi BUYUKSEHIR BELEDIYE
BASKANLIGI

Tel: 0258 2652137

Faks: 0258 280 29 99

e-mail: denizli@denizli.bel.tr
internet: www.denizli.bel.tr

PAMUKKALE UINIVERSITESI
Tel: 0 258 296 20 00

Faks: 0 258 296 23 38

e-mail: ozelkalem@pau.edu.tr
internet: www.pau.edu.tr

Denizli Ticaret Odasi (DTO)
Tel: 0258 263 67 14

Faks: 0258 2419213

e-mail: dto@dto.org.tr
internet: www.dto.org.tr

Denizli Sanayi Odasi (DSO)
Tel: 0258 24210 04

Faks: 0 258 263 8125
e-mail: dso@dso.org.tr
internet: www.dso.org.tr

ILGiLi KURUMLAR

Denizli Ticaret Borsasi (DTB)
Tel: 0258 26110 66

Faks: 0 258 264 19 89

e-mail: dth@dth.org.tr
internet: www.dtb.org.tr

Denizli Esnaf Odalari Birligi (DESOB)
Tel: 0 258 2427176

Faks: 0258 2427178

e-mail: desob20@hotmail.com

e-mail: info@denizliesob.org

internet: www.denizliesob.org

Giiney Ege Sanayiciler ve
isadamlari Federasyonu (GESIFED)
Tel: 0258 212 80 97

Faks: 0 258 213 87 84

e-mail: info@gesifed.org.tr

internet: www.gesifed.org.tr

Denizli Geng i insanlar1 Dernei (DEGIAD)
Tel: 0258 21182 83

Faks: 0 258 21192 82

e-mail: degiad@degiad.org

internet: www.degiad.org.tr

Denizli Nakis Sanayicileri Dernegi (DENSAD)
Tel: 0258 37119 22

Faks: 0 258 3718137

e-mail: mustafa@maribor.com.tr
e-mail: info@densad.org

internet: www.densad.org

Denizli Sanayiciler ve is insanlar
Dernegi (DESIAD)

Tel: 0258 213 87 83

Faks: 0 258 213 87 84

e-mail: desiad@desiad.org.tr
internet: www.desiad.org.tr

Denizli Tekstil ve Giyim Sanayicileri
Dernegi (DETGIS)

Tel: 0258 382 8123

Faks: 0 258 382 80 65

e-mail: detgis@detgis.org.tr

internet: www.detgis.org.tr

Babadagh Sanayici ve
isadamlari Dernegi (BASIAD)
Tel: 0258 21274 27

Faks: 0258 212 74 24

e-mail: basiad@basiad.org.tr
internet: www.basiad.org.tr

Denizli Madenciler ve Mermerciler
Dernegi (DENMERDER)

Tel: 02582422211

Faks: 0 258 263 29 40

e-mail: info@denmerder.org
internet: www.denmerder.org

Makine Sanayici ve is insanlari
Dernegi (MAKSIAD)

Tel: +90 542788 78 82

e-mail: info@maksiad.org.tr
internet: www.maksiad.org.tr

Denizli Otelciler ve

isletmecileri Dernegi (DENTUROD)
Tel: 0258 2651513

Faks: 0 258 241 20 05

e-mail: info@denturod.com.tr
internet: www.denturod.com.tr

Avrasya Yonetici Sanayici ve
isadamlari Dernegi (AYSIAD)
Tel: 0 258 261 40 00

Faks: 0 258 261 40 00

e-mail: bilgi@aysiad.com.tr
internet: www.aysiad.com.tr

Tiim Sanayici ve isadamlari
Dernegi (TUMSIAD) Denizli Subesi
Tel: 0258 264 78 84

Faks: 0 258 241 02 41

e-mail: denizli@tumsiad.org.tr
internet: www.denizli.tumsiad.org.tr

Anadolu Aslanlari isadamlar
Dernegi (ASKON) Denizli Subesi
Tel: 0258 26323 27

Faks: 0 258 241 85 38

e-mail: denizli@askon.org.tr
internet: www.askon.org.tr

Miistakil Sanayici ve isadamlari
Dernegi (MUISiAD) Denizli Subesi
Tel: 0258 2632121

Faks: 0 258 263 50 00

e-mail: denizli@musiad.org.tr
internet: www.musiad.org.tr

Ulusal Sanayi ve isadamlari
Dernegi (USIAD) Denizli Subesi
e-mail: modal20@hotmail.com
internet: www.usiad.net

Denizli Gazeteciler Cemiyeti

Tel: 0258 263 4717

e-mail: info@
denizligazetecilercemiyeti.com
www.denizligazetecilercemiyeti.com

Denizlispor Kuliibii

Tel: 0258 37225 81

Faks: 0258 242 2117

e-mail: info@denizlispor.org.tr
internet: www.denizlispor.org.tr
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Bozburun Mah. Salihaga Cad. No:8 Merkezefendi / Denizli / Turkiye
0(258) 3711754 www.yenigunestekstil.com
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